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Resumo

Com esta tese pretende-se analisar a evolucdo do perfil de especializacdo das economias
portuguesa e espanhola no que respeita tanto a exportacdo de produtos como dos paises de
destino dessas exportacfes. Para tal, desenvolveu-se uma andlise geral a situacdo politica,
econdmica, social, tecnoldgica e concorrencial destas duas economias, caracterizando a

instabilidade existente em ambos os paises.

Para o desenvolvimento do estudo das exportac@es das duas economias e da Unido Europeia
foram tidos em conta modelos econdmicos desenvolvidos em estudos similares,
nomeadamente a Curva de Lorenz e o Coeficiente de Gini (especializagao/ diversificagéo),
indice de Krugman (estrutura das exportaces), quotas de mercado, indice de Vantagens
Comparativas Reveladas (intensidade de especializacdo), Racio de Concentracdo (industrias
monopolistas/ competitivas) e indice de Grubel-Lloyd (comércio intra/ inter-industrial).
Todos estes indices tiveram por base a utilizacdo de dados recolhidos no Eurostat, para um
periodo de andlise entre 1999 e 2012, e consequente tratamento.

Relativamente aos resultados obtidos, algumas das conclusdes retiradas permitem verificar
que Portugal e Espanha apresentam uma estrutura de exportaces bastante semelhante, em
que os trés produtos mais comercializados para o estrangeiro sdo idénticos num pais e noutro,
assim como se atesta que cerca de 50% das exportac@es de Portugal e Espanha se concentram

em apenas 4 e 6 paises de destino respetivamente.

Palavras-chave: Comércio Internacional, Exportagdes, Perfil de Especializacdo, Relagdes

Comerciais

Cadigos JEL: F0O, F10



Abstract

With this report it is aimed to analyze the evolution of the specialization profile of the
Portuguese and Spanish economies as regards to both the exportation of products and
countries of destination of these exports. For that, it was developed a general analysis of the
political, economic, social, technological and competitive situation of these two economies,

characterizing the existing instability in both countries.

For the development of the exports study of both economies as well as European Union, there
were some economic models studied as they were in similar studies, namely the Lorenz Curve
and Gini Coefficiente (specialization/ diversification), Krugman Index (export structure),
market shares, Index of Revealed Comparative Advantage (specialization intensity),
Concentration Ratio (existence of competitive or monopolistic industries) and Grubel-Lloyd
Index (intra or inter-industrial trade). All these formulas were based on some data collected
from Eurostat, for a period of analysis between 1999 and 2012, and the consequent data

processing.

Regarding the obtained results, some of the conclusions allow to verify that Portugal and
Spain have similar exports structure, as their three most exported products are the same, as
well as about 50% of the total exports of these two countries concentrate in only 4 and 6

destination countries, respectively.

Key words: Exports, International Trade, Specialization Profile, Trade Relationships

JEL codes: FOO, F10



Sumario Executivo

A presente tese foi desenvolvida com a finalidade de estudar o perfil de especializacdo das
economias portuguesa e espanhola com base nas suas exportagdes. Com a grave crise
econdmica existente na Europa existem algumas nacbes com elevadas dificuldades em
ultrapassar este obstaculo, caso de Portugal e Espanha cujos governos tém incentivado as
exportacfes como via de as empresas procurarem novos mercados para darem resposta as
respetivas necessidades de venda, j& que em ambos os paises houve uma quebra generalizada
da procura proporcionada pela crise que provocou umas das maiores taxas de desemprego da
historia, diminuicdo do poder de compra, do PIB, entre outros.

Complementarmente foram analisadas as relagdes comerciais entre os dois paises. Averiguou-
se que o volume de exportacdes espanhol é extremamente superior ao portugués, tendo
também ao longo dos anos um comportamento crescente muito superior ao portugués.
Sobressaiu ainda que a balanga comercial bilateral foi tendencialmente positiva para Espanha,
especialmente quanto aos produtos, ja que para 2008 e para 2009, a balanca dos produtos foi

positiva para Portugal. Quanto ao IDE, este foi relativamente semelhante entre os dois paises.

Analisando a concorréncia existente entre as exportacbes dos dois paises, existem grandes
poténcias tanto mundiais como europeias que tém retirado quota de mercado a Portugal e
Espanha que se tinham posicionado com uma estratégia de baixos precos e que agora estao a
perder a capacidade de oferecer precos mais baixos que estes novos paises (como é o caso da
China e dos paises de leste europeu), encontrando-se numa das piores posicdes estratégicas

(“stuck in the middle”), sendo urgente a sua reformulagéo.

Perante o estudo generalizado do mercado das exportagOes e da situacdo atual destes dois
paises, desenvolveu-se uma analise focada tanto nos produtos exportados pelos dois paises e
pela UE27 (permitindo uma analise comparativa com a media europeia), como dos paises de
destino dos produtos exportados. Os dados (retirados da base de dados do Eurostat), foram
tratados e analisados permitindo um estudo quanto ao grau de especializa¢do/ diversificacédo,
estrutura das exportagOes, quota de mercado (QM), intensidade de especializagéo, existéncia

de industrias monopolistas ou competitivas e de comércio intra ou inter-industrial.



Quanto a Portugal o grau de especializacdo foi elevado, tendo este pais concentrado 50% das
suas exportacdes em apenas 32 produtos, seguindo-se Espanha e UE27, concentrado em 49 e

59 produtos, respetivamente.

A estrutura dos produtos exportados de Portugal e Espanha foi bastante semelhante, sendo
que os dois portfélios apresentam os mesmos trés produtos como sendo 0s mais exportados,
cujo somatorio das QM totalizou, em 2012, aproximadamente 15% em Portugal e 20% em
Espanha. Apesar desta elevada representatividade, quando analisado o indice das Vantagens
Comparativas Reveladas (IVCR) os resultados obtidos demonstram que nem Portugal, nem

Espanha apresentam uma elevada especializacao nestes produtos.

No que concerne ao estudo dos paises de destino das exportacdes, o grau de especializacdo foi
bastante elevado, uma vez que, em 2012, 50% das exportacdes ficaram concentradas em
apenas 4, 6 e 8 paises, no caso de Portugal, Espanha e UE27 respetivamente, apesar de
existirem tendéncias de diversificagdo causadas pela necessidade de procurar outras opcoes de

escoamento dos produtos e pelo incentivo do Estado.

Relativamente a estrutura das exportacdes, os portfélios de paises de destino de Portugal e
Espanha é semelhante, mas transmite algumas diferencas, ja que ambos os portfélios sdo mais

parecidos com o da UE27 do que entre si.

Quanto ao IVCR, é evidenciado o caso portugués devido as grandes vantagens que Angola
tem representado para o pais. Sendo um dos principais cinco paises com maior QM, Angola
demonstra ter vindo a tornar-se um mercado cada vez mais relevante no que as exportaces
nacionais diz respeito. Esta vantagem é potenciada também pelo fato de, no periodo em
andlise, ter existido maioritariamente uma relagdo inter-industrial entre Portugal e Angola,

traduzindo-se num Saldo da Balanga Comercial maioritariamente positivo para Portugal.

Para Espanha, dentro dos 5 paises com maior QM, é Portugal quem apresentou um maior
IVCR. Posto isto, Espanha poderia alavancar as suas exportacdes atraves da aposta em paises
gue concedam mais vantagens e que demonstrem uma maior potencialidade de crescimento

econdémico, como Angola representa para Portugal.



1. Introducéao

Esta tese tem como objetivo a anélise das economias portuguesa e espanhola, com base na
evolugdo do perfil de especializagdo de ambas. Esta analise é feita através de um estudo a
estrutura das exportacbes de Portugal e Espanha, através do qual se desenvolve uma
comparacdo entre estes dois paises ibéricos, de forma a serem percetiveis as tendéncias
evolutivas nos ultimos anos. Dada a inclusdo destes dois paises na Unido Europeia, é feita
uma comparacdo de ambos os paises face a realidade europeia, de modo a tornar visivel a

posicdo de Portugal e Espanha no meio comunitario em que se encontram.

Numa primeira fase, é feito um enquadramento tedrico desta tese no contexto do comércio
internacional, sendo apresentadas diversas teorias e modelos que acompanharam a evolugéo
das trocas comerciais entre paises. Sdo referidos autores classicos, de relevancia extrema
neste contexto, como Adam Smith e David Ricardo, autores de teorias e modelos neoclassicos

como Hecksher, Ohlin e Samuelson, e ainda autores mais recentes como Krugman.

Neste capitulo, e mais concretamente na secdo referente aos autores modernos, serdo
mencionadas as abordagens teoricas de transicdo — abordagem neo-fatorial e neo-tecnoldgica,
novas teorias do comércio, mais concretamente modelos de concorréncia monopolistica e em

oligopdlio, e ainda os contributos de Krugman e Venables na nova geografia economica.

Num segundo capitulo, sdo caracterizadas as economias de Portugal e Espanha a partir de um
conjunto de indicadores macroeconomicos, sendo desenvolvido um estudo a dimensdo
politica, econdmica, social e tecnoldgica de cada pais que permitem um enguadramento face a

realidade de cada pais e demonstrar as especificidades de ambos.

Ainda no capitulo da analise do meio envolvente ibérico, sdo exploradas as relacGes
comerciais e de financiamento entre Portugal e Espanha, abordando-se assim as ligagoes
diretas entre os dois paises alvo de estudo nesta tese. E ainda feita uma analise concorrencial a
industria, explorando as principais poténcias economicas no que concerne as exportacdes de
modo a perceber-se quem sdo as principais ameagas e concorrentes dos paises ibéricos no

mercado.

Por fim, é apresentada uma metodologia de analise empirica em que demonstrados alguns

resultados com o objetivo de caracterizar 0 mercado das exportaches portuguesas e



espanholas, no que diz respeito aos produtos exportados e aos paises de destinos dos mesmaos.
Para isso foi utilizada como base de dados a informacéo dos produtos exportados e dos paises
de destino das exportacdes de Portugal, Espanha e UE27 do Eurostat, para um intervalo
temporal entre 1999 e 2012.

Nesta tese as duas economias sdo analisadas individualmente e comparadas entre si e com a
Unido Europeia 27. Séo feitas diferentes andlises e os resultados estudados e obtidos
permitem retirar conclusfes desde a especializacao/ diversificacdo das exportagdes dos paises
em estudo (através do célculo do coeficiente de Gini e da Curva de Lorenz) e das suas
estruturas de exportacdes (através do Indice de Krugman). S&o também calculadas e
analisadas as quotas de mercado dos diferentes produtos para cada um dos paises em estudo,
assim como para a analise aos mercados de destino. Outro indicador utilizado — Indice de
Vantagens Comparativas Reveladas — permite retirar conclusdes quanto ao que a intensidade
de especializacao das exportacdes diz respeito. Sao ainda calculados o Racio de Concentracéo
e o indice de Grubel-Lloyd, permitindo obter resultados relevantes no que toca a existéncia de
inddstrias monopolistas ou competitivas e a existéncia de comércio intra ou inter-industrial,

respetivamente.



2. Enquadramento tedrico

O estudo do comércio internacional e das transacfes feitas entre paises, € uma matéria de
andlise bastante antiga, existindo diversos autores com diferentes teorias relativas a este tema.
Data do inicio do século XVI a primeira abordagem ao comércio internacional, o
Mercantilismo, segundo a qual, a riqueza de uma nacdo era medida através da quantidade
acumulada de capital, traduzida em metais preciosos, sobretudo ouro e prata. Segundo esta
abordagem, os paises conseguiriam este aumento de riqueza através de uma balanca comercial
positiva, ou seja, apostando no aumento das suas exportacdes e restringindo as importagdes,
através da intervencdo do Estado. De fato, a teoria mercantilista defende um papel ativo do
Estado, quer através de politicas protecionistas, quer através de medidas de apoio as
exportacdes. O desempenho intervencionista que o Estado tem, é feito através do incremento
das taxas alfandegarias sobre as importacdes, da atribuicdo de subsidios para as exportacdes,
do controlo interno sobre o consumo de alguns produtos, da criagdo de monopolios através da
cedéncia de direitos ao comércio internacional a um reduzido nimero de empresas, da
melhoria ao nivel das infraestruturas existentes no pais e do incentivo a colonizacdo, tentando
deste modo obter uma maior quantidade e diversidade de matérias-primas a custos reduzidos,
assim como uma maior abrangéncia de populacdo que permita escoar a producdo. O
Mercantilismo defende que as transacdes entre paises sdo um jogo de soma nula, ou seja, se
uma nacao beneficia, outra perde. Segundo esta abordagem, e partindo do pressuposto que as
quantidades de metais preciosos existentes a nivel mundial sdo fixas, o comércio internacional
tem como Unico fim a redistribuicdo destes. A teoria mercantilista apresenta, no entanto, um
paradoxo, pois se por um lado, uma nagdo apresentava grandes reservas de ouro e prata, por
outro, a sua populacéo vivia, na sua generalidade, numa situac@o de pobreza, devido as baixas
remuneracGes em troca do fator trabalho que permitiam ao Estado produzir com menores

custos, e assim comercializar os produtos a pre¢os mais competitivos.

O Mercantilismo, como primeira abordagem ao comeércio internacional, foi posteriormente
alvo de diversas criticas, tendo varios autores apresentado teorias e ideias acerca das
transacbes entre paises diferentes das apresentadas por esta primeira teoria. O
desenvolvimento tecnoldgico ocorrido no século XVIII, levou a uma alteragdo nos sistemas
de producéo existentes e fez com que a busca pelo lucro fosse de crescente importancia. Os

mercados evoluiram e a existéncia de monopdlios comecou a diminuir. Hume (1752) foi dos

3



primeiros a desenvolver uma teoria diferente da existente até entdo, com base no mecanismo
do fluxo preco-divisas em metais preciosos. Ao contrario do que 0s mercantilistas
sustentavam, Hume defende que era de maior relevancia a quantidade de bens e servicos que
0S paises conseguiam adquirir com as suas reservas de ouro e prata, do que a acumulacao
destes propriamente dita, pois a populagdo dos paises com grandes quantidades de metais
preciosos ficaria com pouco acesso a bens e servigos. Sustenta ainda que um pais ndo poderia
internacionalmente reforcar a sua competitividade através da acumulacdo de ouro e prata,
conforme era defendido pelos mercantilistas, pois 0 aumento das reservas de metais preciosos
resulta no aumento da oferta de moeda, porque esta era convertivel em tais metais, originando
um aumento de precos e salarios, e consequentemente a uma reducdo das suas exportagdes e
aumento de importacGes, anulando o efeito inicial obtido através da reserva de capital. Tudo
isto leva a que haja uma perda de competitividade de uma nacdo face as restantes, e
consequentemente impossivel a manutencdo de uma Balanga Comercial com saldo positivo,
pois as transacdes entre paises funcionam como um modelo de ajustamento automético que

resulta no equilibrio da Balanca de Mercadorias.

2.1. Teorias classicas

Em “A Riqueza das Nagdes”, Smith (1776), apresentou uma segunda critica a teoria
mercantilista, baseando a sua analise na capacidade de producdo de um pais, e defendendo
gue esta resultava na riqueza de um pais e ndo na acumulacao de ouro e prata. Smith defende
a abolicdo do protecionismo e a implementacéo da especializacdo, por parte de cada nacdo, na
producdo de bens ou servicos em que obtenha vantagens absolutas. Segundo este autor, 0S
paises deveriam exportar 0s bens e servicos em que tivessem vantagem absoluta face a
producdo desses mesmos bens e servigcos noutros paises, e importar aqueles em que nédo
beneficiassem dessa vantagem absoluta. Um pais obteria vantagem absoluta face a outro, na
producédo de um determinado produto caso produzisse esse mesmo produto com menos fator
trabalho que outro e portanto com menor custo de produgdo. Smith introduz assim a teoria do
valor-trabalho, em que a quantidade de trabalho envolvida na producdo de um bem, determina
0 seu preco. Segundo este, o Estado ndo deveria intervir nas transacées comerciais, garantindo
apenas o livre funcionamento do mercado e a protecao dos direitos de propriedade, levando a
“mao invisivel” a uma atuagdo eficiente do mercado, permitindo que o bem-estar social se

equilibrasse e fosse maximizado. Smith argumenta a favor da troca de bens entre paises, pelo



fato de que uma nacgédo beneficiaria em especializar-se na producdo de um bem em que tenha
vantagem competitiva absoluta e exportar esse bem de forma a escoar o excedente de

producdo e a importar bens que outros paises produzissem com menor custo.

A teoria das vantagens absolutas de Smith apresenta, no entanto, algumas questdes,
nomeadamente ao nivel dos paises sem vantagens absolutas na producédo de qualquer bem e a
impossibilidade de estes participarem no comércio internacional, segundo este paradigma.
Para responder a esta e outras imperfeicdes da teoria de Adam Smith, Ricardo (1817)
apresentou um modelo baseado na definicdo de vantagens comparativas, expandindo a
perspetiva de Smith relativamente aos ganhos obtidos com o comércio internacional e
provando que paises sem vantagem absoluta na produgdo de qualquer produto, podem,
mesmo assim, beneficiar ao transacionarem com outros paises e vice-versa. Ricardo defendia
gue o modelo de Smith era relevante na medida em que permitia obter uma explicacdo quanto
ao padrdo de localizacdo do sistema produtivo e do comércio dentro de um pais, onde existe
total mobilidade dos fatores produtivos, levando a que estes se movimentem para onde a
produtividade e retorno esperado sejam superiores. Estes movimentos migratérios, dentro de
uma nacdo, resultardo num equilibrio em termos de remuneragédo do fator trabalho por todo o

pais.

O modelo de Ricardo, atraves do calculo de vantagens relativas, prova que mesmo ndo tendo
um pais vantagem absoluta na producdo de qualquer bem, seria vantajoso para ambos 0S
paises comercializarem entre si, pois um pais deve produzir o produto para o qual consegue

obter maior vantagem comparativa.

Contrariamente a Smith e Ricardo, Malthus (1820) opunha-se ao livre comércio entre nacoes,
defendendo um aumento na producdo agricola, através de apoios do Estado, permitindo assim
obter pre¢cos mais competitivos e um aumento nos investimentos, levando por sua vez ao
incremento de produtividade deste setor. O exemplo dado por Malthus para defender este
argumento, foi o de uma pequena ilha, que estando dependente de produtos importados para
poder satisfazer as suas necessidades, ficaria, em caso de guerra ou emergéncia, vulneravel ao

exterior e dependente do abastecimento por parte de outros paises.

O modelo de Ricardo serviu de base para diversos outros autores no estudo do comércio
internacional e na formulag&o de novas teorias através da introdugdo de novos conceitos e de
adaptac0es a outras realidades. Stuart Mill (1848) introduziu a no¢éo de equilibrio dos termos

de troca, assim como aprofundou a sua analise a exportacdo de capitais. Mill definiu, antes de
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mais, os fatores determinantes da relacdo comercial entre paises considerando, como ponto de
partida, a producéo de certa quantidade de trabalho em vez de quantos dias de trabalho seriam
necessarios para a producdo de uma unidade de determinado produto. Com esta perspetiva,
em vez de avaliar a producdo de um produto em dois diferentes paises com quantidades de
fator trabalho diferentes, supds uma quantidade fixa de trabalho para avaliar a quantidade
produzida de cada bem, dentro de um pais, de modo a comparar as capacidades produtivas

dos diferentes paises.

2.2. Teorias neoclassicas de comércio internacional

J& no inicio do século XX, a teoria de David Ricardo foi desenvolvida por dois autores,
Heckscher (1919) e Ohlin (1933), originando um novo modelo, com base nos efeitos das
dotacGes dos fatores produtivos de cada nag¢do no que ao comércio internacional diz respeito.
Em primeiro lugar, o modelo de Hechscher-Ohlin (H-O) procurou suprir algumas lacunas do
modelo de Ricardo, considerando para tal, dois fatores de producdo em vez de um, o trabalho,
que é remunerado através do salario, e o capital, através da renda. Segundo este modelo, era
de extrema relevancia o entendimento de que as quantidades dos fatores eram divergentes
entre diferentes paises, assim como o0s bens produzidos necessitavam de diferentes
intensidades desses fatores. A teoria de H-O tem como questdo inicial o motivo das diferencas
entre precos praticados por paises distintos, na comercializacdo de um mesmo produto,
mesmo previamente a abertura dos seus mercados ao comércio internacional. Segundo este
modelo, tal deve-se a diferenca existente entre paises no que a escassez e abundancia de
fatores de producdo diz respeito, afetando assim os custos relativos, o0 que por sua vez, leva a
que os padrdes de comércio sejam também alterados. O teorema que resulta deste modelo, é
que um pais tendera a produzir e a exportar produtos em que haja uma utilizacdo mais
intensiva do seu fator produtivo mais abundante. As diferencgas nos pregos dos produtos entre
0S paises ajustar-se-iam gradualmente atraves das transacOes internacionais, pelo que os
precos relativos viriam equilibrar-se. Samuelson (1948) viria mais tarde a fazer algumas
alteracdes ao modelo de H-O, tendo demonstrado que a variagdo nos precos aos quais 0s
produtos eram vendidos, teriam impacto no preco dos fatores produtivos, acabando por atingir

um equilibrio internacional entre as naces.

A teoria de Heckscher e Ohlin foi reformulada por Stolper e Samuelson (1941), surgindo

assim o teorema de Stolper-Samuelson, segundo o qual um incremento ao nivel do preco do
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fator produtivo em maior abundancia e a reducdo do preco relativo do fator de produgédo em
maior escassez, leva a que se verifigue um aumento nos rendimentos dos detentores do fator
produtivo mais intensivo e, em sentido contrario, que se verifiqgue uma diminuicdo no retorno
real dos proprietarios do fator em maior escassez. Segundo este teorema, a abertura do
mercado de um pais ao comércio internacional, beneficiaria os detentores do fator produtivo
mais abundante desse pais, aumentando assim os seus rendimentos, enquanto, em sentido
inverso, 0s proprietarios do fator menos abundante, seriam penalizados com uma reducao dos

seus rendimentos reais.

O teorema de Stolper-Samuelson isola um conjunto de condi¢bes sob as quais a intensidade
de um fator é suficiente para determinar os efeitos qualitativos de alteracfes de preco no preco
dos fatores. A sua nova propriedade é a de que a substituicdo de fatores ndo desempenha
nenhum papel. Surgiram e desenvolveram-se literaturas referindo que o teorema ndo tinha
outras condicBes de sustentacdo, sugerindo implicitamente que o mesmo teria um ambito
limitado. O ambito do teorema é no entanto alargado se demonstrado e suportado através de

uma lista inicial de condi¢fes mais abrangente que as sugeridas como sendo suficientes.

O preco competitivo dos produtos é, segundo Thompson (2003), uma das condigdes
suficientes para o teorema de Stolper-Samuelson. Os modelos de producdo e comércio para
pequenas economias abertas podem ser fechadas sem estrutura utilitdria caso empresas
competitivas produzam em locais onde o custo iguala o preco mundial exdgeno. Melvin e
Warne (1973) examinam os pre¢os monopolistas num contexto de maximizagéo de utilidade.
Em modelos de competicdo monopolistica, tal como Krugman (1979) e Helpman (1981), é
introduzida a procura e o pre¢go mantém-se competitivo. Wong (1997) examina um duopélio
internacional com produtos produzidos por empresas individuais em cada um dos dois paises
e conclui que o teorema de Stolper-Samuelson pode ser sustentado. Melvin e Warne (1973)
fazem a mesma conclus@o quando ambos os setores sdo duopolistas internacionais coniventes

na maximizacéo de lucro conjunta.

Enquanto a literatura teorica acerca do teorema de Stolper-Samuelson enfatiza vérias
condicBes sob as quais 0 mesmo ndo é suportavel, a sua importancia subjacente, segundo
Thompson (2003), permanece intacta. A esséncia do equilibrio geral € o elo entre precos e 0s
precos dos fatores. A propriedade de que a intensidade dos fatores por si s0 determinaria a

qualidade destes elos é uma coincidéncia de pequenas dimensdes e competitividade no



teorema de Stolper-Samuelson. Ndo obstante, a intensidade dos fatores por algumas medidas,

geralmente influenciariam os precos gerais de equilibrio.

O modelo de H-O seria ainda alvo de uma segunda implicagéo, por parte de Rybczynski
(1955), segundo o qual, existindo dois fatores produtivos, e modificando-se a dotacdo de um
deles, levard a um aumento mais que proporcional na producdo do produto com utilizagédo
intensiva desse fator, provocando uma redugéo absoluta na produgdo do outro produto. Por
exemplo, caso um pais aumente o seu stock de capital, entdo a producdo do produto intensivo
em capital aumentara significativamente e em maior proporc¢do, enquanto o bem com escassez

de fator capital e intensivo em trabalho, vera a sua producédo diminuir.

A teoria de H-O foi alvo de diversos estudos, de modo a complementar ou acrescentar novos
pressupostos aos ja existentes, ou por outro lado, a criticar as conclusfes desta, como foi o
caso de Leontief (1953 e 1956), que através da analise das exportagdes dos Estados Unidos da
América (EUA) apresentou resultados opostos aos defendidos por Heckscher e Ohlin. O
estudo de Leontief, que ficaria conhecido como “Paradoxo de Leontief”, mostra que os EUA
tinham como fator produtivo mais intensivo, o capital, pelo que seria de esperar que as
exportacdes deste pais fossem sobretudo de bens intensivos em capital, especializando-se 0s
EUA neste tipo de produtos. No entanto, Leontief constatou que as exportagdes americanas
eram mais intensivas em trabalho que em capital, ao contrario do que seria de esperar segundo
H-O. Uma possivel explicacdo para tal acontecimento prende-se com as tarifas
implementadas no pais, cujo objetivo visava a protecdo de industrias abundantes em trabalho
pouco qualificado, levando a que as importacdes fossem, em maior nimero, de produtos
intensivo no fator capital. O Paradoxo de Leontief representou um ponto importante no estudo
da Economia Internacional e na andlise as transacGes entre paises, na medida em que levou ao
surgimento de novas teorias, de diferentes autores que tentavam defender quer os resultados

obtidos por este, quer para criticar estes resultados e defender o modelo de Heckscer-Ohlin.

2.3. Autores modernos de teorias de comércio internacional

Abordagem neo-fatorial

O teorema de H-O, desenvolvido anteriormente, apresenta-se como uma explicagéo fatorial,
no que a sua natureza diz respeito, para o fato de existirem transacbes comerciais

internacionais. A abordagem neo-fatorial assume como ponto de partida a relevancia da
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dotacdo relativa dos fatores como condigdo decisiva do comércio internacional, sendo esta
abordagem vista como uma extensdo do teorema de H-O. Uma das hipo6teses do teorema
colocada em causa por esta abordagem é a da homogeneidade do fator trabalho, que é visto

pela abordagem neo-fatorial como sendo ndo-homogéneo.

A ligacdo existente entre a vantagem comparativa e a qualificacdo do fator trabalho pode ser
definida por mais que uma forma, sendo uma delas a estimagdo de diferentes graus de
qualificacdo. Keesing (1966), na sua andlise, utiliza 8 diferentes grupos de trabalho —
Cientistas e engenheiros, Técnicos e desenhadores industriais, Outros técnicos, Dirigentes,
Mecanicos e eletricistas, Outros trabalhadores manuais qualificados, Trabalhadores de
escritorio e vendedores, e Trabalhadores ndo-qualificados ou semi-qualificados -
considerando apenas a primeira metade delas como trabalho qualificado. Keesing, com base
em dados referentes ao ano de 1962, determina entdo a percentagem que cada um dos grupos
de trabalho acima mencionados tem no valor de mil milhGes de dolares de exportacdes e
importacgdes, retirando dai conclusdes quanto a qualificacdo ou ndo do fator trabalho no que

aos bens e servicos importados e exportados diz respeito.

A existéncia destes diversos grupos de trabalho leva a uma solugéo ao paradoxo de Leontief.
Segundo a abordagem neo-fatorial, e a analise de Keesing mais especificamente, o fator
trabalho ndo deve ser visto como sendo homogéneo, mas sim como sendo um conjunto de

diferentes categorias.

Numa outra 6tica, mas ainda enquadrada enquanto abordagem neo-fatorial, Kenen (1965)
defende que o fator trabalho resulta e depende do investimento feito nas areas da educacéo e
da formacdo para o fator trabalho ndo qualificado. Ou seja, ao contrario de Keesing, Keener
assume que todo o fator trabalho é, a partida, ndo qualificado variando posteriormente em

funcéo da educacdo e formacéo obtida.

Esta abordagem enfrenta, no entanto, uma complicacdo, que é a da quantificacdo do capital
humano. Uma das formas de o fazer é utilizar como indicador a diferenca de salarios de cada
grupo ou classe de trabalho em comparacdo ao fator trabalho com menos qualificagdes. Outra
hipdtese de quantificacdo do capital humano passa por analisar o tempo, ou até o custo,

despendido na consecucéo da qualificacéo.

Kenen (1965) adota a segunda hipotese, avaliando o valor do capital existente no fator
produtivo dos produtos alvo de exportagdo e importagdo. Esta abordagem possibilita, ainda



que sujeito a algumas condigdes, a solucdo do paradoxo de Leontief, pois o capital humano
existente no fator trabalho qualificado, leva a que os bens exportados pelos Estados Unidos da
Ameérica (EUA) sejam relativamente mais intensivos no que a capital diz respeito, face aos

produtos importados.
Abordagem neo-tecnoldgica

Esta abordagem abandona a hipdtese de identidade das funcGes de producdo para certo
produto, sendo este o fator que ndo era considerado, sendo assim acrescido, pelo modelo de
H-O. Segundo a abordagem neo-tecnoldgica, 0 acesso a tecnologia varia de pais para pais,
tendo cada um diferentes recursos neste ramo. Esta ideia vai, de certa forma, ao encontro do
defendido por Ricardo (1817) que refere igualmente a importancia da tecnologia nas
transacdes comerciais entre paises, no entanto, ao contrario deste, que defendia as diferencas
do fator tecnoldgico persistiam ao longo do tempo, segundo a abordagem neo-tecnoldgica,
estas diferencas sdo temporarias, existindo por isso uma adaptacdo e evolucdo dos varios

paises em termos de especializacdo que afetam o comércio internacional.

Uma das teorias neo-tecnologicas foi apresentada por Posner (1961) — teoria de gap
tecnoldgico — cujo objetivo passou pelo afastamento face ao teorema de H-O e a sua
explicacdo de comércio, focando a inovacdo tecnoldgica. O autor apresenta um modelo com
dois paises, ambos com as mesmas dotacGes fatoriais, 0 que segundo o modelo de H-O,

impossibilitaria a partida a existéncia de transacfes comerciais.

No caso concreto desta analise, 0 comércio entre dois paises ocorrera ap6s um dos paises
inovar e criar um novo produto ou uma nova variante de um bem ja existente, o que levara a
que o pais “inovador” obtenha, durante um determinado periodo de tempo, o monopdlio do
mercado desse bem especifico. Posto isto, e havendo entdo criagdo de um novo produto, o
comercio que ira existir entre paises e a dimensdo do mesmo, dependem do espaco de tempo
entre a inovacdo criada e a entrada no mercado de um produto “imitado” produzido noutro
pais, assim como do periodo temporal necessario para que, apos a criagdo e lancamento do

novo bem, o mesmo tenha aceitacéo e seja alvo de procura noutros paises.

Segundo este modelo, existem trés diferentes situacdes que podem ocorrer em funcdo da
inovacéo feita por um dos paises, sendo uma delas a possibilidade de o pais ndo inovador ndo
reagir ao surgimento do novo produto, levando a que as exportagdes do pais inovador sejam
maximizadas durante um largo periodo temporal. Outra hip6tese, oposta a anterior, passa pela
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rapida capacidade de resposta dada pelo pais ndo inovador face aos consumidores, o que leva
a que as exportacdes do pais inovador vao decrescendo ao longo do tempo, até que o pais ndo
inovador consiga satisfazer a sua procura interna através de um produto imitado. Uma das
situacOes que pode resultar desta hipotese passa pelo fato de, dado o pais ndo inovador iniciar
a producdo do bem imitado posteriormente, e assim talvez em situacdo mais favoravel, o pais
ndo inovador comegar a exportar o produto e assim inverter a situacdo de comércio existente.
Uma terceira possibilidade relativamente as trocas comerciais entre paises, devido ao
surgimento de inovacgdes, passa pelo fato de o pais ndo inovador reagir ao novo produto
lancado e produzir uma imitacdo que, todavia, ndo tenha qualidade suficiente para substituir a
primeira inovacao, e assim ndo conseguir anular, mas apenas reduzir, as exportacdes do pais

inovador para o pais imitador.

Posner baseia 0 seu modelo e respetivo estudo na existéncia de um gap tecnoldgico, nao
especificando, no entanto, o motivo de um pais ao inovar e criar um novo produto produzir ou
ndo esse bem em territorio nacional. Estes paises poderiam tentar maximizar as vantagens
obtidas, ao optarem por produzirem os seus novos produtos em paises com condi¢fes mais
vantajosas. Ora, esta analise ¢ feita por Vernon (1966), sendo o primeiro autor a desenvolver
uma abordagem com esta preocupacdo. O autor desenvolve a teoria do ciclo de vida do
produto, segundo a qual se podem identificar trés diferentes etapas na “vida” de um bem —
introducdo, maturidade e estandardizagdo. O ponto inicial deste estudo aponta para que a
inovacdo seja criada em paises abundantes em capital, e onde os salérios sdo mais altos. Deste
modo, os produtos ao surgirem em mercados com grande dotacdo de capital, leva a que 0s
paises com salarios intermédios ndo tenham um grande consumo do mesmo. Na fase da
maturidade, estes paises intermédios iniciam a producdo do produto, todavia a um nivel
incapaz de satisfazer as suas necessidades internas, mantendo-se assim um fluxo significativo
de exportagdes do pais inovador para os paises de salarios intermédios. Por ultimo, na ultima
fase do seu ciclo de vida, o produto passa a ser exportado por paises ndao inovadores, para

paises, predominantemente, de salarios baixos.
Linder

Linder (1961) formulou uma das poucas teorias baseadas na procura em vez da oferta. Linder
afirma que um pais ndo pode alcangar vantagem comparativa na producdo de um bem que nao
seja alvo de procura no seu mercado interno. Por sua vez, 0 comércio serd mais intensivo

entre paises com estruturas de procura semelhantes, devido a semelhanca e sobreposi¢do no
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que toca aos padrdes de producdo e de consumo. Segundo a teoria de Linder, esta
sobreposicdo da procura diz respeito a variedade dos produtos. Consequentemente, 0 seu
estudo € impulsionado pela ampla margem de comércio ao nivel do produto. Ele considera
que a producdo e consumo domeésticos sdo um pre-requisito para que um produto seja
potencialmente exportado. O seu principal argumento é o de desconhecimento dos mercados
externos comparativamente ao mercado interno. Linder defende que um empreendedor ira
estabelecer um negdcio caso esteja consciente das oportunidades de lucro, e que tal tende a
surgir de necessidades domésticas. Uma empresa bem sucedida cresce produzindo para o
mercado interno. Passado algum tempo, o empreendedor toma conhecimento de
oportunidades de neg6cio em paises estrangeiros e entdo ira, provavelmente, entrar nesses
mercados externos de modo a expandir o seu negocio. O autor defende que a exportacdo é o
fim, e ndo o inicio, de um tipico percurso de expansdo no mercado. Adicionalmente, produtos
com base em invencdes sdo suscetiveis de resolver problemas que tenham sido agudizados no
ambiente envolvente do inventor. Como tais produtos satisfazem e se adaptam as

necessidades do mercado interno, devem, numa primeira fase, cingir-se ao comércio interno.

“The more similar the demand structures of two countries, the more intensive, potentially, is
the trade between these two countries.” (Linder 1961, pag. 94). Linder assume que o
rendimento per capita € o fator mais importante na estrutura da procura, e que existe uma
relacdo positiva entre este e 0 grau de qualidade de um produto. A estrutura de procura de um
pais é representada por uma série de bens que sdo procurados no mercado interno e,
consequentemente, potenciais exportacdes. Desta forma, com o aumento da similaridade no
rendimento médio, o nimero de produtos em que a procura se sobrepde, e deste modo em que
as transacdes comerciais podem ocorrer, aumenta. Esta conclusdo indica que a predigéo feita
por Limer para o volume do comeércio &, na realidade, conduzida pelo nimero de produtos.
Para além disso, 0 autor assume que a assimetria na distribui¢do de rendimentos de um pais,
alarga o alcance de potenciais exportacfes e importacbes. O motivo para tal é o de que as
pessoas com elevados rendimentos num pais pobre podem procurar bens semelhantes aos

procurados por pessoas de baixos rendimentos num pais desenvolvido.

O modelo de H-O ¢ assim, alvo de andlise por parte de Linder, sendo no entanto adaptado ao
caso especifico dos bens manufaturados, pois segundo o mesmo, a teoria dos autores suecos

era adequada no que a bens agricolas diz respeito.
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Testes empiricos mais recentes a teoria de Linder, relativos aos volumes transacionados
obtiveram resultados “mistos”, enquanto estudos mais recentes, que utilizam conjuntos de
dados mais abrangentes assim como estratégias empiricas mais elaboradas, fornecem
evidéncias de suporte (Choi (2002), McPherson et al. (2000), Fillat-Castejon e Serrano-Sanz
(2004), Thursby e Thursby (1987)). Hallak (2008) identifica o efeito da qualidade do produto
no lado da procura através da relacdo entre rendimento per capita e procura agregada da

qualidade. Os seus resultados empiricos servem igualmente de suporte a hipdtese de Linder.
Leamer e Trefler

O paradoxo de Leontief é baseado, segundo Leamer (1980), numa simples ma interpretacéo
concetual. Numa versdo multifatorial do modelo de H-O, ele defende que um pais abundante
em capital ndo precisa de ter as suas exportagdes mais intensivas do que as suas importacoes,
em capital, desde que o comércio de mercadorias desse pais seja similar ao apresentado pelos
EUA, que serviu de base ao estudo feito por Leontief (1954). No entanto, para um pais deste
tipo, o modelo implica que o capital por trabalhador seja maior nas exportacdes liquidas do
gue no consumo. De acordo com Leamer, esta implicacdo é consistente com os dados

apresentados por Leontief.

Existe no entanto, outra caracteristica nos dados de comércio que ndo sao facilmente
explicados. O fato de os Estados Unidos exportarem servicos de trabalho, é desde logo,
paradoxal. O modelo que Leamer usa para explicar o paradoxo implica que um pais seja um
exportador liquido se e s se as suas despesas agregadas por trabalhador forem inferiores as
do resto do mundo. Esta implicacdo é claramente inconsistente com o fato de os EUA
apresentar uma despesa por trabalhador bastante superior a do resto do mundo, € mesmo

assim, exportar servicos de trabalho.

O teorema de Leamer defende que se um pais i for abundante em capital, entdo o teorema de
Heckscher-Ohlin-Vanek (HOV) implica que o racio capital/ trabalho utilizado para a

producdo no pais i exceda o récio capital/ trabalho para consumo.

K' K'—F;
TR

(i)

Para interpretar este resultado, note-se que K' e L' sdo simplesmente a representacdo do
capital e do trabalho. Se se subtrair o contetudo destes fatores incluidos no comércio, entdo o
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resultado final pode ser definido como o contetdo do fator consumo. A equagédo acima
representada constata que o racio capital/ trabalho empregue na producao tem que exceder o
racio capital/ trabalho do consumo. Atraves desta aplicacdo ao teorema HOV, Leamer acaba

por retirar conclusdes contrarias as expostas por Leontief.

Outro autor que analisou os resultados obtidos pelo modelo HOV e que introduziu novas
variaveis e conclusdes foi Trefler (1993). Este defende que o modelo HOV constitui uma
descri¢do incompleta do comércio no que toca a servigos fatoriais, e que as suas predi¢fes sao
sempre rejeitadas empiricamente. Estas duas questdes sdo analisadas através do uso de um
modelo HOV modificado que permite um aumento fatorial das diferencas de produtividade
internacionais. Os resultados empiricos obtidos sdo fortes: uma simples modificacdo do
teorema HOV explica muito do conteudo fatorial do comércio e da variagdo de pregos entre
paises. Trefler desenvolveu um tratamento integrado dos fatores diferenciadores do preco e do
comércio internacional que tem por base diferencas internacionais na produtividade. O
entendimento e compreensdo dos fatores diferenciadores do preco € importante, segundo
Trefler, pois sdo vitais para as diferencas de desenvolvimento entre o Norte e o Sul, sdo uma
explicacdo critica das diferencas no crescimento de equilibro das na¢fes e agravam as friccoes

de comércio entre os EUA e seus parceiros internacionais.

Trefler baseou-se no modelo HOV, modelo este que estava cada vez mais “abandonado”, e
que segundo o autor, estava também “fora de moda” e seria portanto bastante peculiar coloca-
lo no centro de um modelo moderno. Estas suspeitas sdo, no entanto, infundadas. Uma vez
incorporadas as diferencas internacionais do fator preco, o0 modelo HOV funciona de
incrivelmente bem, pois uma simples alteragdo no que toca a produtividade, explica muito do

contetdo fatorial do comércio e da variagdo de precgos entre paises.

O foco de criticismo ao modelo HOV tem diversos elementos, entre os quais o fato de o
teorema constituir uma descri¢do incompleta do comércio de servicos, pois as suas predicGes
foram rejeitadas por cinco estudos importantes de diferentes autores — Maskus (1985),
Bowen, Leamer e Sveikauskas (1987), Brecher e Choudhri (1988), Staiger (1988) e Kohler
(1991). Uma singularidade acerca dos estudos empiricos tem a ver com o invariavel
“casamento” do teorema HOV com a hipétese de equalizacdo de precos. Isto, mesmo tendo
em conta o senso comum de que a equalizacdo de precos esta amplamente em desacordo com
os dados salariais. Outra suposicéo insatisfatoria € a de que tecnologias idénticas estdo sempre

disponiveis em cada pais. Por exemplo, por suposicéo, a India tem sempre acesso a todas as
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tecnologias americanas a pre¢os mais reduzidos. Condicionado na equalizagdo dos precos dos
fatores e tecnologias idénticas, 0 modelo HOV ndo explica nem o preco dos fatores, nem o

comércio, nem a produtividade dos parceiros comerciais.

O estudo de Trefler advém sobretudo de Leontief (1953). Segundo o paradoxo de Leontief, 0s
EUA eram abundantes em trabalho, quando o trabalho é medido em produtividade por
trabalhador — o trabalho de uma pessoa, num ano nos EUA com o auxilio de tecnologia, é
equivalente a véarios anos de trabalho de uma pessoa de outro pais com tecnologia inferior.

Trefler, no seu estudo, corrige estas diferencas de produtividade.

Uma das implicacdes resultantes do estudo de Trefler é a de que Leontief tinha razdo em
afirmar que, em 1947, os EUA eram abundantes em trabalho segundo a medida de
produtividade por trabalhador, no entanto, conclui que ndo existe paradoxo, a semelhanca do
que havia concluido Leamer (1980). Empiricamente, o estudo feito por Trefler é semelhante
ao de Bowen et al. (1987). O falhanco destes em encontrar uma relagdo significativa
economicamente é, aparentemente, devido aos seus tratamentos restritivos da produtividade e
das diferencas do preco dos fatores. Teoricamente, a analise de Trefler esta relacionada com a
literatura acerca do teorema HOV sem a equalizacdo do preco dos fatores. A semelhanca de
Bardhan (1965) e Woodland (1982), a analise feita por Trefler € menos geral no que toca a
falta do fator de equalizacdo de precos ser conduzida exclusivamente pelas diferencas de

produtividade internacionais.
Davis e Weinstein

O conceito de conteudo de fatores de comércio tem origem em Vanek (1968), afirmam Davis
e Weinstein (2003). A formulacdo original tem por base um simples modelo de equalizagdo
de preco dos fatores, ou, mais precisamente, o denominado “equilibrio integrado” — Helpman
e Krugman (1985). Em condig¢des de concorréncia em mercados de bens e fatores, livre
arbitragem internacional, retornos constantes comuns as tecnologias de escala, e restricGes
adequadas na distribuicdo da dotagdo mundial, tanto os bens como o prego dos fatores serdo
equilibrados internacionalmente. Sob estas condicdes, segundo Davis e Weinstein (2003), um
bem tera valores fixos dos servicos dos fatores produtivos. O comércio pode entdo ocorrer de
duas formas. A primeira é a evidente troca de bens que a teoria tradicional aborda. A
contribuicdo de Vanek foi a de reconhecer que podemos igualmente conceber o comércio
como a troca internacional de servigos de fatores embutidos nesses bens. Esta formulacéo de

Vanek permitiu uma extensdo ao teorema de H-O, para situagdes em que o padrdo de
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comeércio pode ser indeterminado mas em que o fator liquido do contetdo do comércio pode,
apesar disso, ser determinado. A expressao da teoria nesta forma destaca também a légica do
teorema de H-O no que toca ao seu foco sobre a disponibilidade relativa dos fatores. Davis e
Weinstein (2003) defendem que uma de duas razdes para a preocupacao acerca do contetdo
dos fatores de comércio ¢ a de que o estudo deste conteido ¢ um “laboratério” para o
equilibrio geral. Uma primeira afirmacdo relativa ao equilibrio geral é a de que os elementos
do sistema deveriam “andar juntos”. No caso do comércio internacional, 0s elementos de
interesse sdo a tecnologia, dotacGes produtivas, outputs e a procura de todos 0s paises
mundiais. O estudo do contetido dos fatores do comércio torna-se assim um primeiro teste a

razoabilidade as suposic¢Bes acerca da interac¢do entre estes elementos.

O segundo importante motivo para considerar estudos do contetdo dos fatores do comércio é
o fato de poderem, um dia, ser Uteis na abordagem a questfes politicas sobre o impacto da
abertura em termos de rendimentos e distribuicdo nacional. Existe ja literatura aplicada ao
mapeamento de medidas relativas ao conteido de fatores de comércio quanto ao impacto de
salarios domésticos relativos para os EUA e outros membros da Organizagdo para a
Cooperacao e Desenvolvimento Econémico (OCDE). Do mesmo modo, tem-se desenvolvido
literatura tedrica a procura de estabelecer as condi¢Ges sob as quais um mapeamento possa
fazer sentido. Os dois autores — Davis e Weinstein — acreditam que estas literaturas tém sido
bastante importantes na clarificacdo de temas a serem abordados em estudos futuros. No
entanto, acreditam igualmente que os resultados dos estudos empiricos devem ser tratados de
forma cuidadosa, dado que os trabalhos tedricos em que tais célculos foram demonstrados
servem pouco de suporte aos trabalhos “preferidos” nos estudos do contetido dos fatores de
comeércio. Davis e Weinstein concluem que uma grande area para trabalho futuro esta a ter as
estruturas empiricas favorecidas pelos estudos relativos ao contetdo dos fatores e a trabalhar
“dentro deles” as consequéncias da integracdo internacional acerca dos rendimentos e

desigualdade.
Krugman

Durante algum tempo, segundo Krugman (1980), houve algum ceticismo relativamente a
capacidade da teoria das vantagens comparativas de explicar o modelo de comércio
internacional. Nem o intenso comércio entre os paises industrializados, nem a prevaléncia de
trocas bilaterais de produtos diferenciados neste comércio fazem muito sentido em termos de

teorias padrdo. Consequentemente, muitas pessoas concluiram que seria necessario um novo
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estudo acerca do comércio. Os principais elementos de tal estudo tinham j& sido introduzidos
por outros autores como Grubel (1967, 1970) — economias de escala, possibilidade de
diferenciacdo do produto e competicdo imperfeita. Krugman apresentou um estudo em que
incorporou estes elementos e demonstrou como podem ser utilizados para esclarecer alguns
aspetos que ndo eram suportados pelas teorias e modelos convencionais. Estes aspetos
incluem, em particular, as causas do comércio entre paises com dotagdes fatoriais semelhantes

e o papel de um alargado mercado interno no incentivo as exportagoes.

O modelo desenvolvido por Krugman (1980) assume a existéncia de um largo nimero de
produtos, todos com uma procura simétrica entre si, assim como o fato de os individuos terem
todos a mesma funcéo de utilidade. O autor assume apenas um fator produtivo — trabalho, o
qual funciona em pleno emprego, e que a funcdo de custos é igual para todos os bens
produzidos. Por fim, é assumido também que as empresas maximizam o seu lucro, mas que
ha livre entrada e saida de empresas no mercado, o que leva a que em equilibrio, o lucro seja
nulo. Neste modelo, e analisando os efeitos do comércio entre dois paises, defende que as
transagbes comerciais irdo ocorrer, pois na presenca de retornos crescentes, cada bem
diferenciado serd produzido em apenas um pais. Obtém-se assim ganhos em situacdo de
comércio, pois passa a existir uma maior variedade de bens do que se a producdo fosse feita
por apenas um pais. Segundo Krugman, a simetria da situacdo assegura que, em equilibrio,
ambos o0s paises terdo 0 mesmo nivel salarial e que o preco de qualquer bem produzido nos
dois paises terd 0 mesmo valor. No entanto, o autor defende que enquanto o volume do
comércio ¢é determinado, a direcdo do mesmo néo o é, ou seja, que pais produz que produtos €
uma incognita. Esta é, alias, uma questdo que se coloca, geralmente, em modelos cujo

comeércio resulte de economias de escala.

Numa outra ética, Krugman aborda os custos de transporte e o impacto que estes tém, em
conjunto com a localizacdo geografica dos maiores mercados, no comércio internacional. A
existéncia de custos de transporte leva a que 0s paises tendam a concentrar a producao de um
produto perto do seu mercado mais relevante, diminuindo assim 0s custos associados ao
transporte entre o local de producdo e o mercado em que o produto € vendido. Este fato, mais
comum em teorias de localizagdo do que em teorias de comércio internacional, serve de base
para 0 argumento de que um pais tende a exportar os bens para 0s quais tenha um mercado

interno relativamente alargado.
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O fenémeno do dumping foi também analisado por Krugman, em conjunto com Brander
(1983), os quais explicam este fendmeno através de uma teoria monopolistica de
discriminacdo de precos. Se uma empresa maximizadora de lucro acreditar que enfrenta uma
maior elasticidade da procura no estrangeiro em oposicdo ao mercado interno, e conseguir
discriminar entre mercado interno e externo, entdo ira cobrar um preco inferior nos mercados
estrangeiros. Brander e Krugman (1983) demonstram, no entanto, que o dumping surge por
motivos sistematicamente associados a comportamentos fruto de oligopdlio. Brander (1981)
desenvolveu um modelo em que a rivalidade entre empresas que atuem em oligopdlio sdo
uma causa independente de comércio internacional e levam a trocas nos dois sentidos (entre
dois paises) de produtos idénticos. O que os autores defendem é o fato de a rivalidade entre
empresas ou paises originar dumping reciproco, pois cada um ira praticar precos mais baixos
no mercado externo. Os autores concluem que com livre entrada de mercadorias entre paises,
e apos as transagdes entre eles, a tendéncia serd a da melhoria do bem-estar. Argumentam
também que com a existéncia de diversas empresas ou paises e um mercado mais abrangente,
o efeito gerado pela competitividade entre eles é superior a perda associada aos custos de
transporte. As interacBes entre empresas num oligopolio levam ao surgimento do comércio
sem que seja gerado por alguma das “habituais” causas — nem a diferenca de custo, nem as

economias de escala.

Este autor desenvolve, em 1991, um estudo em que aborda a nova geografia econémica. Dada
a escassez de trabalhos na area da economia geografica, nomeadamente da localizacdo fisica
dos fatores de producdo, Krugman (1991) decidiu abordar este tema. As teorias de comércio
internacional costumam encarar 0s paises como nao tendo dimensao geografica, assumindo
frequentemente custos de transporte nulos. Os modelos que descendem de Thunen (1826)
desempenham, reconhecidamente, um importante papel no que diz respeito a estudos urbanos,
enquanto os modelos de competitividade de localizacdo que derivam de Hotelling (1929) sé&o
ainda alvo de alguma atencdo por parte das organizacOes industriais. No entanto, no geral, o
estudo da economia geografica desempenha um papel marginal nas teorias economicas.
O objetivo do estudo de Krugman (1991) é o de demonstrar que a aplicacdo de modelos e
técnicas derivadas de organizagOes industriais tedricas permitem reconsiderar a economia
geogréfica, e de que é tempo de tentar incorporar as perce¢es de longas, mas informais,
tradicdes nesta area em modelos formais. O autor procura responder a pergunta de porque é

que as industrias se localizam em poucas regides, deixando outras subdesenvolvidas.
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Ao longo do tempo tém surgido diversas discussoes acerca da natureza das externalidades que
levam a que as industrias se instalem em determinadas regides em detrimento de outras. Trés
das razGes identificadas para a concentracdo de diversas industrias numa mesma localizacao
sdo, em primeiro, a criacdo de um mercado conjunto para trabalhadores especializados e com
competéncias proprias que asseguram por um lado a menor probabilidade de desemprego, e
por outro a reduzida probabilidade de haver falta de pessoal trabalhador. Em segundo lugar, a
aglomeracao de diversas industrias suporta a producdo de material “de suporte” indispensavel
para 0 bom funcionamento das fabricas. Em terceiro, spillovers de informacéo proporcionam

as industrias “conjuntas” uma melhor fun¢do de producao do que a produtores isolados.

O modelo desenvolvido por Krugman (1991) considera duas regides e dois tipos de producéo
— agricultura, sector de retorno constante “preso” a terra, e industria, com retornos crescentes
que pode ser localizado em qualquer regido. Sdo também assumidos custos de transporte
bastante reduzidos para o setor agricola, enquanto no caso industrial os custos de transporte
assumidos serdo os de iceberg de Samuelson, em que o custo de transporte incorre no bem
transportado. O equilibrio de curto prazo é aquele em que a alocacdo de trabalhadores entre
regides pode ser tomado como dado. Supde-se, posteriormente, que os trabalhadores mover-
se-a0 em funcdo do salario, procurando estar no local em que os salarios pagos sejam mais
elevados. As receitas de ambas as regifes dependem da distribuicdo de trabalhadores e
respetivos salarios, existindo dois efeitos opostos com impacto no equilibrio. Por um lado,
existe o efeito do mercado interno, em que 0 ordenado pago tende a ser maior no mercado
interno mais abrangente. Por outro, os trabalhadores da regido mais pequena tém uma menor
competitividade entre eles, ao contrario do que se sucede na regido com maior mercado
interno. Existe assim, um trade-off entre a proximidade a um maior mercado e a falta de

competitividade no mercado local.

Enquanto se passa de um equilibrio de curto prazo para um de longo prazo, uma terceira
consideracdo surge: os trabalhadores deixam de estar interessados em salarios nominais e
passam a ter interesse em salarios reais, sendo que os trabalhadores da regido com maior
populacdo tera precos mais baixos para os seus produtos manufaturados. Krugman (1991)
conclui que se houver uma transferéncia de trabalhadores de uma regido (regido 2) para outra
(regido 1), entdo o indice de precos diminuira na regido 1 e aumentard na 2, enquanto 0s

salarios reais subirdo na regido 1 relativamente aos praticados na regido 2.
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Krugman (1991) explora as condi¢cdes necesséarias para o equilibrio da industria em
concentragcdo e questiona se numa situacdo em que os trabalhadores estejam concentrados
numa sé regido pode ser uma situacdo de equilibrio. O autor assume como ponto de partida
uma situacdo em que os trabalhadores se encontram concentrados numa regido 1, constituindo
esta um mercado mais abrangente que a regido 2. Dadas estas hipoteses, é avaliada a
possibilidade de se dar inicio, na regido 2, a uma producgdo lucrativa, que caso ndo seja
possivel, entdo estaremos perante uma situacdo de equilibrio, caso contrario, tal ndo se

verifica.

De modo a produzir na regido 2, uma empresa deve conseguir atrair trabalhadores, tendo, para
tal, que os compensar o fato de todos os produtos terem que ser importados com excecao dos
produzidos pela prépria firma. Tendo que pagar salarios mais elevados, a empresa cobrara
precos mais altos do que empresas com as mesmas dimensdes. Relativamente aos custos de
transporte, estes atuam contra a empresa quando esta pretende vender o seu produto na regido
1, estando no entanto beneficiada nas vendas internas, na regido 2. A conclusao de Krugman é
a de que quanto maior for a quota de receitas despendidas em bens de producdo, mais baixos
sdo os salarios relativos. Tal acontece porque os trabalhadores exigem um salario superior
para se mudarem para a regido 2 e porque quanto maior a quota de despesa em produtos
manufaturados, maior é o peso relativo da regido 1 e consequentemente mais forte se torna o
seu mercado interno. A conclusdo apresentada pelo autor é entdo a de que nao se torna

lucrativo para uma empresa localizar-se na regido 2.

Puga e Venables

O estudo desenvolvido por Puga e Venables (1996) pretende desenvolver uma abordagem
alternativa a forma como a industria se propaga pelos diferentes paises. Os autores assumem
que os paises sao semelhantes ou idénticos entre si no que diz respeito a estrutura subjacente,
mas que a distribuicdo da industria pode ndo ser uniforme pelos diversos paises e que a
industrializagdo pode desenvolver-se de diferente formas pelas varias nacdes. A abordagem
baseia-se numa tensdo entre forcas de aglomeracdo, que tendem a “juntar” indastrias em

poucas localizaces, e diferencas salariais.

Os paises, neste modelo, possuem tecnologias e dotacdes idénticas, e podem ter dois setores —
agricultura e inddstria. As empresas do setor industrial sdo competitivas entre si de forma
imperfeita e estdo ligadas por uma estrutura de input-output. Na existéncia de custos de

transporte, a proximidade de empresas fornecedoras de bens intermédios reduz ou anula este
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custo, enquanto a presenca de empresas que utilizem bens intermédios, leva ao aumento das
vendas e lucros dos fornecedores deste tipo de produtos. A interacdo destas forcas produz
externalidades monetarias que encorajam as empresas a concentrarem-se, de modo a que caso
estas forcas sejam suficientemente robustas, entdo a industria aglomerar-se-4 num Unico pais
(pais 1). Os salarios pagos nesta nacdo serdo superiores aos praticados no resto do mundo,

mas as externalidades positivas obtidas compensam este custo superior.

SupOe-se ainda neste modelo que o setor industrial € maior que o da agricultura. Isto leva a
que os salarios do pais 1 voltem a aumentar face ao resto do mundo, chegando uma altura em
que se torna rentavel para uma empresa industrial de se deslocar para o pais 2. A medida que
este processo evolui, e com a transferéncia de empresas do pais 1 para o pais 2, chega um
certo momento em que € atingido um ponto critico, em que h& uma rapida expansdo da
industria do pais 2, acompanhada de um crescimento nos salarios pagos nesta nacdo. O
equilibrio envolve, neste ponto, dois paises industrializados e com salarios superiores a

quaisquer outros.

O continuo crescimento dos setores industriais nos paises 1 e 2, e consequente aumento
salarial face ao praticado noutros paises, leva, a dado momento, a que haja um spillover para

um terceiro pais, e assim consecutivamente.
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3. Analise do Meio Envolvente Ibérico

Para o desenvolvimento deste projeto é importante a existéncia de uma descricdo do ambiente
ibérico que permita um melhor entendimento das oportunidades e ameacas que, tanto Portugal
como Espanha, enfrentam na ética da respetiva estrutura de exportacdes. Para isso serd
desenvolvido, para cada um dos paises, uma analise PEST, na qual serdo caracterizados 0s

pilares Politico, Econémico, Social e Tecnoldgico.

Posteriormente sera feito um estudo, onde se caracterizara a relacdo entre Portugal e Espanha.
Neste estudo as analises PEST elaboradas serdo comparadas e as relaces entre os dois paises

evidenciadas, permitindo a definicdo de pontos fortes e fracos ao nivel ibérico.

Para completar o estudo do meio envolvente sera feita uma analise a concorréncia destes dois
paises, onde serdo enumeradas as principais poténcias mundiais ao nivel das exportacdes e as

causas dessas forcas.

3.1. Andlise PEST

Como referido por Johnson (2008), a andlise PEST fornece dados generalizados que
permitem a identificacdo de fatores de mudanca chave, possibilitando a definicdo de possiveis

cenarios futuros ao nivel do setor/industria e da concorréncia.

3.1.1. Portugal

Perante o enunciado por Johnson, neste capitulo serd desenvolvida a andlise PEST para

Portugal.
3.1.1.1. Dimensao Politica

O ambiente politico portugués tem vindo a demonstrar uma instabilidade crescente nos
ultimos anos, 0 que se deve a crise econdmica e financeira que o pais enfrenta. Como causas
apresentam-se a elevada divida publica, a queda do mercado interno, a diminui¢do do
investimento externo, a implementacéo da estratégia fiscal e as dificuldades que o governo
tem em ultrapassar o deficit fiscal. Como consequéncias tem-se 0 empobrecimento do pais, as

maiores taxas de desemprego registadas, a crescente procura da populacdo de outras opgdes
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fora de Portugal, entre outras, nomeadamente as dificuldades de financiamento, especialmente
devido ao corte do rating de Portugal, passando de BAA1 para BA2 (também conhecido

como “lixo””) em 2011 pela Agéncia Moody’s, o que intensificou o problema.

Perante estas dificuldades, em Abril de 2011, Portugal pediu ajuda externa a UE (Unido
Europeia), BCE (Banco Central Europeu) e ao FMI (Fundo Monetario Internacional). Em
Junho, e depois de efetuada uma analise a situacdo nacional, foi desenvolvido um Programa
de Assisténcia Financeira designado Memorando de Entendimento. Este programa, em vigor
até 2014, pretende melhorar a situacao do pais, através de um desenvolvimento equilibrado e
sustentado da economia no médio/longo prazo, baseia-se na reducdo da despesa nacional, no

aumento dos rendimentos e na melhoria da competitividade.

Com énfase neste ultimo objetivo, o governo tem criado incentivos a exportagdo,
nomeadamente dos produtos agricolas. Para este efeito foram criadas medidas e programas
para promover a internacionalizacdo da economia, como o Programa do Simplex para
empresas exportadoras, o Sistema de Incentivos a Qualificacdo e Internacionalizacdo de PME
(Pequenas e Médias Empresas) e o Sistema de Incentivos a Inovacdo do QREN (Quadro de
Referéncia Estratégico Nacional), Créditos ao Importador para Apoio a Exportacdo
Portuguesa da CGD (Caixa Geral de Dep0sitos), entre outros.

3.1.1.2. Dimensao Econémica

Como referido anteriormente, Portugal enfrenta, nestes ultimos dois anos, uma crise
econdmica e financeira que pde em causa a sustentabilidade das financas publicas, tendo sido

necessario um pedido de resgate em 2011.

Este resgate teve j& um impacto significativo na economia nacional. Segundo o Documento de
Estratégia Orgamental (2012-2016: 3), “Portugal registou avancgos significativos na correcdo
dos desequilibrios orcamental e externo e reforgou as condi¢fes de estabilidade do sistema
financeiro. Os objetivos de consolidacdo orcamental para 2011 foram cumpridos com
sucesso. O défice das Administragcdes Publicas situou-se em 4,2% do PIB, substancialmente
abaixo do limite de 59% do PIB do Programa. Apesar da importante contribuicdo da
transferéncia parcial dos fundos de pensdes da banca (no montante de 3,5% do PIB), o défice

estrutural reduziu-se em cerca de 2,3 p.p. do PIB.”
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Para além disto, é ainda nomeado no documento o elevado crescimento das exportaces em
2011, que vieram compensar a quebra da procura interna. Com o objetivo de compensar a
diminuicdo do consumo da populacdo portuguesa as empresas comegaram a orientar 0S seus
negocios para outros mercados, como a Africa, América Latina e Asia, 0 que levou ao

aumento das exportagoes.

Tendo em consideragdo a temética estudada, é necessario aprofundar a caracterizacéo
econdmica portuguesa. Sera entdo analisado um cenéario macro-econémico baseado nos
indicadores da Tabela 1.

Tabela 1. Principais Indicadores Financeiros, Portugal, 2008 - 2014

2008 2009 2010 2011 2012 | 2013° 2014°

PIB pm MilhGes de Euros | 171.983  168.504 172.835 171040 165.387 | 164.338 167.471
Emprego Mil individuos 5.147 5.014 4.937 4.861 4.656 4.476 4.455
Taxa desemprego Portugal % Populagdo ativa 7,592 9,469 = 10,797 | 12,739 | 15,653 18,25 = 18,513
Taxa desemprego UE-27 % Populagéo ativa 7.1 9,0 9,7 9,6 10,5 11,1 11,0
Comércio de bens e servigos
ExportacGes Taxa variacéo, % 156  -18,16 18,53 16,70 6,33 0,90 4,25
Importacdes Taxa variagdo, % 7,24 | -19,76 14,09 1,22 -5,33 -3,80 3,08

e — valor esperado
Fonte: Eurostat, FMI e AICEP (taxa de desemprego UE-27)

PRODUTO INTERNO BRUTO

O ano de 2011 foi considerado um ano de viragem do perfil econdmico nacional. Nos anos
anteriores, o PIB tinha-se demonstrado crescente, tendo apenas uma pequena quebra em 20009,
mas compensada no ano seguinte, onde o indicador cresceu 2,57% face ao periodo homologo,
que, segundo a AICEP (Agéncia para o Investimento e Comércio Externo de Portugal), teve
como causa de recuperacdo o bom desempenho das exportacbes. A partir de 2011 até a
atualidade o PIB diminuiu drasticamente, transmitindo o ambiente de crise que se vive,
diminuindo 1,04% em 2011 e 3,31% em 2012. Os bons resultados provenientes do resgate
financeiro séo esperados para 2014. Em 2013 espera-se uma ligeira contracao (-0,63%), mas

em 2014 o crescimento do PIB ja é previsto na ordem dos 1,91%.

EMPREGO E TAXA DE DESEMPREGO

Na analise ao mercado laboral, a Tabela 1 demonstra 0 mau ambiente que se afigura em
Portugal. Contrariamente as analises elaboradas em 2012, o cenario demonstrou-se muito pior

ao previsto. Nas previsdes elaboradas no Documento de Estratégia Orcamental de 2011,
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previa-se um cenario onde a taxa de desemprego ndo superava 0s 13,2% apontados para 2012,
Hoje em dia perceciona-se um cenario muito mais negativo, onde se antevé uma taxa de
desemprego de 18,25% em 2013.

A tabela demonstra uma quebra continua do emprego, passando de 5.147 milhares de
individuos em 2008, para 4.476 milhares em 2013. Este fato é também evidenciado pela taxa
de desemprego, que passou de 7,1% do total da populacgdo ativa, para 18,25% esperados para
2013. Como referido anteriormente, é esperada uma recuperacdo da economia a partir de
2014, ano onde os indicadores econdmicos, de um modo geral, comecam a melhorar. No

entanto, para os indicadores laborais so estdo previstas melhorias a partir de 2015.

Comparativamente com a UE é percetivel o grave problema laboral que Portugal enfrenta.
Enquanto a média da UE ndo ultrapassa os 11,1% do total da populacdo ativa esperados para
2013, em Portugal este valor € bastante superior. A elevada falta de emprego no pais,
intensificada nos jovens, leva a que 0s portugueses cada vez procurem mais opcdes de vida no

exterior, intensificando a emigracao.

COMERCIO DE BENS E SERVICOS

Segundo os dados definidos na Tabela 1, as exportacdes portuguesas diminuiram em 2009,
sendo a taxa de variagdo de -18,16%, demonstrando uma grave quebra nesse ano, que
segundo o Banco de Portugal, no Boletim Econdémico da Primavera de 2009, foi a principal
razdo pela recessdo desse ano. Esta recessdo teve também impacto nas importacdes, que
diminuiram 19,76%. A partir desse ano houve um maior incentivo a exportagcdo, no ambito de

evitar novas situacdes semelhantes.

A partir de 2009 as exportacdes aumentaram, demonstrando um crescimento elevado em 2010
diminuindo ao longo dos anos, chegando a 2012 com um crescimento de 6,33%. Nas
previsdes do FMI, em 2013 as exporta¢fes vao aumentar apenas 0,9% a partir dai continuaréo

a crescer a taxas superiores.

Quanto as importagdes, em 2010 tiveram uma elevada taxa de crescimento (14,09%), mas em
2011 ja demonstraram um crescimento muito mais suave, apontando para a quebra sentida em
2012, de -5,33%. Esta reducdo podera justificar-se pelo recente incentivo do Estado ao

consumo dos produtos nacionais, reduzindo assim a necessidade de importar. Em termos
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previsionais, espera-se que continue a diminuir em 2013. Ja em 2014 voltard a aumentar,

sendo o crescimento esperado de 3,08%.

Tendo em consideracdo as Projecdes para a Economia Portuguesa (2013-2014:41), divulgado
pelo Banco de Portugal, “o impacto negativo da procura interna sobre a atividade economica,
acompanhado por uma queda marcada das importacdes, foi parcialmente compensado pelo
crescimento das exportagdes, que continuaram a registar um ganho muito significativo de
quota de mercado no conjunto do ano. Contudo, a evolugdo ao longo de 2012 ficou marcada
pela desaceleracdo acentuada das exportacdes nominais de mercadorias, a semelhanca do
observado em outros paises da area do euro. Verificou-se inclusive em Portugal uma queda
em volume das exportacOes de bens e servigcos no quarto trimestre de 2012, a qual se estima
ter sido temporaria, refletindo interalia fatores especificos, designadamente a realizacdo de

greves portuérias.”

Como conclusédo do resultado econémico portugués, € enunciado que o ajustamento externo
decorre de forma mais acelerada que o inicialmente previsto, a semelhanca dos dois
programas anteriores desenvolvidos com o FMI (1977-78 e 1983-85), nos quais a corre¢ao foi

mais rapida do que o inicialmente planeado.

3.1.1.3. Dimensao Social

No ambito de caracterizar a sociedade portuguesa, sera seguidamente desenvolvido uma
analise a quatro indicadores demograficos. Desta forma ter-se-4& uma nocdo da sociedade
atual, através do indicador populagdo residente, passada, através do indicador crescimento

populacional, e futura, com as projec¢des da populacao.

Adicionalmente sera estudado o poder de compra nacional no &mbito de o comparar com a

média da Unido Europeia e com outros paises.

POPULACAO RESIDENTE

Em 2011, a populacéo residente em Portugal foi de 10.542.398, sendo o Norte a NUT Il que
tinha um numero mais alto, seguido de Lisboa (Tabela Al.1). Em relacdo ao género, a

populacdo portuguesa é dividida em 5.030.437 homens e 5.511.961 mulheres residentes.
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Em relacdo a estrutura da populagdo por idade, pode ser visto no Tabela Al.2, que em 2011 as
pessoas com idade entre O e 14 anos foram 14,92%, entre 15 e 24 anos foram 10,81%, entre

15 e 64 anos eram 55,23%, e com mais de 65 anos foram 19,04%.

Analisando o Grafico Al.1, o envelhecimento da populacéo € claro em Portugal, ja que, no
periodo temporal analisado (1991 — 2011), é visivel um declinio da populacdo jovem em
detrimento de um aumento da populacdo idosa. Primeiro porque a taxa de natalidade tem
vindo a decrescer e em segundo porgue a esperanga média de vida tem vindo a aumentar. Por

sua vez, a populacdo em idade activa tem-se mantido relativamente constante.

CRESCIMENTO POPULACIONAL

Este indicador, como pode ser visto no Grafico Al.2, a nivel nacional, expressa que a
populacdo portuguesa cresceu ao longo dos anos. Como evidenciado no primeiro gréafico
desse anexo, o grande crescimento foi desde 1900 até a década de 80, época a partir da qual
comecou a estagnar a volta dos 10 milhdes de habitantes. Num periodo temporal mais recente,
é visivel pelo Tabela Al1.3 que apenas em Lisboa a populacdo se tem mantido sempre
crescente, apesar de o crescimento ser cada vez menor ao longo dos anos, sendo em 2011

apenas de 0,15.

A principal razdo do crescimento populacional nestes Gltimos anos sdo os fluxos migratérios,
evidenciado no Gréfico A1.3. A taxa de crescimento natural, tanto em 2009 como em 2010
foi negativa, o que significa que, caso ndo houvesse migracao, a populacdo portuguesa estaria

a decrescer.

PROJECOES DA POPULACAO

De acordo com as Projeccdes de populacdo residente em Portugal, 2008-2060 (estudo
elaborado pelo INE — Instituto Nacional de Estatistica), o cenario mais provavel indica que

nos préximos 50 anos, Portugal ficard com cerca de 10 milhGes de habitantes — Grafico Al.4.

Como evidenciado anteriormente, Portugal tem um elevado envelhecimento populacional que
tem tendéncia a piorar com a diminui¢do do fluxo migratério. Fato evidenciado no Grafico
Al.5, em todos os cendrios desenvolvidos. Prevé-se assim que em 2060 a existéncia de trés

idosos por cada jovem.
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PODER DE COMPRA

O poder de compra nacional, quando comparado & média da UE, é cerca de 15 p.p. inferior,
revelando algum empobrecimento da populacdo na média europeia (Tabela Al.4). No
entanto, este indicador revela também que o empobrecimento de outros paises, como a
Letdnia e a Eslovaquia, também da UE, é muito superior ao portugués, tornando-os muito
mais atrativos em termos de financiamento externo, colocando Portugal estagnado entre

paises ricos e paises pobres, razdo que também justifica/ intensifica a crise que se vive.

3.1.1.4. Dimenséo Tecnoldgica
“We are changing the world with technology”, Bill Gates.

Hoje em dia o mundo gira a volta das tecnologias. Desde a comunicacdo até a compra
atualmente é tudo muito mais simplificado. E apenas necessario acesso a um dispositivo com
internet para podermos efectuar uma compra do outro lado do globo. Esta tudo a “distancia de

um clique”.

Com a criacdo da internet, 0 mundo passou a estar contatado entre si, passando a ser chamado
de aldeia global. Esta descoberta afetou grandiosamente 0 mundo empresarial, intensificando
0 conceito de internacionalizacdo. Com a possibilidade de criacdo de um Website, de uma
pagina no Facebook, entre outras, qualquer pessoa/empresa, independentemente da sua
localizag@o pode ter conhecimento dessa empresa, potenciando as trocas comerciais e assim
as importacdes e exportacBes. Posto isto, € um fato que as trocas comerciais entre

paises/pessoas de diferentes paises aumentam com a evolugdo tecnoldgica.

No caso portugués esta evolugdo também é visivel. A maioria das empresas tém website e
tentam promover a sua imagem também para fora do pais, agarrando a oportunidade ndo sé de
se venderem internacionalmente como também de tentarem identificar melhores ofertas

oriundas do exterior, tanto em termos de pregos como de qualidade da oferta.

Para além disso, hd que focar também o ponto de que sd0 0s mais recentes avancos
tecnoldgicos que tém uma maior procura a nivel mundial, especialmente dentro de paises
desenvolvidos. E cada vez mais notério que muitos dos paises que apostaram na
especializacdo tecnoldgica sdo grandes poténcias mundiais, caso dos Estados Unidos da
Ameérica (EUA) e do Japao.
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3.1.2. Espanha

A semelhanca de Portugal, sera desenvolvido no capitulo que se segue a mesma anélise PEST
mas para Espanha.

3.1.2.1. Dimenséao Politica

Depois da maior subida econémica alguma vez presenciada, em 2009 a economia espanhola
cai, trazendo problemas em diversos niveis, incluindo a instabilidade politica. Logo em
Janeiro, a Standard & Poor's retira o estatuto de AAA (melhor nivel no rating de risco) a
Espanha, evidenciando a eventual queda econdmica desse ano. Como causas desta queda
apresentam-se o elevado deficit pablico, as ajudas aos bancos e multinacionais, as acumuladas

diminuic¢des dos impostos e o crescimento do desemprego.

Em 2010 as preocupagdes aumentaram e o tema “plano de estabilidade e crescimento”
intensificou-se, vindo o governo a assinar um Plano de Austeridade para 2011-2013. Posto
isto, tanto em 2010 como em 2011, o governo desenvolveu varias medidas de austeridade
para reduzir o deficit publico, nomeadamente cortes nos vencimentos dos funcionarios
publicos, congelamento das pensBes, aumento dos impostos, diminui¢cdo dos subsidios e
indemnizagdes, cortes ao investimento publico ao nivel central, das Comunicadas Autébnomas
e Municipios, entre outros. Estas medidas, apoiadas pelo aumento das exportagdes, tiveram 0s
seus resultados positivos, levando a emersao da recessdo, mas também tiveram resultados
bastante negativos na estabilidade politica espanhola, com o aumento do nimero de greves e
manifestacdes.

Em 2012 a economia espanhola volta a cair devido maioritariamente a quebra no consumo
privado e na despesa publica e a intensificacdo das taxas de desemprego, registando-se como

as piores a nivel da Unido Europeia.

As apostas para recuperar da crise resumem-se as exportagdes. O governo pretende substituir
0 setor da construcdo e passar a apoiar-se nas exportacdes para melhorar a economia,
retratando 0 pais como a “terra das oportunidades”. O governo defende que as agressivas
reformas laborais e financeiras, juntamente com as exportacdes, serdo suficientes para

melhorar o PIB (Produto Interno Bruto) e contribuir para o crescimento sustentado do pais.
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3.1.2.2. Dimensao Econémica

Segundo a informacgao anunciada pela AICEP, na ficha de mercado espanhola, “em 2012,
Espanha manteve o estatuto de 13* economia mundial e 5* maior da Unido Europeia”. Ao
longo da ultima década, Espanha teve um dos maiores crescimentos econémicos de entre 0s
paises da Europa Ocidental. Este crescimento comecou a revelar indicadores de estagnamento
em 2008, sendo que no ano a seguir registou uma elevada recesséo, reconhecida como a mais
profunda da sua historia recente. As causas apresentadas de tal recuo foram a diminuigdo da

procura interna e a queda das exportacoes.

Nos dois anos seguintes, e tal como referido anteriormente, o governo desenvolveu vérias
medidas para atenuar esta recessao que tiveram as suas conquistas, mas no ultimo trimestre de
2012 houve registo de nova recessdo. Pelas previsdes do EIU (Economist Intelligence Unit), a
recessao ird manter-se em 2013 devido a austeridade fiscal e as elevadas taxas de desemprego
(com tendéncia crescente). A partir dai, e pelo menos até 2017, ja se prevé uma melhoria

econdmica deste pais.

De modo a analisar a tematica anunciada, sera desenvolvida uma caracterizacdo econdémica de
Espanha onde serdo estudados os mesmos indicadores analisados no caso portugués,
nomeadamente o PIB, mercado laboral e o comércio de bens e servicos, enumerados na
Tabela 2.

Tabela 2 Principais Indicadores Financeiros, Espanha, 2008 - 2014

2008 2009 2010 2011 2012 2013°  2014°

PIB pm Milhoes de Euros | 1.087,79 | 1.048,06 | 1.048,88  1.063,36 | 1.051,20  1.044,28  1.064,50
Emprego Mil individuos 20.258 18.888 18.457 18.105 | 17.282 16.849 | 16.998
Taxa desemprego Espanha % Populagdo ativa 11,30 18,00 20,08 21,65 25,00 27,00 26,50
Taxa desemprego UE-27 % Populago ativa 7.1 9 9,7 9,6 10,5 11,1 11
Comeércio de bens e servicos
Exportacoes Taxa variagio,% 2,18 -15,78 16,28 15,85 1,75 3,29 4,18
Importacdes Taxa variacio, % -0,52 -27,29 16,40 10,05 -4,33 -4,70 1,49

e — valor esperado
Fonte: Eurostat, FMI, World Economic Outlook Database, April 2013; AICEP (taxa de desemprego UE-27)

PRODUTO INTERNO BRUTO

O Produto Interno Bruto espanhol no periodo em anélise (2008 — 2014) tem-se demonstrado

relativamente estavel, mas nos periodos enunciados de recessdo foi notoria uma diminuicéo
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do indicador (Tabela 2), nomeadamente em 2009 e 2012, cuja reducédo foi de 3,65% e de

1,14%, respetivamente, devido as causas enumeradas anteriormente.

Reforgando as previsbes do EIU, a partir de 2014 espera-se uma melhoria do PIB espanhol,

apresentando uma subida de 1,94% face ao ano anterior.

EMPREGO E TAXA DE DESEMPREGO

Relativamente ao mercado laboral, as taxas de desemprego nestes Ultimos tempos tém
atingido méaximos histdricos. Analisando a Tabela 2, é percetivel que este indicador passou de
11,3% em 2008 para 25% em 2012, demonstrando a gravidade da situagdo laboral em

Espanha. Do total dos desempregados, segundo a AICEP, mais de 50% sao jovens.

E ainda visivel na mesma tabela 0 ndmero de empregos em Espanha, que reforca esta

situacdo, ja que de 2008 para 2012 cerca de 3 milhdes de pessoas ficaram desempregadas.

No ambito de diminuir o desemprego e de fomentar o crescimento econdémico, segundo a
AICEP, tanto o Governo Central como os Governos das Comunidades Auténomas tém
desenvolvido esforgos. Para isso criaram incentivos e ajudas estatais e/ou regionais para
formacdo e emprego em setores industriais especificos como os de investigacdo e
desenvolvimento, agroalimentar, energético, desenvolvimento tecnoldgico, desenvolvimento
de regides carenciadas, promogcdo e desenvolvimento de Pequenas e Médias Empresas e apoio

a internacionalizacdo das empresas.

Comparativamente com Portugal e especialmente com a UE, é bastante grave a situacdo
espanhola. Se Portugal se encontra numa ma posicdo, Espanha consegue superar,

apresentando, segundo os dados do FMI, os piores indicadores laborais da zona euro.

COMERCIO DE BENS E SERVICOS

Segundo a Organizacdo Mundial do Comércio (OMC), em 2011 Espanha esteve no rating dos
20 principais mercados mundiais, apresentando-se como 14° importador, possuindo uma
quota de 2% das importacbes mundiais, e 17° exportador, com uma quota de 1,7% das

exportacdes mundiais.

Na Tabela 2 é notdria a queda das exportacdes em 2009 (no qual a taxa de crescimento foi de
-15,78%), uma das causas apontadas para a recessao desse ano. No entanto esse valor foi
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recuperado no ano que se seguiu (sendo a taxa de crescimento de 16,28%) e manteve-se em
crescimento nos anos seguintes assim como nas previsdes desenvolvidas para 0s proximos
anos (2013 e 2014). Este aumento continuo das exportagdes vai de encontro com o planeado

na politica implementada para combater a recesséo de 2009.

Relativamente as importacGes, também em 2009 houve uma quebra enorme neste indicador,
que teve uma taxa de crescimento de -27,29%. No entanto, e contrariamente ao sucedido nas
exportacoes, esta queda ndo foi totalmente compensada nos anos que se seguiram. Cresceu
em 2010 e 2011, mas em 2012 as voltaram a cair, diminuindo cerca de 4%. Nas previsdes
elaboradas pelo FMI, as importacdes deverdo diminuir também em 2013 (-4,7%), ja em 2014

existird um ligeiro aumento (1,49%).

Relativamente ao saldo da balanca comercial espanhola, segundo a AICEP (2013), tem sido
sempre negativo desde 2008 até 2012, uma vez que as importaces tém superado sempre as
exportacdes. No entanto, ao longo deste periodo tem vindo a verificar o desagravamento do
défice desta balanca, demonstrando os resultados dos esforcos e incentivos do estado neste

sentido.

No ambito de sistematizar a situacdo econdémica de Espanha, a AICEP, na ficha de mercado
de Espanha (2013), resume que a base de suporte de toda a economia sera o setor externo, ao
divulgar que “o consumo privado continuara em queda no ano em curso, dada a contracao das
familias endividadas, a que se junta uma elevada taxa de desemprego (a taxa de jovens sem
emprego supera 0s 50%), a dificuldade no acesso ao crédito, a queda real dos salarios e uma
subida da carga fiscal. Para o EIU (Espanha - Sintese Pais e Relacionamento Bilateral, 2013),
também o consumo publico se mantera em queda até 2015, ano em que se perspetiva uma
ligeira subida, arrastada pelo aumento da despesa publica numa tentativa de melhorar as
finangas publicas. Do mesmo modo, também o investimento continuara em queda, refletindo
o forte ajustamento do setor imobiliario. Num cenario de declinio do consumo e de
moderados ganhos de competitividade, espera-se que seja 0 setor externo a suportar a

economia nos proximos 5 anos.”

3.1.2.3. Dimensao Social

No ambito de descrever a sociedade espanhola, serdo apresentados de seguida 0s mesmos
indicadores demograficos anunciados no caso portugués, ou seja, a populacdo residente, o

crescimento populacional, as projecdes da populagéo e o poder de compra.
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PoOPULACAO RESIDENTE

A populacdo residente em Espanha, em 2011, foi de 47.190.493 habitantes, sendo as
comunidades autonomas de Espanha da Andaluzia, da Catalunha e da Comunidade de Madrid
as que apresentam mais residentes, respetivamente 8.424.102, 7.539.618 e 6.489.680
habitantes (Tabela A2.1). Quando ao género, tal como em Portugal a diferenca estd muito
equilibrada, existindo quase tantos homens como mulheres (23.283.187 e 23.907.306,

respetivamente).

Analisando as faixas etéarias da populacéo espanhola, pode ser visto no Tabela A2.2, que em
2011 as pessoas com idade entre 0 e 14 anos foram 15,20%, entre 15 e 24 anos foram 10,07%,
entre 15 e 64 anos eram 57,37%, e com mais de 65 anos foram 17,36%, estrutura

extremamente semelhante com a portuguesa.

Na evolucdo da populacdo residente em Espanha (Grafico A2.1), € visivel o envelhecimento
da populacdo. A semelhanca de Portugal, em Espanha este fenémeno também é uma
realidade. A taxa de natalidade ao longo dos anos tem vindo a diminuir, assim como a taxa de
mortalidade, j& que a esperanca média de vida também tem aumentado. A populacdo ativa

tem-se registado igualmente constante.

CRESCIMENTO POPULACIONAL

Na Tabela A2.3 é possivel visualizar o crescimento efetivo espanhol, o qual revela o
crescimento continuo da populacdo. As regifes que demonstraram um maior crescimento
entre 2001 e 2011 foram as cidades autonomas (respetivamente Melilla e Ceuta), seguidas da

Comunidade de Madrid e da Regido de Mdrcia.

Uma das justificagdes deste aumento populacional, segundo o documento elaborado pelo INE
(Espanha), Espafa en Cifras 2012, foram as migracdes, sendo as nacionalidades que mais

influéncia tiveram no aumento populacional a chinesa (com 5,6%) e a romena (com 4,1%).

Segundo o documento enunciado, e o Grafico A2.2, em 2010 a populacdo natural é ainda
positiva, mas prevé-se que a partir dai se desenvolva para valores negativos, demonstrando a

importancia dos fluxos migratorios no aumento da populacao.
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PROJECOES DA POPULACAO

De acordo com as Projec¢fes de populacédo residente espanhola, 1991-2052 (Gréfico A2.3), 0
pico populacional espanhol deu-se nestes Gltimos anos, ja que teve uma subida brusca a partir
de 2000 e porque se espera uma descida a partir dos préximos anos. Assim, a populagéo
espanhola evoluiu de 38.940.002 habitantes em 1991 para 46.196.278 habitantes em 2012,
representando um aumento de 18,6%. As previsdes desenvolvidas pelo INE de Espanha
apontam que este valor diminua para 41.558.096, uma reducéo de cerca de 10,0%.

Tal como referido previamente, Espanha tem uma tendéncia de envelhecimento de populagéo,
tendéncia essa que, com a diminuicdo do fluxo migratorio previsto, devera intensificar-se ao

longo dos anos, passando a ter uma piramide etaria invertida em 2052 — Grafico A2.4.

PODER DE COMPRA

Ao comparar 0 poder de compra espanhol com o portugués, através do Tabela Al.4, é visivel
que é superior em cerca de 10 p.p., reflectindo uma capacidade econémica superior. Quando
comparado com o da Unido Europeia, € ligeiramente inferior, o que significa que Espanha
esta proximo do poder de compra médio da UE. A semelhanca de Portugal, o fato de
existirem paises europeus com este indicador muito inferior, torna Espanha também pouco

atrativa no que concerne ao investimento externo, potenciando a crise espanhola.
3.1.3.4. Dimensao Tecnolégica

A semelhanca de Portugal, também em Espanha foi evidente o crescimento das trocas
comerciais com a intensificacdo das tecnologias. Também aqui a maioria das empresas
apostou na comunicagdo mundial com o auxilio da internet e das diversas oportunidades que

os desenvolvimentos tecnolégicos podem conferir as empresas.

No caso espanhol este crescimento foi mais intensificado também devido ao bom nome que
Espanha reflete as suas empresas. Sendo uma maior poténcia mundial, acaba por conferir
maior credibilidade as empresas espanholas, reflectindo-se numa maior procura em termos

globais.
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3.2. Relacdes entre Portugal e Espanha

3.2.1. Comeércio

Apesar de vizinhos, Portugal e Espanha tém economias consideravelmente distintas,
apresentando, no que toca ao comércio internacional, diferencas consideraveis. Espanha,
tendo uma dimenséo sete vezes maior que Portugal, apresenta um volume de transa¢ées muito

superior ao verificado em terras lusitanas.

Gréfico 1 Evolucao das exportagdes portuguesas e espanholas, 1991 - 2012
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Fonte: Eurostat

Conforme pode ser visto no Grafico 1, o volume de exportagcdes espanholas apresenta, ao
longo do periodo em analise (1991 — 2012), um registo muito superior ao volume portugués,
sendo cerca de 3,8 vezes maior (valor registado no inicio do intervalo em andlise). Esta
divergéncia, ao longo dos anos foi-se acentuando, superando o volume de exportacdes
portugués em cinco vezes. A taxa de crescimento espanhola (797%, variacdo 1991/2012)
demonstrou-se muito superior a portuguesa (588%, variacdo 1991/2012), o que pode ser
justificado pelo aumento da populagdo espanhola, que foi muito superior ao registo portugués,
como analisado no capitulo anterior. Em 2009 é visivel o registo indicativo do comego da

crise econdmica nos dois paises, sendo muito mais acentuado em Espanha.

Relativamente aos principais destinos das exportacbes dos dois paises, nos Gréafico 2 e
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Gréfico 3 sdo apresentados os cinco principais importadores de produtos portugueses

espanhdis, respetivamente.

Grafico 2 Destino das exportacdes portuguesas, 1991 - 2012
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Grafico 3 Destino das exportacdes espanholas, 1991 - 2012
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Ao comparar o Grafico 2 com o

Gréfico 3, as semelhancas sdo evidentes. Para alem do comércio entre os dois paises, Franca,
Alemanha e Reino Unido séo os principais compradores de mercadoria ibérica. A diferenca,
para além das quantidades adquiridas por estes paises, como referido anteriormente, rege-se
apenas num pais. Em Espanha quem preenche o top é a ltalia, enquanto em Portugal é
Angola. A relacdo luso-angolana tem uma conotacdo historica e tem-se revelado cada vez
mais importante nos Gltimos anos nas exportac@es portuguesas. Com a crise europeia e com 0

crescimento angolano, Portugal consegue encontrar algum apoio neste pais, j& que as
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exportacdes para a Europa evidenciam uma clara diminuigao, contrariamente ao sucedido em
Angola, que tém crescido. Importa ainda salientar que esta evidéncia ndo € compensatoria, ou
seja, as exportacdes angolanas ndo sao suficientes para cobrir o efeito da quebra das

exportacdes para a Europa, apenas para atenuar o problema.

Realca-se ainda o peso da Espanha nas exportacdes nacionais, que importou, em 2012, mais
de 10 milhdes de euros. No caso espanhol, a vizinha Franga assume especial relevo,
assumindo por si s6, no mesmo ano, mais de 37,5 milhdes de euros das exportacdes

espanholas.

3.2.2. Balanga comercial bilateral

Como pode ser visto na Tabela 3, a balanca comercial entre Portugal e Espanha é

tradicionalmente desfavoravel para Portugal.

Tabela 3 Evolugado da balanca comercial bilateral, 2008 - 2012

2009 2010 2011 2012 Var %°?

Balanga comercial de bens de Portugal com Espanha

Exportacdes Milhares de euros 10.826.064 = 8.623.727 | 10.065.473 | 10.679.694 | 10.193.780 -0,5
Importacdes Milhares de euros 19.786.691 | 16.844.735 @ 18.815.214 | 19.116.719 | 17.790.395 -2,1
Saldo Milhares de euros | -8.960.627 | -8.221.008 | -8.749.741 -8.437.025 | -7.596.615 --
Balanca comercial de servicos de Portugal com Espanha

Exportactes Milhares de euros 2.774.745 2.434.253 2.504.241 2.529.201 2.308.350 -4,3
Importacdes Milhares de euros 2.700.651 2.389.800 2.552.055 2.720.462 2.423.455 -2,3
Saldo Milhares de euros 74.094 44.453 -47.814 -191.261 -115.105 -

a — Média aritmética das taxas de crescimento anuais no periodo 2008-2012; 2008 a 2010: Resultados definitivos; 2011: Resultados
provisorios; 2012: Resultados preliminares
Fonte: Eurostat, INE — Instituto Nacional de Estatistica

No que concerne a balanga comercial de bens, de um modo geral, no periodo em analise
(2008 — 2012), a variacdo tanto das exportagbes para Espanha como das importacdes
provenientes de Espanha foi negativa, e apesar de o decréscimo das importacdes ter sido

maior que o das exportagdes, o saldo da balanga comercial manteve-se negativo em 2012.

Quanto aos servicos, a balanca registou um comportamento diferente. O saldo tem vindo a
piorar no periodo em analise, tendo passado de positivo para Portugal, em 2008, para negativo
em 2012. Nesta situacdo, apesar de ambos os indicadores terem, também, tido taxas de
variacdo negativas, 0 decréscimo das exportaches foi superior ao das importacdes,

justificando o saldo negativo no altimo ano.
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3.2.3. Expedicdes por produtos e servicos

Com o objetivo de analisar a estrutura das trocas comerciais entre Portugal e Espanha,
encontram-se, nas Tabela 4 e Tabela 5, os 10 principais grupos de produtos e servicos

exportados entre estes dois paises.

Tabela 4 10 principais grupos de produtos e servicos exportados de Portugal para Espanha, 2012

2012 Peso Var % 11/12
Metais comuns 1.197.955 9,58% -13,2
Agricolas 1.141.181 9,13% 1,2
Viagens e turismo 1.105.360 8,84% -1,6
Vestudrio 964.885 7,72% 6,7
Veiculos e outro material de transporte 884.787 7,08% -15,5
Pléasticos e borracha 884.381 7,07% 2,1
Maquinas e aparelhos 821.026 6,57% -5,3
Quimicos 624.407 4,99% 55
Transportes 628.151 5,02% -3,0
Alimentares 551.403 4,41% 0,9

Fonte: INE — Instituto Nacional de Estatistica

Através da analise da Tabela 4 é percetivel a estrutura dos 10 principais produtos e servicos
exportados por Portugal para Espanha em 2012, que totalizam cerca de 70% do total das
exportacGes portuguesas para Espanha nesse ano. Destas, em primeiro lugar estdo os metais
comuns (9,58%), seguidos dos produtos agricolas (9,13%), viagens e turismo (8,84%),
vestuario (7,72%) e veiculos e outros materiais de transporte (7,08%).

Na Tabela 5, encontram-se os 10 principais grupos de produtos e servi¢os exportados por
Espanha para Portugal, cujo peso perfaz 75% do total das exportagdes para Portugal. Os
principais sdo respetivamente os produtos agricolas (13,43%), os combustiveis minerais
(11,09%), as méaquinas e os aparelhos (10,44%), os metais comuns (9,22%) e 0s quimicos
(7,67%).

Tabela 5 10 principais grupos de produtos e servi¢os importados por Portugal Provenientes de Espanha, 2012

2012 Peso Var % 11/12
Agricolas 2.715.385 13,43% -1,7
Combustiveis minerais 2.241.697 11,09% 16,6
Maquinas e aparelhos 2.111.120 10,44% -13,2
Metais comuns 1.864.001 9,22% -12,8
Quimicos 1.550.392 7,67% -1,8
Plasticos e borracha 1.197.876 5,93% -5,9
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Alimentares 1.121.223 5,55% -0,4

Viagens e turismo 836.670 4,14% -7,8
Vestuario 819.946 4,06% -8,8
Transportes 768.763 3,80% -6,7

Fonte: INE — Instituto Nacional de Estatistica
Comparando as tabelas, é percetivel que, em 2012, ambas as estruturas foram muito

semelhantes, divergindo apenas num produto. Enquanto Espanha exportou para Portugal
combustiveis minerais, apresentando-se na segunda posicdo, Portugal vendeu veiculos e outro

material de transporte, na quinta posigé&o.

3.2.4. Investimento

Em termos de financiamento Portugal e Espanha sdo dois parceiros econdémicos muito
importantes um para o0 outro, ja que, apesar das varia¢des, assumem-se sempre como um dos
principais financiadores do outro pais. Em 2012 Espanha foi o principal financiador portugués
e Portugal assumiu a segunda posic¢éo do financiamento direto em Espanha (Tabela 6 e Tabela
7).

Tabela 6 Fluxos de Investimento Direto de Espanha em Portugal, 2008 - 2012

- - OL8
pmm
ID Espanha em Portugal Milhares deeuros | 5.507.296 | 4.153.064 @ 5.704.977 | 8.474.910 @ 7.154.372 11,4
Desinvestimento Milhares de euros | 5.059.200 | 3.470.320 @ 6.465.087 | 7.381.829 @ 7.052.776 16,2
Liquido Milhares de euros = 448.096 = 682.744 = -760.110  1.093.081 | 101.596 --
% IDE total ° 15,6 13 14,4 19,7 18,2 -
Origem ¢ 30 50 30 20 1° -

a — Média aritmética das taxas de crescimento anuais no periodo 2008-2012; b - Com base no ID bruto total de Portugal; ¢ - Posi¢do
enquanto Origem do IDE bruto total e Destino do IDPE bruto total num conjunto de 55 mercados.
Fonte: Banco de Portugal

Tabela 7 Fluxos de Investimento Direto de Portugal em Espanha, 2008 - 2012

- : T
‘Estrangeirs (IDE) ou 2012
ID Portugal em Espanha  Milhares de euros | 2.231.925 | 1.257.462 773.176 | 1.729.475 | 1.128.283 1,7
Desinvestimento Milhares de euros | 2.324.567 | 1.105.147 649.707 | 1.565.517 873.264 0,8
Liquido Milhares de euros -92.642 | 152315 123469 | 163.958 | 255.019 --
% IDE total ” 19,6 16,2 79 8,8 12,6 -
Origem ¢ 20 20 40 20 20 -

a — Média aritmética das taxas de crescimento anuais no periodo 2008-2012; b - Com base no ID bruto total de Portugal; ¢ - Posicao
enquanto Origem do IDE bruto total e Destino do IDPE bruto total num conjunto de 55 mercados.
Fonte: Banco de Portugal

Em termos numéricos, o investimento direto de Espanha em Portugal tem vindo a aumentar

no periodo em analise, passando de 5.507 milhGes em 2008 para 7.154 em 2012,
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representando um aumento de 11,4%. Quanto ao desinvestimento, este também tem vindo a
aumentar e com uma taxa de variagdo superior, que, caso ndo venha a ser compensado pelo

IDE de outro pais em Portugal, poderéa trazer problemas a economia nacional.

Quanto ao investimento de Portugal em Espanha, de 2008 para 2012, este perdeu peso no
total do IDE em Espanha, passando de 19,6% para 12,6%. Em milhares de euros, tanto o IDE
de Portugal em Espanha diminuiu, passando de 2.231 em 2008 para 1.128 em 2012, como 0
desinvestimento também caiu, passando de 2.324 para 873 milhares de euros.

3.3. Analise da Concorréncia

Como referido anteriormente, a crise teve um efeito econdmico muito elevado em Portugal e
Espanha, o que afectou em grande escala o investimento externo. Inclusivamente existiram
diversos exemplos de fabricas que fecharam e se deslocaram para paises economicamente
mais vantajosas que anteriormente possuiam restricdes ao nivel legal, mas com a sua entrada
na Unido Europeia tais complicacdes deixaram de existir. Fala-se dos paises de Leste
Europeu. Como consequéncia, inimeros bens e servigcos desenvolvidos nesses paises passam
a ser mais atractivos ao exterior por apresentarem pregos mais baixos, reflectindo-se num

aumento das exportacdes desses paises em detrimento das portuguesas e espanholas.

Para além destes paises europeus, a nivel internacional a China aparece como a grande
poténcia mundial, considerando-se atualmente o motor econémico do mundo. As causas desta
magnitude prendem-se ndo sé nas elevadas taxas de crescimento econémico, mas também na
sua importancia no seu setor produtivo, que sustenta em grande escala 0 andamento da oferta
mundial. A China é conhecida pela sua mao-de-obra barata que permite a oferta de precos
muito mais baixos dos seus produtos e servigos, tornando a competitividade com este pais

extremamente complicada.

A partir do momento em que os grandes centros econdémicos da UE, como a Alemanha e 0
Reino Unido, que deveriam potenciar o crescimento econémico europeu, tém a China como
principal fornecedor, em detrimento de diversos paises da Unido Europeia, 0 crescimento
econdémico europeu torna-se muito mais complicado, especialmente para paises, como
Portugal e Espanha, que tentam crescer através do aumento das exportac@es e que tém ndo so
baseado a sua atractividade na oferta de precos mais competitivos, como também tém como

principais clientes paises europeus.

40



Tendo Portugal e Espanha escolhido a estratégia de baixos precos (citando as Estratégias
Geneéricas de Porter), quando entraram para a UE, agora que surgiram novos paises com um
nivel de pobreza mais acentuado/ com capacidade para oferecer produtos e/ou servigcos com
precos mais competitivos, tanto Portugal como Espanha se encontram “stuck in the middle”,
ou seja, estagnados no meio. Em estratégia este € considerado o pior ponto, ja que nao
representam oS pre¢os mais atractivos nem a melhor qualidade nos produtos e/ou servigos

oferecidos, sendo necessario repensar em novas estratégias.
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4. Metodologia e Evidéncia Empirica

Desenvolvidas as analises mediata e imediata tanto de Portugal como de Espanha, segue-se 0

verdadeiro projeto de pesquisa do ambito da presente tese.

O objetivo deste capitulo é caracterizar o mercado das exportacdes portugués e espanhol
desenvolvendo-se, ao longo da pesquisa, ndo s6 comparacOes entre os dois paises, como
também com a UE27. Para isso foi utilizada como base de dados a informacéo dos produtos
exportados e 0s paises de destino das exportacdes de Portugal, Espanha e UE27 do Eurostat
(EU27 trade since 1988 by HS2-HS4 - DS_016894), para um intervalo entre 1999 e 2012.

Numa primeira parte serdo caracterizados os produtos exportados por cada uma das regides,
recorrendo-se ao auxilio de diversos indicadores que permitam andlises de especializacédo/
diversificacdo (coeficiente de Gini e curva de Lorenz), caracterizagdo das estruturas das
exportacdes (indice de Krugman), das Quotas de Mercado, da intensidade de especializacdo
(IVCR), da existéncia de inddstrias monopolistas ou competitivas (CR — Racio de

Concentracdo) e de comércio intra ou inter-inddstrias (indice de Grubel-Lloyd).

Na segunda parte do capitulo serdo apresentados os mesmos indicadores, mas de forma a

caracterizar os paises para quem Portugal, Espanha e UE27 exportam.

4.1 Analise aos Produtos Exportados

Apresenta-se de seguida a andlise feita aos produtos exportados por Portugal, Espanha e

UE27 atraves dos indicadores explicitados anteriormente.

4.1.1. Coeficiente de Gini e Curva de Lorenz — Especializacéo vs Diversificacdo

No decorrer do tempo, o cabaz de produtos exportados pelos paises varia, ndo s pela
tentativa de se adequar a procura existente, mas também porque os niveis de conhecimento
sobre 0 mercado aumentam e o proprio estilo e condi¢cdes de vida da respetiva populagédo

também se altera.

Assim, € identificado pela teoria do comércio (Imbs and Warziarg, 2003) que a especializacdo
dos produtos aumenta com a melhoria das condigdes de vida do pais produtor.
Desenvolvendo, foi descoberto que os paises tendem a diversificar a producdo a medida
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comecam a melhorar de baixos niveis de rendimento e que apenas comecam a especializar

quando atingem um nivel de rendimento relativamente elevado.

Segundo Hausmann e Rodrik (2003), no inicio da fase de crescimento existe um ambiente
mais propicio ao empreendedorismo o que potencia a diversificacdo e ajuda os produtores a
identificarem o0s setores nos quais existem mais vantagens competitivas. Depois de
descobertos os produtos onde a vantagem competitiva € maior, h4 uma tendéncia de os
produtores se focarem nesses produtos, ou seja, se especializarem nesses produtos. Esta

descoberta pode ser evidenciada tanto pela curva de Lorenz como pelo coeficiente de Gini.

O coeficiente de Gini, desenvolvido pelo estatistico Corradi Gini, € uma medida de
desigualdade utilizada e aplicada desde 1912. Este indicador estatistico € frequentemente
usado na analise da distribuicdo de renda podendo, no entanto, ser aplicado a qualquer
distribuicdo que se queira estudar, como é o caso das exportacBes, onde se demonstra como
uma alternativa para medir as alteracGes na especializacdo dos paises, atraves do calculo da
igualdade das exportacGes em cada periodo. A sua formula pode ser encontrada de seguida

(equacéo 1).

c :n+1_22?=1(n+1—i)xi
n nyr,x;

(i)

Onde, n é o numero total de produtos exportados, i corresponde a um produto ordenado de

forma crescente e x; é 0 peso das exportacdes do produto i no total das exportacoes.

A curva de Lorenz mostra 0 mesmo cenario mas de uma forma mais intuitiva, ja que é
representado visualmente por um grafico de duas linhas, uma recta, que representa a
igualdade de distribuicdo dos produtos (diversificacdo total) e por uma curva, que representa a
realidade da regido em analise. Assim, quanto mais proxima o curva de Lorenz estiver da
recta de 45° menor o grau de especializacdo e maior o grau de diversificacdo da regido em

analise.

Apresenta-se de seguida no Grafico 4 a Curva de Lorenz para as exportacdes das regides em
analise para o ano de 2012. E visivel que Portugal é o pais cujo grau de especializacio é
maior, seguido da Espanha e por fim UE27, estando a primeira mais afastada da recta da

diversificacdo total e a Gltima mais proxima.
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Gréfico 4 Curva de Lorenz — Portugal, Espanha e UE27, 2012
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Quanto ao coeficiente de Gini, € importante constatar que este representa a area compreendida
entre a recta de 45° e a curva de Lorenz do respectivo pais. Assim, este indicador pode variar
entre 0 e 1, sendo que O indica que os produtos exportados estdo igualmente distribuidos

(elevada diversificacdo) e a medida que se aproxima de 1 traduz-se num aumento da

especializacao.

O Grafico 5 apresenta a evolucdo, desde 1999, do Coeficiente de Gini no caso portugués,
espanhol e europeu (UE15 e UE27).

Grafico 5 Coeficiente de Gini — Portugal, Espanha e UE, 1999 - 2012

0,95 -
0,90 -
0,85 1 Portugal
Espanha
0,80 -
e— JE27
-_—
0,75 -
0,70 . . . . . . . . . . . . . )

1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

44



Numa avaliacdo geral, o indicador demonstra uma tendéncia relativamente constante nos

quatro casos (Portugal, Espanha, UE27 e UE15), variando entre 0,7 e 0,9, o que é indicador

de um elevado grau de especializacdo de todos os paises/zonas em andlise. No entanto, ao ter

em consideracdo o calculo do Coeficiente de Gini para sub-amostras, ao inves da totalidade

dos produtos exportados, € possivel tirar outras conclusfes. Para isso, apresentam-se em

seguida, no Gréfico 6 e Gréfico 8, o coeficiente para uma amostra dos principais 80% dos

produtos exportados e para o top 100 dos produtos exportados, respetivamente.

Grafico 6 Coeficiente de Gini - principais 80% dos produtos exportados por Portugal, Espanha e UE, 1999

-2012
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Grafico 7 Coeficiente de Gini - Top 100 dos produtos exportados por Portugal, Espanha e UE, 1999 -2012
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No caso europeu, foi analisado a UE 27 e 15 numa tentativa de retirar o efeito da entrada de
outros paises para a andlise do grau de especializacdo/diversificacdo do capaz das
exportacBes. Foi assim visivel, no caso da UE27 e em ambas as sub-amostras, que o grau de
especializacdo ndo foi muito elevado e foi constante. Quando se avalia o coeficiente para os
15 paises europeus, ndo contabilizando a entrada gradual de paises no célculo, ja foi notorio
um grau de especializacdo, j& que tanto no top 100 como nos 80% o coeficiente de Gini
aumenta bastante, indo de encontro com as teorias do comércio exploradas por Hausmann e
Rodrik (2003).

Contrariando as mesmas teorias e tendéncias dos paises desenvolvidos, Portugal apresenta
uma descida do Coeficiente de Gini, desde 1999 para 2012, em ambas as sub-amostras. O
coeficiente indica, assim, que Portugal, tendo j& um grau de especializacdo bastante elevado,
comecou, no periodo em analise, a diversificar mais a oferta. O que podera ser justificado pela

crise econdmica do pais e pelo elevado incentivo ao empreendedorismo.

No caso espanhol, o coeficiente de Gini calculado para todos os produtos ndo indica qualquer
tendéncia, mantendo-se sempre por volta dos 0,81 em todos os anos da analise. No entanto,
nos célculos das sub-amostras, o0 tanto no coeficiente de Gini para o top 100 dos produtos
como para os principais 80%, é visivel uma diminuicdo do indicador, revelando-se a mesma

tendéncia portuguesa, ou seja, apesar de especializado, existem indicios de diversificacao.

4.1.2. Indice de Krugman - Estruturas das Exportagoes

Depois de avaliar a estrutura das exportacdes de cada pais individualmente, distinguindo entre
portfélio de produtos diversificado ou especializado, torna-se relevante desenvolver uma
analise comparativa desses portfolios. Para isso, seré calculado o indice de Krugman, no qual
serdo desenvolvidas comparacdes entre dois paises/regides no ambito de avaliar se as
estruturas produtivas dos mesmos tendem a ser semelhantes entre si (quando o indice tende

para zero) ou, pelo contrario, bastante diferentes (indice proximo de um).

A férmula utilizada foi desenvolvida por Krugman, em 1991, como uma variante do indice de
Lawrence, com o objetivo de possibilitar a comparagdo entre paises. A formula de Krugman
foi posteriormente alterada, tendo sido o total dividido por dois, de forma a melhorar a
percecdo das conclusdes retiradas do Indice. Assim, a variacio do mesmo altera-se de 0 a 2,
como definido por Krugman (1991), para 0 a 1. A formula em causa encontra-se abaixo

(equacgéo 2).
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Este indice é a soma da diferencga absoluta das estruturas setoriais das duas regifes (1 e 2). A
estrutura setorial € composta por todos os produtos exportados (X;). Foi entdo desenvolvido o
indice de Krugman de forma a permitir o cruzamento entre as trés regides em analise
(Portugal - Espanha, Portugal - UE27 e Espanha - UE27). O Grafico 8 permite assim

comparar as estruturas produtivas destas regides:

Grafico 8 Indice de Krugman — correlagdes da estrutura de exportacdes entre Portugal, Espanha e UE,
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Analisando o gréafico acima é possivel concluir-se que a estrutura das exportacfes de Portugal
e Espanha tem estado a aproximar-se ao longo do periodo em analise (1999 — 2012).
Comparando com a Unido Europeia é visivel que é a Espanha quem possui uma estrutura

produtiva mais proxima da média europeia.

4.1.3. Quotas de Mercado
Sendo a estrutura das exportagOes semelhantes, torna-se interessante avaliar a quota de

mercado de cada uma das regides em analise e compara-las entre si.

Esta analise tem como base o top 20 das quotas de mercado de cada regido, em 2012, que em
Portugal representou 41,25%, Espanha 37,35% e na média da Unido Europeia 27 representou
32,86% do total das quotas de mercado que cada um deteve — ver Tabela A3.1, Tabela A3.2 e

Tabela A3.3, respetivamente.
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Estas percentagens contradizem ligeiramente as conclusdes retiradas do coeficiente de Gini,
que indica que Portugal tem indicios de diversificacdo, no entanto, apesar de esta tendéncia
ser uma realidade, em todas as andlises a especializacdo/ diversificacdo desenvolvidos
(Grafico 4, Grafico 5, Grafico 6 e Grafico 7), é percetivel que apesar desta nova tendéncia, o
grau de especializacdo de Portugal é superior ao apresentado pelas restantes regides, sendo
por isso que os principais 20 produtos exportados detenham uma maior quota de mercado,
indicando um maior foco nos mesmos. De modo a fortalecer ainda mais esta concluséo,
apresenta-se de seguida, no Gréafico 9, uma analise aos produtos que constituem 50% do total

das respetivas exportagoes.

Gréfico 9 Evolugao do numero de produtos que constituem 50% das quotas de mercado das exportacdes de Portugal,
Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

E assim visivel que das trés regides é Portugal que tem um maior grau de especializaco, ja
que concentra 50% das suas exportagfes num numero mais reduzido de produtos (20 em
1999, contra 37 da Espanha e 65 da UE27). Atualmente, e como averiguado previamente,
tanto Portugal como Espanha tém comecado a diversificar mais as suas exportacdes, sendo
que 0 nimero de produtos que representam 50% do total das exportagdes aumentou,

passando, em 2012, para 32, 49 e 59 em Portugal, Espanha e UE27 respetivamente.

Comparativamente, no Top 20 de Portugal e Espanha, em 2012 existiram 10 produtos em
comum, fortalecendo a indicacdo de que as estruturas produtivas de Portugal e Espanha sé&o
bastante semelhantes. Nomeadamente, os trés principais produtos de Portugal (6leos de

petréleo ou de minerais betuminosos; automoveis de passageiros e outros veiculos
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automaveis; e pecas e acessorios para tratores, veiculos automoveis para transporte de dez ou
mais pessoas, automaoveis e outros veiculos automdveis) foram também os trés principais de
Espanha. No entanto, para Portugal estes trés produtos representaram uma menor tranche da

exportacBes que para Espanha (16,28% para Portugal e 19,03% para Espanha).

Quando comparados os dois paises com a média europeia, e mais uma vez fortalecendo as
conclusdes retiradas do Indice de Krugman, é a Espanha quem apresenta um maior niimero de
produtos em comum com o Top 20 das exportacdes da UE27. Enquanto Espanha apresenta 9
produtos em comum, Portugal apresenta apenas 7. Para além disso os quatro principais
produtos exportados por Espanha sdo 0s mesmos quatro principais da média europeia (esses
quatro produtos representam para a Espanha 22,31% dos produtos exportados, enquanto que
para a UE27 representa 17,96%).

Avaliando a evolucdo individual das quotas de mercado dos principais cinco produtos
exportados por Portugal em 2012 (dentro do Top 20), obtém-se o Grafico 10 (a evolugdo de
todos os produtos que constituem o Top 20 de 2012, desde 1999 a 2012, encontra-se na
Tabela A3.4).

Gréfico 10 Evolucao das quotas de mercado dos principais 5 produtos exportados por Portugal em 2012 (dentro do
Top 20), 1999 - 2012
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Analisando o grafico acima, é percetivel que os 6leos de petréleo ou de minerais betuminosos
tiveram uma elevada ascensao na sua representatividade no total dos produtos exportados por
Portugal, crescendo a sua quota de mercado de 1,35%, em 1999, para 7,74% em 2012. Pelo
contrario, aquele que, em 1999, detinha a maior quota de mercado (automoveis de passageiros

e outros veiculos automdveis), teve uma enorme quebra, passando a posicionar-se na segunda
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posi¢do. Evoluindo de uma quota de mercado de 10,28% para 4,55%, no mesmo periodo. Em
terceira e quarta posicdo encontram-se as pecas e acessorios para automoveis e similares e o
calcado, respetivamente. Por ultimo, os papéis e cartdes para fins graficos encontraram-se, em
2012, na quinta posi¢do, mas com uma evolucdo com algumas oscilagdes, tendo, no periodo

de 2005 a 2009, se encontrado fora do Top 20 dos produtos exportados por Portugal.

Para Espanha, de forma a poder desenvolver-se a mesma andlise, encontra-se de seguida o
Gréfico 11, com a evolucdo das quotas de mercado dos principais 5 produtos do top 20 de
2012 de Espanha, sendo que 3 deles sdo similares a Portugal (a evolucéo de todos os produtos
que constituem o Top 20 de 2012, desde 1999 a 2012, encontra-se na Tabela A3.5).

Gréfico 11 Evolucdo das quotas de mercado dos principais 5 produtos exportados por Espanha em 2012 (dentro do
Top 20), 1999 - 2012
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O grafico acima evidencia que os produtos com uma maior quota de mercado foram os
automoveis de passageiros e outros veiculos automoveis, detendo em 2012 uma quota de
mercado 9,15%. No entanto a importancia destes produtos para Espanha caiu a pique, ja que
em 1999 apresentava uma quota de mercado de 15,88%, o que se pode justificar pela quebra
no crescimento populacional europeu, tendo o mercado automével congelado com a
estagnacdo da populacdo. Em segunda posicao, em 2012, encontraram-se 0s 0leos de petréleo
ou de minerais betuminosos, com uma taxa de 6,17%. A semelhanca de Portugal, também em
Espanha, a quota de mercado deste produto teve um elevado crescimento desde 1999,
demonstrando a ascensdo da sua procura. Com uma evolucdo relativamente constante,

encontrou-se em terceiro lugar as pecas e acessorios para automdveis e similares, seguidos
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dos medicamentos (que tiveram uma evolucdo crescente) e dos veiculos automéveis para

transporte de mercadorias.

Para a Unido Europeia 27, encontra-se abaixo o Grafico 12 que permite fazer o mesmo estudo
que o efectuado para as quotas de mercado de Portugal e Espanha (a evolugdo de todos os
produtos que constituem o Top 20 de 2012, desde 1999 a 2012, encontra-se na Tabela A3.6).

Gréfico 12 Evolucdo das quotas de mercado dos principais 5 produtos exportados pela UE27 em 2012 (dentro do Top
20), 1999 - 2012
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De um modo geral, o gréafico permite concluir que ndo existem oscilagcdes significativas nas
quotas de mercado dos produtos exportados pela UE27. Ao avaliar os produtos comuns entre
as trés regides, é notoria uma evolucdo semelhante quando transposto para a Europa. Por
exemplo, os automdveis de passageiros e outros veiculos automdveis demonstraram uma
diminuicdo das quotas de mercado nos dois paises, 0 que se transcreveu na evolugdo do
mesmo produto ao nivel europeu, mas de uma forma mais suave, ou seja, transcreveu-se
numa diminuicdo menos representativa. O mesmo aconteceu com os 06leos de petroleo ou de
minerais betuminosos (que em 2012 apresentaram a segunda melhor quota de mercado na
UE27), com os medicamentos (terceiro lugar) e com as pecas e acessorios para automaveis e

similares (quarto lugar).

4.1.4. IVCR - Intensidade de especializacio
O indice de Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) é um indicador que mede a

intensidade da especializagdo do comércio internacional de um pais relativamente a uma
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regido ou ao mundo. O IVVCR, com base na lei das vantagens comparativas desenvolvida por
David Ricardo (1817), foi introduzido por Balassa em 1965. A sua formula de célculo

apresenta-se de seguida (equacéo 3):

(iv)

Onde, X;j representa o valor das exportacdes do pais/ regido i do produto j, X; corresponde ao
valor total das exportagdes do pais/ regido em analise, Xy; € o valor total das exportagdes de
w, neste caso da Unido Europeia do produto j e, por fim, X, representa o valor total das
exportacGes na Unido Europeia. Tendo este estudo sido desenvolvido em funcdo dos valores

apresentados pela UE, o IVCR foi apenas calculado para Portugal e Espanha.

Em termos conclusivos, se o resultado do récio for superior a 1, assume-se que 0 pais/ regido
detém uma vantagem comparativa revelada nas exportac6es do produto j, isto é, o pais/ regido
em causa encontra-se relativamente especializado na exportacao desse produto. Ao invés, se 0
resultado for inferior a 1, o pais/ regido possui uma desvantagem comparativa revelada na

exportacdo desse mesmo produto.

Gréfico 13 Evolucéo do IVCR para os principais 5 produtos exportados por Portugal, 1999 - 2012
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O Gréfico 13 apresenta a evolucdo do IVCR para 0s 5 produtos exportados por Portugal com
maior quota de mercado. Desta analise resulta o fato curioso de os primeiros trés produtos

terem sido 0s que possuiram uma maior quota de mercado, mas ndo foram os que deram uma
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maior vantagem comparativa revelada para Portugal. Tanto os 6leos de petréleo ou de
minerais betuminosos, como 0s Automoveis de passageiros e outros veiculos automoveis e as
pecas e acessorios para tratores e outros veiculos automdveis apresentaram valores bastante
préximos de 1, tendo, por vezes, no intervalo em analise, assumido valores inferiores a 1,
demonstrando desvantagens comparativas reveladas. Pelo contrério, o calcado e 0s papéis e

cartdes tém assumido valores muito superiores a 1.

Fazendo a anélise para os principais 20 produtos exportados por Portugal (ver Tabela A3.7), €
visivel a existéncia de diversos produtos com menor quota de mercado mas que representam
uma maior vantagem comparativa revelada para o pais, como é o caso cortica, que em 2012
teve uma quota de mercado de 0,93% e um IVCR de cerca de 67,4. Este fato podera ser
indicativo de que Portugal de estd a especializar nos produtos errados, i.e., em vez de se
especializar nos produtos que fornecem uma maior vantagem comparativa ao pais, esta a

especializar-se em produtos que por vezes apresentam desvantagens comparativas.

Gréfico 14 Evolucéo do IVCR para os principais 5 produtos exportados por Espanha, 1999 - 2012
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O Grafico 14 mostra a evolucdo do IVCR dos principais 5 produtos exportados por Espanha
e, & semelhanca do caso portugués, os trés produtos com maior quota de mercado, apesar de
no intervalo em analise nenhum ter assumido valores inferiores a 1, apresentaram valores de
IVCR muito préximos de 1, o que significa que estes 3 produtos desde 1999 até 2012, apesar
de poucas, tém sempre apresentado vantagens comparativas reveladas. Do grupo dos 5
principais produtos sdo os veiculos automoveis para o transporte de mercadorias (em 5° lugar

no rating das quotas de mercado) que assumiram um IVCR maior, existindo também
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evidéncias de que Espanha também podera estar a apostar nos produtos errados, i.e., nos que

oferecem menos vantagens comparativas reveladas.

Analisando o Top 20 dos produtos exportados por Espanha com maior quota de mercado
(Tabela A3.8), séo os citrinos, frescos ou secos que tém maior potencial de especializacao, ja
que foram os que ofereceram mais vantagens comparativas reveladas (o IVCR foi 13,18) e

porque se encontraram em 6° lugar no rating das quotas de mercado (em 2012).

4.1.5. Réacio de Concentracao

Neste capitulo sera analisado o grau de concentracdo das exportacbes por um conjunto de
produtos constituintes da regido em causa. Para isso sera utilizado o racio de concentracdo
(CR), indo de encontro com a maioria dos autores que, apesar de existirem outros indicadores
para 0 mesmo proposito (como, por exemplo, o HIl — indice de Herfindahl-Hirschman),

optam pela utilizacdo do CR.

Como referido, 0 Racio de Concentracdo, cujo objetivo € medir o grau de concentracdo de
uma regido ou industria, foi calculado através da divisao do total dos produtos exportados nas
regides em analise por um dado nimero de produtos nessas regiGes. Neste caso em particular
0 CR foi calculado para o conjunto dos 3 e 10 principais produtos de Portugal, Espanha e

UE27. A férmula do CRf (racio de concentracdo para um conjunto de f produtos) encontra-se

cr, =Z(¥) W

Sendo f o nimero dos principais produtos para as quais se ird medir o grau de concentracao,

na equacao 4.

ou seja, caso se queira analisar o calculo do CRyp, f serdo os 10 produtos com maiores quotas
de mercado no setor das exportagdes, enquanto caso se pretenda calcular o CRg, f seréo os 3
produtos com as QM mais relevantes. Este racio varia entre 0 e 1, com os valores mais
proximos de 0 a representarem casos de elevada competitividade (i.e. as exportacfes sdo
equilibradas, ndo existindo um conjunto de produtos que domine a concentragdo das
exportacdes dessa regido) e os mais proximos de 1 a indicarem a existéncia de setores pouco
concentrados, i.e., casos em que as exportacdes dessas regides sdo maioritariamente

determinadas pela venda desses produtos.
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Aplicando este indicador ao estudo, apresenta-se de seguida o Gréfico 15, com a evolugdo do
CRyp para Portugal, Espanha e UE27, e 0 Grafico 16 com a evolug¢do do CR3 para 0s mesmos

paises e regido.
Gréfico 15 Evolugéo do CR,, de Portugal, Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Através da analise do CRyp, é visivel que os valores sdo mais proximos de O para as trés
regides, indicando a existéncia de “competitividade” no mercado em termos dos produtos
exportados. Portugal apresentou uma evolucdo algo irregular, mas indicando um decréscimo.
Diminuiu o peso dos 10 principais produtos exportados no total das exportacdes, passando de
mais de 35% em 1999 (e assumindo-se nesse ano como 0 pais com menor concorréncia,

comparando com as restantes regides em andlise) para 30%, aproximadamente, em 2012.

Similarmente a Portugal, o CRj, espanhol evoluiu de cerca de 35%, em 1999, para
aproximadamente 30%, em 2012, no entanto a sua evolucdo foi mais regular que a
portuguesa. A UE27 foi a Unica regido que se demonstrou mais estavel, ndo existindo muitas
oscilagBes. O racio em estudo variou entre aproximadamente 24% e 26%, apresentando-se
como a regido com o CRjp menor, demonstrando um maior equilibrio entre os produtos

exportados, ndo existindo um grande foco num conjunto de produtos.

O CRg3, apresentado no Gréfico 16, vem comprovar as conclusdes da UE27, ja que, analisando
apenas 0s 3 principais produtos exportados, os resultados diminuem bastante quando
comparados com o CRjo. O réacio apesar de crescer ligeiramente, encontra-se bastante
préximo de 15%, o que significa que os 3 produtos exportados pela UE27 com maior quota de

mercado ndo tém muita representatividade no total das exportagdes.
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No estudo do caso portugués e espanhol as conclusdes divergem um pouco, especialmente no
caso espanhol, uma vez que os 3 principais produtos representavam 25% do total dos
produtos exportados em 1999, evoluindo para um valor inferior a 20% que, apesar de
diminuir, € um valor ainda bastante imponente, tratando-se apenas de 3 produtos. Portugal em
1999 apresentava também valores mais elevados (aproximadamente 20%), mas a sua
evolugdo aproximou-o mais da média da Unido Europeia, tendo, em 2012, um CRj; de

aproximadamente 15%.

Gréfico 16 Evolucdo do CR; de Portugal, Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

4.1.6. Indice de Grubel-Lloyd — comércio Intra-Industrial vs Inter-Industrial

De forma a poder avaliar-se outra perspectiva do padrdo das exportacOes destas trés regides,
serd apresentado de seguida o Indice de Grubel-Lloyd, utilizado para medir o grau de

comércio intra e inter industrias.

O indice de Grubel-Lloyd foi desenvolvido em 1975 e é um dos indicadores mais utilizados
para propositos de medicdo do nivel intra-industrial dos mercados, paises ou regides. E
calculado através da equacdo 5, onde i representa o produto em analise, Xi as exportacdes do

produto i e Mi as importacfes do mesmo produto.

X+ M) - |X - M

HTi = & ) (vi)

Do calculo deste indicador obtém-se que quanto mais proximo de 0, mais 0 mercado é de

caracter inter-industrial, ou seja, onde apenas existem exportagfes ou importacfes de um
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determinado produto. Pelo contrério, quanto mais préximo de 1 for o resultado, maiores serdo

os fluxos comerciais intra-industriais.

Para aplicacdo ao caso, foi calculado o indice para os principais produtos apresentados no
capitulo das Quotas de Mercado para Portugal, Espanha e UE27 (Gréafico 17, Grafico 18 e

Gréfico 19, respetivamente).

Gréfico 17 Evolug&o do Indice de Grubel-Lloyd para os principais 5 produtos exportados por Portugal, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

O Gréafico 17 podera ser considerado uma amostra representativa da evolugdo do indice de
Grubel-Lloyd para o top 20 dos produtos exportados por Portugal (ver Tabela A3.9), uma vez
que tanto se poderd encontrar produtos préximos de 1, como o caso dos trés primeiros,
demonstrando a existéncia de elevados fluxos comerciais intra-industriais (i.e., onde as
importagdes e exportacdes desses produtos sao relativamente equilibradas), como se poderédo
encontrar casos de produtos cuja evolugdo se encontra mais proxima de 0 (caso do calgado)
demonstrando um caracter mais inter-industrial, no qual existe uma elevada divergéncia entre
o valor das importacOes e exportacdes, como se podera encontrar ainda casos como 0 dos
papeis e cartdes, em que existe uma elevada oscilacdo no periodo em analise. Posto isto ndo é

consideravel que Portugal possua um padrdo intra ou inter-industrial.

Relativamente a Espanha, os 5 principais produtos apresentaram uma ligeira tendéncia intra-
industrial, j& que, salvo a excepcdo dos veiculos automdveis que nos Ultimos anos (2007-
2012) demonstrou uma quebra acentuada tendo-se aproximado de 0, apresentaram valores do
indice de Grubel-Lloyd relativamente proximos de 1. Analisando os restantes produtos

constituintes do Top 20 espanhol (ver Tabela A3.10), esta tendéncia ja ndo é certa, ja que, a
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semelhanca de Portugal, os valores deste indicador divergiram bastante de produto para

produto.

Gréfico 18 Evolugdo do indice de Grubel-Lloyd para os principais 5 produtos exportados por Espanha, 1999 - 2012
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Contrariando esta divergéncia existente entre produtos tanto em Portugal como em Espanha, a

média da Unido Europeia 27 tem claras evidéncias da existéncia de fluxos comerciais intra-

industriais. E visivel tanto pelo Gréafico 19 como pela Tabela A3.11 (que consideram,

respetivamente, o top 5 e o top 20 das quotas de mercado dos produtos exportados) que,

tirando a excep¢do das maquinas e aparelhos de impressdo (com a 192 melhor quota de

mercado), que apresenta resultados para este indicador a variarem entre 0,2 e 0,3, 0s

principais produtos exportados pela UE27 possuem um Indice de Grubel-Lloyd bastante

proximo de 1.

Gréfico 19 Evolugéo do indice de Grubel-Lloyd para os principais 5 produtos exportados pela UE27, 1999 - 2012
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4.2 Analise da distribuicédo das exportacdes por mercado de destino

Apresenta-se de seguida a analise feita aos paises de destino dos produtos exportados por
Portugal, Espanha e UE27 com recurso aos mesmos indicadores do capitulo anterior.

4.2.1. Coeficiente de Gini e Curva de Lorenz — Especializacéo vs Diversificacéao

Similarmente a andlise anterior, também para o estudo dos paises de destino das exportacdes
se torna interessante avaliar o grau de especializacao ou diversificacdo de Portugal, Espanha e
UE27. Assim, estas trés regides serdo tanto mais especializadas quanto mais se focarem na
exportacdo para determinado nimero de paises. Se, pelo contrério, existir uma tendéncia de
equilibrio nas exportacGes pelo portfolio de paises, maior o grau de diversificacdo. Para esta

analise sera estudada a Curva de Lorenz como de seguida o Coeficiente de Gini.

Para a analise da Curva de Lorenz, recorda-se que quanto mais proxima o curva de Lorenz
estiver da recta de diversificacdo total maior o grau de diversificacdo da regido em analise.

Posto isto, o Gréfico 20 mostra a curva de Lorenz (de 2012) para as trés regides em estudo.

Grafico 20 Curva de Lorenz — Portugal, Espanha e UE27, 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

A semelhanca da anélise dos produtos exportados, também nos paises de destino, Portugal é
guem detém um maior grau de especializacao, seguido de Espanha e UE27. Ou seja, Portugal
é o0 pais que se foca mais em exportar para um grupo especifico de paises, nao diversificando

a sua oferta para um rol maior de regides.
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Relativamente ao coeficiente de Gini, € importante relembrar a sua equacdo ja& que, na
aplicabilidade das férmulas a outro tipo de amostras, é compreensivel que significado de cada
variavel se altere. Assim, tendo conhecimento da equacgdo 1, n € o numero total de paises de
destino das exportacdes, i corresponde a um pais ordenado de forma crescente e x; € 0 peso
das exportacdes para o pais i no total das exportacdes. Os resultados continuam a variar entre
0 (as exportacBes para os paises de destino sdo igualmente distribuidas) e 1 (elevada

especializacao).

O Gréfico 5 mostra a evolucéo, entre 1999 e 2012, do Coeficiente de Gini das exportacdes
portuguesas, espanholas e europeias (EU 27) para todos os paises de destino. Nesta analise,
contrariamente a anterior, ndo foi apresentado o estudo do coeficiente de Gini para a UE15

porque os resultados eram extremamente semelhantes, ndo se justificando essa distincao.

Gréfico 21 Coeficiente de Gini —Portugal, Espanha e UE, 1999 — 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Numa analise generalizada, é visivel que as conclusdes retiradas pela curva de Lorenz séo
constantes no intervalo em analise, ou seja, o Grafico 21, através do coeficiente de Gini,
mostra que a evolugdo do grau de especializacdo das trés regides foi extremamente elevada,
revelando também que ao longo dos anos Portugal foi sempre quem se destacou mais, seguido
de Espanha e UE27.
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Gréfico 22 Coeficiente de Gini - Top 100 dos destinos dos produtos exportados por Portugal, Espanha e
UE, 1999 -2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Gréfico 23 Coeficiente de Gini - Principais 80% dos destinos dos produtos exportados por Portugal,
Espanha e UE, 1999 -2012
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Avaliando o coeficiente para o top 100 e para os principais 80% paises de destino (Grafico 22
e Grafico 23, respetivamente), retiram-se conclusdes distintas para Portugal. Enquanto o top
100 alimenta as conclusdes do grafico 21, acentuando a descida de especializa¢do, no estudo
dos principais 80% paises de destino, Portugal demonstra um comportamento ascendente até
2010, evoluindo de cerca de 0,3 para um valor proximo de 0,5, e decrescente até 2012. Este
fendmeno podera ser explicado pelas teorias de Hausmann e Rodrik (2003), que indicam que

atingindo um bom nivel de crescimento econdémico a tendéncia de especializacdo aumenta,
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fato evidenciado entre 1999 e 2010. A partir de 2010, ano de elevada crise econémica, houve
uma tendéncia de se explorarem novas oportunidades e um elevado incentivo ao
empreendedorismo, podendo ser a justificacdo conferida ao decréscimo do grau de

especializacao a partir desse ano.

Os valores apresentados por Espanha e UE27 sdo extremamente semelhantes nas trés analises,
demonstrando um grau de especializagdo elevado, mas apresentando um comportamento

ligeiramente decrescente ao longo dos anos.

4.2.2. Indice de Krugman - Estruturas das Exportacoes

Avaliado o grau de especializacdo das trés regides, sera de seguida estudada a estrutura dos
paises de destino de cada uma das trés regides. Este estudo consiste na anélise comparativa
dos portfolios dos paises de destino das exportacdes, desenvolvido com auxilio ao Indice de

Krugman.

O indice, apresentado na Equacdo 2, representa a soma da diferenca absoluta das estruturas
dos portfdlios dos destinos das exportacdes (X;) das regibes em analise, comparadas duas a
duas (X* e X?). O resultado da equacéo varia entre 0 e 1, significando, respetivamente, que o

portfélio dos paises de destino tendem a ser semelhantes entre si ou bastante diferentes.
Grafico 24 Indice de Krugman — correlacdes da estrutura do destino de exportagdes entre Portugal,
Espanha e UE, 1999 - 2012
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O Gréfico 24 demonstra a evolugdo (1999-2012) do indice de Krugman calculado para os
portfélios dos paises de destino das exportacfes. Quando comparados, os portfélios mais
semelhantes sdo os de Espanha e UEZ27, significando que Espanha se tem encontrado na
média europeia ao longo do periodo em analise, j& que o indice teve um comportamento
estavel e bastante proximo de 0 (cerca de 0,3). O portfélio portugués tem-se vindo a
diferenciar do europeu ao longo dos anos, provavelmente por causa das exportagfes para
Angola, que comecaram a crescer por volta do mesmo ano (2005), como sera analisado de

seguida.

Comparando os portfélios portugués e espanhol, estes sdo 0s que mais se diferenciam de entre
as trés analises comparativas, mas mesmo assim sao relativamente semelhantes, ja que o
indicador ronda os 0,4. Esta diferenca pode ser justificada pela importancia de cada um dos
paises no portfélio do outro, ou seja, a quota de mercado espanhola no portfélio portugués é
muito elevada no entanto, e obviamente, esta quota de mercado nao se encontra no portfélio

espanhol (e vice-versa).

4.2.3. Quotas de Mercado

Para a analise das quotas de mercado foi tido como base o top 20 de cada uma das trés regides
em andlise, para os paises de destino dos produtos exportados. Para Portugal esse top
representa 86,9% das exportacdes por destino, para Espanha 78,2% e para a UE27 75,6% (ver
Anexo 3.12, Anexo 3.13 e Anexo 3.14, respetivamente). Estas percentagens vao de encontro
com o nivel de especializacdo de cada pais/ regido, como estudado nos indicadores anteriores,
que indica que Portugal é o mais especializado, seguido de Espanha e UE27, fato reforcado
pelo Grafico 25, que demonstra que Portugal concentra 50% das suas exportacdes, em 2012,
em apenas 4 paises, Espanha em 6 e a UE27 em 8. Este indicador, demonstra um ligeiro

aumento nos ultimos anos, comprovando o aumento da diversificacdo revelado anteriormente.
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Grafico 25 Evolugdo do numero paises que constituem 50% das quotas de mercado dos destinos dos produtos
exportados por Portugal, Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Analisando mais detalhadamente o portfolio dos paises de destino dos produtos exportados
através do top 20 de Portugal e de Espanha, € visivel que em 2012 existiram 14 paises em
comum, demonstrando a semelhanca de portfélios existentes entre os dois paises. Quando
comparados com a UE27, Portugal tem 14 paises em comum e Espanha tem 13. Estes
resultados fogem das conclusdes do indice de Krugman, que evidencia que os portfélios mais
parecidos s@o os de Espanha e UE27. Esta diferenca pode ser justificada pelo fato de esta
comparacao ser apenas para 0 Top20, prevalecendo as conclusdes do indice de Krugman.

Avaliando a evolucéo individual das quotas de mercado dos principais cinco paises de destino
das exportacdes portuguesas em 2012 (dentro do Top 20), obtém-se o Grafico 10 (a evolugéo
de todos os paises que constituem o Top 20 de 2012, desde 1999 a 2012, encontra-se no
Tabela A3.4.).
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Gréfico 26 Evolugdo das quotas de mercado dos principais 5 destinos dos produtos exportados por Portugal em
2012 (dentro do Top 20), 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

O grafico acima revela que desde 1999 até 2012 Espanha é principal destino das exportaces
portuguesas. O comportamento desta quota de mercado foi crescente até 2006, ano cuja
representatividade de Espanha diminuiu, passando de aproximadamente 30% para 23,14%.
Em segunda posi¢édo esteve a Alemanha, cujo comportamento também diminuiu no periodo
em analise, chegando a assumir a terceira posicdo em 2004/05. Esta descida passou de um
valor a rondar os 20% em 1999 para menos de 15% em 2012, apresentando claras evidéncias
da diminuicdo das exportacdes para este pais. Em terceiro lugar encontrou-se a Franca, com
um comportamento mais estavel, variando entre 12 e 15%. Em quarta posi¢do esteve o Reino
Unido até 2006, ano em que foi ultrapassado por Angola, cuja quota de mercado cresceu

bastante desde 2005, demonstrando a importancia que Angola tem, hoje em dia, para o pais.

Apresenta-se de seguida o Grafico 27, com a mesma analise efectuada para Espanha, i.e., com
a evolucdo das quotas de mercado dos principais 5 paises do top 20 de 2012, sendo que 3

deles sdo similares a Portugal.
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Gréfico 27 Evolugdo das quotas de mercado dos principais 5 destinos dos produtos exportados por Espanha em
2012 (dentro do Top 20), 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Analisando o caso espanhol, é evidenciado, pelo Grafico 27, que os cinco principais paises de
destino tiveram uma representatividade nas exportacdes espanholas relativamente constantes.
Em primeiro lugar esteve a Franga, com uma quota de mercado a rondar os 20%,
apresentando apenas uma quebra a partir de 2009, ano em que a quota de mercado comegou a
diminuir, tendo sido, em 2012, de 17%. Em segundo lugar, a apresentado sempre mais de 5
pontos percentuais de diferenca com a Franca, esteve sempre (no intervalo em analise) a
Alemanha, cuja quota de mercado rondou, maioritariamente, os 11%. Em terceiro lugar
esteve, a maior parte das vezes, Portugal, tendo sido apenas ultrapassado pela Italia em 2012,
ano em que ambas as quotas de mercado diminuiram, mas quebra da portuguesa foi
claramente maior. Por ultimo esteve o Reino Unido, que apresentou uma evolucao geralmente

a decrescer ligeiramente, passando de 8,42% em 1999 para 6,54% em 2012.

Para o caso europeu (UE27), as quotas de mercado dos cinco principais paises de destino
também foram extremamente constantes (ver Grafico 28). A Alemanha destacou-se dos
restantes em mais de cinco pontos percentuais, aparecendo, ao longo do periodo de analise,
sempre em primeiro lugar. De seguida esteve sempre a Franga, cuja quota de mercado
apresentou uma ligeira tendéncia decrescente, mas sempre proxima dos 10%. Em terceira e
quarta posicdo estiveram os Estados Unidos e o Reino Unido, que tiveram evolugfes muito
semelhantes, trocando de posicdes diversas vezes neste periodo. Por Gltimo esteve a Bélgica

com uma quota de mercado sempre por volta dos 5%.
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Grafico 28 Evolugdo das quotas de mercado dos principais 5 destinos dos produtos exportados pela UE27 em 2012
(dentro do Top 20), 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat.

4.2.5. Récio de Concentracao

De forma a analisar o grau de concentracdo dos paises de destino das exportacdes por um
conjunto de paises constituintes da regido em causa, apresenta-se de seguida o estudo do

Racio de Concentracao.

O récio, que se apresenta na equacao 4, foi calculado através da divisdo do total dos paises de
destino das exportacdes nas regides em analise (f) por um dado nimero de paises de destino
dessas regides. O CR foi calculado para o conjunto dos 3 e 10 principais paises de destino das
exportacBes portuguesas, espanholas e da UE27. O CR varia entre 0 e 1, com o0s valores mais
proximos de O a representarem casos de elevada competitividade (i.e. as exportagdes séo
equilibradas, ndo existindo um conjunto de paises de destino que domine as exportacfes dessa
regido) e os mais proximos de 1 a indicarem a existéncia de uma reduzida concentracao, i.e.,
casos em que as exportacOes dessas regides sdo maioritariamente determinadas pela

exportacdo para esses paises.

Na aplicacdo deste racio ao estudo, apresenta-se de seguida o Gréafico 29, com a evolugdo do
CRyo para Portugal, Espanha e UE27, e o Grafico 30 com a evolugdo do CR3 para as mesmas

regides.
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Grafico 29 Evolugdo do CRyy de Portugal, Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

Pela anélise do CRyg € visivel que todas as regides possuem valores bastante proximos de 1,
especialmente Portugal (com valores a variar entre os 80% e 90%), seguido de Espanha
(média de 70%) e UE27 (entre 60% e 70%). Estdo assim demonstradas claras evidéncias de
que este setor é “monopolista”, ou seja, existe um grupo de 10 paises que sdo 0s principais
importadores, detendo quotas de mercado muito superiores que 0s restantes paises. Pela
analise Portugal tem um grupo de 10 paises de destino das suas exportacbes com maior
importancia (que detém maior percentagem das quotas de mercado totais — aproximadamente
77% em 2012), seguido de Espanha (a rondar os 64%) e da UE27 (cerca de 58%), cujo

portfdlio de paises € ligeiramente mais “competitivo”.

Para além disso, tém ainda em comum o decréscimo deste indicador ao longo dos anos, 0 que
revela que apesar de ainda bastante focado num determinado grupo de paises, os portfélios de
paises de destino das exportacdes das trés regides tém vindo a distribuir mais a importancia

conferida a cada pais.
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Grafico 30 Evolugdo do CR; de Portugal, Espanha e UE27, 1999 - 2012
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Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

O CRg, apresentado no Gréafico 30, vem reforcar as conclusdes explicitadas acima. No caso de
Portugal é evidente o monopdlio, ja que aproximadamente 50% das exportacdes tém apenas 3
paises como destino. No entanto este racio tem vindo a diminuir, tendo ultrapassado a barreira
dos 50% em 2012. No caso espanhol o CR; também apresentou uma queda no final do
periodo (2011/12), mas até ai rondou sempre 0s 40%, demonstrando um grau de monopélio

inferior ao caso portugués, mas ainda assim extremamente elevado.

Como visto no racio anterior, a UE27 é a regido com um menor grau de monopdlio,

apresentando um CR;3 relativamente constante e a rondar os 30%.
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Conclusao

Tendo ja uma longa histéria de relagdes e parcerias comerciais e econémicas e por terem tido
comportamentos e vivéncias semelhantes, Portugal e Espanha foram a base da presente tese,
que procurou estudar uma das principais opc¢des das empresas destas nacionalidades para

enfrentar a crise que a Europa tem sentido nestes Gltimos anos.

Para o desenvolvimento do estudo das exportacfes das duas economias e da UE foram tidos
em conta modelos econdmicos desenvolvidos em estudos similares, nomeadamente a Curva
de Lorenz e o Coeficiente de Gini (especializacdo/ diversificacdo), indice de Krugman
(estrutura das exportacfes), QM, IVCR (intensidade de especializagdo), CR (industrias
monopolistas/ competitivas) e indice de Grubel-Lloyd (comércio intra/ inter-industrial).

Como principais resultados, retirados de 1999 a 2012, extraiu-se que, quanto aos produtos
exportados, mesmo tendo as trés regides um grau de especializacao elevado, o de Portugal foi
superior, tendo, em 2012, os principais 32 produtos exportados perfeito 50% do total das QM
das exportacGes. Espanha seguiu-se com 49 produtos e s6 depois a UE27 com 59 produtos a

perfazerem 50% das QM das exportaces em 2012.

Relativamente a estrutura das exportacGes, os portfolios de produtos exportados de Portugal e
Espanha é extremamente semelhante, sendo que os 3 principais produtos exportados em
Portugal sdo exactamente 0os mesmos que em Espanha, sendo o somatoério das QM (i.e., o
CR3) de aproximadamente 15% e 20%, respetivamente. Apesar de estes produtos serem 0s
que tém maior representatividade nas QM, foi evidenciado pelo IVCR que estes ndo séo os
produtos que conferem mais vantagens comparativas reveladas para ambos os paises. Esta
poderia ser uma realidade a explorar em posteriores estudos, nos quais se poderia averiguar as
causas deste fato, assim como se poderia desenvolver uma analise aos produtos que conferem
mais vantagens comparativas reveladas e que tém mais hipdteses para potenciar o crescimento

das economias.

Evidencia-se ainda o fato de ambas as economias possuirem fluxos comerciais
maioritariamente intra-industriais, i.e., a maioria dos produtos exportados sdo também

importados, sendo o fluxo comercial de dois sentidos.

Relativamente aos paises de destino, o grau de especializagdo é extremamente elevado, sendo
que Portugal e Espanha concentraram 50% das suas exporta¢fes, em 2012, em apenas 4 e 6
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paises. A estrutura do portfolio dos paises de destino das exportacfes é parecida mas ambas
apresentam maiores semelhancas com o portfélio da UE27, que se explica pelo fato do

portfélio da UE possuir tanto Portugal como Espanha.

Para ambos o0s paises dever-se-ia estudar ainda os beneficios de se diversificarem o0s
portfélios de paises de destino para que situagdes como a atual ndo voltem a acontecer, i.e.,
existéncia de um portfolio maioritariamente europeu, que atualmente estd em crise,
dificultando a ultrapassagem dos obstaculos econdmicos que ambas as nacBes enfrentam.
Seria também interessante aprofundar-se as relacdes comerciais que Portugal e Espanha tém
com outros paises com quem partilhem ligac6es historicas, e perceber 0 motivo de estes ndo
se assumirem como importantes parceiros. Mais concretamente, Portugal tem vindo a ver a
participagdo de Angola ganhar relevancia no que toca as exporta¢des, no entanto, outros
paises como Mocambique e Brasil ndo assumem um maior peso que seria benéfico para o
pais, assim como no caso espanhol se pode ver que as relacdes comerciais com 0s paises da

Ameérica do Sul ndo assumem grande relevancia.

Tendo em vista o aprofundamento do estudo das exportacbes numa o6tica do produto em
detrimento dos destinos de mercado, seria interessante perceber o motivo que leva a que os
principais produtos exportados por Portugal e Espanha ndo sejam aqueles em que estes tém o
seu maior grau de especializacdo, como ficou patente através da analise ao Ré&cio de

Concentracéo e ao IVCR.
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ANexos

Anexo 1. Dados complementares relativos a Portugal

Tabela Al.1. Populagdo residente em Portugal por local de residéncia (NUTS - 2002), Sexo e ldade; 2011

Local de Residéncia

Portugal
Norte
Centro
Lisboa
Alentejo
Algarve

R.A. Acores
R.A. Madeira

Total

10.542.398
3.687.224
2.316.169
2.827.050

754.385
446.140
247.194

264.236
Fonte: INE, Estimativas Anuais da Populacdo Residente

Masculino

5.030.437
1.763.848
1.103.433
1.336.350

365.209
216.150
121.693
123.754

Feminino

5.511.961
1.923.376
1.212.736
1.490.700
389.176
229.990
125.501
140.482

Tabela Al.2. Populacdo residente em Portugal por local de residéncia (NUTS - 2002) e Grupo etario; 2011

Local de Residéncia

Portugal
Norte
Centro
Lisboa
Alentejo
Algarve

R.A. Acgores
R.A. Madeira

Fonte: INE, Estimativas Anuais da Populacdo Residente

Gréfico ALl.1. Evolucgdo da Populacéo residente em Portugal por Grupo etario, 1991 — 2011
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Gréfico ALl.2. Populacao residente em Portugal (em milhares), 1900 — 2010
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Fonte: Estatisticas Demograficas 2010

Tabela A1.3. Taxa de crescimento efetivo portugués (%) por Local de residéncia, 2001 - 2011

Local de

Residéncia

Portugal 0,62 048 0,27
Norte 045 0,32 0,15
Centro 0,30 0,16 -0,04
Lisboa 1,01 088 0,62
Alentejo 0,07 -0,05  -0,24
Algarve 196 1,75 1,36

R.A. Acores 048 0,31 0,25
R.A. Madeira 157 1,29 1,06
Fonte: INE, Indicadores Demograficos

0,21
0,08
-0,06
0,48
-0,15
1,18
0,24
0,94

0,16
0,03
-0,12
0,48
-0,29
1,19
0,26
0,90

0,20
0,05
-0,08
0,50
-0,20
1,23
0,23
0,94

2001 = 2002 2003 | 2004 | 2005 2006 2007

0,20
0
-0,10
0,58
-0,23
1,33
0,29
0,90

2008 2009 2010 2011

0,09
-0,19
-0,18

0,59
-0,38

1,26

0,12

0,64

0,10 -0,01
-0,18 -0,34
-0,17  -0,26
0,57 0,52
-0,34 -0,44
1,29 1,22
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Gréfico A1.3. Taxas de crescimento natural, migratério e efetivo (%) em Portugal, 1941 - 2010

Figuraz.2
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Gréfico Al.4. Populacéo residente em Portugal, 1980 — 2060 (estimativas e proje¢des por cenario)
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Fonte: Projeccdes de populagdo residente em Portugal, 2008-2060, INE

Grafico A1.5. Piramide etaria da populacdo portuguesa, 2008 — 2060 (estimativas e projecdes por

cenario)
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Tabela Al.4. Paridade do poder de compra por pais, 2004, 2006, 2007 e 2009

Paises 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

UE (27 paises) 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
Portugal 81,74 81,28 81,25 83,03 84,12 82,58 82,42
Espanha 91,37 90,35 89,71 92,11 94,24 93,61 93,42
EUA 119,45 122,67 123,14 127,91 132,10 129,83 130,16
Luxemburgo 113,82 112,30 113,85 115,91 120,48 120,57 120,56
Eslovaquia 67,60 68,17 67,20 68,13 67,90 67,90 69,10
Letonia 36,07 40,00 46,63 50,51 48,12 46,32 47,25

Fonte: Eurostat

Anexo 2. Dados complementares relativos a Espanha

Tabela A2.1. Populagéo residente em Espanha por Local de residéncia (NUTS - 2002), Sexo e Idade; 2011

Local de Residéncia Masculino Feminino
Espanha 47.190.493 23.283.187 23.907.306
Andaluzia 8.424.102 4.169.634 4.254.468
Aragao 1.346.293 671.286 675.007
Astlrias 1.081.487 518.571 562.916
Baleares 1.113.114 1.113.114 1.113.114
Pais Basco 2.184.606 1.066.872 1.117.734
Ilhas Canarias 2.126.769 1.061.591 1.065.178
Cantabria 593.121 289.872 303.249
Catalunha 7.539.618 3.732.196 3.807.422
Castela-la Mancha 2.115.334 1.066.598 1.048.736
Castela e Ledo 2.558.463 1.267.671 1.290.792
Estremadura 1.109.367 550.864 558.503
Galiza 2.795.422 1.349.591 1.445.831
La Rioja 322.955 161.582 161.373
Comunidade Madrid 6.489.680 3.132.844 3.356.836
Regido de Murcia 1.470.069 741.581 728.488
Comunidade Foral de 642.051 320.656 321.395
Navarra

Comunidade Valenciana 5.117.190 2.541.780 2.575.410
Ceuta 82.376 42.165 40.211
Melilla 78.476 40.256 38.220

Fonte: INE (Espanha)
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Tabela A2.2. Populagéo residente em Espanha por local de residéncia e Grupo etario; 2011

Local de Residéncia 65 e mais
15-24 25-64 anos

Espanha 7.021.976 4.653.011 26.502.734 8.017.382
Andaluzia 1.374.792 948.136 4.705.400 1.255.848
Aragao 182.450 123.094 741.122 268.266
Asturias 114511 83.641 618.544 236.285
Baleares 175.529 116.051 645.621 156.688
Pais Basco 288.978 176.214 1.231.819 432.469
Ilhas Canarias 320.823 232.244 1.271.234 288.894
Cantabria 76.766 51.153 340.719 110.264
Catalunha 1.164.837 703.412 4.172.016 1.280.099
Castela-la Mancha 311.816 225.538 1.148.913 364.300
Castela e Ledo 298.852 223.864 1.390.081 567.554
Estremadura 156.778 124.796 596.202 205.326
Galiza 321.751 242.078 1.555.594 610.177
La Rioja 45,581 29.326 177.588 59.804
Comunidade de Madrid 1.025.530 627.999 3.725.894 1.007.300
Regido de Murcia 261.689 164.723 844.424 204.888
Comunidade Foral de

Navarra 96.467 58.710 355.423 113.845
Comunidade Valenciana 772.729 501.367 2.899.611 837.553
Ceuta 15.280 10.248 41.976 9.383
Melilla 16.815 10.416 40.555 8.442

Fonte: INE (Espanha)

Gréfico A2.1. Evolucao da Populacao residente em Espanha (N.°) por Grupo etario, 1991 — 2009
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Tabela A2.3. Taxa de crescimento efetivo espanhol (%) por Local de residéncia, 2001 — 2011

Local de
Residéncia
Espanha
Andaluzia
Aragao

AstUrias
Baleares

Pais Basco

llhas Canarias
Cantabria
Catalunha
Castela-la
Mancha

Castela e Ledo
Estremadura
Galiza

La Rioja
Comunidade de
Madrid

Regido de
Mdrcia
Comunidade Fo-
ral de Navarra
Comunidade
Valenciana
Ceuta

Melilla

2001

1,17
2,69
(3,17)
(4,78)
3,29
0,12
4,13
(1,49)
0,76

(0,43)
(3,51)
(0,66)
(4,82)
(0,42)

3,96
4,94
1,62
1,08

7,33
11,08

Fonte: INE (Espanha)

1,25
2,49
(3,66)
(5,37)
3,72
0,18
4,18
(1,34)
0,76

(0,39)
(3,82)
(0,88)
(4,85)
(0,21)

4,34
4,97
1,45
1,49

7,19
9,06

1,38
2,64
(3,68)
(5,32)
3,59
0,37
3,70
(0,97)
1,23

0,09
(3,75
(1,46)
(4,97)

0,50

4,54
5,39
1,64
1,58

7,28
9,78

1,96
3,15
(2,49)
(5,03)
3,96
0,86
3,50
(0,28)
2,14

0,40
(3,59)
(0,68)
(4,42)

0,94

4,99
5,52
2,24
2,27

7,98
8,06

1,84
3,05
(2,94)
(4,93)
3,67
0,45
3,77
(0,19
2,03

0,38
(3,74)
(1,28)
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0,59

4,85
5,61
1,63
2,20

7,96
8,96

2,54
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(1,95)
(4,49)
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1,21
4,02
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1,48
(3,10
(0,45)
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Grafico A2.2. Evolucao e previsdo do crescimento natural da populagao espanhola
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Graéfico A2.3. Projeccdes da populacdo residente em Espanha, 1991 — 2052 (em milhares)
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Grafico A2.4. Piramide etaria da populagédo espanhola, 2012 - 2052 (estimativas e projecoes)
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Anexo 3. Dados complementares relativos a metodologia e evidéncia empirica

Tabela A3.1. Top 20 das Quotas de Mercado dos produtos exportados por Portugal, 2012

Produtos exportados Portugal

Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos 7,74%

Automoveis De Passageiros E Outros Veiculos Automéveis 4,55%
Pecas E Acessdrios Para Tratores, Veiculos Automdveis Para Transporte De Dez Ou Mais Pessoas, Automéveis E Outros

Veiculos Automdveis 3,88%
Calgcado Com Sola Exterior De Borracha, Plasticos, Couro Natural Ou Reconstituido E Parte Superior De Couro 3,13%
Papéis E Cartdes, De Tipos Utilizados Para Escrita, Impressdo Ou Outros Fins Gréaficos 2,44%
Pneuméticos Novos De Borracha 1,86%
Aparelhos Receptores Para Radiodifuséo 1,71%
Veiculos Automaéveis Para O Transporte Das Mercadorias, Incluindo Chassis Com Motor E Cabina 1,64%
Ouro em Formas Brutas Ou Sem Tratamento 1,58%
Vinhos De Uvas Frescas 1,56%
T-Shirts E Camisolas Interiores, Malhas 1,45%
Fios, Cabos "Incluindo Cabo Coaxial" E Outros Condutores Elétricos Isolados, Munidos Ou N&do Com Conectores 1,39%
Medicamentos Constituidos Para Fins Terapéuticos Ou Profilacticos 1,32%
Méveis E Suas Partes 1,16%
Caixas De Fundigdo; Bases Mofo; Moldagem Padrdes; Moldes Para Metais, Carbonetos Metalicos, Vidro, Matérias 1,13%

Minerais, Borracha Ou Plastico
Assentos, Mesmo Transformaveis Em Camas, E Suas Partes 1,12%
Barras De Ferro Ou De Liga De Aco, Ndo Simplesmente Forjadas, Laminadas, Estiradas Mas Incluindo Aqueles

Retorcidos Apés Laminagem 1.01%
Chapas, Folhas, Peliculas, Tiras E Laminas 1,01%
Cortiga Aglomerada, Com Ou Sem Aglutinantes, E Obras De Cortica Aglomerada 0,93%
Pastas Quimicas De Madeira, Soda Ou Sulfato 0,92%

TOTAL 41,52%

Fonte: Eurostat
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Tabela A3.2. Top 20 das Quotas de Mercado dos produtos exportados por Espanha, 2012

Produtos exportados Espanha

Automoveis De Passageiros E Outros Veiculos Automoveis 9,15%
Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos 6,17%
Pe(,:as E Acesséri’os Para Tratores, Veiculos Automéveis Para Transporte De Dez Ou Mais Pessoas, Automoéveis E Outros 371%
Veiculos Automéveis '

Medicamentos Constituidos Para Fins Terapéuticos Ou Profilacticos 3,27%
Veiculos Automaéveis Para O Transporte Das Mercadorias, Incluindo Chassis Com Motor E Cabina 1,69%
Citrinos, Frescos Ou Secos 1,27%
Vinhos De Uvas Frescas 1,20%
Carnes Da Espécie Suina, Frescas, Refrigeradas Ou Congeladas 1,09%
Partes De Aeronaves E De Veiculos Espaciais 1,08%
Pneuméticos Novos De Borracha 1,01%
Ouro em Formas Brutas Ou Sem Tratamento 0,96%
IS_Sd[)i'Teos E Pavimentacéo Vidrados Ou De Ceramica; Cubos De Mosaico E Artigos Semelhantes, Montadas Ou N&do Num 0,93%
AzZite E Respetivas Fragdes Obtidas A Partir Do Fruto Da Oliveira Unicamente Por Processos Mecénicos Ou Outros 0.87%

Meios Fisicos Em Condicdes Que Nao Levam A Deterioracéo Do Oleo
Fios, Cabos "Incluindo Cabo Coaxial" E Outros Condutores Elétricos Isolados, Munidos Ou Ndo Com Conectores 0,87%

Sangue Humano; Sangue Animal Para Usos Terapéuticos, Profilaticos Ou De Diagndstico; Antisoros, Outras Fragdes Do
Sangue, Produtos Imunolégicos Modificados;Vacinas, Toxinas, Culturas De Microrganismos e Produtos Similares

Ternos, Conjuntos, Casacos, Vestidos, Saias, Calcas, Jardineiras, Bermudas E Cal¢Bes Para Raparigas Ou Mulheres 0,75%
Poliacetais, Outros Poliéteres E Resinas Epoxi, Em Formas Primérias; Policarbonatos, Resinas Alquidicas, Poliésteres

0,75%

Alilicos E Outros Poliésteres, Em Formas Primarias 0,72%
Angulos, Perfis De Ferro Ou De Ao 0,69%
Calgado Com Sola Exterior De Borracha, Plasticos, Couro Natural Ou Reconstituido E Parte Superior De Couro 0,60%
Grupos Eletrogéneos E Conversores Rotativos 0,57%

TOTAL 37,35%

Fonte: Eurostat
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Tabela A3.3. Top 20 das Quotas de Mercado dos produtos exportados pela UE27, 2012

Produtos exportados UE27

Automoveis De Passageiros E Outros Veiculos Automoveis 5,96%
Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos 5,24%
Medicamentos Constituidos Para Fins Terapéuticos Ou Profilacticos 4,00%
Pecas E Acessdrios Para Tratores, Veiculos Automdveis Para Transporte De Dez Ou Mais Pessoas, Automéveis E Outros 277%
Veiculos Automdveis 1
Aparelhos Telefénicos; Outros Aparelhos Para Transmissdo Ou Recepcédo De VVoz, Imagens Ou Outros Dados, Incluindo
o - 1,65%
Aparelhos Para Comunicagdo Em Rede Com Ou Sem Fios
Aeronaves Com Motor "Ex: Helicopteros E Avides"; Veiculos Espaciais, Incluindo Satélites E Veiculos De Langamento
] o 1,65%
Suborbital E Naves Espaciais ]
Maquinas Autométicas Para Processamento De Dados E Suas Unidades; Leitores Magnéticos Ou Opticos, Maquinas Para 1.36%
Registar Dados Em Suportes De Dados Sob Forma Codificada E Maqguinas Para Processamento Desses Dados =070
Sangue Humano; Sangue Animal Para Usos Terapéuticos, Profilaticos Ou De Diagndstico; Antisoros, Outras Fragdes Do 1.19%
Sangue, Produtos Imunoldgicos Modificados;Vacinas, Toxinas, Culturas De Microrganismos e Produtos Similares '
Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos, Crude 1,08%
Turbojatos, Turbopropulsores E Outras Turbinas A Gas 0,98%
Instrumentos E Aparelhos Usados Para Ciéncias Medicinais, Cirdrgicas, Dentarias Ou Veterinarias, Incluindo Aparelhos 0.81%
Para Cintilografia E Outros Aparelhos Eletromédicos E Para Testes Visuais '
Partes De Aeronaves E De Veiculos Espaciais 0,75%
Ouro em Formas Brutas Ou Sem Tratamento 0,73%
Veiculos Automoveis Para O Transporte Das Mercadorias, Incluindo Chassis Com Motor E Cabina 0,73%
Apenas Compostos Heterociclicos Exclusivamente De Hetero-Atdmos 0,72%
Torneiras, Valvulas E Dispositivos Semelhantes Para CanalizagGes, Caldeiras, Reservatérios, Cubas E Outros Recipientes, 0.68%
Incluindo Vélvulas Redutoras De Pressdo Com Termostato Regulavel, Valvulas E Suas Partes '
Fios, Cabos "Incluindo Cabo Coaxial" E Outros Condutores Elétricos Isolados, Munidos Ou N&o Com Conectores 0,65%
Circuitos Integrados Electrénicos E Suas Partes 0,64%
Méquinas E Aparelhos De Impresséo Por Meio De Blocos, Cilindros E Outros Elementos De Impressdo Da Posigao 8442; 0.64%
Outras Impressoras, Méquinas Copiadoras E Aparelhos De Fax, Combinados Ou N&o, E Suas Partes '
Aparelhos Eléctricos Para Liga¢do Ou Proteccdo De Circuitos Elétricos Ou Para Fazer Ligagdo Ou Conexao De Circuitos 0.62%
Elétricos '
TOTAL 32,86%

Fonte: Eurostat
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Tabela A3.4. Evolucéo dos produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Produtos exportados 2001 2002 2003 2004 2005 2006 | 2007 @ 2008 2009 2010 | 2011 @ 2012
Oleos de petréleo ou de minerais betuminosos 1,35% | 1,94% | 1,45% | 1,53% | 1,84% | 2,32% | 3,71% | 4,44% | 3,60% | 4,59% | 4,48% | 562% | 6,33% | 7,74%
Automoveis de passageiros e outros veiculos automdveis 10,28% | 9,14% | 10,01% | 8,43% | 7,31% | 7,46% | 7,70% | 7,02% | 518% | 4,79% | 4,63% | 4,78% | 550% | 4,55%
(F:S‘?r?;fs E;f;fg’;;";ﬂiﬁ(t;/aetgrism‘j’fr'gsul;’;calj’lt&”;‘;‘t’g:igjg?strans‘m”e dedez | 5000 | 239% | 2,64% | 3.08% | 3.93% | 413% | 4.40% | 4.20% | 435% | 411% | 4,62% | 4.86% | 4.62% | 3.88%
Calgarlo om Z";Zﬁfﬁ&)‘gﬂfﬁ porracha, plasticos, couro nanural o 6.01% | 527% | 546% | 500% | 4.40% | 3.95% | 3.65% | 3.23% | 3.08% | 311% | 351% | 3.22% | 3,18% | 3,13%
gfﬁf}?fo S cartes, de tipos utilizados para escrita, impressdo ou outros fins 1,25% | 159% | 1,59% | 2.07% | 2.41% | 1,83% | 0,29% | 0,29% | 0.35% | 0,50% | 0,77% | 1,84% | 2,56% | 2.44%
Pneumaéticos novos de borracha 0,86% | 0,90% | 0,91% | 1,06% | 1,19% | 1,28% | 1,42% | 1,36% | 1,36% | 1,37% | 1,64% | 1,65% | 1,73% | 1,86%
Aparelhos receptores para radiodifusao 2,70% | 2,64% | 2,72% | 2,53% | 2,42% | 2,23% | 2,74% | 2,45% | 2,30% | 1,93% | 2,12% | 2,28% | 2,14% | 1,71%
zger'ncmioar“;oc?gi‘; Z‘S para o transporte das mercadorias, incluindo chassis 174% | 1,49% | 1.28% | 2,16% | 2,32% | 1,66% | 0,91% | 1,00% | 1,37% | 1,40% | 0,97% | 1,15% | 1,37% | 1,64%
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,05% | 0,03% | 0,02% | 0,02% | 0,01% | 0,01% | 0,00% | 0,02% | 0,02% | 0,09% | 0,33% | 0,64% | 1,24% | 1,58%
Vinhos de uvas frescas 2,15% | 1,92% | 1,80% | 1,86% | 1,90% | 1,86% | 1,88% | 1,61% | 1,68% | 1.62% | 1,89% | 1,68% | 1,54% | 1,56%
T-Shirts e camisolas interiores, malhas 201% | 2,12% | 2,17% | 2,40% | 2,49% | 2,50% | 2,21% | 1,91% | 1,88% | 1,74% | 1,86% | 1,68% | 1,43% | 1,45%
2'33.53531 r:gg'g(')’:ﬁ%ggg;gf;x'a' € outros condutores elétricos isolados, | 5 7500 | 39105 | 3.03% | 3.76% | 2.74% | 2.27% | 1,83% | 1.85% | 1,84% | 1,66% | 1,45% | 1,57% | 1,58% | 1,39%
?i/l nesdtlgraan;;gﬂtic::sog?j t;;trlélfclilzscgggsp rgg#;:esnggégr:%ojc%ue: ﬁ?eg’.!fﬁ? rados para | 6505 | 0.76% | 094% | 0,96% | 0,78% | 0,79% | 0,86% | 0,90% | 0,99% | 1,03% | 1,37% | 1,17% | 1,20% | 1,32%
Méveis e suas partes 0,63% | 0,63% | 0,68% | 0,67% | 0,65% | 0,80% | 0,75% | 0,84% | 0,92% | 1,06% | 1,31% | 1,23% | 1,12% | 1,16%
gaar't’)‘gge‘igsﬂr’r']‘gtﬁ?g’osba\fﬁjsrg"r’;gter;’lg'sdﬁﬁﬁg’raﬁzdg%ffag‘]g'gﬁspﬁ’:;gcrgeta's 1,08% | 1,05% | 122% | 1,19% | 1,16% | 1,17% | 1,05% | 1,05% | 0,86% | 1,10% | 1,18% | 0,89% | 0,89% | 1,13%
Assentos, mesmo transformaveis em camas, e suas partes 0,73% | 0,73% | 0,96% | 1,20% | 1,74% | 1,84% | 1,70% | 1,45% | 1,48% | 1,33% | 1,48% | 1,38% | 1,26% | 1,12%
Esi::gtsjfien:i\rsr?n%llju?r? d'(')ggq‘l’;;Gsore't‘gfcfég‘sp'afgg‘ig:ﬁ:f;giﬂfs laminadas, 032% | 0,26% | 0,25% | 042% | 0,42% | 0,39% | 0,64% | 0,79% | 0,80% | 0,92% | 0,64% | 0,61% | 0,96% | 1,01%
Chapas, folhas, peliculas, tiras e laminas 0,35% | 0,35% | 0,38% | 0,40% | 0,41% | 0,43% | 0,54% | 0,57% | 0,63% | 0,71% | 0,88% | 0,94% | 0,96% | 1,01%
acgolgr'ﬁzrzgd'aomerada’ com ou sem aglutinantes, e obras de cortica 115% | 1,32% | 1,19% | 1,21% | 1.21% | 1,21% | 1,15% | 0,96% | 0,89% | 0,85% | 0,95% | 0,94% | 0.84% | 0,93%
Pastas quimicas de madeira, soda ou sulfato 190% | 2,03% | 1,53% | 1,36% | 1,23% | 1,14% | 0,36% | 0,50% | 0,39% | 0,42% | 0,64% | 0,77% | 0,96% | 0,92%

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.5. Evolucéo dos produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Produtos exportados 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 | 2008 2009 2010 | 2011
Automéveis de passageiros e outros veiculos automéveis 15,88% | 15,06% | 14,76% | 14,28% | 14,75% | 14,65% | 12,71% | 11,63% | 12,03%| 11,06% | 12,01%| 10,83% | 10,49%| 9,15%
Oleos de petr6leo ou de minerais betuminosos 2,09% | 3,25% | 2,47% | 1,99% | 2,29% | 2,79% | 3,59% | 4,03% | 4,04% | 551% | 3,79% | 4,31% | 519% | 6,17%
Pegas e acessorios para tratores, veiculos automoveis para transporte de dez | 5 5400 | 51106 | 5179 | 550% | 562% | 566% | 556% | 532% | 5.15% | 457% | 4,14% | 4,26% | 3,96% | 3.71%
ou mais pessoas, automaoveis e outros veiculos automéveis

Medicamentos constituidos para fins terapéuticos ou profilacticos 1,13% | 122% | 145% | 1,96% | 2,11% | 2,03% | 2,79% | 2,90% | 3,20% | 3,37% | 4,08% | 397% | 3,59% | 3,27%
ﬁgﬂgﬁﬁ‘g%ﬁﬁ's para o transporte das mercadorias, incluindo chassis |, 7500 | 5 4006 | 2309 | 2,15% | 2,34% | 2.32% | 2,54% | 3,08% | 3,13% | 2,73% | 1,60% | 199% | 212% | 1,69%
Citrinos, frescos ou secos 1,64% 1,55% 1,53% 1,75% | 1,75% | 1,60% | 1,41% | 1,31% | 1,35% | 1,31% | 1,59% | 1,41% | 1,22% | 1,27%
Vinhos de uvas frescas 1,29% | 1,02% | 1,05% | 1,04% | 1,07% | 1,06% | 1,01% | 0,95% | 1,00% | 1,05% | 1,21% | 1,05% | 1,06% | 1,20%
Carnes da espécie suina, frescas, refrigeradas ou congeladas 041% | 048% | 0,62% | 0,53% | 0,54% | 0,66% | 0,73% | 0,73% | 0,69% | 0,89% | 1,07% | 0,95% | 0,98% | 1,09%
Partes de aeronaves e de veiculos espaciais 0,84% 0,83% 0,79% 0,88% | 0,90% | 0,85% | 0,90% | 0,80% | 0,78% | 0,76% | 0,91% | 0,94% | 1,06% | 1,08%
Pneuméticos novos de borracha 1,35% | 1,14% | 1,12% | 1,00% | 0,94% | 0,93% | 0,92% | 1,11% | 0,98% | 1,00% | 0,99% | 1,00% | 1,07% | 1,01%
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,17% 0,07% 0,06% 0,06% 0,06% 0,04% 0,04% 0,05% 0,03% 0,03% 0,22% 0,37% 0,89% 0,96%
Ladrilhos e pavimentagdo vidrados ou de cerdmica; cubos de mosaico e 0 0 0 o o o o N o o 0 o 0 o
artigos semelhantes, montadas ou o num suporte 155% | 1,46% | 1,48% | 1,52% | 1,37% | 1,32% | 1,29% | 1,25% | 1,20% | 1,14% | 1,03% | 0,92% | 0,86% | 0,93%
Azeite e respetivas fragdes obtidas a partir do fruto da oliveira unicamente

por processos mecanicos ou outros meios fisicos em condi¢fes que ndo | 0,60% | 0,73% | 0,76% | 1,06% | 0,91% | 1,11% | 1,03% | 1,03% | 1,00% | 0,99% | 0,99% | 1,03% | 0,89% | 0,87%
levam a deterioracéo do dleo

;‘3; ;g‘fgz [:Qg'é’c"';f‘; OC::; ocrgix'a' & outros condutores elétricos isolados, | 7a00 | 07496 | 0,78% | 0,66% | 0,58% | 0,67% | 0,66% | 0,77% | 0.85% | 0,78% | 0.65% | 0,74% | 0,86% | 0.87%
Sangue humano; sangue animal para usos terapéuticos, profilaticos ou de

diagnéstico; antisoros, outras fracGes do sangue, produtos imunologicos | o 5o | g 1506 | 0,179 | 0,20% | 0,17% | 0,25% | 0,20% | 0,26% | 0,26% | 0,32% | 041% | 0,37% | 047% | 0,75%
modificados;vacinas, toxinas, culturas de microrganismos e produtos

similares

I:é”ooess ‘f;’r'y‘;;‘;gflg;zsgﬁoriu‘l’ﬁz:'e‘ios salas, calgas, jardineiras, bermudas € | 3100 | 3505 | 038% | 042% | 0,44% | 048% | 051% | 054% | 049% | 0,52% | 0.67% | 0,64% | 0,68% | 0,75%
Poliacetais, outros poliéteres e resinas epoxi, em formas primérias;

policarbonatos, resinas alquidicas, poliésteres alilicos e outros poliésteres, | 0,45% | 0,63% | 0,60% | 0,65% | 0,59% | 0,61% | 0,73% | 0,83% | 0,73% | 0,66% | 0,61% | 0,79% | 0,75% | 0,72%
em formas primarias

Angulos, perfis de ferro ou de ago 0,27% | 0,32% | 0,24% | 0,31% | 0,36% | 0,46% | 051% | 0,56% | 0,63% | 0,75% | 0,51% | 0,70% | 0,77% | 0,69%
Calgcado com sola exterior de borracha, plasticos, couro natural ou 0 0 o o o o 0 o o o o 0 0 o
reconstituido e parte superior de couro 1,32% | 1,23% | 1,30% | 1,27% | 1,09% | 0,95% | 0,81% | 0,76% | 0,72% | 0,68% | 0,77% | 0,65% | 0,61% | 0,60%
Grupos eletrogéneos e Conversores rotativos 0,10% | 0,08% | 0,11% | 0,09% | 0,10% | 0,10% | 0,20% | 0,30% | 0,23% | 0,33% | 0,49% | 0,45% | 0,48% | 0,57%

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.6. Evolucéo dos produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de UE27, 1999 - 2012

Produtos exportados 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
Automoveis De Passageiros E Outros Veiculos Automoveis 721% | 6,81% | 7,10% | 7,44% | 7,54% | 7,38% | 7,09% | 6,68% | 6,73% | 6,04% | 580% | 595% | 6,02% | 5,96%
Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos 1,45% | 2,29% | 2,00% | 1,84% | 1,96% | 2,28% | 3,05% | 3,40% | 3,33% | 4,23% | 3,23% | 3,78% | 4,61% | 5,24%
Medicamentos Constituidos Para Fins Terapéuticos Ou Profilacticos 224% | 2,22% | 2,86% | 3,70% | 3,86% | 3,91% | 3,97% | 3,91% | 3,91% | 3,88% | 501% | 4,55% | 4,02% | 4,00%

Pecas E Acessdrios Para Tratores, Veiculos Automdveis Para Transporte
De Dez Ou Mais Pessoas, Automéveis E Outros Veiculos Automoveis
Aparelhos Telefonicos; Outros Aparelhos Para Transmissdo Ou Recepcédo
De Voz, Imagens Ou Outros Dados

Aeronaves Com Motor "Ex: Helicopteros E Avides"; Veiculos Espaciais,
Incluindo Satélites E Veiculos De Langcamento Suborbital E Naves 2,06% | 2,13% | 2,29% | 1,85% | 1,70% | 1,65% | 1,38% | 1,20% | 1,18% | 1,28% | 1,55% | 1,50% | 1,39% | 1,65%
Espaciais

Maquinas Automaticas Para Processamento De Dados E Suas Unidades;
Leitores Magnéticos Ou Opticos, Maquinas Para Registar Dados Em
Suportes De Dados Sob Forma Codificada E Maquinas Para
Processamento Desses Dados

Sangue Humano; Sangue Animal Para Usos Terapéuticos, Profilaticos Ou
De Diagnostico; Antisoros, Outras Fragdes Do Sangue, Produtos
Imunolégicos Modificados;Vacinas, Toxinas, Culturas De Microrganismos
e Produtos Similares

Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos, Crude 0,61% | 0,93% | 0,75% | 0,83% | 0,76% | 0,74% | 0,71% | 0,98% | 0,92% | 1,04% | 0,82% | 0,93% | 0,94% | 1,08%
Turbojatos, Turbopropulsores E Outras Turbinas A Gas 1,17% | 1,16% | 1,32% | 1,16% | 1,01% | 0,95% | 0,86% | 0,80% | 0,76% | 0,76% | 0,99% | 0,91% | 0,86% | 0,98%
Instrumentos E Aparelhos Usados Para Ciéncias Medicinais, Cirdrgicas,
Dentéarias Ou Veterinarias

Partes De Aeronaves E De Veiculos Espaciais 0,40% | 0,44% | 0,44% | 0,45% | 0,46% | 0,44% | 0,41% | 0,39% | 0,58% | 0,62% | 0,74% | 0,66% | 0,67% | 0,75%
Ouro em Formas Brutas Ou Sem Tratamento 0,18% | 0,18% | 0,17% | 0,11% | 0,09% | 0,10% | 0,09% | 0,08% | 0,16% | 0,36% | 0,28% | 0,55% | 1,04% | 0,73%
Veiculos Automoveis Para O Transporte Das Mercadorias, Incluindo
Chassis Com Motor E Cabina

Apenas Compostos Heterociclicos Exclusivamente De Hetero-Atdmos 0,65% | 0,77% | 0,74% | 0,80% | 0,72% | 0,68% | 0,79% | 0,74% | 0,76% | 0,61% | 0,83% | 0,70% | 0,64% | 0,72%
Torneiras, Vélvulas E Dispositivos Semelhantes Para Canalizaces,
Caldeiras, Reservatorios, Cubas E Outros Recipientes.

Fios, Cabos "Incluindo Cabo Coaxial" E Outros Condutores Elétricos
Isolados, Munidos Ou Ndo Com Conectores

Circuitos Integrados Electrénicos E Suas Partes 151% | 2,03% | 1,90% | 1,70% | 1,32% | 1,37% | 1,30% | 1,12% | 0,93% | 0,79% | 0,69% | 0,72% | 0,64% | 0,64%
Maquinas E Aparelhos De Impressédo; Outras Impressoras, Méaquinas
Copiadoras E Aparelhos De Fax, Combinados Ou Nao, E Suas Partes
Aparelhos Eléctricos Para Ligacao Ou Proteccdo De Circuitos Elétricos Ou
Para Fazer Ligagdo Ou Conex&o De Circuitos Elétricos

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

2,710% | 2,66% | 2,61% | 2,80% | 2,95% | 2,96% | 2,90% | 2,85% | 2,91% | 2,76% | 2,58% | 2,79% | 2,83% | 2,77%

1,35% | 1,59% | 1,45% | 0,85% | 0,67% | 0,63% | 0,62% | 0,58% | 1,66% | 1,61% | 1,64% | 1,73% | 1,67% | 1,65%

298% | 292% | 2,69% | 2,38% | 2,41% | 2,43% | 2,40% | 2,27% | 1,65% | 1,52% | 1,64% | 1,46% | 1,29% | 1,36%

0,24% | 0,25% | 0,29% | 0,33% | 0,40% | 0,43% | 0,44% | 0,48% | 0,56% | 0,59% | 0,97% | 0,95% | 0,95% | 1,19%

0,59% | 0,56% | 0,62% | 0,67% | 0,72% | 0,72% | 0,73% | 0,66% | 0,65% | 0,69% | 0,86% | 0,80% | 0,76% | 0,81%

091% | 092% | 0,89% | 0,90% | 0,90% | 0,88% | 0,88% | 0,89% | 1,01% | 0,99% | 0,62% | 0,72% | 0,77% | 0,73%

057% | 0,52% | 0,52% | 0,54% | 0,56% | 0,57% | 0,58% | 0,61% | 0,66% | 0,68% | 0,68% | 0,64% | 0,64% | 0,68%

0,58% | 0,60% | 0,60% | 0,57% | 0,58% | 0,60% | 0,60% | 0,70% | 0,72% | 0,70% | 0,60% | 0,66% | 0,69% | 0,65%

0,33% | 0,30% | 0,32% | 0,27% | 0,24% | 0,25% | 0,26% | 0,25% | 0,89% | 0,83% | 0,87% | 0,79% | 0,69% | 0,64%

0,70% | 0,70% | 0,68% | 0,63% | 0,65% | 0,66% | 0,63% | 0,64% | 0,66% | 0,65% | 0,61% | 0,65% | 0,63% | 0,62%

88



Tabela A3.7. Evolucéo dos IVCR dos produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Oleos de petréleo ou de minerais betuminosos 0,93 0,85 0,72 0,83 0,94 1,02 1,22 1,31 1,08 1,09 1,39 1,48 1,37 1,48
Automoveis de passageiros e outros veiculos automdveis 1,43 1,34 1,41 1,13 0,97 1,01 1,09 1,05 0,77 0,79 0,80 0,80 0,91 0,76
Pecas e acessorios para tratores, veiculos automoveis para transporte de dez

0u mais pessoas, automaveis e outros veiculos automéveis 0,81 0,90 1,01 1,10 1,33 1,40 1,52 1,47 1,50 1,49 1,79 1,74 1,64 1,40
Calgado com sola exterior de borracha, plésticos, couro natural ou

reconstituido e parte superior de couro 10,22 9,68 9,67 8,98 8,44 8,32 791 7,18 6,94 7,28 7,52 751 7,36 7,22
Papéis e cartdes, de tipos utilizados para escrita, impressdo ou outros fins

gréficos 3,97 5,12 5,29 5,51 6,54 5,58 1,02 1,07 1,35 1,96 2,77 7,20 10,45 10,44
Pneuméticos novos de borracha 1,68 1,96 2,07 2,36 2,60 2,66 2,95 2,85 2,79 2,83 3,13 3,04 2,91 3,17
Aparelhos receptores para radiodifusdo 15,05 | 16,74 | 17,00 | 16,40 | 1596 | 17,15 | 21,92 | 20,88 | 22,84 | 21,48 | 22,24 | 24,82 | 26,15 | 21,92
Veiculos automdveis para o transporte das mercadorias, incluindo chassis

com motor e cabina 1,92 1,63 1,43 2,41 2,58 1,88 1,03 1,12 1,37 1,42 1,56 1,60 1,78 2,24
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,28 0,18 0,12 0,15 0,08 0,07 0,05 0,31 0,12 0,25 1,17 1,16 1,19 2,16
Vinhos de uvas frescas 4,08 4,48 4,26 4,28 4,26 4,54 4,80 4,25 4,24 4,08 4,41 4,16 3,77 3,62
T-Shirts e camisolas interiores, malhas 11,55 12,32 12,39 12,93 12,58 12,00 11,08 9,81 9,67 9,43 8,67 8,50 7,49 7,68
Fios, cabos "incluindo cabo coaxial" e outros condutores elétricos isolados,

munidos ou ndo com conectores 6,36 6,50 5,07 6,60 477 3,76 3,04 2,63 2,57 2,39 2,40 2,37 2,30 2,13
Medicamentos constituidos por produtos misturados ou ndo misturados para

fins terapéuticos ou profilacticos, apresentados em doses medidas 0,29 0,34 0,33 0,26 0,20 0,20 0,22 0,23 0,25 0,26 0,27 0,26 0,30 0,33
Maveis e suas partes 0,76 0,81 0,89 0,90 0,89 1,10 1,07 1,23 1,30 1,52 1,88 1,98 1,89 1,99
Caixas de fundicéo; bases mofo; moldagem padrdes; moldes para metais,

carbonetos metalicos, vidro, matérias minerais, borracha ou plastico 6,67 7,27 8,01 7,94 7,63 8,15 9,03 9,20 7,94 10,30 | 10,59 9,15 9,16 10,49
Assentos, mesmo transformaveis em camas, e suas partes 1,37 141 1,77 2,14 2,95 3,28 3,33 3,03 3,05 2,91 3,12 3,07 2,84 2,55
Barras de ferro ou de liga de ago, ndo simplesmente forjadas, laminadas,

estiradas mas incluindo aqueles retorcidos apés laminagem 3,87 3,23 3,09 5,10 4,64 3,30 5,67 6,14 5,19 4,36 4,99 4,53 5,75 6,16
Chapas, folhas, peliculas, tiras e laminas 0,85 0,86 0,97 0,99 0,97 1,03 1,27 1,35 1,49 1,76 2,16 2,28 2,41 2,59
Cortiga aglomerada, com ou sem aglutinantes, e obras de cortica aglomerada | 56,71 | 60,40 | 60,81 | 61,41 | 60,62 | 64,62 | 70,45 | 63,23 | 63,99 | 6501 | 66,26 | 67,58 | 6528 | 67,37
Pastas quimicas de madeira, soda ou sulfato 12,22 | 10,02 9,82 9,36 8,41 7,85 2,74 3,51 2,74 3,04 513 4,45 5,91 6,13

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.8. Evolucéo dos IVCR dos produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Produtos exportados 2002 2003
Automoveis de passageiros e outros veiculos automdveis 2,20 2,21 2,08 1,92 1,96 1,98 1,79 1,74 1,79 1,83 2,07 1,82 1,74 1,54
Oleos de petréleo ou de minerais betuminosos 1,44 1,42 1,24 1,08 1,17 1,23 1,18 1,19 1,22 1,30 1,17 1,14 1,12 1,18

Pecas e acessorios para tratores, veiculos automéveis para transporte de dez
ou mais pessoas, automaveis e outros veiculos automdveis

Medicamentos constituidos para fins terapéuticos ou profilacticos 0,50 0,55 0,51 0,53 0,55 0,52 0,70 0,74 0,82 0,87 0,81 0,87 0,89 0,82

Veiculos automéveis para o transporte das mercadorias, incluindo chassis
com motor e cabina

1,94 1,92 1,98 1,97 1,90 1,91 1,92 1,86 1,77 1,66 1,60 1,53 1,40 1,34

3,03 2,65 2,60 2,40 2,60 2,63 2,88 3,39 311 2,77 2,58 2,77 2,75 2,31

Citrinos, frescos ou secos 15,06 14,81 13,85 15,01 | 14,47 | 14,81 | 14,12 | 14,67 | 14,22 | 13,69 | 1359 | 13,00 | 13,18 | 13,18
Vinhos de uvas frescas 2,45 2,37 2,49 2,39 2,39 2,59 2,58 2,50 2,52 2,65 2,82 2,59 2,58 2,79
Carnes da espécie suina, frescas, refrigeradas ou congeladas 1,40 1,59 1,88 1,83 1,89 2,13 2,36 2,44 2,41 2,75 2,87 2,78 2,88 3,09
Partes de aeronaves e de veiculos espaciais 2,08 1,87 1,79 1,96 1,97 1,92 2,17 2,03 1,35 1,23 1,23 1,42 1,57 1,44
Pneuméticos novos de borracha 2,63 2,48 2,53 2,22 2,05 1,93 1,93 2,31 2,02 2,07 1,90 1,84 1,80 1,72
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,98 0,41 0,37 0,57 0,66 0,38 0,48 0,58 0,18 0,08 0,79 0,66 0,85 1,31

Ladrilhos e pavimentacédo vidrados ou de ceramica; cubos de mosaico e
artigos semelhantes, montadas ou ndo num suporte

Azeite e respetivas fragdes obtidas a partir do fruto da oliveira unicamente
por processos mecanicos ou outros meios fisicos em condicoes que ndo 7,10 9,14 9,56 11,29 9,96 11,38 9,99 10,02 | 11,10 | 11,07 | 10,51 | 11,15 | 10,35 | 10,02
levam a deterioracéo do dleo

Fios, cabos “incluindo cabo coaxial” e outros condutores elétricos isolados,
munidos ou ndo com conectores

Sangue humano; sangue animal para usos terapéuticos, profilaticos ou de
diagnostico; antisoros, outras fragdes do sangue, produtos imunolégicos
modificados;vacinas, toxinas, culturas de microrganismos e produtos
similares

Ternos, conjuntos, casacos, vestidos, saias, calgas, jardineiras, bermudas e
calcOes para raparigas ou mulheres

Poliacetais, outros poliéteres e resinas epoxi, em formas primérias;

7,36 7,53 7,69 7,93 7,49 7,53 8,01 8,18 8,19 8,41 7,95 8,02 791 8,41

0,61 0,59 0,59 0,61 0,42 0,57 0,65 0,55 0,46 0,54 0,42 0,39 0,49 0,63

1,34 1,24 1,31 1,16 1,02 1,10 1,09 1,09 1,18 1,12 1,08 1,12 1,25 1,32

0,72 0,89 0,92 1,03 1,08 1,22 131 1,49 1,40 1,60 1,94 2,14 2,33 2,53

policarbonatos, resinas alquidicas, poliésteres alilicos e outros poliésteres, 1,29 1,70 1,66 1,81 1,55 1,62 1,89 2,21 1,86 1,78 1,71 1,99 1,87 1,88
em formas primarias
Angulos, perfis de ferro ou de ago 1,87 2,13 1,78 2,40 2,62 2,59 3,19 321 3,14 3,28 3,81 4,83 4,89 4,77

Calgado com sola exterior de borracha, plasticos, couro natural ou
reconstituido e parte superior de couro

Grupos eletrogéneos e conversores rotativos 0,68 0,61 0,68 0,62 0,76 0,74 1,21 1,71 1,26 1,54 2,18 2,03 2,14 2,26
Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

2,25 2,26 2,30 2,27 2,09 1,99 1,77 1,70 1,62 1,60 1,66 151 1,41 1,39
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Tabela A3.9. Evolucgdo do Indice de Grubel-Lloyd para os produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Oleos de petréleo ou de minerais betuminosos 0,84 0,76 0,64 0,65 0,82 0,95 0,89 0,84 0,97 0,91 0,91 0,75 0,81 0,56
Automoveis de passageiros e outros veiculos automdveis 0,85 0,86 0,96 0,90 0,92 0,87 0,87 0,83 0,68 0,66 0,72 0,66 0,92 0,89
Pegas e acessorios para tratores, ve|culos’ automéveis para transporte de dez 0,57 0,63 0,67 0,72 0,83 0,87 003 0,01 0,96 0,94 0,93 0,95 0,01 0,93
0u mais pessoas, automaveis e outros veiculos automéveis

Cal(;adc_) com sola exterlor_de borracha, plésticos, couro natural ou 014 017 018 0,20 0,20 0,22 028 0,33 0,33 0,33 0,34 0,32 0,27 0.23
reconstituido e parte superior de couro

g?éﬂ?;g cartdes, de tipos utilizados para escrita, impressao ou outros fins 0,29 0.25 024 021 0.16 0,20 0,01 0,88 0.76 0,54 0,41 0.8 0,10 0,09
Pneuméticos novos de borracha 0,96 0,96 0,97 0,93 0,87 0,83 0,80 0,75 0,77 0,76 0,74 0,70 0,62 0,51
Aparelhos receptores para radiodifusdo 0,25 0,22 0,18 0,19 0,16 0,14 0,09 0,15 0,13 0,12 0,09 0,09 0,07 0,04
Veiculos automdveis para o transporte das mercadorias, incluindo chassis

com motor e cabina 0,65 0,54 0,52 0,89 0,92 0,81 0,51 0,63 0,77 0,89 0,92 1,00 0,66 0,33
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,43 0,09 0,07 0,06 0,04 0,05 0,04 0,28 0,36 0,94 0,36 0,31 0,21 0,12
Vinhos de uvas frescas 0,44 0,35 0,28 0,24 0,23 0,23 0,22 0,19 0,20 0,28 0,30 0,25 0,23 0,21
T-Shirts e camisolas interiores, malhas 0,25 0,24 0,26 0,26 0,29 0,28 0,34 0,40 0,43 0,44 0,46 0,47 0,47 0,42
Flos,_ cabos "|r~1clumd0 cabo coaxial" e outros condutores elétricos isolados, 035 0,41 051 045 0,51 046 054 0,57 0,56 0,63 0,66 0,72 0,69 0,66
munidos ou ndo com conectores

Medicamentos constituidos por produtos misturados ou ndo misturados para

fins terapéuticos ou profilacticos, apresentados em doses medidas 0,35 0.42 0,44 0,40 0,32 0,30 0,31 0,34 0,38 0,38 0,38 0,38 0.45 0.50
Moveis e suas partes 0,86 0,85 0,89 0,94 0,96 0,97 0,96 0,96 0,99 0,95 0,85 0,77 0,70 0,57
Caixas de fundi¢ao; bases mofo, moldagem padrdes, moldes para metais, 026 | 027 | 028 | 032 | 030 | 031 | 020 | 027 | 028 | 030 | 032 | 038 | 036 | 034
carbonetos metdlicos, vidro, matérias minerais, borracha ou plastico

Assentos, mesmo transformaveis em camas, e suas partes 0,86 0,73 0,67 0,71 0,59 0,61 0,65 0,67 0,69 0,74 0,74 0,77 0,77 0,72
Barras de ferr(_) ou (_je liga de aco, ndo §|mp|esmente_forjadas, laminadas, 0,55 0,51 043 0,70 0.75 054 0,84 0,88 0,91 0,98 0,84 0,84 0,51 0,32
estiradas mas incluindo aqueles retorcidos ap6s laminagem

Chapas, folhas, peliculas, tiras e laminas 0,82 0,87 0,95 0,98 0,95 0,94 0,95 0,92 0,90 0,86 0,78 0,74 0,69 0,59
Cortica aglomerada, com ou sem aglutinantes, e obras de cortica aglomerada 0,04 0,06 0,05 0,05 0,05 0,04 0,05 0,06 0,06 0,04 0,03 0,03 0,03 0,04
Pastas quimicas de madeira, soda ou sulfato 0,16 0,20 0,34 0,27 0,26 0,25 0,20 0,16 0,19 0,22 0,12 0,11 0,22 0,20

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.10. Evolucéo do indice de Grubel-Lloyd para os produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Produtos exportados 2002 2003 2007 2008
Automoveis de passageiros e outros veiculos automoéveis 0,85 0,79 0,82 0,82 0,83 0,90 0,98 0,99 0,99 0,85 0,66 0,62 0,62 0,57
Oleos de petréleo ou de minerais betuminosos 0,78 0,88 0,99 0,91 0,92 0,90 0,89 0,84 0,81 0,90 0,86 0,84 0,88 0,94

Pecas e acessorios para tratores, veiculos automoveis para transporte de dez
ou mais pessoas, automaveis e outros veiculos automdveis

Medicamentos constituidos para fins terapéuticos ou profilacticos 0,66 0,69 0,68 0,73 0,75 0,71 0,85 0,90 0,94 0,90 0,83 0,90 0,93 0,90

Veiculos automéveis para o transporte das mercadorias, incluindo chassis
com motor e cabina

0,76 0,74 0,78 0,80 0,80 0,80 0,83 0,81 0,79 0,83 0,80 0,83 0,79 0,81

0,76 0,73 0,70 0,74 0,77 0,79 0,77 0,64 0,68 0,54 0,35 0,38 0,33 0,27

Citrinos, frescos ou secos 0,09 0,05 0,13 0,06 0,09 0,10 0,13 0,08 0,12 0,14 0,08 0,11 0,08 0,10
Vinhos de uvas frescas 0,13 0,12 0,09 0,10 0,11 0,12 0,13 0,17 0,21 0,21 0,13 0,12 0,11 0,11
Carnes da espécie suina, frescas, refrigeradas ou congeladas 0,48 0,42 0,33 0,32 0,32 0,22 0,19 0,23 0,25 0,16 0,12 0,15 0,14 0,12
Partes de aeronaves e de veiculos espaciais 0,61 0,55 0,61 0,66 0,50 0,52 0,57 0,61 0,64 0,64 0,89 0,80 0,54 0,58
Pneuméticos novos de borracha 0,77 0,76 0,75 0,81 0,86 0,86 0,79 0,74 0,84 0,80 0,84 0,83 0,77 0,77
Ouro em formas brutas ou sem tratamento 0,70 0,28 0,24 0,32 0,32 0,22 0,28 0,34 0,28 0,51 0,44 0,33 0,19 0,11

Ladrilhos e pavimentacédo vidrados ou de ceramica; cubos de mosaico e
artigos semelhantes, montadas ou ndo num suporte

Azeite e respetivas fragdes obtidas a partir do fruto da oliveira unicamente
por processos mecanicos ou outros meios fisicos em condicoes que ndo 0,47 0,06 0,08 0,03 0,11 0,16 0,25 0,28 0,14 0,14 0,11 0,09 0,09 0,11
levam a deterioracéo do dleo

Fios, cabos “incluindo cabo coaxial” e outros condutores elétricos isolados,
munidos ou ndo com conectores

Sangue humano; sangue animal para usos terapéuticos, profilaticos ou de
diagnostico; antisoros, outras fragdes do sangue, produtos imunolégicos
modificados;vacinas, toxinas, culturas de microrganismos e produtos
similares

Ternos, conjuntos, casacos, vestidos, saias, calgas, jardineiras, bermudas e
calcOes para raparigas ou mulheres

Poliacetais, outros poliéteres e resinas epoxi, em formas primérias;

0,03 0,03 0,03 0,04 0,05 0,06 0,07 0,08 0,09 0,07 0,06 0,06 0,05 0,03

0,70 0,66 0,67 0,63 0,44 0,82 0,84 0,71 0,62 0,60 0,58 0,59 0,71 0,92

0,87 0,96 0,95 0,97 0,91 0,87 0,88 0,92 0,94 0,95 0,92 0,93 0,97 0,85

0,95 0,96 0,95 0,93 0,86 0,83 0,76 0,75 0,70 0,75 0,80 0,79 0,86 0,94

policarbonatos, resinas alquidicas, poliésteres alilicos e outros poliésteres, 0,93 0,84 0,85 0,82 0,89 0,89 0,81 0,72 0,76 0,74 0,72 0,66 0,62 0,58
em formas primarias
Angulos, perfis de ferro ou de ago 0,77 0,69 0,76 0,59 0,53 0,40 0,33 0,34 0,37 0,32 0,21 0,11 0,08 0,10

Calgado com sola exterior de borracha, plasticos, couro natural ou
reconstituido e parte superior de couro

Grupos eletrogéneos e conversores rotativos 0,92 1,00 0,82 1,00 0,95 0,78 0,50 0,44 0,90 0,68 0,55 0,33 0,29 0,21
Fonte: Autor, com base em dados Eurostat

0,33 0,38 0,37 0,42 0,54 0,62 0,78 0,84 0,84 091 0,83 0,90 0,86 0,81
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Tabela A3.11. Evolucéo do indice de Grubel-Lloyd para os produtos constituintes do Top 20 das QM de 2012 da UE27, 1999 - 2012

Produtos exportados

Para Fazer Ligagdo Ou Conex&o De Circuitos Elétricos

Automoveis De Passageiros E Outros Veiculos Automoveis 0,85 0,79 0,82 0,82 0,83 0,90 0,98 0,99 0,99 0,85 0,66 0,62 0,62 0,57
Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos 0,78 0,88 0,99 091 0,92 0,90 0,89 0,84 0,81 0,90 0,86 0,84 0,88 0,94
Medicamentos Constituidos Para Fins Terapéuticos Ou Profilacticos 0,76 0,74 0,78 0,80 0,80 0,80 0,83 0,81 0,79 0,83 0,80 0,83 0,79 0,81
Pecas E Acessdrios Para Tratores, Veiculos Automdveis Para Transporte

De Dez Ou Mais Pessoas, Automéveis E Outros Veiculos Automoveis 0,66 0.69 0,68 0.73 0.75 o7t 0.85 0,90 0.94 0.90 0.83 0,90 0.93 0.90
Aparelhos Telefonicos; Outros Aparelhos Para Transmissdo Ou Recepgao 0,76 073 0,70 0,74 077 0,79 0,77 0,64 0,68 0,54 035 0,38 033 027
De Voz, Imagens Ou Outros Dados

Aeronaves Com Motor "Ex: Helicopteros E Avides"; Veiculos Espaciais,

Incluindo Satélites E Veiculos De Langamento Suborbital E Naves 0,09 0,05 0,13 0,06 0,09 0,10 0,13 0,08 0,12 0,14 0,08 0,11 0,08 0,10
Espaciais

Méguinas Automaticas Para Processamento De Dados E Suas Unidades;

Leitores Magnéticos Ou Opticos, Méaquinas Para Registar Dados Em

Suportes De Dados Sob Forma Codificada E Méaquinas Para 0.13 0.12 0,09 0.10 011 0.12 0.13 0.17 021 021 0.13 0.12 0.11 0.11
Processamento Desses Dados

Sangue Humano; Sangue Animal Para Usos Terapéuticos, Profilaticos Ou

De Diagndstico; Antisoros, Outras Fragdes Do Sangue, Produtos 048 | 042 | 033 | 032 | 032 | 022 | 019 | 023 | 025 | 016 | 012 | 015 | 014 | 012
Imunolégicos Modificados;Vacinas, Toxinas, Culturas De Microrganismos

e Produtos Similares

Oleos De Petréleo Ou De Minerais Betuminosos, Crude 0,61 0,55 0,61 0,66 0,50 0,52 0,57 0,61 0,64 0,64 0,89 0,80 0,54 0,58
Turbojatos, Turbopropulsores E Outras Turbinas A Gas 0,77 0,76 0,75 0,81 0,86 0,86 0,79 0,74 0,84 0,80 0,84 0,83 0,77 0,77
Instrqmentos E Apa}rellh_os Usados Para Ciéncias Medicinais, Cirlrgicas, 0,70 028 0,24 0,32 0,32 0,22 0,28 0,34 0,28 0,51 0,44 0,33 0,19 0,11
Dentérias Ou Veterinarias

Partes De Aeronaves E De Veiculos Espaciais 0,03 0,03 0,03 0,04 0,05 0,06 0,07 0,08 0,09 0,07 0,06 0,06 0,05 0,03
Ouro em Formas Brutas Ou Sem Tratamento 0,47 0,06 0,08 0,03 0,11 0,16 0,25 0,28 0,14 0,14 0,11 0,09 0,09 0,11
VEICU!OS Automoveis Para_O Transporte Das Mercadorias, Incluindo 0,70 0,66 0,67 0,63 0.44 0,82 0,84 071 0,62 0,60 0,58 0,59 071 0,02
Chassis Com Motor E Cabina

Apenas Compostos Heterociclicos Exclusivamente De Hetero-Atdmos 0,87 0,96 0,95 0,97 0,91 0,87 0,88 0,92 0,94 0,95 0,92 0,93 0,97 0,85
Torneiras, Valvulas,E_ Dispositivos Semelhant_es_ Para Canalizag@es, 095 0,96 095 0,93 0,86 083 0,76 0,75 0,70 075 0,80 0,79 0.86 0,94
Caldeiras, Reservatorios, Cubas E Outros Recipientes.

Fios, Cabos "Incluindo Qabo Coaxial" E Outros Condutores Elétricos 093 084 085 0,82 0,89 0,89 0,81 0,72 0,76 0,74 0,72 0,66 0,62 0,58
Isolados, Munidos Ou Ndo Com Conectores

Circuitos Integrados Electrénicos E Suas Partes 0,77 0,69 0,76 0,59 0,53 0,40 0,33 0,34 0,37 0,32 0,21 0,11 0,08 0,10
Maquinas E Aparelhos De Impressédo; Outras Impressoras, Méaquinas

Copiadoras E Aparelhos De Fax, Combinados Ou Nao, E Suas Partes 0.33 0,38 0.37 0,42 0,54 0.62 0.78 0,84 0,84 0,91 0.83 0.0 0,86 081
Aparelhos Eléctricos Para Ligagdo Ou Protec¢do De Circuitos Elétricos Ou 092 1,00 0,82 1,00 095 078 0,50 0,44 0,90 0,68 055 033 0,29 021

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.12. Evolucéo dos paises de destino das exportacdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 ‘ 2000 ‘ 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Espanha 18,18% | 19,42% | 19,44% | 21,09% | 23,96% | 25,15% | 27,05% | 28,75% | 29,04% | 28,42% | 27,78% | 27,67% | 2559% | 23,14%
Alemanha 19,88% | 18,17% | 19,11% | 17,80% | 14,88% | 13,57% | 12,46% | 13,18% | 13,11% | 13,01% | 13,23% | 13,34% | 13,92% | 12,65%
Franca 14,03% | 12,76% | 12,80% | 13,62% | 13,27% | 14,08% | 13,65% | 12,66% | 12,76% | 12,02% | 12,67% | 12,30% | 12,49% | 12,18%
Angola 1,21% 1,42% 1,88% 2,09% 2,33% 2,35% 2,74% 3,43% 4,45% 5,94% 7,22% 5,24% 5,59% 6,80%
Reino Unido 12,12% | 10,95% | 10,27% | 10,46% | 10,35% 9,67% 8,36% 6,95% 6,11% 5,57% 5,76% 5,61% 5,35% 5,44%
Holanda 4,44% 4,26% 4,09% 3,87% 3,79% 4,03% 4,06% 3,78% 3,50% 3,35% 3,69% 3,96% 4,01% 4,29%
EUA 4,98% 5,82% 5,75% 577% 5,72% 6,12% 5,63% 5,97% 4,73% 3,52% 3,26% 3,64% 3,59% 4,23%
Italia 4,20% 3,99% 4,47% 4,59% 4,78% 4,29% 4,40% 4,10% 4,18% 3,76% 3,82% 3,79% 3,76% 3,80%
Bélgica 4,75% 5,98% 5,35% 4,34% 4,46% 4,02% 3,87% 3,17% 2,60% 2,54% 2,53% 2,66% 3,24% 3,21%
China 0,13% 0,20% 0,22% 0,30% 0,54% 0,35% 0,58% 0,61% 0,48% 0,48% 0,71% 0,64% 0,95% 1,77%
Brasil 0,60% 0,75% 0,84% 0,60% 0,46% 0,54% 0,61% 0,72% 0,68% 0,84% 0,95% 1,21% 1,40% 1,54%
Suecia 1,82% 1,67% 1,52% 1,49% 1,34% 1,16% 1,14% 1,13% 1,27% 1,18% 1,18% 1,05% 1,06% 1,05%
Marrocos 0,38% 0,41% 0,40% 0,44% 0,46% 0,51% 0,45% 0,47% 0,53% 0,72% 0,69% 0,83% 0,93% 1,04%
Algéria 0,06% 0,10% 0,17% 0,15% 0,15% 0,15% 0,19% 0,21% 0,21% 0,48% 0,64% 0,59% 0,86% 0,97%
Polénia 0,32% 0,40% 0,43% 0,51% 0,53% 0,47% 0,57% 0,67% 0,72% 0,82% 0,87% 0,89% 0,97% 0,91%
Suica 1,12% 1,03% 1,03% 1,08% 1,06% 0,96% 0,86% 0,77% 0,70% 0,79% 0,93% 0,92% 0,89% 0,91%
Turquia 0,24% 0,40% 0,29% 0,40% 0,53% 0,61% 0,79% 0,66% 0,59% 0,58% 0,65% 0,73% 0,72% 0,81%
Republica Checa 0,11% 0,16% 0,22% 0,22% 0,26% 0,25% 0,30% 0,37% 0,40% 0,52% 0,66% 0,66% 0,68% 0,74%
Venezuela 0,05% 0,07% 0,10% 0,05% 0,02% 0,03% 0,04% 0,05% 0,04% 0,13% 0,40% 0,44% 0,37% 0,71%
Gibraltar 0,00% 0,00% 0,01% 0,08% 0,05% 0,01% 0,06% 0,08% 0,02% 0,07% 0,28% 0,57% 0,61% 0,71%

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.13. Evolucéo dos paises de destino das exportacgdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 ‘ 2000 ‘ 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Franca 19,63% | 19,67% | 19,76% | 19,34% | 19,51% | 19,74% | 19,63% | 19,20% | 19,35% | 18,99% | 19,90% | 19,04% | 17,98% | 17,02%
Alemanha 13,25% | 12,49% | 12,01% | 11,68% | 12,13% | 11,84% | 11,62% | 11,19% | 11,06% | 10,91% | 11,63% | 10,98% | 10,72% | 10,99%
Italia 9,02% 8,85% 9,13% 9,57% 9,87% 9,20% 8,55% 8,74% 9,16% 8,36% 8,72% 9,25% 8,49% 7,77%
Portugal 9,69% 9,67% | 10,32% | 10,34% 9,78% 9,94% 9,80% 9,13% 8,90% 9,40% 9,44% 9,23% 8,50% 7,20%
Reino Unido 8,42% 8,32% 9,14% 9,81% 9,49% 9,19% 8,60% 8,17% 7,94% 7,35% 6,52% 6,47% 6,83% 6,54%
EUA 4,61% 4,93% 4,40% 4,38% 4,16% 3,99% 4,19% 4,50% 4,11% 4,05% 3,56% 3,50% 3,71% 4,08%
Holanda 3,70% 3,72% 3,58% 3,29% 3,46% 3,39% 3,19% 3,39% 3,36% 3,27% 3,19% 3,30% 3,07% 3,14%
Bélgica 2,72% 2,76% 2,90% 2,69% 3,03% 3,08% 2,89% 3,00% 2,90% 3,11% 2,87% 2,96% 2,94% 2,92%
Marrocos 1,08% 1,10% 1,15% 1,25% 1,32% 1,47% 1,44% 1,52% 1,66% 1,93% 1,90% 1,83% 1,93% 2,38%
Turquia 1,16% 1,73% 0,87% 1,10% 1,27% 1,79% 1,77% 1,66% 1,62% 1,61% 1,77% 1,99% 2,09% 2,10%
Suica 1,05% 0,98% 0,98% 0,98% 1,06% 1,05% 1,68% 1,56% 1,33% 1,33% 1,65% 1,82% 1,96% 2,08%
China 0,45% 0,45% 0,49% 0,60% 0,81% 0,80% 1,01% 1,03% 1,17% 1,15% 1,24% 1,41% 1,59% 1,71%
Polénia 0,83% 0,83% 0,90% 0,97% 0,99% 1,02% 1,02% 1,11% 1,36% 1,49% 1,56% 1,57% 1,68% 1,60%
Algéria 0,50% 0,45% 0,45% 0,57% 0,56% 0,57% 0,81% 0,65% 0,75% 1,17% 1,32% 1,09% 1,17% 1,57%
México 1,16% 1,23% 1,54% 1,76% 1,59% 1,56% 1,72% 1,79% 1,74% 1,50% 1,53% 1,48% 1,38% 1,48%
Federacdo Russa 039% | 047% | 058% | 060% | 060% | 062% | 071% | 0090% | 115% | 1,52% | 091% | 1,05% | 1,18% | 1233%
Brasil 1,14% 1,02% 1,06% 0,77% 0,64% 0,75% 0,67% 0,67% 0,72% 0,88% 0,84% 1,18% 1,22% 1,28%
Gibraltar 0,25% 0,37% 0,29% 0,27% 0,30% 0,30% 0,44% 0,50% 0,50% 0,52% 0,55% 0,60% 0,77% 1,07%
Australia 0,37% 0,32% 0,35% 0,41% 0,42% 0,52% 0,49% 0,45% 0,57% 0,56% 0,52% 0,59% 0,72% 1,00%
Japdo 1,10% 0,99% 0,92% 0,78% 0,71% 0,80% 0,75% 0,75% 0,71% 0,78% 0,75% 0,75% 0,85% 0,94%

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.14. Evolucdo dos paises de destino das exportacdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 de UE27, 1999 — 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 ‘ 2000 ‘ 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Alemanha 14,21% | 13,79% | 13,78% | 13,26% | 13,45% | 13,38% | 13,12% | 13,23% | 13,05% | 13,28% | 13,47% | 13,39% | 13,37% | 13,21%
Franca 9,68% 9,51% 9,39% 9,21% 9,28% 9,16% 9,08% 8,98% 8,58% 8,57% 8,99% 8,56% 8,48% 8,18%
EUA 8,52% 9,04% 8,97% 8,95% 8,21% 7,84% 7,79% 7,41% 6,71% 6,20% 6,24% 6,27% 6,10% 6,53%
Reino Unido 8,10% 7,92% 8,17% 8,23% 7,81% 7,67% 7,10% 6,79% 6,79% 6,36% 6,26% 5,94% 5,81% 6,06%
Bélgica 5,00% 4,91% 4,84% 517% 5,27% 5,23% 5,32% 5,33% 5,26% 5,22% 5,18% 5,03% 5,00% 4,93%
Holanda 5,46% 5,26% 5,03% 4,96% 4,95% 4,86% 4,73% 4,86% 4,85% 4,94% 4,93% 4,93% 4,88% 4,93%
Italia 6,05% 5,99% 5,97% 6,06% 6,20% 5,99% 5,77% 5,69% 5,72% 5,44% 5,45% 5,27% 5,05% 457%
China 0,90% 0,98% 1,12% 1,27% 1,50% 1,61% 1,60% 1,76% 1,86% 1,96% 2,53% 2,93% 3,16% 3,22%
Espanha 4,73% 4,60% 4,56% 4,65% 5,01% 5,01% 5,09% 4,97% 4,92% 4,38% 4,14% 3,91% 3,54% 3,18%
Suica 2,90% 2,75% 2,80% 2,63% 2,58% 2,50% 2,55% 2,42% 2,41% 2,52% 2,72% 2,86% 3,23% 2,98%
Federacéo Russa 0,77% 0,86% 1,15% 1,24% 1,34% 1,53% 1,75% 1,99% 2,31% 2,63% 2,01% 2,23% 2,51% 2,76%
Polénia 1,45% 1,43% 1,46% 1,50% 1,56% 1,67% 1,83% 2,15% 2,42% 2,63% 2,53% 2,58% 2,65% 2,54%
Adstria 2,42% 2,31% 2,31% 2,29% 2,43% 2,49% 2,43% 2,46% 2,47% 2,49% 2,50% 2,48% 2,47% 2,40%
Suécia 2,13% 2,13% 1,93% 1,99% 2,04% 2,06% 2,06% 2,06% 2,12% 2,01% 1,85% 1,97% 1,99% 1,91%
Republica Checa 0,99% 1,07% 1,19% 1,24% 1,30% 1,35% 1,47% 1,60% 1,75% 1,81% 1,77% 1,84% 1,88% 1,86%
Turquia 0,99% 1,21% 0,80% 0,96% 1,11% 1,34% 1,38% 1,38% 1,36% 1,36% 1,35% 1,59% 1,69% 1,68%
Japéo 1,63% 1,73% 1,66% 1,57% 1,48% 1,45% 1,35% 1,23% 1,13% 1,06% 1,10% 1,14% 1,13% 1,24%
Dinamarca 1,38% 1,30% 1,28% 1,34% 1,31% 1,27% 1,33% 1,38% 1,31% 1,32% 1,25% 1,18% 1,15% 1,14%
Hungria 0,92% 0,97% 0,98% 1,03% 1,09% 1,11% 1,13% 1,20% 1,26% 1,25% 1,12% 1,13% 1,16% 1,13%
Noruega 1,09% 1,00% 0,99% 1,02% 1,00% 1,02% 1,04% 1,06% 1,13% 1,09% 1,15% 1,09% 1,08% 1,12%

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat.
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Tabela A3.15. Evolucéo dos IVCR dos paises de destino dos produtos exportados constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

Espanha 3,84 4,22 4,26 4,53 4,78 5,02 531 5,78 5,90 6,49 6,72 7,08 7,22 7,29
Alemanha 1,40 1,32 1,39 1,34 1,11 1,01 0,95 1,00 1,00 0,98 0,98 1,00 1,04 0,96
Franca 1,45 1,34 1,36 1,48 1,43 1,54 1,50 1,41 1,49 1,40 141 144 1,47 1,49
Angola 30,68 36,24 37,48 41,14 33,70 43,56 43,98 40,88 42,79 44,89 45,30 43,10 49,77 48,98
Reino Unido 1,50 1,38 1,26 1,27 1,33 1,26 1,18 1,02 0,90 0,88 0,92 0,94 0,92 0,90
Holanda 0,81 0,81 0,81 0,78 0,77 0,83 0,86 0,78 0,72 0,68 0,75 0,80 0,82 0,87
E.U.A. 0,58 0,64 0,64 0,64 0,70 0,78 0,72 0,81 0,70 0,57 0,52 0,58 0,59 0,65
Italia 0,69 0,67 0,75 0,76 0,77 0,72 0,76 0,72 0,73 0,69 0,70 0,72 0,74 0,83
Bélgica 0,95 1,22 111 0,84 0,85 0,77 0,73 0,60 0,49 0,49 0,49 0,53 0,65 0,65
China 0,15 0,21 0,20 0,23 0,36 0,22 0,36 0,35 0,26 0,25 0,28 0,22 0,30 0,55
Brasil 0,91 1,18 1,24 1,06 1,03 1,15 1,22 1,48 1,24 1,27 1,43 1,49 1,69 1,74
Suécia 0,86 0,78 0,79 0,75 0,66 0,56 0,55 0,55 0,60 0,59 0,64 0,53 0,53 0,55
Marrocos 1,24 1,38 1,43 1,55 1,56 1,70 1,22 1,61 1,65 1,98 1,90 2,35 2,62 2,75
Algéria 0,26 0,43 0,61 0,49 0,52 0,46 0,58 0,75 0,73 1,24 1,40 1,45 2,15 2,06
Polénia 0,22 0,28 0,29 0,34 0,34 0,28 0,31 0,31 0,30 0,31 0,34 0,35 0,36 0,36
Suica 0,38 0,37 0,37 0,41 0,41 0,38 0,34 0,32 0,29 0,31 0,34 0,32 0,28 0,30
Turquia 0,24 0,33 0,36 0,41 0,48 0,46 0,57 0,48 0,44 0,43 0,48 0,46 0,43 0,48
Republica Checa 0,11 0,15 0,19 0,18 0,20 0,18 0,20 0,23 0,23 0,29 0,37 0,36 0,36 0,40
Venezuela 0,42 0,57 0,73 0,45 0,36 0,43 0,47 0,51 0,42 1,25 3,50 411 3,26 4,86
Gibraltar 0,07 0,07 0,13 1,50 1,22 0,24 0,96 0,90 0,23 0,94 2,63 4,50 3,28 3,40

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.16. Evolucéo dos IVCR dos paises de destino dos produtos exportados constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

Franca 2,03 2,07 2,10 2,10 2,10 2,16 2,16 2,14 2,25 2,22 2,21 2,22 2,12 2,08
Alemanha 0,93 0,91 0,87 0,88 0,90 0,88 0,89 0,85 0,85 0,82 0,86 0,82 0,80 0,83
Italia 1,49 1,48 1,53 1,58 1,59 1,54 1,48 1,54 1,60 1,54 1,60 1,75 1,68 1,70
Portugal 6,82 6,93 7,09 7,40 7,12 7,40 7,73 7,66 7,86 8,27 7,83 8,17 8,56 8,34
Reino Unido 1,04 1,05 1,12 1,19 1,22 1,20 121 1,20 1,17 1,15 1,04 1,09 1,18 1,08
E.U.A. 0,54 0,55 0,49 0,49 0,51 0,51 0,54 0,61 0,61 0,65 0,57 0,56 0,61 0,62
Holanda 0,68 0,71 0,71 0,66 0,70 0,70 0,67 0,70 0,69 0,66 0,65 0,67 0,63 0,64
Bélgica 0,54 0,56 0,60 0,52 0,58 0,59 0,54 0,56 0,55 0,60 0,55 0,59 0,59 0,59
Marrocos 3,51 3,70 4,12 4,43 4,47 4,94 3,93 5,28 517 5,33 5,18 5,18 541 6,29
Turquia 1,18 1,43 1,08 1,14 1,14 1,34 1,28 1,21 1,19 1,19 131 1,25 1,24 1,25
Suica 0,36 0,36 0,35 0,37 0,41 0,42 0,66 0,65 0,55 0,53 0,61 0,64 0,61 0,70
China 0,50 0,46 0,44 0,47 0,54 0,50 0,63 0,59 0,63 0,59 0,49 0,48 0,50 0,53
Polénia 0,57 0,58 0,62 0,65 0,64 0,61 0,56 0,52 0,56 0,57 0,62 0,61 0,63 0,63
Algéria 2,03 1,89 1,60 1,90 1,91 1,80 2,52 2,35 2,57 3,03 2,90 2,71 2,92 3,33
México 2,41 2,27 2,75 3,17 3,05 3,18 3,31 3,40 3,21 2,72 3,13 2,68 2,49 2,37
Federacéo Russa 0,51 0,55 0,50 0,48 0,44 0,40 0,41 0,45 0,50 0,58 0,45 0,47 0,47 0,48
Brasil 1,74 1,60 1,56 1,36 1,43 1,58 1,34 1,37 131 1,34 1,28 1,45 1,47 1,44
Gibraltar 6,97 7,68 6,54 5,28 7,25 6,42 6,85 5,72 5,61 6,61 5,19 4,76 4,13 5,16
Austrélia 0,58 0,53 0,60 0,67 0,67 0,79 0,76 0,77 0,92 0,84 0,78 0,85 1,00 1,33
Japao 0,68 0,57 0,56 0,49 0,48 0,55 0,55 0,61 0,63 0,73 0,68 0,66 0,75 0,76

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.17. Evolucéo do indice de Grubel-Lloyd para os paises de destino das exportacdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Portugal, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Espanha 0,61 0,62 0,60 0,64 0,70 0,71 0,72 0,74 0,74 0,71 0,68 0,70 0,72 0,73
Alemanha 0,90 0,89 0,91 0,87 0,81 0,76 0,71 0,73 0,74 0,73 0,75 0,75 0,88 0,93
Franca 0,86 0,84 0,86 0,92 0,95 0,99 0,98 0,96 0,96 0,94 0,96 0,97 0,87 0,82
Angola 0,07 0,27 0,40 0,22 0,01 0,01 0,06 0,08 0,36 0,31 0,13 0,46 0,67 0,75
Reino Unido 0,96 0,95 0,89 0,87 0,83 0,85 0,92 0,98 0,98 1,00 0,97 0,96 0,94 0,83
Holanda 0,72 0,72 0,68 0,70 0,70 0,72 0,72 0,66 0,64 0,59 0,59 0,65 0,74 0,82
E.UA. 0,96 0,91 0,98 0,72 0,65 0,75 0,79 0,54 0,70 0,87 0,92 0,78 0,86 0,68
Italia 0,50 0,51 0,57 0,61 0,67 0,63 0,67 0,60 0,65 0,59 0,57 0,58 0,65 0,72
Bélgica 0,96 091 0,97 0,95 0,99 0,96 0,90 0,83 0,72 0,69 0,70 0,76 0,95 1,00
China 0,20 0,24 0,29 0,38 0,57 0,36 0,46 0,43 0,29 0,24 0,33 0,26 0,42 0,72
Brasil 0,54 0,58 0,57 0,40 0,33 0,31 0,31 0,34 0,31 0,38 0,50 0,59 0,57 0,66
Suécia 0,90 0,90 0,91 0,90 0,87 0,73 0,76 0,86 0,84 0,80 0,82 0,79 0,83 0,90
Marrocos 0,79 0,76 0,65 0,74 0,63 0,57 0,60 0,61 0,60 0,41 0,43 0,53 0,53 0,51
Algéria 0,67 0,54 0,49 0,34 0,32 0,16 0,10 0,15 0,24 0,41 0,84 0,88 0,63 0,70
Polénia 0,70 0,67 0,55 0,54 0,63 0,59 0,81 0,76 0,97 0,93 0,91 0,93 1,00 0,99
Suica 0,82 0,87 0,81 0,90 0,92 0,95 0,87 0,85 0,81 0,87 0,93 0,95 0,99 0,91
Turquia 0,46 0,70 0,43 0,59 0,70 0,66 0,78 0,66 0,67 0,75 0,83 0,91 0,51 0,46
Republica Checa 0,41 0,47 0,57 0,53 0,72 0,60 0,57 0,63 0,65 0,77 0,88 0,80 0,88 0,97
Venezuela 0,53 0,86 0,28 0,20 0,40 0,72 0,95 0,15 0,85 0,53 1,00 0,96 0,17 0,69
Gibraltar 0,77 0,40 0,69 0,00 0,14 0,01 0,11 0,00 0,31 0,02 0,01 0,09 0,01 0,16

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat.
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Tabela A3.18. Evolucéo do indice de Grubel-Lloyd para os paises de destino das exportacdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 de Espanha, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Franga 0,90 0,89 0,91 0,91 0,92 0,93 0,93 0,95 0,98 0,99 0,92 0,90 0,90 0,88
Alemanha 0,77 0,74 0,70 0,69 0,70 0,66 0,66 0,65 0,61 0,65 0,77 0,79 0,80 0,89
Italia 0,88 0,84 0,85 0,89 0,89 0,82 0,79 0,80 0,80 0,81 0,94 0,97 0,98 1,00
Portugal 0,53 0,56 0,54 0,57 0,63 0,65 0,68 0,73 0,74 0,72 0,73 0,71 0,71 0,74
Reino Unido 0,92 0,91 0,97 0,95 0,97 1,00 0,98 1,00 1,00 1,00 1,00 0,99 0,92 0,85
E.UA. 0,84 0,90 0,92 0,98 0,99 0,98 0,98 0,97 0,94 0,88 0,92 0,90 0,92 0,95
Holanda 0,73 0,72 0,71 0,67 0,68 0,64 0,59 0,61 0,61 0,62 0,62 0,62 0,65 0,67
Bélgica 0,70 0,72 0,76 0,72 0,76 0,74 0,68 0,70 0,68 0,75 0,72 0,80 0,82 0,91
Marrocos 0,79 0,82 0,89 0,90 0,93 0,93 0,97 0,97 0,99 0,87 0,88 0,88 0,86 0,71
Turquia 0,73 0,60 1,00 0,96 0,99 0,95 0,99 0,90 0,84 0,93 0,94 0,88 0,84 0,78
Suica 0,75 0,75 0,69 0,67 0,69 0,65 0,85 0,85 0,87 0,91 0,93 0,99 0,89 0,66
China 0,24 0,24 0,25 0,28 0,32 0,28 0,27 0,25 0,24 0,22 0,28 0,28 0,36 0,41
Polénia 0,64 0,68 0,76 0,72 0,89 0,97 0,93 1,00 0,93 0,99 0,99 0,96 0,95 0,89
Algéria 0,53 0,30 0,29 0,40 0,42 0,45 0,47 0,38 0,47 0,51 0,71 0,62 0,61 0,67
México 0,88 0,95 0,88 0,81 0,80 0,87 0,99 0,95 0,97 0,94 0,90 0,98 0,89 0,73
Federacéo Russa 0,48 0,39 0,54 0,46 0,44 0,40 0,35 0,34 0,42 0,55 0,48 0,49 0,47 0,54
Brasil 0,95 1,00 0,99 0,87 0,69 0,73 0,66 0,69 0,60 0,70 0,75 0,85 0,85 0,92
Gibraltar 0,10 0,10 0,19 0,05 0,07 0,14 0,09 0,10 0,01 0,02 0,10 0,23 0,23 0,11
Australia 0,99 0,90 0,95 0,94 0,87 0,76 0,92 0,95 0,85 0,85 0,66 0,73 0,70 0,42
Japéo 0,47 0,48 0,51 0,47 0,41 0,40 0,39 0,42 0,43 0,54 0,66 0,66 0,83 0,95

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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Tabela A3.19. Evolucéo do indice de Grubel-Lloyd para os paises de destino das exportacdes constituintes do Top 20 das QM de 2012 da UE27, 1999 - 2012

Paises de destino dos produtos exportados 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

Alemanha 0,98 0,98 0,98 0,95 0,94 0,92 0,92 0,93 0,90 0,92 0,95 0,96 0,97 0,99
Franca 0,93 0,91 0,91 0,91 0,91 0,90 0,88 0,87 0,89 0,87 0,84 0,84 0,83 0,82
E.UA. 0,94 0,93 0,91 0,85 0,82 0,81 0,79 0,79 0,81 0,85 0,86 0,83 0,84 0,83
Reino Unido 0,91 0,92 0,87 0,85 0,84 0,83 0,85 0,86 0,84 0,85 0,83 0,85 0,86 0,83
Bélgica 0,98 0,98 0,97 0,98 0,98 0,96 0,96 0,96 0,95 0,95 0,95 0,96 0,96 0,97
Holanda 0,86 0,83 0,83 0,84 0,83 0,80 0,77 0,78 0,78 0,77 0,77 0,76 0,75 0,75
Italia 0,99 0,97 0,96 0,94 0,95 0,95 0,95 0,95 0,97 0,98 0,95 0,94 0,95 0,99
China 0,54 0,51 0,54 0,56 0,56 0,55 0,49 0,49 0,47 0,48 0,56 0,57 0,63 0,66
Espanha 0,84 0,84 0,84 0,85 0,83 0,83 0,80 0,81 0,81 0,86 0,90 0,91 0,94 0,98
Suica 0,93 0,93 0,91 0,92 0,91 0,90 0,89 0,90 0,90 0,90 0,95 0,87 0,80 0,88
Federacéo Russa 0,64 0,53 0,65 0,70 0,69 0,71 0,67 0,68 0,76 0,74 0,71 0,70 0,70 0,73
Polénia 0,77 0,83 0,87 0,88 0,92 0,92 0,90 0,90 0,89 0,89 0,93 0,95 0,94 0,96
Austria 0,87 0,87 0,89 0,91 0,90 0,89 0,90 0,90 0,92 0,92 091 0,91 0,91 0,92
Suécia 0,98 0,99 1,00 0,98 0,98 0,98 0,98 0,99 0,98 0,99 0,97 0,95 0,95 0,97
Republica Checa 0,99 0,97 0,98 1,00 0,99 1,00 1,00 1,00 0,98 0,96 0,93 0,94 0,93 0,93
Turquia 0,85 0,74 1,00 0,96 0,94 0,90 0,89 0,91 0,94 0,92 0,90 0,82 0,79 0,78
Japdo 0,64 0,66 0,72 0,74 0,72 0,74 0,74 0,73 0,71 0,71 0,76 0,79 0,83 0,93
Dinamarca 0,97 0,99 0,99 0,98 0,99 0,98 0,99 0,99 0,97 0,99 0,98 1,00 0,98 1,00
Hungria 0,99 0,98 0,98 1,00 1,00 1,00 1,00 0,99 0,97 0,97 0,92 0,92 0,94 0,94
Noruega 0,88 0,72 0,74 0,74 0,70 0,72 0,67 0,65 0,72 0,63 0,71 0,69 0,66 0,66

Fonte: Autor, com base em dados Eurostat
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