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Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

REsSumMoO

Com o inicio da década de 1970, o volume de comércio mundial de bens e servigos sofre um crescimento
exponencial. A esta aceleracdo de trocas comerciais é atribuida uma eventual diminuigdo da
concentracao espacial da actividade econémica em geral. No entanto, fortes irregularidades espaciais da
distribuicdo populacional, da riqueza e, particularmente, da actividade comercial continuam a persistir.

E no ambito da desigual distribuicio mundial do comércio que surge a presente investiga¢do. Esta, com o
intuito de aferir as causas de tal disparidade, propde-se a uma condensacéo das diversas contribuicdes
tedricas caracterizadoras do comércio internacional e a uma analise e quantificacdo dos factores
explicativos para tal ocorréncia.

A andlise empirica desenvolvida, conjugada com o contexto teérico enunciado, traz-nos algumas
respostas. Em suma, as diferentes caracteristicas de estrutura sectorial, geogréfica, dota¢cBes factoriais,
grau de integracdo comercial, nivel de infra-estrutura e nivel tecnolégico, entre paises, assumem uma
relacdo bastante forte e positiva com a distribuicAo comercial. Em termos gerais, maiores diferencas
nestas caracteristicas, registadas para os diferentes paises, estdo relacionadas com superiores

desigualdades comerciais.

Palavras-chave: Comércio internacional, Desigualdade comercial, Geografia econdmica, Concentragao
espacial.
Classificagcfes JEL: F10, F40
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ABSTRACT

With the beginning of the 1970s, the world trade volume in goods and services is subject to an
exponential growth. To this acceleration is assigned, in general terms, a possible decrease in the spatial
concentration of economic activity. However, strong spatial irregularities on the population distribution, on
wealth and particularly on commercial activity continue to persist.

It is in this context of world trade unequal distribution that the present investigation arises. In order to
determine the causes of these disparities, it is proposed a summary of the theoretical contributions that
characterizes the international trade and an analysis and quantification of factors that explain such
occurrences.

The developed empirical analysis in conjunction with the theoretical context brings us some answers. In
short, the different characteristics of industrial structure, geography, factor endowments, level of trade
integration, level of infrastructure and technological level between countries takes a very strong and
positive relationship with the trade distribution. In general, large differences in these characteristics,

registered for different countries, are related with higher inequalities in trade.

Keywords: International trade, Trade inequalities, Economic geography, Spatial concentration.
JEL classification: F10, F40
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INTRODUCAO

Desde a década de 1970, o volume de comércio mundial de bens e servigos sofreu um crescimento
exponencial. A liberalizagdo comercial foi uma das vias tomadas para dar continuidade ao crescimento
econdémico vivido no periodo pés-Segunda Guerra Mundial. Ora, como efeito directo do forte crescimento
do comércio mundial € apontada uma eventual diminuicdo da concentracdo espacial da actividade
econdmica em geral.

Ainda assim, fortes irregularidades espaciais ndo s6 da distribuicdo populacional mas também da
riqgueza, da actividade econdémica e, particularmente, do comércio internacional continuam a persistir.
Estes sdo fendbmenos complexos que tém impulsionado muita investigacdo no sentido de encontrar um
quadro tedrico explicativo para tais ocorréncias. E no ambito de desigual distribuicdo mundial do
comércio que surge a presente investigacdo. Esta propde-se a uma condensacdo das diversas
contribui¢Bes tedricas explicativas das disparidades espaciais no comércio internacional e a uma andlise
dos factores explicativos de tais disparidades.

A partir desta primeira abordagem definem-se duas assumpcdes de partida. A primeira delas prende-se
com o facto, ja ostensivamente comprovado por varios estudos, de que o comércio internacional padece
de uma deficiente distribui¢édo ao longo do espaco geogréafico mundial. Por outras palavras, existem fortes
aglomerados comerciais entre determinados paises, e paises completamente arredados do comércio
internacional. Exemplo evidente do que se acaba de referir € o grande volume de comércio internacional
desenvolvido pelos e nos paises do hemisfério norte do globo e o irrisério comércio, para além de
predominantemente atrasado, que se desenvolve entre os paises do hemisfério sul do planeta. Esta é
uma das observacdes empiricas chave daquilo que vir4 a ser a pergunta de investigacdo. A segunda
assumpcao, de caracter igualmente decisivo, € o reconhecido papel que o comércio internacional
desempenha no crescimento econémico e por sua vez na distribuicdo mundial da riqueza.

Edificados os alicerces da problematica a ser tratada, a pergunta de investigagcéo ter4d como formulacao:
“Que caracterizacao e quais os determinantes da existente desigualdade no comércio internacional?”.

A questdo formulada tem implicitas duas sub-questfes. A primeira esta relacionada com a vertente
explicativa do fenébmeno econdémico. SO através do entendimento aprofundado das tendéncias de
comércio internacional e da sua relagdo com o crescimento econdémico se podera entrar na segunda sub-
questdo. Esta Ultima tera uma inata vertente empirica, pois para além do entendimento dos
determinantes da desigualdade do comércio internacional prender-se-a ainda com a sua quantificacéo.
Esta € uma discussdo que diante de uma necessidade tdo importante como o desenvolvimento
consolidado de todos os Estados e respectivos povos — entenda-se aqui, 0 alcance progressivo de
condicdes de vida dignas para todas as populacbes — se revela fulcral descortinar ou pelo menos
aprofundar. O desenvolvimento deste tema tem deixado de lado uma importante andlise sobre o tipo de
influéncias que as economias mais desenvolvidas desempenham nas tendéncias do comércio
internacional e, por sua vez, sobre as repercussdes que as tendéncias de comércio internacional tém nos

processos de desenvolvimento das economias periféricas. Sendo estas transformacdes estruturais
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determinantes para o desenvolvimento de cada Estado, as mesmas assumem um papel fundamental
para o aprofundar da teoria econémica no que diz respeito ao comeércio internacional.

Sobre o tema enunciado serdo de destacar autores como Paul Krugman e Anthony Venables pelos seus
contributos sobre as tendéncias do comércio internacional, e Robert Lucas e Paul Romer pelos seus
desenvolvimentos sobre o crescimento enddgeno. Estes serdo autores referenciados ao longo do
presente estudo.

Relativamente a vertente empirica da presente investigacdo, a mesma terd como suporte fundamental a
base de dados Comptes Harmonisés sur les Echanges et L’Economie Mondiale® (‘CHELEM”). Esta base
de dados é construida pelo centro de investigacdo francés Centre d'Etudes Prospectives et d'Informations
Internationales® (“CEPII") que se dedica ao estudo da economia internacional.

A base de dados CHELEM, de entre as varias séries de dados disponibilizadas, contém os registos dos
fluxos comerciais bilaterais, desde 1967 até 2009, entre 94 zonas geograficas distintas (paises e grupos
de paises), relativos a 71 sectores de producdo diferentes. A investigacéo ira debrucar-se apenas sobre
as exportacdes desenvolvidas nos 71 sectores de produgdo entre os 75 paises independentes
disponiveis.

Feita a apresentacdo da base de dados utilizada, quanto ao método de andlise desenvolvido, 0 mesmo
sera composto por duas fases distintas. A primeira fase desempenhara a funcdo de concluir sobre a
concentracdo do comércio internacional. Nesta fase, serd aplicado, ao total das exportagcbes
desenvolvidas pelo conjunto de paises sob analise, um conjunto de indicadores de concentracdo: (i)
indicadores de concentracdo absolutos que aferem a distribuicdo da actividade de exportagédo pelos
diferentes paises/regides consideradas; (ii) indicadores de concentracéo relativos cuja finalidade sera a
comparacdo entre diferentes distribuicdes espaciais da actividade de exportacéo; (iii) indicadores de
evolucao temporal com o objectivo de desenvolver uma perspectiva evolutiva da concentragdo espacial
da actividade de exportagdo; e (iv) indicadores de concentragdo topograficos que trazem um
enriquecimento aos restantes indicadores enunciados através da introducdo da dimenséo espacial dos
paises/regides na analise da dispersdo da actividade exportadora. A segunda fase de analise sera
composta pela aplicacdo do modelo de regressdo Tobit a uma base de dados constituida por um
conjunto de variaveis recolhidas. Concretizando, sera feita a investigagao, tendo como referéncia o ano
de 2008, da influéncia que as diferencas, entre paises, de um conjunto de varidveis explicativas podera
assumir sobre a distribuicdo do comércio internacional. Essas variaveis incidirdo sobre as caracteristicas
de estrutura sectorial, caracteristicas geograficas, dotacBes de factores produtivos, grau de integracao
comercial, nivel de infra-estrutura, governanca e nivel tecnolégico dos diferentes paises. E de referir que
esta andlise tera um caracter comparativo bilateral, ou seja, para a afericdo das diferengas mencionadas,
0s paises serao confrontados dois a dois.

Relativamente a organizacdo da presente investigacdo, a mesma apresenta a seguinte estrutura. O

Capitulo 1 apresenta uma caracterizac@o tedrica relativamente detalhada das principais tendéncias de

' Em portugués podera traduzir-se pelo Calculo Harmonizado sobre o Comércio e a Economia Mundial.
2Em portugués, Centro de Estudos Prospectivos e de Informacdes Internacionais.
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comércio internacional. No Capitulo 2 é explicitada a relagdo entre o comércio internacional e o
crescimento economico. O Capitulo 3 enuncia o conjunto de indicadores utilizados para avaliar a
concentracdo espacial do comércio internacional e a respectiva base de dados que serviu de fundamento
a vertente empirica da investigacao. O Capitulo 4 reporta os resultados alcancados, algumas extensdes
da investigacdo empirica e a analise desses mesmos resultados. Por fim, a conclusdo é discorrida no
Capitulo 5.
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Capitulo 1. - TRANSFORMAGCOES NO COMERCIO MUNDIAL — CONTEXTO TEORICO

Nas (ltimas décadas, tem-se assistido a alteragdes significativas na geografia economica do mundo. A
liberalizacdo economica e as transigBes politicas vividas chamaram alguns dos anteriores paises
fechados a actual economia global.

Como se pode observar através do Gréfico 1, o PIB mundial evidencia grandes alteragdes de localizagao

da actividade econdémica ao longo dos ultimos séculos.

Gréfico 1 - Distribui¢cdo do PIB mundial.

100% -
0% -
B EEE
B0% -
BNl B Afri
T0% [ | Africa
S
50% - . - - . - O América do Sul
40% A . . . . . B América do Norte
30% . - - . - @ Europa e Rissia
2] HEEEEN
o T
0% -
1700 1820 1870 1913 1950 1973 1998

Fonte: (Venables, 2006).

“Para além da forte [e recorrente] concentragdo econdmica, o grafico evidencia quatro fases demarcadas:
[()] dominio inicial da Asia, seguido de [(ii)] um répido crescimento da Europa, durante e apds a

revolucdo industrial. Subsequentemente, da-se a [(iii)] ascensdo da América do Norte, e [(iv)], hoje em
dia, o ressurgimento da Asia” (Venables, 2006: 16).

Refor¢ando a tendéncia expressa no Grafico 1, Fujita e Thisse (2009: 1) referem que “a caracteristica
gue mais se destaca na economia espacial € a existéncia de [...] aglomerados econémicos.”

Feito este intréito, no presente capitulo sera feito um percurso pelas principais contribui¢cdes teéricas que
foram construindo um entendimento mais amplo sobre os factores subjacentes a distribuicdo da
actividade econdémica ao longo do espaco. A andlise serd conduzida através da seguinte ordem de
ideias: (i) caracterizacdo da vertente tedrica da Nova Geografia Econdmica; (i) andlise dos
comportamentos comerciais e econdmicos predominantes, tais como processos de liberalizacdo e
integracdo econdmicas, (iii) investimento directo estrangeiro; e (iv) fragmentacdo da producédo; por ultimo,
(v) sera feito um percurso pelos processos de desenvolvimento econdmico e politico levados a cabo

pelos novos paises emergentes; e (vi) pelo fendomeno da globalizagéo.
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1.1. - Nova Geografia Econdmica

Este primeiro ponto tera como finalidade a construgcdo de uma contextualizacdo tedrica que sirva de
alicerce interpretativo aos pontos posteriores. Como tal, serd feita uma abordagem ao conjunto de
enunciados tedéricos que, com inicio na década de 1970, contribuiram para a edificacdo de um quadro
conceptual explicativo da distribuicdo do comércio internacional e da actividade econémica — Nova
Geografia Econémica.

Uma primeira abordagem ao arranjo espacial da actividade econOmica caracterizou que as
desigualdades de desenvolvimento econdmico, entre as diversas regifes do globo, eram o efeito de uma
desigual distribuicao dos recursos naturais (Ottaviano e Thisse, 2003). Esta veio a revelar-se uma andlise
superficial que apenas direccionou a sua atengdo para as caracteristicas naturais dos diversos locais
geograficos.

Como forma de preencher esta insuficiéncia explicativa surge a Geografia Econémica - entenda-se como
uma sub-disciplina da Economia — que impeliu a uma desloca¢do das costumadas anélises econdémicas
para um conjunto de perspectivas heterodoxas que encerram influéncias de uma panédplia de outras
ciéncias sociais (Boschman e Martin, 2010).

O que Krugman (1991: 483) referia sobre a Geografia Econémica, no inicio da década de 1990 — “O
estudo da Geografia Econdmica [...] ocupa uma pequena parte da analise econémica dominante.”— veio
a tornar-se, ao longo das Ultimas duas décadas e meia, uma concepg¢do tedrica ambiciosa, com
pretensGes de compreender os mecanismos através dos quais, apés o controlo do factor natureza, a
economia se desenvolve e cria as suas divergéncias.

Os caminhos percorridos, por um lado, pelas teorias do comércio e, por outro, pelas teorias da
localizacdo e da geografia econdémica contribuiram fortemente para a formulagdo da Nova Geografia
Econdmica - em inglés, determinada pelo monograma NEG®. Na década de 1970, surge entdo a NEG
dentro da ciéncia econémica, como a primeira fluéncia com a ambicdo de analisar e fornecer um quadro
tedrico completo sobre o comportamento econémico no espaco (Fujita e Thisse, 2009).

De acordo com as concepc¢des espaciais da teoria econdémica neoclassica, os factores de producéo sédo
caracterizados por uma mobilidade total, concorrendo, por isso, para a diminuicdo das desigualdades da
sua propria remuneragdo, pois mover-se-80 automaticamente para as regides onde poderdo extrair
maiores recompensas. Ainda que, “inicialmente, algumas regides alcancem vantagens econdémicas, as
mesmas deverdo esbater-se rapidamente” (Venables, 2006: 17).Num contexto de equilibrio espacial, a
remuneracdo dos factores de produgcdo seria igual em qualquer parte do globo e o espago seria
homogeneamente ocupado.

Estas premissas conduzem a formulagdo de que (i) as preferéncias das familias seriam iguais em
gualquer localizagéo, e (ii) a tecnologia necesséria a produgéo estaria homogeneamente disseminada por

todo e qualquer ponto do espaco. Existiria, entdo, uma distribuicBo espacial perfeita da actividade

® New Economic Geography.
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econémica, em que cada local iria comercializar a uma dimensao muito reduzida, pois ndo existiriam
quaisquer vantagens e/ou mesmo necessidades na comercializacdo a uma dimensdo superior. Como
consequéncia, tem-se que os custos de transporte seriam muito proximos de zero, se ndo mesmo
inexistentes, e o equilibrio competitivo seria alcancado.

No entanto, é necessario contrapor que esta € uma vertente tedrica avessa ao conceito de espaco. Ou
seja, “trata os paises como pontos individuais sem estrutura espacial entre, ou até mesmo, dentro dos
mesmos” (Venables, 2006: 18). Dai chegar a conclusdo de que as disparidades tecnoldgicas e as
diferencas institucionais vao sendo objecto de eroséo através de um processo continuo de convergéncia
de desempenhos entre diferentes paises.

A prépria realidade mostra que “mesmo em economias de mercado, caracterizadas por um razoavel bom
funcionamento, persistem disparidades espaciais, 0 que relativamente a economia mundial se assume
com proporcdes surpreendentemente grandes” (Venables, 2006: 17). E pois notério que as relacbes de
espaco relevam para a compreenséo dos acontecimentos econdmicos.

Tal como refere Venables (2006), o principio chave da NEG é o reconhecimento de que a distancia é
inversamente proporcional a produtividade dos factores de producéo — densas configuragbes econdémicas
conduzem a melhores resultados que estruturas dispersas e/ou fragmentadas. Desta forma, as empresas
irdo localizar-se de acordo com o local que maior produtividade dos factores lhe trouxer, criando uma
distribuicdo espacial desigual.

Destacam-se entdo dois importantes elementos que, a partir do seu confronto, muito contribuem para a
construcdo da NEG: a ubiqua necessidade de maximizacao do lucro (produtividade), face aos inevitaveis
custos de transporte (distancia).

Partindo de principios neoclassicos, foi desenvolvido um conjunto de enunciagdes que formulam o
guadro tedrico da NEG. Estas enunciac¢des limam algumas arestas da teoria neoclassica e estilizam uns
tantos comportamentos na determinacao da localizacdo dos agentes econémicos. Em conformidade com
0 que se acaba de expor, passaremos a exploragdo dos enunciados mais influentes no quadro
conceptual da NEG.

1.1.1. - The Spatial Impossibility*

Para compreender as forcas determinantes da distribuicdo espacial da actividade econdmica, ha que

assumir a heterogeneidade do espaco, as externalidades existentes e, por vezes, impossiveis de

controlar, e a caracteristica imperfeicdo competitiva dos mercados:

1) Vantagens comparativas advenientes da heterogeneidade do espaco, tais como a desigual
distribuicdo dos recursos naturais, o clima, as caracteristicas fisicas do territério, os diferentes niveis

de evolucdo das redes de transportes, os diversos tipos de forca de trabalho disponiveis, os desiguais

* Como forma de n&o incorrer em tradugbes incorrectas ou completamente indcuas de sentido, para
definir os principais contributos teéricos da NEG, serdo usadas as expressdes em inglés.
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graus de evolucdo dos mercados, etc. Estas heterogeneidades criam vantagens e desvantagens
comparativas ao longo do espaco que, por sua vez, geram diferentes densidades econémicas;

2) Externalidades consequentes da aglomeracdo, ou seja, forcas que surgem a partir de interac¢des,
principalmente, ndo comerciais e que produzem elevados retornos aos agentes econémicos. Exemplo
disso é a divulgacao de conhecimento, comunicacao directa inter-agentes, existéncia de uma melhor
rede de infra-estruturas e outras vantagens que resultam da elevada concentracdo de actores
econdmicos; e,

3) Concorréncia imperfeita que conduz os agentes econémicos a tomarem as suas opcdes de
localizacdo tendo como base, por um lado, o maior acesso aos consumidores e, por outro lado, a
menor pressdo competitiva imposta pelas demais empresas. Estas sdo duas forcas que
desempenham influéncias opostas, pois os aglomerados de consumidores tenderdo a estabelecer
também aglomerados de empresas e as for¢as de concorréncia tenderdo a imiscuir-se na proximidade
dos agentes econémicos.

Inteligivelmente, este Ultimo ponto demarca bem que a localizacdo dos agentes econémicos no espaco
esta sujeita a um conjunto de condicionalismos que nem sempre actuam no mesmo sentido.
Fruto do enriquecimento tedrico, o que no inicio do séc. XX parecia exercer uma tendéncia para a
aglomeracdo econdémica veio a revelar-se o oposto. Entendia-se que a competicdo espacial era
propulsora da aglomeracdo dos agentes econdmicos, pois perante o caso de duas empresas que
comercializassem produtos homogéneos, as mesmas iriam beneficiar da proximidade entre si, desde que
ambas se localizassem na parte mais populacional do mercado e repartissem a densidade do mercado
de forma relativamente homogénea.
No entanto, os proponentes desta ideia, “subvalorizaram que empresas com produtos homogéneos, entre
si, irdo preferir evitar o duro efeito de competicdo pelo preco e terdo a tendéncia para se localizar
distantes umas das outras” (Fujita e Thisse, 2009: 8). A competicdo pelo prego, entre empresas com
produtos homogéneos, revela-se, portanto, uma forca de dispersdo, ao invés daquilo que se tinha
concebido inicialmente, enquanto a competicdo pelo espaco — entenda-se, 0 espa¢co mais densamente
populoso - se revela uma forca de concentracdo. Dai a denominacédo do presente enunciado ser spatial
imposibility>, expressdo utilizada para elucidar o paradoxo que o espaco pode desempenhar na
localizacéo dos agentes econémicos.

Introduzindo a variante de diferenciacdo dos produtos — caracteristica bem vincada nas actuais

economias desenvolvidas - o preco deixa de ser a Unica caracteristica a concorrer para a atractividade do

produto. Desta forma, sendo o mercado composto por variedade, os agentes econémicos terdo tendéncia
para a aglomeracéo espacial no local que melhor acesso fornecer a totalidade do mercado —i.e. o centro.

O que se acaba de enunciar é claramente visivel através da andlise da llustracdo 1 que evidencia a

distribuicao da producdo mundial per capita:

*Em portugués, o dilema do espaco (minha traducao).
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llustracdo 1 - PIB per capita, em délares (2009).
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Fonte: Banco Mundial.

As diferentes tonalidades dos varios paises demonstram que existem grandes diferencas nos niveis de
producgéo per capita ao longo do globo. Como é de esperar, 0s locais que apresentam maiores niveis de
producéo (tonalidades mais escuras) sao ainda caracterizados por maiores concentracfes geogréficas de
agentes econdmicos. Desta feita, a América do Norte, a Europa, o Japdo e a Oceénia podem ser
identificados como os mais fortes centros econémicos onde estdo congregadas as maiores proporcdes
de actividade econdmica. Para além destes centros de comércio, existe uma periferia com niveis de
producdo per capita bastante mais reduzidos (tonalidades mais claras), evidenciando uma maior

rarefacc@o de agentes econémicos.

1.1.2. - Home market effect

No fim da década de 1970 inicios da década de 1980, surgem as chamadas Novas Teorias do Comércio
(onde se inclui o HME), segundo as quais, e considerando uma economia caracterizada por duas
regides, se investiga o impacto da dimensdo do mercado na localizacdo das empresas. Sendo: (i) as
empresas completamente livres de escolherem a sua localizac¢éo; (ii) os consumidores e os trabalhadores
imoveis; e (iii) os custos de transportes directamente proporcionais a distancia, é de inferir que a regido
com uma maior dimensdo populacional, um maior nivel de poder de compra e um maior mercado ira
atrair uma parte mais que proporcional das empresas (Ottaviano e Thisse, 2003). Os locais mais densos
representardo o mais eficiente acesso aos consumidores, aos trabalhadores e as restantes empresas a
operar no mercado.

N&o obstante, obviamente que nem todas as empresas se irdo localizar na regido com maior dimenséo,
pois apesar de as areas periféricas acarretarem superiores custos de transporte, para além da

competicdo pelo preco ser mais reduzida existem também aqui mercados a satisfazer. “Por outras
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palavras, existe um conjunto de forcas de localizagao paradoxais entre a proximidade a parte mais densa
do mercado e a reduzida concorréncia das zonas periféricas” (Krugman, 1991: 491).

O HME diz-nos entdo que a localizagdo dos agentes economicos sera o espelho da correlagdo entre as
forcas centralizadoras - desempenhadas pelo acesso ao mercado - e as forcas de disperséo - exercidas
pelo desejo de cada agente em evitar o excesso de operadores no mercado (concorréncia) - que se

mostre mais rentavel.

1.1.3. - Core-periphery structure

Na core-periphery structure, desenvolvida por Krugman (1991), teremos uma economia em tudo parecida
a exposta anteriormente. No entanto, neste modelo iremos considerar que o detentor de capital apenas
ir& investir na sua area de residéncia e que os trabalhadores serdo compostos por dois tipos distintos: os
gualificados e os ndo qualificados. Esta diferenciacdo entre trabalhadores tera o alcance de determinar a
sua mobilidade geografica. Os trabalhadores qualificados terdo tendéncia a deslocar-se no espago,
enquanto os trabalhadores ndo qualificados, para além de estarem homogeneamente presentes pelas
diversas regifes, terdo uma maior propenséo a imobilidade espacial.

Assim sendo, a core-periphery structure preceitua que a mobilidade dos trabalhadores qualificados sera
determinante tanto no nivel da procura, como no nivel da oferta da regido de destino. Estes irdo deslocar-
se para a regido gque mais empresas (i.e. mais emprego) tiver e que melhores condi¢des de vida oferecer.

“

Para além disso, os salarios tenderdo a ser superiores nos locais onde o mercado é
dimensionalmente superior” (Krugman, 1991: 491).

A existéncia de tao especifica forca de trabalho ird conduzir a superiores niveis de inovacgao e, como tal,
a regides (aglomeracgdes) com superiores niveis de crescimento e desenvolvimento. Venables (2006)
enuncia a perspectiva de que quanto maior for o aglomerado de trabalhadores a que as empresas
possam aceder, melhor serd a sua posi¢do para encontrar as capacidades exactas correspondentes as
suas necessidades e maior ser a produtividade alcancada pelos factores produtivos.

Ou seja, este enunciado identifica o0 conjunto de comportamentos associados ao grau de qualificacdo da
mao-de-obra que determinam a dinamica de concentracdo e de criacdo de espacgos periféricos na
actividade econdmica.

Sumariamente, a deslocacdo de trabalhadores traduzir-se-4 numa maior criagdo de inovacdo e de
procura por produtos diferenciados que, por sua vez, irdo levar a deslocagcdo de mais empresas e de
mais trabalhadores para essa regido. Estes sdo dois efeitos que se vao reforcando mutuamente: as
empresas tender@o a concentrar-se onde o mercado é maior e 0 mercado ser4 maior onde as empresas
estiverem mais concentradas (Ottaviano e Thisse, 2003). Ao redor destes aglomerados econdmicos criar-
se-ao as periferias que com o aumento da distancia relativamente ao centro tendera a aumentar a

disperséo da actividade economica.
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1.1.4. - Vertical linkage framework

Nesta formulagéo tedrica, € identificado um outro factor que desempenha uma importante influéncia na
localizacdo dos agentes economicos: a localizacdo de empresas que, num mesmo processo produtivo,
desempenham fases complementares de producao.

Krugman (1991: 486), ao referir que “parte [importante] da procura dos produtos industriais vem, ndo do
sector agricola, mas do proprio sector industrial”, pretende demonstrar que uma parte determinante da
procura ndo provém do consumo final, mas dos proprios segmentos produtivos intermédios de uma
mesma industria.

“A concentragdo do sector final, em determinada regido, [pode] ocorre[r] pelo grau de concentracdo do
sector intermédio nessa mesma regido e vice-versa” (Fujita e Thisse, 2009: 14). Estas diferentes
unidades industriais cumprem diferentes fases de um mesmo processo produtivo e, como tal, a sua
interdependéncia exerce forgas de atraccao entre si.

Assim, sera desejavel estabelecer-se e produzir perto de um forte aglomerado industrial, pois a compra
de bens fornecidos por este local sera mais favoravel (Krugman, 1991). A entrada de novas empresas no
mercado ndo apenas aumenta a intensidade de competicdo entre empresas horizontalmente similares,
como produz o efeito de diminuicdo dos precos das matérias intermédias e, por sua vez, do produto final.
Esta proximidade geografica contribuira também para uma crescente centralizagdo da actividade

econdémica.

1.1.5. - Bell-shaped curve of spatial development

Ottaviano e Thisse (2003) debrugam-se sobre a relacdo entre a evolugdo da distribuicdo espacial da
actividade econdmica e aquilo que se pode apelidar de estadios do desenvolvimento econdémico.

Perante uma fase inicial do desenvolvimento econémico de uma determinada regido ou pais, a variagédo
da dimensdo da forca de trabalho é rigida. Com a progressdo do desenvolvimento econdmico, a
concentracdo econdémica torna-se maior, 0s salarios aumentam e aumenta, por sua vez, a procura de
produtos finais. O aumento de salérios ir4 contribuir, igualmente, para 0 aumento dos custos de
producéo.

Assim que a diferenca entre os salarios e o pre¢co do espaco praticados no centro de um aglomerado
econdmico e os salarios e o pre¢o do espago praticados na sua periferia se torna suficientemente grande,
as empresas comecam a ponderar a sua relocalizagdo na periferia. Assiste-se entdo a processos de
industrializac&o das periferias dos grandes aglomerados comerciais e a processos de desindustrializacio
das localizagbes, anteriormente, consideradas centrais. No entanto, como sera exposto mais a frente
este é um fendmeno complexo que nao é aplicavel a todo o tipo de actividades econémicas nem a todo o
tipo de estadios produtivos.

Fica patente que depois de um forte periodo de crescimento e aglomeracdo econémica numa

determinada regido, como forma de reduzir custos, espera-se que se siga um periodo de deslocalizagao
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para as suas periferias. Dai 0 nome dado a esta vertente teérica: curva de desenvolvimento espacial em

forma de sino.

Em jeito de conclusédo deste primeiro ponto, ha a destacar a oposicao existente entre os determinantes
de localizacdo da actividade econdmica. Como ficou exposto, existem enunciacfes que, através das
variaveis analisadas, apontam claramente para tendéncias de aglomeracédo, enquanto outras referem que
existe um confronto de forcas contrarias no que diz respeito a localizacdo da actividade econémica.
Daqui decorre a questdo, oportunamente, introduzida por Krugman (1991): Qual deles - determinantes de
localizacéo - prevalecera?

Paralelamente a composi¢cdo do quadro tedrico da NEG e tal como ficou demonstrado através da
llustracdo 1, a realidade adianta-se e mostra-nos uma forte tendéncia a aglomeracdo econdémica em
determinados paises/regides. As concentracdes de mercado prevalecem e revelam-se, portanto,
detentoras das maiores vantagens comerciais. Segundo estudos efectuados, “comparando uma cidade
de 50 mil habitantes com uma de 5 milhfes, é previsto que a produtividade [dos factores de producao]
aumente 50% [na cidade maior]” (Venables, 2006: 25).

Na prética, as forcas de concentracdo da actividade econémica materializaram-se, grande parte das
vezes, no nascimento de cidades. As cidades constituem, assim, as maiores manifestacbes de
aglomeracao econdmica. No entanto e apenas como apontamento, tendéncias de disperséo sédo sentidas
assim que os custos de transporte e, principalmente, os custos com a forca de trabalho dos
paises/regides centrais sdo suficientemente grandes relativamente aos praticados nas periferias dos

aglomerados comerciais.

1.2. - Liberalizag@o comercial e Integragcdo econémica

Com este segundo ponto pretende-se fazer uma caracterizagdo dos processos de liberalizacdo e
integracdo econdmica e dos efeitos dai advenientes. Para tal, foi feita a analise do processo de
liberalizacdo e integracdo economica desencadeado pelo Acordo Geral de Tarifas e
Comércio®/Organizacdo Mundial do Comércio (“OMC”). No presente ponto sera ainda feita uma analise &
teoria das regibes aduaneiras proposta por Jacob Viner e, por ultimo, uma enunciagdo e analise de dois
modelos de integragdo economica e dos seus efeitos sobre a distribuicdo comercial. Este conjunto de
contribuicdes permitird retirar algumas conclusdes sobre os processos de liberalizagdo e integracdo
econdmica e os seus efeitos na distribuicdo da actividade produtiva.

No que diz respeito ao GATT, estabelecido em 1947, e a sua sucessora OMC, formalizada em 1995,
estes foram organismos criados para promover a liberalizacdo e expansdo do comércio mundial. Como

se pode observar pelo Grafico 2, tal veio a verificar-se em larga escala.

®Em inglés denominado pela sigla GATT, General Agreement on Tariffs and Trade.
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Grafico 2 — Evolucéo do volume do comércio mundial de bens e servicos, entre 1969 e 2009.
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Fonte: OCDE.

Através do Gréfico 2 é visivel que, entre 1969 e 2009, o volume de comércio mundial de bens e servigos
foi multiplicado cerca de oito vezes e com ele a percepcao de fortes beneficios. Os beneficios advindos
da liberalizacdo comercial sdo muitas vezes tomados como evidentes. “E ainda declarado que a
expanséo do comércio contribuiu para a redugédo de alguns problemas [...], nomeadamente a excessiva
concentracao da populagéo, da actividade econdémica e da riqueza...” (Sjoberg e Sjoholm, 2004: 287).
Numa perspectiva nacional, as empresas, para minimizar 0s seus custos de transporte, tenderdo a
localizar-se proximo do maior aglomerado comercial. Desta forma, outros operadores no mercado e
consumidores tenderdo a considerar tal zona mais atractiva, pois poderdo dispor de uma maior
diversidade de alternativas para satisfazer as suas necessidades. “Quando o comércio com o exterior é
liberalizado, as empresas domésticas passam a ter o mercado principal no exterior [...], o que vem
enfraquecer as forcas de concentracdo” (Sjoberg e Sjoholm, 2004: 289).

Esta hip6tese suscitou muitas incertezas e tem sido posta a prova por alguns economistas. Seguindo o
encadeamento acabado de enunciar, a nivel mundial, regides com alguma vantagem inicial tenderéo a
apresentar maiores beneficios e, por isso, serdo elas préprias as mais favorecidas pela liberalizacdo do
comércio (Sjoberg e Sjoholm, 2004). Como resultado, a par de uma dissipacdo comercial sentida nos
paises periféricos, teremos um refor¢co da concentracdo regional nas zonas ja de si centrais, ao invés de
uma dispersdo econdémica mais equilibrada a nivel mundial.

E largamente reconhecido que o GATT/OMC, enquanto organizacdes de ambito mundial, foram criadas e
tém sido dirigidas pelos paises desenvolvidos. Assim sendo, serd o comércio, entre os proprios membros
da OMC, relativamente semelhante?

Estudos realizados pelo Fundo Monetario Internacional (“FMI”) revelam trés principais tipos de
assimetrias comerciais advenientes da liberalizagdo comercial tracada pelo GATT/OMC: (i) entre paises
desenvolvidos e em desenvolvimento; (ii) entre diferentes sectores de producéo; e (iii) entre os novos e

os velhos paises em desenvolvimento membros da OMC (Subramanian e Wei, 2007).
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No que diz respeito a primeira assimetria, “uma vez que os paises membros mais desenvolvidos foram
activamente envolvidos na liberalizagdo reciproca dos seus mercados e, pelo contrario, os paises
membros em desenvolvimento ficaram a margem de tal processo, teoricamente previu-se que o comércio
entre os paises membros desenvolvidos aumentaria significativamente. Por contrapartida, o comércio dos
paises membros em desenvolvimento sofreria poucas alteracdes” (Subramanian e Wei, 2007: 152).

Segundo Subramanian e Wei (2007: 153), “a OMC [...] tem sido uma organizacdo a duas velocidades,
com muito maior liberalizacdo comercial entre os seus paises desenvolvidos que entre os seus paises
em desenvolvimento.” Tal como é demonstrado pela Tabela 1, os paises em desenvolvimento foram

muito menos envolvidos no processo de abertura dos seus mercados (Subramanian e Wei, 2007).

Tabela 1 — Percentagem de tarifas alfandegarias limitadas', antes da Ronda Negocial do Uruguai.

Paises , Paises em
desenvolvidos® desenvolvimento

Produtos industriais 84,7 31,8

Todo o tipo de comércio 80,2 30,1
Fonte: (Subramanian e Wei, 2007).

! O termo “limitadas” refere-se ao comprometimento dos respectivos paises
em ndo aumentar as tarifas alfandegérias acima de determinado limite
estabelecido.

2 Inclui Australia, Austria, Canada, Suica, UE, Finlandia, Hong Kong, Jap4o,
Noruega, Nova Zelandia, Singapura, Suécia e EUA.

A Tabela 1 revela que, até a Ronda Negocial do Uruguai, os paises em desenvolvimento limitaram
menos de um terco das suas tarifas alfandegarias, enquanto os paises desenvolvidos limitaram as suas
tarifas alfandegarias numa propor¢éo superior a 80%.

A previséo tedrica inicialmente enunciada veio assim a materializar-se. Ou seja, uma vez que 0s paises
desenvolvidos foram fortemente inseridos na liberalizagdo dos seus mercados assistiram a um
exponencial crescimento do seu comércio externo. Por contrapartida, os paises em desenvolvimento
ficando de fora dos processos de abertura dos seus mercados n&o assistiram a grandes alteracdes no
seu comércio externo.

Da segunda assimetria, destacam-se os diferentes processos de liberalizacdo impostos aos varios
sectores produtivos. Considerando que “os paises membros em desenvolvimento ndo foram activamente
envolvidos nos processos de liberalizacdo comercial, a teoria do GATT/OMC previu que a abertura
comercial devera ocorrer em produtos de interesse exportador para os paises desenvolvidos e ndo nos
produtos que sao de grande interesse para 0s paises em desenvolvimento quer sejam membros ou nao
membros” (Subramanian e Wei, 2007: 155).

De facto, mesmo que violando normativos basilares estabelecidos pelo GATT, foram levadas a cabo,
pelos paises desenvolvidos, fortes politicas de proteccdo a sectores como a agricultura, téxteis e

vestuario. Ou seja, sectores intensivos em trabalho que, nos paises desenvolvidos, poderiam ver os seus
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mercados ameacados, foram protegidos por estes paises perante a potencial concorréncia externa dos
paises em desenvolvimento. “Apés 60 anos do estabelecimento do GATT, as tarifas alfandegarias destes
sectores continuam elevadas” (Subramanian e Wei, 2007: 155). A Tabela 2 é prova do que se acaba de

referir:

Tabela 2 — Tarifas alfandegérias nos sectores produtivos mais protegidos na UE e nos EUA, 1989 e

2001.

1989 2001
Sector UE EUA UE EUA
produtivo

Max. Média Max. Média Max. Média Max. Média
Vestuario 23 16 36 17 13 12 33 13
Alimentar 180 25 25 14 75 17 350 28
Calgado 20 13 48 25 17 17 48 22

Fonte: (Subramanian e Wei; 2007).

A tabela mostra que os sectores do vestuario, alimentar e calcado sdo, de facto, muito protegidos pelos
paises desenvolvidos através de tarifas alfandegérias bem acima das médias do sector produtivo como
um todo mundial. De destacar o sector alimentar que evidencia valores extraordinariamente elevados.
Ora, como bem se pode depreender, o GATT/OMC, organiza¢cbes precursoras da liberalizacdo e
expansdo comercial, ndo mais resultaram que no constrangimento dos sectores de interesse exportador
para os paises em desenvolvimento. Por contrapartida, os sectores de interesse exportador para os
paises desenvolvidos foram fortemente liberalizados. Ou seja, ao invés de um desenvolvimento comercial
consolidado e equilibrado da generalidade dos paises/regifes, o resultado da integracao econémica foi a
evidéncia e refor¢co dos blocos comerciais ja de si desenvolvidos.

No que concerne a terceira assimetria, em 1986, durante a Ronda Negocial do Uruguai, identificadas as
novas caracteristicas da economia mundial e o interesse dos paises desenvolvidos, foi estabelecido que
0 objectivo a prosseguir seria o de diminuir as diferengcas comerciais entre os paises desenvolvidos e os
paises em desenvolvimento. Este objectivo foi primordial na definicdo dos termos de acesso dos novos
paises membros da OMC (Subramanian e Wei, 2007).

Neste ponto, destaca-se a entrada da China para a OMC, concretizada em 2001, que possuindo um
mercado vasto, ainda embrutecido e uma forte vontade de proceder a sua liberalizagdo, potenciou uma
janela de oportunidade comercial ao resto do mundo. Assim sendo, a partir da Ronda Negocial do
Uruguai foi criado um processo de liberalizagdo gradual que ao fim de 13 anos de adaptacéo politica e
econdmica, transformou a China numa economia mais aberta e superiormente integrada nos processos
de negociacdo que muitos paises em desenvolvimento ja antes membros da OMC (Subramanian e Wei,
2007).

Feita esta andlise ao processo de liberalizacdo do comércio e reforcando-a, de acordo com Magee
(2004), através da formulacdo das teorias das regides aduaneiras e, por sua vez, dos conceitos de

criacdo e desvio de comércio, Jacob Viner alertou para o facto de que os acordos comerciais aduaneiros
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e os decorrentes processos de integracdo econdémica podem ser tanto benéficos, como prejudiciais para
0 bem-estar dos paises neles participantes.

“O critério de bem-estar assume que quando as importacdes de um pais membro [de determinada regiédo
aduaneira (i.e. bloco comercial em que as tarifas alfandegéarias foram abolidas e/ou reduzidas)],
provenientes de outro pais membro aumentam, as mesmas implicam uma deslocalizacdo de producao de
um pais com custos mais elevados para um pais com custos mais baixos” (Dayal e Dayal, 1977: 128).
Para além de uma superior eficiéncia na alocacao de recursos, efectuada agora pelo novo produtor - pois
produz a um custo mais baixo - e de os produtos serem adquiridos a um preco mais baixo pelo
adquirente, existe ainda um aumento do comeércio efectuado entre paises membros.

Surge entdo a necessidade de explorar os conceitos de criacdo e desvio de comércio. Pelo conceito de
criacdo de comércio, entende-se 0 aumento das importacdes, dentro de uma mesma regido aduaneira,
por parte de um dos membros, que antes do estabelecimento dos respectivos acordos comerciais nao
eram de todo efectuadas. “Isto porque o preco destes produtos domésticos era mais baixo que o preco
de qualquer produto estrangeiro adicionado das tarifas alfandegérias” (Dayal e Dayal, 1977: 126).

Por outro lado, o conceito de desvio de comércio refere-se aos bens que, depois do estabelecimento do
acordo comercial, passam a ser importados de membros do préprio acordo comercial aduaneiro e que
antes eram importados de paises terceiros. Aqui fica patente que os paises membros passam agora a
constituir os fornecedores mais baratos de determinado produto.

Neste seguimento, sera de destacar que os acordos comercias que tém como efeito directo a redugéo
elou abolicdo das tarifas alfandegarias podem, por um lado, criar comércio, sem que 0 mesmo seja
obstaculo a desvios de comércio.

No entanto, segundo analises efectuadas aos acordos comerciais aduaneiros estabelecidos entre 1985 e
1994, Magee (2004) demonstra que, apesar de a criacdo e o0 desvio de comércio aumentarem, ao fim do
quinto ano de integrac@o comercial aduaneira, a criagdo de comércio é trés vezes superior aos desvios
de comércio existentes. Ou seja, existe um aumento significativo do comércio no interior da regido
aduaneira criada e, por sua vez, uma consequente criacdo/reforgco de um bloco comercial.

Outro dos importantes e mais utilizados argumentos sobre o tipo de efeito criado pelo estabelecimento de
acordos comerciais aduaneiros, alega que sendo estes constituidos entre paises vizinhos, ja com
anteriores e significantes niveis de comércio, tender8o muito mais a assistir a uma criacdo de comércio
que a desvios de comércio. A logica subjaz ao facto de que o desvio de comércio esta ligado aos
produtos, normalmente, importados de paises terceiros fora da zona de comércio usual.

Surge daqui o conceito de parceiro natural de comércio, que sugere que a criagdo de comércio ira ser
superior ao desvio de comércio, desde que 0s paises em questao sejam ja grandes parceiros comerciais
e usufruam de proximidade geogréafica (Magee, 2004).

Magee (2004: 11) investiga estas conclusdes e conclui que “dois paises terdo mais facilidade em
estabelecer acordos comerciais aduaneiros se usufruirem de proximidade geografica, tiverem elevados
niveis de producéo, partilharem a mesma lingua, tiverem regimes democraticos, partilharem uma

semelhante dimens&o econémica e dispuserem de semelhantes racios de capital-trabalho.”
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Ora, esta € uma conclusdo que vai ao encontro da analise efectuada ao processo de liberalizagao
comercial despoletado pelo GATT/OMC. Sendo o estabelecimento de acordos comercias aduaneiros
mais propicios entre paises que usufruem de proximidade geografica, tém elevados niveis de producéo,
partiilham a mesma lingua, tém regimes democraticos, partiham de uma certa dimensdo econémica e
racios de capital-trabalho e, nestas condicdes, existindo uma criacdo de comércio muito superior ao
desvio de comércio, esta explicada uma boa parte da razdo pela qual o comércio mundial esta
concentrado nos paises com as caracteristicas acabadas de referir.

A tendéncia para a concentracdo comercial € uma forca que, mais uma vez, se revela predominante
relativamente a qualquer outra tendéncia de comércio.

Ainda no ambito do presente ponto, destaca-se a analise efectuada ao seguinte modelo de integracéo
econOmica e aos efeitos dai extraidos. O modelo assume a existéncia de uma economia perfeitamente
integrada onde a mobilidade e troca de bens é total. Desta forma, a sua melhor representacdo sera
alcancada através da semelhanca de pre¢os e da homogeneizacao de preferéncias dos consumidores —
a imagem dos modelos neocléssicos descritos no ponto 1.1.

Daqui resultam dois efeitos que influenciam particularmente a distribuicdo comercial: (i) desenvolvimento

de economias de escala, e (ii) relocalizacéo dos factores produtivos.

1.2.1. - Desenvolvimento de economias de escala

Este conceito institui a preposicao de que “maior é melhor”, evidenciando os potenciais efeitos de escala
obtidos no seio de uma grande economia (Bretschger e Steger, 2004: 124). Segundo Bretschger e Steger
(2004), o efeito de economia de escala pode ainda ser decomposto em duas formulagdes.

A primeira delas, apelidada de efeito de escala de primeira ordem, preconiza que quanto maior for a
dotacdo de recursos de uma determinada economia, maior poderd ser a sua taxa de crescimento no
longo-prazo.

A segunda formulacdo, analogamente determinada por efeito de escala de segunda ordem, preceitua que
quanto maior for a dimenséo da area econémica relevante de uma determinada economia, maior podera
ser a sua taxa de crescimento no longo-prazo.

Perante o caminho ja percorrido até este ponto, ndo serd demais inferir que, para alcancar maiores taxas
de crescimento econdémico, a persecucdo de efeitos de escala impelird a actividade econ6mica a

concentracao.

1.2.2. - Relocalizacdo dos factores produtivos

Na apresentacdo do efeito anterior, foi considerado um modelo constituido por diversas economias
perfeitamente idénticas entre si. No entanto, o proprio fendbmeno de integracdo econémica é, em boa
medida, o resultado da diversidade existente entre as economias.

Assim, “as diferencas existentes na dotacéo de factores dos diversos paises conduzem a diferencas ao

nivel dos seus bens [produzidos] e dos precos desses mesmos bens. Estas diferengas introduzem
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factores de substituicdo associados a alocagdo de recursos pelos varios sectores produtivos”, ainda que
em paises diferentes (Bretschger e Steger, 2004: 127).

Considerando duas economias diferentes mas em processo de integracdo econdmica, com as suas
trocas comerciais completamente liberalizadas mas com os seus factores produtivos totalmente imdveis,
as mesmas irdo assistir a alteracao dos precos relativos dos seus bens.

De acordo com o modelo de Hechscher-Ohlin, cada economia é especializada nos sectores que
empregam os factores produtivos relativamente mais abundantes. Uma alteragdo na composigdo da
procura dos factores produtivos, introduzida pelo fenémeno de integracao, ird justificar uma alteragéo dos
seus precos relativos. Considerando agora a mobilidade dos factores produtivos, a alteracdo dos seus
precos para além de se repercutir no preco dos bens finais, conduzira a processos de relocalizacdo dos
factores afectos aquele que era o sector dinamico’ para 0 novo sector economicamente atractivo, [ainda
que localizado num pais distinto], acabando por influenciar as taxas de crescimento de cada economia
(Bretschger e Steger, 2004: 127).

Em suma, os autores Bretschger e Steger (2004) extraem entdo duas for¢as antagénicas de um processo
de integracéo: (i) economias de escala, com efeito de aglomeragéo, e (ii) oportunidades de relocalizagéo
de factores em sectores economicamente mais atractivos, mesmo em paises distintos da sua origem,
com efeito descentralizador.

No entanto, o efeito descentralizador aqui evidenciado pode, na realidade, representar uma forca de
aglomeracdo econdmica. O modelo seguinte, juntando mais alguns elementos, traz alguma clareza ao

que se acaba de referir.

1.2.3. - O modelo de integracdo econdmica de Dion

Como andlise mais vasta e complexa daquilo que se acaba de expor, consideremos agora o modelo
proposto por Dion (2004). O mesmo é constituido por 3 regides, 3 factores de producao (capital, mao-de-
obra qualificada e mao-de-obra ndo qualificada) e 3 sectores produtivos - tradicional®, moderno® e

avanc;adolo. Numa fase inicial, as trés regifes, ainda que dotadas de diferentes proporcdes de méo-de-

" O sector dinamico de uma economia é caracterizado pelo facto de a taxa de crescimento da sua

producdo determinar a taxa de crescimento da producdo total de uma economia - é o0 sector
economicamente mais influente.

® Este sector possui rendimentos constantes a escala. A tecnologia usada estad identicamente
disseminada ao longo do espaco geogréfico e utiliza apenas méo-de-obra nédo qualificada.

° O sector moderno produz bens de consumo, horizontalmente diferenciados, e com rendimentos
crescentes a escala. E um sector que utiliza ambos os tipos de m&o-de-obra, pelo que o nimero de
empresas neste sector esta limitado a proporcdo da mao-de-obra qualificada existente em determinado
espaco geografico. Antes da comercializagdo de um bem moderno, este deverd ser previamente
desenvolvido pelo sector avangado.

1 O sector avancado é gerador de inovacdo. E deste sector que surgem as novas variedades
tecnoldgicas. Sendo o responsavel pela produgdo de conhecimento e, em Ultima analise, pelo
crescimento, determinard o nivel de produtividade de uma economia. llustrando: numa situacdo de
mercado fechado, o crescimento mais acelerado é verificado no pais que maior sector avangado possuir.
O sector avangado alimenta o sector moderno através de conhecimento e novas tecnologias. Utilizando
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obra qualificada e nao qualificada, consideram-se idénticas em termos de preferéncias e nivel
tecnoldgico. Este modelo, ao considerar diferentes potenciais de desenvolvimento, almeja reflectir de que
forma a actividade econémica se dispersa pelo espaco.

O modelo é caracterizado pela existéncia de uma regido 1 que beneficia dos maiores niveis de producéo,
dos maiores niveis de procura e de um mercado dimensionalmente superior. Estas caracteristicas irdo
potenciar superiores efeitos de rendimentos crescentes a escala. A regido 1 sera ainda caracterizada por
ter como principal factor produtivo a méo-de-obra qualificada. Desta forma, ir4 desenvolver vantagens
competitivas nos sectores moderno e avancado — sectores em grande parte responsaveis pelo
crescimento econémico.

A forte potencialidade dos efeitos de rendimentos crescentes a escala associada aos “elevados niveis de
mao-de-obra qualificada, fara da regido 1 a mais especializada nos sectores moderno e avancado” (Dion,
2004: 4). Esta sera portanto uma regido predominantemente exportadora de bens provenientes destes
sectores produtivos, enquanto as restantes regides 2 e 3 serdo predominantemente exportadoras de
bens tradicionais.

Sintetizando, a regido 1 possui as maiores potencialidades de crescimento e desenvolvimento, enquanto
as restantes regides encontrar-se-ao limitadas a potencialidades de evolugcédo mais reduzidas.

Os custos de transacc¢éo e de transporte, o peso dos efeitos de escala, a mobilidade da mé&o-de-obra e
do capital e os diferentes niveis salariais praticados constituem o quadro de condicionantes a localizagao
das empresas ao longo das diversas regides ou paises.

Como ja foi mencionado, a existéncia de custos de transaccéo e transporte € factor de aglomeragdo
econdmica, pois a proximidade gerada pela concentracdo geografica permite a diminui¢do de tais custos.
Forcas de aglomeracdo exercem, igualmente, os efeitos de escala. Ora, aplicando-se o velho principio,
referido anteriormente, de que “maior € melhor”, ter-se-4 que os maiores mercados desenvolverdo as
condicionantes para a aglomeracao da actividade econémica.

A regido 1, uma vez possuidora de um grande mercado e de uma abundante mé&o-de-obra qualificada
desenvolvera consolidados sectores moderno e avangado. Estes sectores serdo 0s responsaveis por
uma dotacédo e desenvolvimento tecnoldgicos, na regido 1, bastante superior a existente nas restantes
regides. A tecnologia, por sua vez, introduzira fortes incrementos de produtividade, pelo que os salarios
reais praticados e o crescimento econdmico alcancado na regido 1 serdo relativamente mais elevados
que nas restantes regides.

Caracterizando a for¢ca de trabalho, esta é, em termos gerais, movel entre os diversos sectores
produtivos mas imperfeitamente mével entre as diferentes regiées ou paises. O mesmo ja ndo se aplica
as deslocalizagGes das empresas e dos capitais. Assim, outro factor determinante da localizacdo das
empresas sera entdo o custo associado a forca de trabalho das diferentes regiées —i.e. a diferenca entre

os niveis salariais das diversas regides ou paises.

apenas mao-de-obra qualificada, € um sector de producdo linear, pelo que a dimensao do stock de mao-
de-obra qualificada determinara a propor¢do de conhecimento produzido.
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Um diferencial significativo entre os niveis salariais da regido 1 e das restantes regifes, ird incentivar a
deslocalizacdo das empresas para as regifes onde a forca de trabalho € mais barata. No entanto, “a
localizacéo das empresas ira depender [ainda] da localizacdo da méao-de-obra afecta ao sector avancado
[- méo-de-obra qualificada]” (Dion, 2004: 28). Ou seja, ndo se esta a falar de uma dispersédo geral da
actividade economica pelo espaco. Conjugando o mencionado diferencial salarial, a mao-de-obra
existente em cada uma das regifes, a desimpedida deslocacdo de capitais e a necessidade de
crescimento econémico, a regido 1 sera aquela que desenvolvera uma superior forga de atracc¢éo (Dion,
2004).

Fica entdo mais claro o tipo de descentralizacdo econdmica resultante de um processo de integragdo. A
existéncia de uma forte aglomeracdo econdmica, dos sectores modernos e avancados nas regiées ou
paises mais desenvolvidos e com maiores mercados € a tendéncia predominante. Os efeitos de
economias de escala e a superior produtividade dos factores de producéo, representados pelos grandes
mercados, assim o ditam. E também nestas regides que se centralizara os mais sustentados e maiores
crescimentos economicos.

Quanto aos paises/regibes periféricos, os mesmos enfrentam custos de transaccdo e transporte mais
elevados, baixos niveis tecnolégicos e, como tal, produtividades reduzidas. Ainda que estas regides
apresentem reduzidos niveis de concorréncia e isso constitua um factor de dispersdo comercial, o
mesmo ndo exerce uma influéncia bastante para se falar numa dispersdo comercial geral em termos

globais.

Retirando conclusdes do presente ponto 1.2: como se viu pela andlise feita ao processo de liberalizagao
e integragdo economica levados a cabo pelo GATT/OMC, estes conduziram processos de abertura
comercial desiguais. Tais assimetrias tiveram como consequéncia o acentuar das desigualdades
comerciais anteriormente existentes. Os paises desenvolvidos e j4 de si centrais sairam claramente
beneficiados.

Os efeitos de economias de escala e relocalizacéo dos factores produtivos advenientes de processos de
integracdo econdmica, séo identificados como tendo influéncias divergentes na localizagdo do comércio
internacional. Enquanto os efeitos de economias de escala séo identificados como tendo uma influéncia
de aglomeracéo, os efeitos de relocalizacdo dos factores produtivos sédo associados a uma influéncia de
dispersédo da actividade econdmica.

Existem autores que caracterizam 0s processos de integracdo econdmica como, em certa medida,
conduzirem a uma economia mundialmente menos concentrada. No entanto, as regifes possuidoras dos
maiores mercados e de um abundante stock de mé&o-de-obra qualificada desenvolverdo consolidados
sectores moderno e avangado. Estes sectores sdo 0s responsaveis por uma dotagdo e desenvolvimento
tecnoldgicos, nestas regides, bastante superior a existente nas restantes regifes. A tecnologia, por sua
vez, introduzird fortes incrementos de produtividade, pelo que os saldrios reais praticados e o
crescimento econémico alcancado nestas regides serdo relativamente mais elevados que nas restantes

regibes. Ora, como € expectavel a abertura de mercados com diferentes niveis de desenvolvimento
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levara a uma concentragcdo da actividade econémica, em termos gerais, nas regides que apresentam
maiores perspectivas de produtividade e crescimento.

E possivel que haja uma dispersdo econémica. Ainda assim, pelo que foi referido esta dispersdo é
predominantemente feita entre os paises desenvolvidos, ou seja, dentro dos blocos de comércio ja
existentes. Nao sera demais referir que os processos de integracdo econdmica mais importantes se
localizaram, até ha relativamente poucos anos, exclusivamente no hemisfério norte do planeta.

No que diz respeito a uma dispersdo econdmica entre paises com diferentes niveis de desenvolvimento,

este tema sera melhor tratado no ponto 1.4 — Fragmentagao da producao.

1.3. - Investimento directo estrangeiro (“IDE”)

Através do presente ponto pretende-se caracterizar o fendmeno do IDE como importante factor
determinante do comércio internacional. Mais concretamente, procurar-se-a aprofundar o entendimento
da relacdo do IDE com o crescimento econdmico, ou seja, de que forma estas duas varidveis se
influenciam mutuamente. Esta primeira andlise revelard a relacdo que o IDE tem com o crescimento
econdémico presente e futuro de cada pais. De forma a caracterizar as causas de tal relacdo e a
descortinar mais algumas pistas sobre os factores influenciadores da distribuicdo da actividade
econdmica, serdo aprofundados os determinantes e os efeitos produzidos pelo IDE.

Passando a tematica propriamente dita: “nos Ultimos anos, muitos paises deram inicio a politicas de
abertura econémica ao exterior, direccionadas para o IDE, como forma de estimularem o investimento, a
produtividade, o emprego e, em sentido mais lato, o crescimento econdmico” (Agiomirgianakis et al.,
2003: 3).

Blomstrom e Kokko (1997), oferecem como definicdo do conceito de IDE: a propriedade accionista de
uma empresa a operar num pais estrangeiro. Por outras palavras, “o IDE caracteriza-se por envolver a
transferéncia para outro pais de um ‘pacote’ de activos e produtos intermédios que inclui capital
financeiro, tecnologia, know-how e técnicas de gestéo [e de] lideranga” cuja propriedade é controlada
pelo investidor (Fontoura, 1997: 39).

O IDE pode ser ainda distinguido de duas formas: “investimento directo no estrangeiro e investimento
indirecto no estrangeiro, também denominado de carteira” que envolve unicamente a transferéncia
internacional de capital financeiro (Fontoura, 1997: 39).

Desta forma, “o IDE consubstancia-se nos fluxos de capitais resultantes do comportamento das
empresas multinacionais”, pois sdo estas que predominantemente desenvolvem este tipo de investimento
(Agiomirgianakis et al., 2003: 2).

Apenas como registo empirico: os paises pertencentes a Organizacdo para a Cooperagdo e
Desenvolvimento Econémico (“OCDE”) revelaram-se, entre 1980 e 1995, o grupo de paises que maiores
niveis de IDE para o exterior efectuaram, realizando cerca de 95% do total deste tipo de investimento.

Por outro lado, cerca de 75% do IDE mundial foi direccionado para os paises da OCDE. Neste sentido, é
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de constatar que a grande maioria do IDE é realizado no seio dos paises da OCDE - paises
pertencentes aos poélos econdmicos mais desenvolvidos (Agiomirgianakis et al., 2003).

A caracterizacdo do IDE que se seguira ira percorrer as seguintes vertentes de analise: (i) relacéo
existente entre o IDE e o crescimento econdmico; (ii) factores determinantes do IDE; e (iii) efeitos

produzidos pelo IDE.

1.3.1. - IDE e crescimento econémico

Comecando pela vertente de analise (i), “é de mencionar que a, bem documentada, relacdo entre o IDE e
0 crescimento econdémico se caracteriza pela sua reciprocidade. [Ou seja,] ndo existe apenas a influéncia
do IDE sobre o crescimento econémico, como também o nivel de desenvolvimento [e a consequente
condicdo de crescimento] de cada pais ira desempenhar um papel muito importante na atraccéo deste
tipo de investimento” (Agiomirgianakis et al., 2003: 6).

O nivel de desenvolvimento econdémico de um pais, assim como as suas perspectivas de
desenvolvimento futuro ditam que os paises mais desenvolvidos desempenhardo um papel mais forte na

atracgéo do IDE. O Grafico 3 mostra bem o que se acaba de referir:

Grafico 3 — Fluxos de IDE, em milhares de milhdo de délares americanos (1990-2001).
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Fonte: Fundo Monetéario Internacional.

Entre 1990 e 2001, os fluxos de IDE foram sempre efectuados em volume superior pelos paises
desenvolvidos. A partir de 1997, este € um comportamento que se torna incontestavelmente evidente - os
paises desenvolvidos realizam a esmagadora maioria dos fluxos de IDE. Relativamente aos outflows de
IDE, estes foram desde 1990 efectuados quase por completo pelos paises desenvolvidos. Através da

semelhanga de comportamento entre os inflows e os outflows de IDE dos paises desenvolvidos, sera de
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concluir que estes ndo sdo apenas 0s maiores investidores em IDE no exterior como também sao os
maiores receptores deste tipo de investimento. Como se tinha referido atras, a grande maioria do IDE é
realizado no seio dos paises desenvolvidos.

Uma das primeiras abordagens teéricas surgidas sobre o IDE foi concebida pela teoria neoclassica. Esta
corrente da Economia preconiza que o IDE tem influéncia directa e indirecta sobre o crescimento
econdmico. Os efeitos directos manifestam-se, sobretudo, através de incrementos na producdo e
transferéncias de tecnologia e conhecimento para os paises de destino do IDE. Os efeitos indirectos sao
sentidos através do aumento da qualidade da mao-de-obra, nesses mesmos paises de destino
(Agiomirgianakis et al., 2003). De facto, os fluxos de IDE para a UE, contribuiram bastante para o seu
crescimento econdmico inicial, uma vez que as filiais estrangeiras ai situadas revelaram maiores niveis
de produtividade e uma maior propensao ao investimento em investigacao relativamente aos existentes
no mercado doméstico da UE (Agiomirgianakis et al., 2003).

Desta feita, de seguida sera caracterizada a vertente de analise (ii), relativa aos factores motivadores do
IDE.

1.3.2. - Factores motivadores do IDE

1.3.2.1. - Teoria neoclassica

A teoria neoclassica reflecte uma intuicdo muito genérica sobre a localiza¢do da actividade econémica e,
por sua vez, do IDE. Tal como foi ja referido, com base nos pressupostos neoclassicos da concorréncia
perfeita, € alcancada a tese de que a mobilidade de capitais € determinada pelos locais onde se
encontram as suas melhores taxas de remuneracgao.

Outra motivacdo para o desenvolvimento do IDE decorre da teoria dos investimentos de carteira. Ou seja,
considerando que “o risco sistematico associado a manutengdo de uma carteira de titulos de rendimento
varidvel pode ser reduzido através da diversificagdo internacional e sectorial”, tal conduzirq & aquisi¢éo
de activos de inumeros paises diferentes (Fontoura, 1997: 41).

Pela generalidade e insuficiéncia explicativa evidenciada no que concerne & direc¢do e localizagdo do

IDE, foram surgindo diversas outras contribui¢cdes tedricas a compreensdo deste tipo de investimento.

1.3.2.2. - Imperfeigdes do mercado

Esta abordagem destaca as seguintes tendéncias do IDE: (i) o IDE ndo envolve necessariamente
movimentos substanciais de capital entre paises, pois as empresas multinacionais financiam-se
frequentemente nos mercados estrangeiros; (ii) o IDE é frequentemente realizado em ambos os sentidos,
i.e., 0s paises de destino do IDE acabam, muitas vezes, por funcionar como origem do mesmo (esta é
uma tendéncia que podera ser comprovada através do Grafico 3); e (iii) o IDE é predominantemente

atraido pelas caracteristicas das industrias e ndo tanto pelas caracteristicas dos paises (Fontoura, 1997).
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Por outro lado, é importante referir que o IDE, devido as imperfeicdes do mercado, acarreta um conjunto
de desvantagens comparativamente as empresas locais. Estas desvantagens estédo relacionadas com
superiores custos de comunicacdo e transportes; diferencas culturais e filolégicas; conhecimento
reduzido dos quadros legais locais; possibilidade de expropriacdes e outras divergéncias politicas. Assim
sendo, de forma a competir nos mercados internacionais com o0s agentes economicos autéctones ja
estabelecidos, as empresas poderdo possuir algum activo intangivel que lhes conceda determinada
vantagem especifica face aos demais operadores no mercado (Blomstrom e Kokko, 1997).

Esta vantagem especifica podera ser considerada de duas vertentes distintas: a nivel de conhecimentos
através de tecnologia, capital humano, organizagdo empresarial ou técnicas de mercado, posse de
marcas ou patentes; ou a nivel de capacidades produtivas como sejam as economias de escala,
diferenciacdo de produtos, acesso privilegiado a matérias-primas ou factores produtivos.

A andlise das vantagens especificas devera ser confrontada com as caracteristicas da industria do pais e
dos operadores do mercado em causa, conduzindo dessa forma a definicdo da localizagdo que maiores

vantagens trara ao estabelecimento do IDE.

1.3.2.3. - Vantagens de localizagao

Esta vertente afirma que, para compreender o IDE, ndo basta verificar o preenchimento das vantagens
especificas referidas, € ainda essencial a existéncia de vantagens de localizacdo. Para tal, é necessério
ter em consideracdo quatro factores que influenciardo a localizacdo do IDE: (i) custo e qualidade dos
factores de producéo; (ii) dimensdo do mercado do pais de acolhimento, o seu potencial de crescimento,
0 seu estadio de desenvolvimento e a existéncia de concorrentes locais; (iii) barreiras ao comércio; e (iv)
politicas governamentais do pais de destino (Fontoura, 1997).

Tendo em consideracdo os mercados economicamente integrados, por oposi¢cdo aos mercados nacionais
- dimensionalmente menores — aqueles poderéo tornar-se suficientemente grandes e atractivos para criar
superiores vantagens de estabelecimento de filiais face as vantagens de exportagdo. Este aumento dos
inflows de IDE tera, no entanto, tendéncia “a ndo ser igualmente distribuido, mas sim concentrado nas
areas geogréficas com as maiores vantagens de localizagdo” (Blomstrom e Kokko, 1997: 6). Ou seja, a
concentracdo sera maior nos paises/regibes com o0s mercados e perspectivas de crescimento

relativamente superiores. O Gréfico 4 traz-nos evidéncia relativamente ao que se acaba de referir:
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Gréfico 4 — Inflows de IDE (milhdes de dblares americanos).
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Fonte: OCDE.

Este gréfico mostra que paises pertencentes a um mesmo processo de integracdo econdémica revelam
inflows de IDE completamente dispares. Por um lado, tem-se Portugal e Grécia, paises periféricos, com
mercados de reduzida escala e fracos crescimentos econémicos em que o IDE é bastante reduzido. Por
outro lado, existe a Franga e a Alemanha, paises centrais, com grandes mercados e fortes crescimentos
econdmicos em que o nivel médio de inflows de IDE nos ultimos anos € bastante mais elevado.

No que concerne a existéncia de barreiras ao comércio, as iniciais contribuicBes tedricas e empiricas
neste ambito identificaram-nas como um factor motivador do IDE. Explicitando, o IDE podera ser
desencorajado através da reducdo das barreiras ao comércio, uma vez que o custo das exportacdes
diminui relativamente ao custo de estabelecer e operacionalizar filiais no estrangeiro. Exemplo disso é o
Tratado de Livre Comércio Canada-EUA, assinado em 1988, em que o estabelecimento bilateral de
tarifas alfandegarias mais favoraveis, conduziu a que o racio de filiais dos EUA estabelecidas no Canada
sofresse uma diminuicao significativa (Blomstréom e Kokko, 1997).

Assim, através das politicas governamentais do pais de destino, o estimulo a fixagdo de fluxos de capital
externo pode ser realizado de diversas formas. Para além das barreiras alfandegarias, outra forma é a
ndo distincdo entre investidores nacionais e investidores estrangeiros. Ou seja, a existéncia de uma
relativa equiparacdo de onerosidade de requisitos imposta as empresas estrangeiras, para operar nos
mercados domeésticos, relativamente aquela que é exigida as empresas nacionais podera trazer
vantagens de localizacdo (Blomstrom e Kokko, 1997). Os fluxos de capitais provenientes do exterior
podem também ser impulsionados através de um forte enraizamento do instituto do direito de
propriedade privada, o qual trara um maior garante ao risco de expropriacdo. Um ambiente liberal e
estavel, tanto a nivel econémico como politico, é também fundamental para a localizagdo do IDE. Ou
seja, tem de existir um certo controlo e estabilidade politica e econémica no pais de destino para que as
empresas para ai desloquem as suas filiais.
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Ainda assim, é importante demarcar que as caracteristicas do mercado tém uma influéncia superior nas
decisfes de investimento relativamente as forcas politicas. Estas Ultimas, para além de serem moldaveis,
concorrem com a dotacdo e possiveis produtividades dos factores produtivos de cada regido - agente de
uma importancia determinante na localizacao do IDE.

Finalizando, é de realcar que as infra-estruturas publicas desempenham ainda um papel determinante. A
escassez das mesmas, principalmente, nos paises menos desenvolvidos, é factor bastante para a
determinacéo do tipo de IDE ai realizado. Dai se explicar que “a deslocagdo massiva das actividades
produtivas para estes paises, onde predomina o [factor trabalho], s6 se tenha verificado no caso de

alguns sectores de actividade, como o vestuario e a electronica” (Fontoura, 1997: 45).

1.3.2.4. - Sintese

“Inicialmente as [empresas multinacionais] tinham tendéncia a implantar-se no estrangeiro através de
filiais ou participacdes financeiras maioritarias noutras empresas. [...] Porém, observa-se uma tendéncia
crescente para novas formas de investimento no quadro de importantes acordos de cooperagcédo entre
empresas, de tomadas de participacao reciprocas e de criagdo de filiais comuns” (Fontoura, 1997: 50).
Estas formas de investimento sdo, em grande medida, o fruto da multiplicagdo de empresas originérias
de paises que ndo possuem vantagens relacionadas com a tecnologia. Desta forma, as empresas vao
conduzindo processos de adaptacdo dos seus meétodos de fabrico através da cooperagdo nho
desenvolvimento de produtos.

No que concerne as vantagens necessarias a realizacéo de IDE, as mesmas podem ser consideradas a
dois niveis. O primeiro deles esta ligado as vantagens competitivas que poderdo ser detidas pela
empresa: baixos custos de producao ou diferenciacao de produtos. O segundo nivel, referente ao ambito
do pais (vantagens comparativas), compreende tanto as dota¢Bes de factores de producdo e os niveis
tecnoldgicos como as dindmicas da procura interna do pais de destino. A empresa ir4 procurar “encontrar
uma concordancia entre as suas necessidades e as caracteristicas do pais de acolhimento seleccionado”
(Fontoura, 1997: 52).

Um aspecto importante desta vertente teérica é a explicagdo do fendmeno da “decomposicdo
internacional do processo produtivo”, o que por outras palavras se pode apelidar de fragmentacéo da
producdo (vertente tratada no ponto 14). A fragmentacdo da producéo evidencia que a concordancia
referida, entre as necessidades da empresa e as caracteristicas do pais de acolhimento ndo existe
necessariamente ao longo de todo o processo produtivo, podendo este ser decomposto em parcelas
autbnomas da producdo. Assim, ainda que o processo produtivo, como um todo, ndo apresente

vantagens ao nivel do IDE, o mesmo pode ainda ser potenciado através da segmentacao produtiva.

1.3.2.5. - O Paradigma OLI
O Paradigma OLI vem reavivar, na década de 1980, as vantagens até aqui exploradas: vantagens de

propriedade associadas a imperfeicdo dos mercados, vantagens de localizagdo no estrangeiro e
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vantagens de internalizagdo. Esta teoria refere que se verificara IDE sempre que estejam reunidos estes
trés tipos de vantagens.

Na década de 1990, o Paradigma OLI é revisitado sob o pretexto das novas formas de investimento
internacional — cooperacdo entre empresas. Estas novas formas de investimento sdo o resultado dos
fortes avancos tecnoldgicos, nomeadamente “(i) o aumento dos custos associados ao processo de
inovagao; (ii) a crescente interdependéncia das varias tecnologias; e, (iii) a reducéo drastica do ciclo de
vida do produto” (Fontoura, 1997: 57). A reaccdo das empresas a esta aceleracdo tecnoldgica, é
traduzida pela concentragdo dos seus recursos nas suas competéncias criticas, pelo estabelecimento de
parcerias como forma de acelerar o processo de inovagdo e de reducéo do risco a ela associado e pelo
estabelecimento de aliancas para melhorar o posicionamento no mercado.

Assim, decorrente da revisdo do Paradigma OLI, as vantagens de propriedade poderdo ser concretizadas
em IDE através das diversas estratégias de cooperagdo e associagdo internacional: integracéo vertical,
integracdo horizontal e a formacéo de redes de empresas. As vantagens de propriedade adquirem uma
reforcada relevancia, pois os processos de integracdo vertical, horizontal ou de rede permitem as
empresas multinacionais estabelecerem-se consoante as vantagens especificas conseguidas nos
diferentes estadios do processo produtivo e nos potenciais paises de acolhimento (Blomstrém e Kokko,
1997).

1.3.3. - Efeitos do IDE

1.3.3.1. - Efeito de disseminacdo tecnoldgica

Seguindo, em grande medida, as analises de Crespo e Fontoura (2007) e de Blomstrom e Kokko (1997),
passo a expor e caracterizar a vertente (iii) deste ponto, que se debruca sobre os efeitos do IDE.

Um dos importantes efeitos do IDE manifesta-se através da disseminacdo tecnologica que se podera
desenvolver de diferentes formas: processos de imitacdo, mobilidade do factor trabalho, criagdo de infra-
estruturas de exportacdo, aumento da concorréncia ou criagdo de relacdes comerciais com as empresas
autoctones do pais de destino do IDE (Crespo e Fontoura, 2007).

A entrada de multinacionais num determinado mercado, significa muitas vezes a introducdo de novas
tecnologias nesse mesmo mercado. “A introducéo [/criagcdo] de uma nova tecnologia [...] podera ser
demasiado dispendiosa e arriscada para uma empresa local, devido aos custos inerentes a aquisigdo
[/desenvolvimento] do conhecimento necessario e a incerteza dos resultados que podem ser obtidos”
(Crespo e Fontoura, 2007: 411). Daqui decorre que se uma determinada empresa multinacional € bem
sucedida com a utilizacdo de determinada tecnologia, a sua imitacao/disseminacao pelas empresas
locais ira ser potenciada.

Este efeito estd ainda intimamente ligado a contratacéo de trabalhadores, por parte das empresas locais,

que tenham, em momento anterior, trabalhado em empresas multinacionais. Ora, a contratacdo deste
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género de trabalhadores, por parte de empresas locais, trard a possibilidade de dispor do seu
conhecimento e capacidades de implementacdo das tecnologias utilizadas nas empresas multinacionais.
No que diz respeito a actividade de exportacdo, esta envolve toda a criacdo de uma infra-estrutura
associada a uma rede de distribuicdo, rede de transportes e conhecimento da procura dos mercados
destino de exportacdo. Estas sdo capacidades, muitas vezes, ja possuidas pelas empresas
multinacionais. Assim, através da imitacdo ou colaboracdo nos processos de criacdo de uma infra-
estrutura de exportagdo, as empresas locais podem reduzir os custos de entrada no mercado
estrangeiro. “Os ganhos obtidos neste tipo de processos poderdo trazer repercussdes favoraveis a
eficiéncia produtiva das empresas locais” (Crespo e Fontoura, 2007: 412).

Para além do que se acaba de referir, a entrada de empresas multinacionais em determinado mercado
ird ter como efeito imediato 0 aumento da concorréncia nesse mercado. Dai surgird a necessidade de as
empresas locais optimizarem a utilizagdo dos recursos e tecnologias disponiveis, ou até mesmo de as
mesmas desenvolverem novas tecnologias.

A entrada de empresas multinacionais em determinado mercado, significa ainda a criacdo de relagbes
comerciais com as empresas locais, constituindo aquelas, fornecedores ou clientes das empresas ja ai
estabelecidas. No sentido de assegurar o seu padrdo de qualidade, as empresas multinacionais irdo
introduzir, nas suas relagBes comerciais, apoio técnico como forma de melhoria da qualidade dos
produtos; inovacdes tecnoldgicas, através do fornecimento de apoio a criacdo de infra-estruturas
produtivas; e suporte ao nivel de melhores praticas de organizacéo e gestéo.

Como é perceptivel, de um modo geral, o IDE, através da disseminagéo tecnoldgica, tera tendéncia a
gerar processos de eficiéncia produtiva nos locais onde se estabelece.

Neste ponto, € importante voltar a referir que o IDE se ira estabelecer, predominantemente, nos locais

gque maiores vantagens competitivas Ihe trouxer e melhor acesso aos maiores mercados |lhe conferir.

1.3.3.2. - Efeitos do IDE advenientes de processos de integracdo econémica

Como foi ja explorado no ponto 1.2, os processos de integracdo econdémica conduzem a criagdo de
mercados comuns que resultardo, por sua vez, na introducdo de alteracdes nas estruturas produtivas dos
varios paises integrados. Estas modificagfes estruturais conduzirdo a diferentes alocagbes dos factores
produtivos entre os proprios paises, o que é muitas vezes fruto do IDE realizado entre os mesmos.
Portanto, o IDE entre os varios paises membros de determinado processo de integracéo tera como efeito
“o0 reposicionamento dos factores produtivos para junto dos locais que reflectem maiores vantagens
comparativas” (Blomstrém e Kokko, 1997: 11).

Outro efeito do IDE, dentro de determinado processo de integracdo, é o subsequente processo de
racionalizac@o de operadores no mercado. O mercado integrado, funcionando como um s, néo tera
necessidade de ser abastecido pelo niumero de operadores existentes antes do processo de integracéao,
dando-se uma aglomeracgéo de produgdo nos maiores grupos econdmicos. O mercado encarregar-se-a

de extinguir os operadores menos eficientes, fazendo perdurar os mais competitivos. Alguns paises
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poderdo, assim, assistir a desinvestimentos na sua economia, uma vez que 0S grandes grupos
empresariais — predominantes dos paises mais desenvolvidos - tenderdo a concentrar as suas operacdes
e a atrair IDE para os paises membros providos de maiores mercados (Blomstrom e Kokko, 1997).

Tomando como exemplo a UE, analises efectuadas ao seu processo de integracdo estabelecem que o
mesmo conduziu a importantes aumentos de eficiéncia — através de racionalizacdo de recursos - que, por
sua vez, influenciaram positivamente as taxas de crescimento dos paises participantes. Estes efeitos
dindmicos acabaram por contribuir positivamente para a atractividade da UE como uma boa localizacéo
tanto para o investimento doméstico como para o investimento estrangeiro. No entanto, ha a mencionar
gue este incremento das taxas de crescimento tende a ser um processo temporario, persistindo enquanto
se processa 0 ajustamento das economias ao maior nivel de concorréncia, a mais eficiente afectacédo dos
recursos no mercado integrado e aos aumentos de produtividade dos factores de producdo dai

advenientes (Blomstrém e Kokko, 1997).

1.3.3.3. - Efeitos politicos

O IDE desenvolvido através de acordos comerciais representa muitas vezes a criagdo de ambientes
politicos tendencialmente homogéneos e, por sua vez, mais estiveis ao investimento. Estes efeitos
adquirem uma demarcada importancia relativamente ao IDE entre os hemisférios Norte-Sul e Sul-Sul. No
marco econdémico vigente, os paises menos desenvolvidos, sendo sujeitos aos rigidos parédmetros
acordados, sdo impelidos ao alcance de ambientes politicos mais homogéneos e estaveis. Deste modo,
os acordos comerciais, tendo por base o IDE, acabam por funcionar como alavancas de reformas
econOmicas e politicas de forma orientada e reciproca. Em resposta a um ambiente econémico
internacional compulsivo, a orientagcéo e reciprocidade das reformas referidas conduz a que as disputas
comerciais e de investimento sejam minimizadas entre os paises. Um acordo comercial que serve de
exemplo ilustrativo dos efeitos mencionados, é o Tratado Norte-Americano de Livre Comércio, também
designado por NAFTA, assinado em 1992, através do qual o México é integrado no mencionado Tratado
de Livre Comércio Canad4-EUA. Através de tal acordo, foram efectuadas no México significantes
reformas politicas e econdmicas que resultaram numa progressiva liberalizacdo do seu mercado. Tais
reformas, conjugadas com a pericia tecnoldgica das empresas estrangeiras — predominantemente dos
EUA - e com a méo-de-obra barata e abundante do México, conduziram a uma quadruplicacdo dos niveis
de exportacdo e a um forte aumento de IDE para o mercado interno mexicano (Blomstrom e Kokko,
1997).

Como € perceptivel através do encadeamento do presente ponto, o IDE pode ser influenciado por
inmeros factores, pelo que se torna bastante dificil fazer generalizagdes quanto ao seu comportamento
exacto. De qualquer modo, uma generalizacdo possivel € que maiores mercados, com todas as
caracteristicas que Ihes sdo inerentes, exercerdo uma maior atractividade sobre o IDE. As teorias de

internacionalizagdo econémica observam mesmo que o IDE de paises exteriores a determinado processo
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de integracdo economico, aumenta como resultado da integragdo, pois o alargamento da dimenséo do
mercado torna a regido integrada mais atractiva a localizagédo de novo investimento.

Tal como ja referido, os factores influenciadores do IDE sdao muito variaveis consoante a inddstria e o
pais em questdo. “Paises caracterizados por [grandes] mercados relativamente abertos e eficientes [...],
sdo fortemente susceptiveis ao aumento da localizagédo do IDE, assim, como do investimento doméstico”
(Blomstrom e Kokko, 1997: 14). Pelo contrario, paises menos desenvolvidos, com mercados mais
reduzidos e com menores niveis de abertura e eficiéncia, ndo desempenhardo a mesma atractividade
sobre o IDE.

Assim sendo, relativamente aos fluxos de IDE, entre e/ou para uma determinada regido integrada, os
mesmos ndo sdo efectuados de forma homogénea. E expectavel que estes fluxos de IDE sejam
efectuados para os paises cujo ambiente politico e econémico é mais favoravel, pelo que alguns paises
sentirdo tal beneficio enquanto outros poderdo ter mesmo fluxos de IDE inferiores aos anteriormente

registados.

1.4.- Fragmentacéo da producéo™

A fragmentacdo da producdo é um fendmeno econdémico relativamente recente e que se tem vindo a
intensificar ao longo das ultimas trés décadas. Identificada a sua crescente importancia, neste ponto
pretende-se a caracterizacdo deste tipo de comportamento econémico e dos determinantes que mais
influenciam a deslocalizacdo dos varios fragmentos da producao.

Segundo a definicdo de Baldone et al. (2001), a fragmenta¢do da producdo acontece quando a empresa
A (localizada no pais A) imputa a empresa B (localizada no pais B) [ou a uma sua filial] a execucéo de
um determinado segmento produtivo, fornecendo a esta, alguns bens intermédios e “re-importando” o seu
produto final.

De entre as diversas variantes da integragdo econdmica, a literatura tem evidenciado que, actualmente, a
maior parte do comércio internacional se focaliza na troca de bens intermédios. Da mesma forma, tem-se
vindo a registar que os bens finais vendidos num determinado pais, sdo muitas vezes o resultado de um

conjunto de componentes fabricados em inUmeras localizag6es (Baldone et al., 2001).

! Este € um conceito gue assume varias denominacdes na literatura. Pode ser designado por

deslocalizacdo da producdo, fragmentacdo internacional da producdo, especializagdo vertical,
especializacao intra-produto, outsourcing.
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Grafico 5 — Importacdes de bens e servicos intermédios efectuadas pelos EUA e provenientes da
China, relativamente aos sectores indicados no grafico, para os anos de 2000 e 2005 (milhares

de dolares americanos).
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Tomando o comércio dos EUA como indicador do comportamento comercial dos maiores aglomerados
econdmicos, o Gréfico 5 evidencia que as importacdes de bens e servicos intermédios, efectuadas pelos
EUA a China aumentaram em todos os sectores enunciados. Na generalidade dos sectores produtivos,
as importacdes de bens e servicos intermédios mais que duplicaram num espaco de apenas cinco anos.
Esta tendéncia retrata bem o forte aumento das trocas comerciais de bens e servigos intermédios.

A este fendbmeno correspondeu um crescimento exponencial das trocas comerciais no seu todo (ja
retratado no Grafico 2). Nao através do aumento dos produtos e servicos comercializaveis, mas pelo
facto de, actualmente, a maior parte das diferentes fases produtivas serem seguidas de comercializacdo
(Baldone et al., 2001). Esta € uma tendéncia de comércio que se intensificou a partir da década de 1980
e que veio alterar o modelo de producdo e de comercializacdo até entdo em pratica. Uma das
importantes observacfes efectuadas pelos estudos sobre a fragmentacdo da producdo, constata que,
“nas Ultimas décadas, os fluxos de comércio internacional tém crescido de forma mais acelerada que a
producdo mundial” (Baldone et al., 2001: 82). Assim sendo, de seguida passo a expor 0s principais

factores que determinam a fragmentacéo da producéo.

1.4.1. - Factores determinantes da fragmentacao da producéao

O fendmeno da internacionalizacédo da producao foi facilitado pela conjugacdo de diversos factores. Um
deles esté relacionado com o desenvolvimento da tecnologia utilizada na producéo. Este factor trouxe a
possibilidade de os diferentes estadios produtivos serem segregados e, por sua vez, alocados em
diferentes localizagBes. Por outras palavras, os diferentes segmentos de um determinado processo

produtivo foram-se caracterizando pelo emprego de tecnologia cada vez mais especializada a sua fungéo
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(Baldone et al.,, 2001). A especializacdo tecnoldgica veio trazer a possibilidade de desconexdo das
diferentes fases dos processos produtivos e abriu portas a exploracdo das particularidades de cada pais.
Corroborando o que se acaba de referir, “a fragmentacdo do processo produtivo podera trazer a
determinado pais uma vantagem comparativa, na producdo de determinado bem, que ndo era
reconhecida anteriormente” (Baldone et al., 2001: 82). Assim sendo, o pais em questdo podera tornar-se
economicamente eficiente na producdo de determinado componente sem que seja necessario ser um
produtor eficiente do produto completo.

Existe aqui o surgimento da ideia de alteragdo e multiplicagdo das possiveis especializacées de cada
pais, pois a fragmentacdo da producgao traz a possibilidade de alocar determinados segmentos produtivos
em paises onde a actividade principal de producdo de um determinado bem nunca se tenha localizado
anteriormente (Baldone et al., 2001).

A fragmentacdo produtiva desempenha uma alternativa ao desenvolvimento econdmico de paises
anteriormente afastados da producgéo e comercializagdo competitiva de qualquer bem. No entanto, como
veremos a frente, esta ndo € uma condicdo rigorosa.

A fragmentacéo internacional da producéo esta ainda relacionada com um segundo factor: a actividade
das empresas multinacionais. Quando diferentes fases da producdo sdo executadas por filiais de uma
mesma empresa, localizadas em diferentes paises, o comércio desenvolvido é feito sob o controlo
exclusivo dessa mesma empresa multinacional (Baldone et al., 2001). Ora, isto permite que as grandes
empresas multinacionais passem a usufruir dos factores produtivos mais eficientes, ainda que existentes
em diferentes localizac¢des, conferindo-lhes grandes vantagens competitivas. Para além do que se acaba
de referir, a fragmentacdo da producdo pode também ser feita através do recurso a subcontratagao
externa. Esta é uma possibilidade que poderéa oferecer iguais vantagens competitivas.

Daqui decorre um terceiro factor determinante do crescimento acentuado da fragmentacao da producéo:
0 aproveitamento dos factores produtivos internacionalmente mais competitivos. Este factor esti
intimamente relacionado com a possibilidade de utilizacdo de mao-de-obra barata, caracteristica dos
paises menos desenvolvidos. Ora, neste sentido, a quota de mercado alcangada nos maiores mercados,
pelas empresas multinacionais, passa a ser fun¢éo da maior reducao dos custos de produgéo, pois sera
0 meio de alcancar a tdo desejada produtividade dos factores de producéo.

Portanto, conjugando os avancgos tecnoldgicos, a acgcdo das empresas multinacionais e as vantagens do
desenvolvimento desigual dos diferentes paises, tém-se que a fragmentacdo da producdo e o
subsequente comércio é efectuado com o intuito de se atingirem superiores taxas de produtividade dos

factores utilizados e, por sua vez, maiores taxas de rendibilidade.
1.4.2. - Determinantes das diferentes deslocalizacdes

Face ao exposto, se todos os paises desenvolvidos tivessem a mesma e Unica vantagem em deslocalizar

fragmentos da sua producgédo é evidente que essas deslocalizacdes se iriam centrar no mesmo destino.
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No entanto, subsiste a questdo: o que esta na base da escolha do pais para o qual se opta para a
deslocalizacéo de fragmentos da producdo?

Uma possivel explicacdo prende-se com a especializacdo de cada pais. Assim, paises significativamente
especializados na producédo de determinados segmentos produtivos, deverdo esperar semelhantes fluxos
de comércio — em termos de estrutura de bens comercializados - entre si e varios outros paises. E se ndo
existir nenhuma especializacao relevante?

Neste caso, esta assumpg¢do pode ndo corresponder totalmente a realidade. Uma vez que os paises
desenvolvidos apresentam acentuados niveis de competitividade e poder comercial e que, por oposicao,
0s paises menos desenvolvidos possuem niveis de competitividade bastante mais reduzidos, isto pode
indicar que a fragmentacdo da producdo entre paises esta, em grande medida, sob a influéncia das
estratégias unilaterais das economias predominantes. Quer isto dizer que, independentemente do tipo e
do grau de especializagédo dos paises menos desenvolvidos, estes serdo destino das fases do processo
produtivo que melhor convier as multinacionais dos paises desenvolvidos.

Nos processos de fragmentagao produtiva, “o IDE [- aqui entendido como uma forma de fragmentacé&o da
producéo -] podera desempenhar um papel muito importante, pois permite, através do controlo directo da
propriedade, uma apertada supervisdo dos processos e produtos [por parte das empresas
multinacionais]” (Baldone et al., 2001: 102). Isto para elucidar que a fragmentacdo da producédo é
predominantemente influenciada pelas opg¢8es estratégicas das empresas multinacionais. Ou seja, € um
processo de decisdo unilateral e, de certa forma, independente da especializacdo do pais de destino.
Entdo o que podera influenciar a deslocalizacédo de partes da producao?

Baldone et al. (2001) 12 evidenciam que a deslocalizacdo da producédo se deve em grande medida as
diferencas salariais. O papel assumido pelas diferen¢as salariais evidencia ainda que a deslocalizacdo da
producdo é predominantemente feita em sec¢Bes produtivas intensivas em trabalho. Esta é a decisédo
tomada em alternativa ao “desenvolvimento auténomo de vantagens comparativas industriais”,
porventura existentes nos paises menos desenvolvidos. Neste patamar, o intuito das decisdes de
fragmentacéo da producéo torna-se evidente: reducédo de custos de producdo como forma de atingir
maiores niveis de produtividade dos factores produtivos (Baldone et al., 2001: 94).

Como forma de despiste empirico do que se acaba de enunciar, Baldone et al. (2001) procederam ainda
a andlise de uma série de testes econométricos de correlacdo entre diversas varidveis que intuitivamente
poderiam explicar as decisGes de deslocalizacdo da produgcdo. Ora, para além de conferir uma
importancia determinante aos salarios (i.e. custo do factor produtivo méo-de-obra), a analise referida vem
ainda afastar outros factores que poderiam ser considerados como potenciadores da fragmentagcédo da
producdo. Como tal, os referidos autores demonstram que nem as barreiras ao comércio (i.e. tarifas

'2 De referir que o estudo efectuado por Baldone et al. (2001) se centrou no mercado téxtil europeu.
Ainda assim, as suas conclusdes foram extrapoladas para todo o tipo de fragmentac¢des da producéo.
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alfandegarias), nem o nivel de integracao econémica™ se mostram factores relevantes a fragmentacéo
da producéo.

No que diz respeito a variavel proximidade geografica e cultural, Baldone et al. (2001) demonstram que a
mesma assume uma certa importancia, pois sao factores facilitadores de relacdes entre diferentes
paises. Ainda assim, a principal razdo para a fragmentacdo da producdo apresenta-se como sendo a
reducdo de custos. A galopante pressdo competitiva nos paises industrializados suporta a opcédo das
empresas destes paises na persecucdo de constantes aumentos de produtividade.

A evidenciar o que se acaba de expor, pode tomar-se o exemplo do mercado téxtil europeu. Os estudos
efectuados por Baldone et al. (2001), revelam que a Hungria e a Polénia, tendo estes paises sofrido, na
Ultima década, aumentos relativos dos seus salarios reais, se tém tornado uma escolha cada vez menos
frequente na deslocalizacdo fragmentada da producdo téxtil. Como tal, os resultados das analises
efectuadas por Baldone et al. (2001) mostram que as vantagens comparativas de cada pais ndo tém um
papel relevante na fragmentacdo produtiva internacional. Da mesma forma, nem as barreiras ao
comércio, nem a integragdo econOmica se mostram factores determinantes da deslocalizacéo de

diferentes fases da producéo.

Concluindo, os avancos tecnoldgicos, a actividade das empresas multinacionais e as vantagens
advenientes dos factores produtivos internacionalmente mais competitivos s&o condi¢des basilares para
0 potenciar da fragmentacdo da producéo.Os custos com a for¢a de trabalho e de alguma forma as
proximidades geograficas e culturais desempenham o papel mais importante. Desta feita e em grande
medida de acordo com as necessidades de aumento constante da produtividade das empresas
multinacionais, a localizagdo da fragmentacao da producéo é feita pelos paises desenvolvidos para os
paises em desenvolvimento — onde a mao-de-obra é barata. Esta € condicdo demonstrativa de que a
fragmentacdo da producdo se consubstancia em grande medida em sec¢des produtivas intensivas em
trabalho.

No que diz respeito a localizacéo da actividade econdémica: a fragmentacéo da producédo conduz a uma
economia mundial relativamente menos centralizada. No entanto, uma vez que esta descentralizagédo
incide sobre segmentos produtivos intensivos em trabalho a riqueza criada nos paises de destino da
descentralizacdo € bastante reduzida. Por contrapartida, através do alcance de custos de mé&o-de-obra
bastante reduzidos, a criagdo de riqueza nos paises desenvolvidos é extraordinaria. A fragmentacédo da
producgédo funciona como motor propulsor de for¢cas centralizadoras da actividade e da riqueza nos paises

desenvolvidos.

'3 Este nivel de integracdo econdmica é medido através dos fluxos de IDE existentes entre os paises
objecto do estudo de Baldone et al. (2001).
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1.5.- Novos paises emergentes

O presente ponto tem como intuito a andlise e caracterizacdo dos processos de desenvolvimento
econdémico levados a cabo pelos chamados “novos paises emergentes”. Para tal, serd feita uma andlise
ao papel de desequilibrio que estes mesmos paises representam actualmente na economia e na politica
mundial. Este ponto terminara com um breve discorrer sobre os efeitos da liberalizacdo comercial nos
niveis salariais dos paises em desenvolvimento, como forma de inferir até que ponto é que estes paises
estéo a assistir a uma melhoria das condicdes de vida das suas populacdes.

Dando inicio a andlise referida, no seguimento do periodo de crise econémica sentido no fim da década
de 1970, inicio da década de 1980, muitos dos actuais paises em desenvolvimento foram dirigidos a
revisdo e reforma das suas estratégias de desenvolvimento futuro. Este foi o marco histérico que
determinou uma mudanca diametral na concepcdo do papel do comércio internacional (Arbache et al.,
2004). Deu-se uma migracdo das teorias de desenvolvimento baseadas no proteccionismo e
industrializacdo como substituicAo das importagbes, para teorias de desenvolvimento centradas na
abertura e liberalizacdo comerciais (Edwards, 1993).

As reformas que resultaram na liberalizacdo do comércio dos paises em desenvolvimento consumaram-
se na “privatizacdo de sectores anteriormente publicos, no desregulamento dos mercados financeiros e
de capitais e no desregramento dos mercados de trabalho e de produtos. Tudo isto foi ainda
acompanhado pela introdugdo de fortes reformas nos correspondentes aparelhos estatais” (Arbache et
al., 2004: F75).

Avancada a abertura dos mercados dos paises em desenvolvimento, da-se a formagédo de acordos
bilaterais entre paises com diferentes niveis de progresso, que, por sua vez, culminam no complexo
processo global de integracdo internacional a que hoje assistimos. E desta forma que a galopante
concorréncia, sentida nos mercados dos paises desenvolvidos, encontra uma vélvula de escape e
consegue dar seguimento ao seu percurso de competitividade e crescimento.

Tais acordos bilaterais foram sendo estabelecidos entre paises vizinhos dos mercados mais
consolidados, culminando na formacdo de fortes blocos regionais de comércio. As tendéncias de
comércio entre os EUA, o Japao e a UE, e entre estes 3 grandes pélos e outras regides, cristalizaram-se
em torno dos mesmos. Ambos os polos sado caracterizados por grandes areas de comércio que tém vindo
continuamente a estender a sua influéncia (Lévy, 2006). “Caracterizando os fluxos comerciais como um
todo, conclui-se que a tendéncia dominante é a de crescimento comercial entre os blocos regionais ja
existentes. Estes resultados séo consistentes com a visdo de que a integracdo econdmica é mais um

|m

fenémeno ‘regional’ que ‘global” (Lévy, 2006: 8). Refor¢cando, no que concerne as estratégias da maioria
das empresas multinacionais, cuja actividade é desenvolvida dentro de uma mesma regido, o enfoque
global é suplantado pelo enfoque regional (Lévy, 2006).

Ainda assim, ultimamente, tém vindo a surgir cada vez mais acordos entre paises que ndo apresentam

fortes relag@es historicas. Tais acordos tém influenciado rapidos crescimentos econdmicos de paises em
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desenvolvimento e, por sua vez, tém conduzido a desequilibrios de poder econdémico e politico na

geografia mundial.

1.5.1. - Os desequilibrios de poder provocados pelos novos paises emergentes

O progressivo recurso dos paises desenvolvidos aos paises em desenvolvimento, como forma de
impulsionar a produtividade dos primeiros, tem gerado fortes incrementos na importancia econémica dos
Gltimos. O aumento da importancia econdémica dos paises em desenvolvimento € acompanhado pelo
incremento da sua influéncia politica no palco mundial. Esta, por seu turno, determinou o surgimento de
novos polos de poder e desequilibrios no dominio do comércio mundial - predominantemente, se ndo
exclusivamente, exercido pelos paises ocidentais (Scott, 2010).

Assim, as alteracdes na arquitectura do poder global foram sendo provocadas pelo desenvolvimento e
crescimento dos, anteriormente insignificantes, mercados dos paises em desenvolvimento. A estrutura
econdmica internacional esta a sofrer alteracdes significativas, contribuindo bastante para modificacdes
na estrutura de forcas presente nos tradicionais pélos comerciais (i.e. UE, EUA, e Japao). Através do
Gréfico 6 pode constatar-se isso mesmo. As taxas de crescimento do PIB da China e da india, entre 1999
e 2009, em termos gerais foram sempre bastante superiores as registadas nos EUA, UE e Japdo. No
mesmo periodo, as taxas de crescimento do PIB dos EUA, UE e Japdo, para além de comportamentos
muito idénticos entre si, ndo ultrapassaram os 4%. Relativamente ao Brasil, este pais apresenta, a partir

de meados de 2003, valores superiores aos desempenhos produtivos dos EUA, UE e Japdo.

Grafico 6 — Taxa de crescimento anual do PIB, entre 1999 e 2009.
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Fonte: Banco Mundial.

Nestes termos, actualmente as maiores poténcias em desenvolvimento, como o exemplo da China e da
india, sdo impelidas a prosseguir um processo bicéfalo. Continuam a participar e a negociar nas
tradicionais instituicdes internacionais e, ao mesmo tempo, tém vindo a criar as suas proprias instituicoes,
direccionadas para o comércio entre paises em desenvolvimento. “Os acordos Sul-Sul, vao servindo

simultaneamente varios propoésitos: (i) (...) reforgo do poder [internacional, ainda embrionario, dos
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maiores paises em desenvolvimento]; (i) denotacdo dos seus interesses nas tradicionais instituicdes de
comércio mundiais”; e (iii) consolidacdo dos crescimentos econémicos alcancados por estes mesmos
paises (Scott, 2010: 3).

O surgimento de tais acordos “faz assim parte de subtis alteracdes na arquitectura do poder global,
através dos quais é provocada uma sobreposicao de estruturas [e interesses], alguns Norte-Sul, outros
Sul-Sul. [...] As constelacdes de comércio Sul-Sul e Norte-Sul [...] reflectem o desenvolvimento de duas
velocidades do contexto econdmico e politico, as quais progridem paralelamente mas a diferentes niveis
de intensidade” (Scott, 2010: 5).

Cada um dos paises BRIC" é exemplo concreto das alteracdes que vao sendo introduzidas no poder
econdmico e que véao permitindo a sua deslocalizacdo do Ocidente para o Oriente e Sul. Apesar do
acesso aos mercados da UE, EUA e Japdo ser, neste momento, primordial ao desenvolvimento
econdmico, estdo a emergir potenciais mercados futuros noutros destinos.

“As maiores poténcias emergentes, que sdao chamadas a correr em ambas as velocidades, vdo sendo
introduzidas as negociagfes internas da OMC, local onde as negocia¢Bes séo realizadas e os acordos
sdo efectuados antes de serem alargados a outros membros” (Scott, 2010: 5). Através das vantagens
comerciais auferidas pelos paises desenvolvidos, como resultado do processo de constru¢cdo do
GATT/OMC (ponto 1.2), € possivel que estes mesmos paises exercam uma monitorizacdo das accfes
dos maiores paises em desenvolvimento e, consequentemente, consigam criar e captar as oportunidades
comerciais que vao surgindo. Tal como refere a autora Lévy (2006), os blocos comerciais sdo, muitas
vezes, construidos entre um poder hegemonico e grupos sub-regionais.

Perante a posi¢@o de vantagem auferida pelos paises hegemadnicos, estes terdo a sua disponibilidade as
mais variadas formas de dinamizar e conduzir os diferentes mercados, tendo a possibilidade de

concentrar em si, e de acordo com 0s seus interesses, o forte enfoque comercial.

1.5.2. - Efeitos da liberalizacdo comercial sobre os niveis salariais dos paises em
desenvolvimento

As primeiras teorias sobre o efeito da liberalizacdo comercial na distribuicdo do rendimento estabelecem
que existe uma “correspondéncia entre os precos dos produtos finais e os rendimentos auferidos pelos
factores de producéo. Isto implica que um aumento nos precos relativos de determinado bem resulta num
aumento do retorno relativo do factor intensivamente utilizado na producdo desse bem” (Arbache et al.,
2004: F75). Considerando que a méao-de-obra ndo qualificada é o factor produtivo abundante nos paises
em desenvolvimento, com a liberalizagdo comercial é expectavel que os retornos deste factor aumentem.
Através de recentes pesquisas neste ambito esta podera ndo ser uma condi¢do exacta. A abertura de um
mercado tem geralmente como consequéncia, ndo apenas o aumento da sua competitividade, mas

também uma forte alteracéo tecnoldgica dos seus sistemas produtivos. Tal como referido no ponto 1.3,

4 Acrénimo utilizado para designar o Brasil, a Russia, a india e a China, todos eles paises em
desenvolvimento que se destacaram nas duas Ultimas décadas pelos seus fortes crescimentos
econoémicos.
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esta é consequéncia do aumento do IDE e dos fluxos de importagées. Este crescendo tecnolégico, sendo
projectado pelo mundo industrializado, tem a mao-de-obra qualificada como factor produtivo
predominante. Desta forma, no mercado recentemente liberalizado assistir-se-4 a um crescimento da
procura de mao-de-obra qualificada.

“Alguns paises em desenvolvimento, em parte por terem recebido substanciais volumes de IDE,
registaram rapidos processos de modernizagdo tecnoldgica acompanhados de significativos aumentos de
produtividade [...]. Exemplo disso é o Brasil, China, india e Coreia do Sul” (Arbache et al., 2004: F76).

A inovacao tecnologica criada nos paises desenvolvidos vé ai a sua aplicagdo e difusdo serem
incentivadas, pelo que esta geralmente associada a uma melhor distribuicdo do rendimento. No entanto,
nos paises em desenvolvimento a determinante tendéncia para a importacdo tecnoldgica, trouxe
impactos aos mercados de produtos e de trabalho dos paises em desenvolvimento diferentes daqueles
que sdo, geralmente, sentidos nos paises desenvolvidos (Arbache et al., 2004).

Esta concepgao adianta que “o efeito de aumento relativo na procura de méao-de-obra qualificada [nos
paises em desenvolvimento] trara um aumento da desigualdade salarial” (Arbache et al., 2004: F78).

Isto poderia significar um aumento significativo da educacgdo geral das populacbes dos paises em
desenvolvimento e, consequentemente, um aumento dos niveis salariais médios. No entanto, uma vez
que os fluxos IDE ndo sdo acompanhados de semelhantes investimentos na educacéo, a méo-de-obra
qualificada tendera a sofrer um aumento relativo dos seus salarios, mas a méo-de-obra ndo qualificada
nao assiste a um paralelo aumento, pelo que o fosso salarial entre a mao-de-obra qualificada e ndo
qualificada aumenta.

Assim sendo, “através dos vérios processos de liberalizagdo comercial, efectuados nas duas ultimas
décadas, é sugerida a existéncia de uma relagdo positiva entre a liberalizagdo do comércio e a
desigualdade salarial. Esta € uma conclusao totalmente contréria as previsdes das tradicionais teorias do

comeércio internacional” (Arbache et al., 2004: 77).

Concluindo sobre este ponto, é de destacar uma relativa descentralizagdo da actividade econémica e o
surgimento de novos pélos comerciais e de desenvolvimento econémico entre os maiores paises em
desenvolvimento. Estes séo responsaveis pelos recentes desequilibrios de poder no tabuleiro econémico
mundial.

Ainda que, de facto, estes paises tenham assistido a fortes incrementos tanto dos seus crescimentos
econdmicos, como das suas capacidades comerciais, a predominancia dos poderes hegemaonicos e
centrais do mundo é ainda evidente. As dotacdes tecnoldgicas e de conhecimento, conferem aos paises
desenvolvidos o seu dominio comercial e econdmico e, por sua vez, delimitam as predominantes
tendéncias de concentragéo.

As poténcias em desenvolvimento encontram-se ainda muito dependentes da tecnologia provinda do
exterior. Este factor acaba por limitar os seus desenvolvimentos econdmicos e sociais. Como ficou

patente, comecga a existir prova empirica de um desequilibrio no crescimento dos niveis salariais entre
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mao-de-obra qualificada e ndo qualificada dos paises em desenvolvimento, acabando por agravar as

desigualdades sociais.

1.6. - Globalizacéo

Feito um percurso econémico pelas tendéncias do comércio internacional, através deste Ultimo ponto
sera feita uma breve incursdo pela relacionada tematica da globalizacdo. No presente ponto sera
desenvolvida uma caracterizacdo do conceito de globalizac&o e dos seus efeitos econémicos, politicos,
sociais e culturais ao longo do globo. Por fim, sera apresentado um indice de medi¢cdo do nivel de
globalizagdo e analisados os seus resultados empiricos.

“Ao longo do século passado assistiu-se a um ritmo de desenvolvimento nunca antes visto na histéria da
humanidade. Existem muitas razfes para que tal tenha acontecido, mas € percepgdo relativamente
generalizada de que a globalizacdo desempenhou um papel decisivo neste d&mbito” (lvan-Ungurengo,
2008: 1).

Apesar de uma ampla utilizacdo e da intensa presenca da temaética da globalizagdo, ndo existe ainda
consenso relativamente a sua definicdo. E evidente que a globalizacdo é algo mais que um fenémeno
econdmico manifestado a uma escala mundial. Tomando as palavras de Ivan-Ungureano (2008: 1), o
conceito de “globalizagdo pode ser condensado ndo sé como a circulacdo global de bens, servigos e
capitais, mas também de informacao, ideias, e pessoas”, dando origem a uma integracdo econdmica,
social, politica e cultural crescente ao longo do globo. Esta poderd ser uma definicdo que capta as
caracteristicas essenciais do fenémeno em causa.

A partir das décadas de 1980-1990, o processo de globalizagdo sofreu uma forte aceleracdo. As
dindmicas economicas, sociais, institucionais, politicas e, em suma, o préprio contexto global, tornou-se
fortemente integrado e interdependente. Tal tendéncia trouxe um superior envolvimento econémico
global; intervencdes politicas e sistemas legais globalmente convergentes; e processos sociais
mundialmente relacionados (Scholte, 2002).

Ainda assim, sera este um processo globalmente benéfico? A realidade mostra-nos que a disseminacao
tecnoldgica global exerceu, de facto, um papel sem medida no desenvolvimento da capacidade produtiva
mundial. No entanto, tera sido um caminho percorrido por todos os paises de igual forma? A realidade
também nos mostra que a globalizagdo tem sido um processo caracterizado por varias faces. Um
processo que relegou a periferia paises ja de si menos desenvolvidos e trouxe exponenciais formas de
producdo aos paises mais desenvolvidos.

Neste seguimento, fazer uma andlise genérica a trajectéria percorrida pelo processo de globalizacao,
sem reconhecer as especificidades de tal fendmeno, dara resultado a uma conclusdo vaga com pouca
aderéncia a realidade. Ao desenvolver-se tal tipo de analise estara a alcancar-se um resultado médio que
far4 sobressair o que de benéfico existiu, para os paises ja de si mais desenvolvidos, e estara a

obscurecer-se os resultados nocivos, predominantemente, sentidos nos paises por desenvolver.
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Passando entdo a caracterizacdo do processo de globalizagdo, de entre os seus factores causais
destacam-se trés. Primeiramente e com forte preeminéncia, os fortes efeitos econémicos alcangcados
através da integracdo econdmica global, ja oportunamente caracterizados nos pontos anteriores. Em
segundo lugar, o exponencial progresso tecnoldgico, sobretudo das tecnologias de informacéo, das
comunicacdes internacionais e das redes de transporte. Por Ultimo, a orientacdo politica no sentido de
reduzir barreiras a liberdade mercantil, permitindo uma accdo conjunta de implementacao de
mecanismos de homogeneiza¢do dos mercados e das economias.

Feita esta abordagem ao complexo conceito de globalizacdo e seus determinantes, de seguida serdo

caracterizados o0s principais efeitos resultantes deste mesmo processo.

1.6.1. - Efeitos econémicos

A consequéncia econOmica mais directa da globalizacdo é a forte integracdo econOmica e a
interrelacionada liberalizacdo dos fluxos de bens, servigcos e capitais. Esta liberalizagdo conduziu a
construcdo de mercados de dimensdes nunca antes alcancadas. Maiores mercados desempenharam
maiores forgas concorrenciais e, por sua vez, avangos tecnolégicos desmesurados.

A acrescer aos avancgos tecnolégicos, deu-se ainda um aumento, em termos gerais, da qualificacdo da
mao-de-obra, contribuindo ambos para fortes incrementos na produtividade. A integracdo dos mercados
possibilitou ainda maiores economias de escala, proliferacdo do IDE e o exponencial crescimento das
trocas comerciais. Alcangou-se uma mais produtiva divisdo internacional do trabalho, pois a possibilidade
de fragmentacgéo da producéo funcionou como um catalisador da rendibilidade obtida no desempenho de
cada um dos componentes de determinado processo produtivo.

Em suma e resultado dos efeitos acabados de expor, atingiu-se uma produtividade dos factores de
producdo sem igual e, consequentemente, um forte crescimento econémico mundial. Segundo Ivan-
Ungurengo (2008), entre 1995 e 2005, o crescimento médio anual mundial alcangou os 4%, enquanto no

periodo entre 1980 e 1994 esta mesma variavel apenas tinha alcangado os 3% ao ano.

1.6.2. - Efeitos politicos

Em termos politicos, as relacdes inter-paises foram fortalecidas. As ligagdes globais tornaram-se formas
renovadas de lidar com os conflitos e de associar interesses e poderes. A politica, ndo s6 se transformou
com a globalizagdo, como também se evidenciou como uma das forcas motrizes desse mesmo
fenomeno. Desta forma, foram criadas instituicdes e acordos mundialmente consertados, tais como a
OTAN, a ONU, o FMI, o Banco Mundial, o GATT/OMC, o BCE, a UE, os acordos comerciais inter-paises
de forma geral que introduziram alteracGes estruturais profundas na forma como a politica é
mundialmente guiada e nacionalmente executada.

Tais instituicdes, que abarcam e se debrucam sobre todo e qualquer tema econémico, social e politico
“estabelecem relagbes de poder entre civilizagdes, entre paises, entre classes sociais, entre sexos, entre

faixas etarias, entre etnias, entre orientacdes sexuais e por ai em diante. Desta forma e tal como

39



Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

gualquer processo social historico, o crescimento [da globalizagdo] estabelece rela¢des de poder, no seio
dos seus intervenientes, que se manifestam de forma desigual” (Scholte, 1992: 32). Por outras palavras e
nao apenas em termos politicos, o processo de globalizacdo caracteriza-se pelo confronto de diferentes
interesses em que, naturalmente, predominardo aqueles que na correlagdo de forcas estiverem
apetrechados de maior influéncia e poder — ndo serd de mais referir a hegemonia dos paises
desenvolvidos.

Perante tal extensdo da estrutura politica mundial, conjugada ainda com o sistema econémico vigente e
uma desigual correlagcéo de forcas globais, assistimos a uma globalizacdo virada para o interesse de uns

paises em detrimento dos restantes.

1.6.3. - Efeitos sociais e culturais

Ainda que tudo o que tenha sido referido até aqui tenha uma inerente componente social, passemos a
uma caracterizagao mais especifica dos efeitos sociais e culturais da globalizagéo.

E evidente a forte penetracdo do conceito de globalizacdo no contexto social e cultural. O elementar
exercicio da capacidade social € hoje potenciado, precisamente, por redes informaticas globais. A
comunicacdo com o outro lado do mundo esta a distancia de um computador ligado a Internet. A forte
proximidade criada e a facilidade de partilha de informacéo conduzem-nos & questéo sobre a capacidade,
do processo de globalizacdo, em homogeneizar as diversas sociedades e culturas.

Muitos autores indicam a existéncia de uma relagdo préoxima entre a globalizagdo e a homogeneizacao
de sociedades e culturas. Outros autores sugerem que tal generalizagdo é um erro. Scholte (2002: 29)
refere que a globalizagdo “ndo reduz necessariamente a diversidade cultural. [...] Quando muito, a
existéncia de diferentes dimensdes no espectro global trara um maior pluralismo cultural.”

Ora, é evidente que as culturas ndo sofreram uma homogeneizagdo completa, pois as particularidades
individuais continuam a existir. No entanto, serd necessaria essa homogeneizacdo completa, para
considerar que as diversas culturas sofreram j& uma homogeneizagdo? O proprio Scholte (2002: 29)
admite que, “actualmente, se assiste a uma consideravel destruigdo cultural.” Por exemplo, a lingua
portuguesa tem sofrido grande homogeneizacdo através da inser¢do de inumeros vocabulos
estrangeiros. Outro exemplo, € a “onda de consumismo que tem sido imposta nas mais diversas
sociedades e culturas” do ocidente ao oriente, de norte a sul do globo (Scholte, 2002: 29).

Como conclusdo, o mesmo Scholte (2002: 30) afirma que o fendmeno da “globalizagdo pode ter tanto
efeitos de heterogeneizagdo como efeitos de homogeneizagéo.” O problema da homogeneizacao cultural
nao estara propriamente no fendmeno de globalizagdo, mas sim nas referidas relacdes de poder sociais
estabelecidas ao longo do globo. Assim sendo, “na medida em que o imperialismo [...] caracteriza o
presente periodo histérico, a homogeneizacdo é, em grande medida, provocada pela hegemonia das
culturas ocidentais [, nomeadamente a dos EUA]” (Scholte, 2002: 30).

No entanto, ndo serdo apenas as relacdes de poder social que influenciam as diversas sociedades e

culturas. E principalmente através das politicas e das vertentes econémicas globalmente partilhadas e
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adoptadas que resultam fortes ajustamentos sociais e culturais. A desregulacdo comercial, a privatizagdo
de importantes sectores de actividade produtiva, a liberalizagcdo do comércio, os fortes endividamentos
externos, as altas taxas de juro, o forte controlo da inflacdo, a flexibilizacao laboral, as reducées salariais
e de apoios sociais, a degradacao ambiental... tém forcado alteracdes decisivas nos valores e costumes
sociais e culturais especificos. “Este tipo de politicas tém sido adoptadas, evidentemente, por paises
individuais”, que através das desiguais relacdes de poder instituidas forcam e influenciam os restantes
paises a adoptar semelhantes praticas (lvan-Ungurengo, 2008: 2).

A perspectiva de uma sociedade é, em grande medida, alterada através das politicas e vertentes
econdmicas seguidas pelos seus dirigentes. Estas perspectivas acabam, no seu percurso, por alterar os

costumes culturais.

1.6.4. - Medicdao do nivel de globalizacao

Tal como referido anteriormente, o fendmeno de “globalizagao refere-se ao processo de intensificagdo
das relacdes internacionais, promovendo a criacdo de estruturas transnacionais e a integracdo global de
politicas, economias, sociedades, tecnologias, culturas e ecossistemas” (Martens e Raza, 2009: 5).
Assim, “considerando que o fendmeno da globalizacdo abrange um alargado conjunto de efeitos que,
tomados em conjunto, poderdo representar um efeito superior & soma particularizada das suas partes
constituintes, uma abordagem conjunta torna-se necesséria” (Martens e Raza, 2009: 4).

E neste sentido que surge o indice de Globalizagdo de Maastricht (IGM”), um indice constituido por
inmeras variaveis e com o objectivo de captar, da forma mais fiel possivel, as principais dimensdes do
processo de globalizacéo. Através da mensurac@o de cada uma das varidveis abaixo expostas, podera
alcancar-se, de forma aproximada, uma ponderacdo do estadio do processo de globalizacdo de cada
pais, em particular, e do conjunto global, no seu todo. De seguida, expbem-se as varidveis constituintes
do IGM:
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Tabela 3 - Variaveis que compdem o indice de Globalizacdo de Maastricht.

Categoria Variavel Definicdo da variavel
Politica N° de embaixadas Numero absoluto de embaixadas.
N° de organizagfes NUmero absoluto de participagfes em organizag8es internacionais.
Militar Proporg&o de comércio de armas nos gastos militares totais.
Economica Comeércio Propor¢éo de importagdes + exportagBes de bens e senigos, relativamente
ao PIB.
IDE Proporgéo do investimento directo estrangeiro no pais, relativamente ao PIB.
Capital Propor¢éo de fluxos de capital privado, relativamente ao PIB.
Social e Cultural Migragéo Percentagem de individuos que mudaram de pais.
Turismo Percentagem de partidas + chegadas internacionais
Tecnolégica Telefone Recepcéo + emisséo de trafego telefonico internacional, em minutos, per
capita.
Internet Percentagem de utilizadores de internet, relativamente a populagéo total
Ecolbgica Pegada ecoldgica Deficit ecol6gico em hectares globais.

Fonte: (Martens e Raza, 2010).

Em termos metodolégicos, apenas de referir que cada uma das variaveis mencionadas, depois de
mensurada, é transformada num indice de escala de 0 a 100. Os valores mais altos evidenciarao maiores
niveis de integracdo global. A llustragédo 2 evidencia os resultados alcangados através do IGM, numa
perspectiva nacional e numa perspectiva global:

llustrag&o 2 - indice de Globalizag&o de Maastricht, 2008.

IGM

60 +
51-60
41-50
31-40
1-30
<20
Nio incluido

Nun

Fonte: (Martens e Raza, 2010).
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Considerando que os paises mais globalizados apresentam as tonalidades mais escuras, como seria de
esperar, 0s paises da Europa, o Japdo e os paises da América do Norte sdo os mais globalizados,
enquanto os paises africanos e sul americanos sdo os menos globalizados. Genericamente, o IGM
apresenta resultados consistentes com a realidade.

Como conclusédo do presente ponto, de salientar que o processo de globalizacdo tem, de facto, criado
uma superior integracdo econdmica, politica, social e cultural. No entanto, levanta-se a questao: que tipo
de integracéo global estard a ser construida? Tal como referido, é evidente que o proprio processo de
globalizagdo, como qualquer outro processo social, é resultado da correlagdo de forcas econémicas,
politicas e sociais dos seus intervenientes. Assim sendo, € manifesto que sdo os paises industrializados
a dominar o percurso de tal processo de acordo com 0s seus interesses. Dai resulta que tenha existido,
de facto, um exponencial crescimento da produtividade dos factores de producdo, um admiravel
crescimento produtivo, uma forte acumulacéo de capital e ainda uma relativa primazia cultural destes

paises em detrimento dos demais paises.

43



Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

Capitulo 2. - RELACAO ENTRE O COMERCIO INTERNACIONAL E O CRESCIMENTO ECONOMICO

A partir das décadas de 1960/70, o crescimento econémico associado a abertura comercial - concepgéo
ja adiantada e explorada pelos classicos - voltou a tornar-se a ideia dominante. Paises que decidiram
comecar a reduzir as suas barreiras comerciais e entraves a actividade econ6mica assistiram a
significativos aumentos das suas taxas de crescimento'®. Como resultado deste efeito, da-se um
proliferar de processos de liberalizacao e integracdo econémica.

Feita a caracterizacdo dos comportamentos gerais do comércio internacional e seus determinantes, o
presente capitulo pretende analisar os impactos dinamicos que o proprio comércio internacional tem na
taxa de crescimento econdmico e dai extrair conclusdes. Para tal, sera feito um percurso histérico sobre
as diferentes perspectivas desenvolvidas ao longo do tempo, através do qual se vdo analisando as
contribuices mais relevantes. Considerando os modelos de crescimento endégeno como a perspectiva
actual mais consolidada, os mesmos serdo alvo de um maior aprofundamento, nomeadamente, as

contribui¢des tedricas de Robert Lucas (1988) e Paul Romer (1990).

2.1. - Perspectiva cléssica

Uma das lacunas apontadas a perspectiva classica, é o facto de néo ter sido estabelecida uma diametral
distingé@o e rigorosa relagdo entre o crescimento econdémico e o comércio internacional. Como tal, estes
dois fendbmenos acabaram por ser tratados, pelos classicos, de forma bastante idéntica como se de um
Unico fendmeno econdmico se tratasse.

Ainda assim, destacam-se algumas ideias fundamentais que muito contribuiram para o inicio da
formulacéo tedrica da relacdo existente entre o crescimento econémico e o comeércio internacional. Adam
Smith preceituou que “por um lado, o comércio internacional permite superar as reduzidas dimensdes dos
mercados domésticos e, por sua vez, através do aumento da dimensdo do mercado, a
divisdo/especializacado do factor trabalho é incrementada, aumentando, com isso, a sua produtividade”
(Afonso, 2001: 4). O comércio internacional torna-se assim uma forca capaz de aumentar a produtividade
da forca de trabalho e a taxa de acumulacéo do capital dos paises nele participantes.

No que concerne ao autor classico David Ricardo, este sugeriu e desenvolveu uma perspectiva dindmica
do crescimento econémico. De acordo com este autor, 0 progresso dos paises, implicando um gradual
crescimento demogréafico, vé-se limitado pelos seus recursos naturais, tanto em qualidade como em
guantidade. Assim, a producé@o de bens alimentares adicionais padecerdo de uma progressiva diminuida
taxa de produtividade agricola. Através desta abordagem tem-se que o estimulo a novos investimentos é
cada vez mais reduzido, conduzindo, em determinado momento evolutivo, a uma estabilizacdo da
actividade economica em termos gerais. Ora, € neste contexto que o comércio internacional deve ser
abordado, manifestando-se como uma oposicao a queda tendencial da taxa de produtividade e, por sua
vez, da taxa de lucro e da acumulagédo de capital.

!> Pelo conceito de “taxa de crescimento”, entenda-se a acumulacéo fisica de capital produtivo.
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2.2. - Modelos de crescimento exdégeno

Sobre os principios fundados pelos autores classicos, a perspectiva neoclassica reconheceu debilidades
tedricas e estabeleceu uma relagdo directa entre os aumentos do crescimento econémico e a existéncia
de comércio internacional. Os autores neoclassicos fortaleceram a nocédo de que esta relacdo resulta
numa melhor alocacdo de recursos e numa superior capacidade de geracdo de nova tecnologia,
tendéncias que, por sua vez, originaram fortes aumentos de produtividade dos factores de producéo.

O modelo neoclassico de Solow é o principal modelo da teoria do crescimento exdégeno. Este modelo
analisa de que forma a alocagédo do produto/rendimento, de um determinado pais, condiciona o processo
dindmico macroecondmico até ao alcance do equilibrio de longo prazo.

Este € um modelo construido com base em economias de paises desenvolvidos, economias que
usufruem de um crescimento tendencialmente estavel e sustentavel do seu produto real, da sua
guantidade de horas de trabalho necessérias a producéo e da sua taxa de acumulagéo de capital.
Fazendo uma breve incursdo pela perspectiva de Solow, este, ao aperceber-se que as economias dos
paises desenvolvidos se caracterizavam exactamente pelas mencionadas peculiaridades, desenvolve um
modelo que permite explicar o processo através do qual, ao longo do tempo, uma determinada economia
mantém um crescimento sustentado do seu rendimento per capita.

O processo de crescimento, tal como concebido por Solow, desenrola-se com base numa fungédo de
producéo determinada pelo nivel de stock de capital, em determinado momento, pelo factor trabalho
empregue no processo produtivo, ambos potenciados pelo nivel de progresso tecnoldgico existente. Este
progresso tecnolégico, ndo sendo determinado pelo préprio modelo, é tomado como uma variavel
externamente estabelecida. Dai este ser um modelo de crescimento exdégeno.

Devido ao facto de os rendimentos marginais dos factores produtivos serem progressivamente
decrescentes, o crescimento econémico, no limite, serd induzido a estagnacdo. Assim sendo, surge a
questdo: como atingir e explicar um processo de crescimento sustentado e continuo?

O modelo de Solow responde que € através do equilibrio entre as forcas depreciativas do capital e o
investimento que se atingird o referido equilibrio de longo prazo. Considerando que o capital investido na
producéo é sujeito ao inevitavel desgaste de utilizacéo e no limite finda, é necessario que o0 mesmo seja
estimulado de renovados félegos de investimento. Assim sendo, sera precisamente através do
investimento que o desgaste sofrido pelo capital se colmatard. Uma vez atingido o equilibrio, entre as
proporcdes de desgaste do capital e 0 montante de investimentos, o modelo de Solow estabelece que o
mesmo se tende a perpetuar de forma sustentada. A ideia fundamental do modelo de Solow reside na
analise, de longo prazo, da maneira como a alocac¢do do rendimento/producédo afecta o processo de
acumulacéo de capital.

O modelo de Solow pode descrever-se como a representacao de uma economia em crescimento que, em
termos médios, aloca uma determinada porcéo da sua producao/rendimento, através do investimento, ao

equilibrio das forgas de depreciagdo do capital e ao equipamento da forgca de trabalho para a jornada
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produtiva seguinte. O objectivo é o de, constantemente, superar o volume de capital acumulado no
periodo temporal anterior.

Ainda assim, se tentarmos captar a diversidade de ritmos das taxas de crescimento existentes pelo
mundo fora, iremos deparar-nos com uma panoplia de muitas e diversas economias, relacionadas entre
si, e caracterizadas por diversos processos de crescimento econémico. E precisamente neste ponto que
o0 modelo de Solow se revelou explicativamente insuficiente e foi sujeito a variadas criticas e
aprofundamentos. Seguidamente sera feita uma exposicdo da mais influente dessas apreciagbes — 0s

modelos de crescimento endégeno.

2.3. - Modelos de crescimento enddgeno

Os modelos de crescimento enddégeno, tendo em consideracdo a constante mutacdo das conjunturas
econdmicas, trazem uma explicacédo evolutiva do crescimento. Estes modelos identificam a acumulagéo
de capital humano, a difuséo tecnoldgica e, por sua vez, o0 aumento da produtividade como os principais
factores explicativos da relagcdo existente entre o crescimento econémico € o comércio internacional.
Robert Lucas (1988) é um dos autores que, através da perspectiva endégena, decide aprofundar o
estudo iniciado com o modelo de Solow.

No que diz respeito a concepcdo de Lucas, a questdo fulcral da relacdo existente entre o crescimento
econOmico e o comercio internacional centra-se na mobilidade dos factores produtivos. O modelo de
Solow assume que nédo existe tal mobilidade, tratando cada pais como um sistema Unico e isolado.
“Assim, o modelo [de Solow] determina que paises com as mesmas preferéncias [de investimento] e nivel
tecnoldgico irdo convergir para [...] taxas de crescimento idénticas” (Lucas, 1988: 14). Uma vez que esta
assumpcao ndo se adapta a realidade observavel, se o objectivo for, através do modelo de Solow, a
compreensdao da diversidade de crescimentos ao longo dos paises, seremos limitados a consideragéo da
existéncia de diferentes variagdes para as taxas de crescimento de cada um dos factores produtivos, em
cada um dos paises; e/ou assumir que os paises diferem nas suas taxas de crescimento pelos seus
dispares niveis de tecnologia iniciais. Ou ainda, considerar que cada pais estara em diferentes estadios
evolutivos relativamente a inequivoca posicao de crescimento estavel e sustentado.

Pela forma como o modelo foi construido, a tecnologia, como potenciadora da produtividade dos factores
produtivos, € uma variavel que assume uma relevancia destacada na producdo de efeitos na taxa de
crescimento econémico. No entanto, através da importancia assumida por esta variavel, a teoria é
obrigada a conferir uma menor importancia as restantes variaveis explicativas e, como tal, esta pouco
habilitada a explicar as mais diversas taxas de crescimento observaveis ao longo do globo.

Assim sendo, a tecnologia assemelha-se “ao unico factor, considerado pela perspectiva neoclassica,
explicativo das grandes diferencas nos niveis de producdo e nas suas taxas de crescimento” (Lucas,
1988: 15).

No entanto, Robert Lucas considerando que a tecnologia esta intimamente associada ao conhecimento

humano particular de um pais, desenvolve uma nova abordagem tedrica. Procede a criagdo de um
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formalismo que espelha as decisdes individuais para a aquisicdo de formacdo e conhecimento e as suas
consequéncias sobre a produtividade do factor trabalho.

Robert Lucas (1988: 17) formaliza entdo duas criticas pelas quais nao considera 0 modelo de Solow um
bom modelo explicativo do crescimento econémico: (i) “a sua inoperancia em descrever as observaveis
discrepancias de crescimento entre os diversos paises; e [(ii)] a sua forte e evidente contrariedade em
considerar o comércio internacional como um forte mecanismo [potenciador] da rendibilidade do capital
ao longo do espaco.”

Feita esta apreciagdo, Lucas procede ao complemento do modelo de Solow com um mecanismo de
alteragdo tecnologica, materializado na concepgédo de capital humano™®. “A teoria do capital humano
enuncia que a forma como um individuo aloca o seu tempo ao longo de varias actividades, no momento
presente, ira afectar a sua produtividade no momento futuro” (Lucas, 1988: 17).

A introducdo deste mecanismo no modelo de Solow, implica a inser¢do da forma como a quantidade de
capital humano afecta a producéo e a forma como a alocacdo de tempo actual afecta a acumulagéo de
capital humano. Para além do que se acaba de referir, Lucas, no seu modelo, considera ainda uma forma
especifica de aprendizagem e formacao do capital humano: “learning by doing"”.

A concepcgado de “learning by doing” introduz a ideia de que a aprendizagem do capital humano é
controlada e induzida com determinada finalidade, produzindo um efeito de especializacdo sustentado e
crescente. Assim, a producéo de cada bem e o respectivo grau de aprendizagem acumulado dependem
apenas do nivel médio de qualificacéo que a industria € capaz de fomentar.

A especializagdo goza de uma relacéo directa com a produtividade, Por outras palavras, quanto maior for
a especializagdo na producdo de determinado bem, maior serd a produtividade introduzida no capital
humano.

Assim sendo, o modelo construido por Lucas ditarA uma convergéncia de cada pais para a
especializacao produtiva de determinados produtos. O produto sobre o qual incidird a especializacéo
produtiva, ficara ao critério das condic¢des iniciais de producdo de cada pais. Se determinado pais produz
inicialmente um determinado bem, serd sobre a producdo desse mesmo bem que ja existird uma
experiéncia adquirida e que sera possivel produzi-lo cada vez melhor e a pre¢os mais competitivos.
Introduzindo o comércio internacional no modelo e considerando uma economia global caracterizada por
um mercado perfeitamente aberto, a especializacdo de cada pais serd determinada pelas habilitagées do
seu capital humano. Este nivel de habilitagdes influenciara, por fim, a taxa de crescimento de cada pais.
O presente modelo determina assim que “as diferentes taxas de crescimento econémico, ao longo dos
paises, [...] serdo o resultado das vantagens comparativas obtidas [num contexto de comércio
internacional]: cada pais ira produzir os bens para os quais a sua dotacdo de capital humano melhor

estiver preparada para produzir” (Lucas, 1988: 33).

° por capital humano entender-se-ao as aptiddes gerais de um individuo utilizadas na producéo.

7 Este modo de aprendizagem e formacdo do capital humano pode traduzir-se em portugués por
“aprender fazendo”. Refere-se a uma aprendizagem continua do individuo, através da actividade
produtiva que desenvolve.
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Através desta pequena particularidade, Lucas ira conduzir uma concepgdo de “economia mundial
constituida por inUmeros produtos[/especializa¢gfes], os quais abrirdo portas a inUmeras interaccdes
comerciais a nivel internacional e, por sua vez, a um potenciar do crescimento econémico” (Lucas, 1988:
27).

Dada uma determinada tecnologia, os paises irdo aprofundar as aptiddes do seu capital humano naquilo
que ja eram bons produtores. Desta forma, a produtividade do factor trabalho é potenciada, a vantagem
comparativa inicial do pais € intensificada e o seu crescimento econémico sai refor¢ado.

Concluindo e clarificando, Lucas considera que através do comércio internacional os diversos paises séo
impelidos a uma maior competitividade entre si e a uma necessidade de especializagdo produtiva. Esta
especializacao sera determinada pelas condi¢cdes produtivas iniciais de cada pais e potenciada pela
elevacao do nivel de habilitacBes do factor produtivo trabalho. Através de uma maior especializacédo e,
por sua vez, de um elevar das capacidades do factor trabalho, surge um forte incremento produtivo que
confluird num aumento do crescimento econémico.

Corroborando o que se acaba de expor e segundo Paul Romer (1990), o rendimento horério do factor
trabalho actual, nos EUA, é dez vezes superior ao rendimento horario do trabalho ha 100 anos atras.

“Na década de 1950, os economistas atribuiram quase todo o progresso do rendimento horario do factor
trabalho aos avancos tecnoldgicos” (Romer, 1990: S71). A perspectiva de Romer (1990) difere da
perspectiva de Lucas (1988) precisamente neste ponto. A tecnologia assume, assim, uma importancia
determinante no aumento da produtividade dos factores produtivos e, consequentemente, no crescimento
econdémico.

A abordagem construida por Romer (1990) assenta em trés premissas fundamentais: (i) o progresso
tecnolégico assume, inequivocamente, um papel fulcral no processo de crescimento econdmico. Este
progresso fornece os melhores meios ao continuo processo de acumulacao de capital; (ii) o progresso
tecnolégico que é despoletado, surge, em grande medida, como resposta as necessidades de um
mercado crescentemente competitivo; e (iii) os modos de emprego e processos desenvolvidos para o uso
da tecnologia séo inerentemente diferentes entre diversas economias.

Para além do que se acaba de referir € ainda importante clarificar duas caracteristicas que podem
qualificar determinado bem econémico: rivalidade e exclusividade. Um bem rival vé o seu uso confinado a
apenas um agente econémico e ndo mais que isso. Um bem é exclusivo se o seu detentor conseguir,
através de meios legais ou tecnoldgicos, impedir o seu uso por outros agentes econémicos. Estas duas
caracteristicas estdo intimamente relacionadas, pois a maioria dos bens rivais sdo cumulativamente
exclusivos.

Desta forma, Romer (1990) conjugando as 3 premissas com estas duas caracteristicas dos bens
econdmicos, enuncia que: (i) a terceira premissa implica que a tecnologia, em geral, € caracterizada pela
nao-rivalidade; (ii) a segunda premissa implica que o progresso tecnolégico € resultado do interesse
individual, dando origem a resultados parcialmente exclusivos; e (iii) a primeira premissa,
consequentemente, implica que o crescimento econdémico é fundamentalmente influenciado pela

acumulacéo parcialmente exclusiva e ndo-rival de tecnologia.
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A nao rivalidade tem propriedades importantes no que concerne ao crescimento econémico. Bens nao-
rivais podem ser acumulados sem qualquer limite. De notar que o capital humano, pelo seu tempo de
vida limitado, ndo padece de tal caracteristica. Decorre entdo que tratar o conhecimento, inerente a
tecnologia, como um bem né&o-rival torna possivel considera-lo como um bem de facil disseminacao,
ainda que de certa forma exclusivo.

Relativamente ao enunciado modelo de Lucas, Romer (1990: S77) destaca que o mesmo faz com que a
taxa de acumulacdo do bem ndo-rival conhecimento seja determinada endogenamente. No entanto,

assume inexplicavelmente que tal caracteristica se comporta como “uma proporcionalidade entre o
conhecimento e o capital fisico.”

De acordo com o modelo construido por Romer (1990: S79), 0 mesmo é composto por quatro parametros
basicos: capital, trabalho, capital humano e o nivel tecnolégico. “O capital € medido através de unidades
de bens de consumo. O trabalho refere-se as aptiddes fisicas e psiquicas do corpo [de um trabalhador]
saudéavel. Por capital humano entender-se-4 o efeito cumulativo do percurso académico e da formagédo
adquirida no posto de trabalho.”

O parametro capital humano pretende, no presente modelo, descrever a evolucdo da qualidade da méao-
de-obra que poderd ser medida através do seu grau médio de educacdo e de experiéncia laboral. Ao
contrario do modelo de Lucas, o presente modelo ndo considera a acumulagdo de capital humano
ilimitada, entende sim a tecnologia como uma componente ndo-rival. Esta variagdo teodrica permite
considerar o parametro tecnoldgico, uma vez evidenciando existéncia fora do individuo, como
indeterminadamente crescente. O mesmo ja ndo acontece com o capital humano que perece assim que
finda o individuo dele possuidor.

O modelo tem ainda em consideracdo 3 sectores produtivos. O sector de investigacao que utiliza, apenas
e s0, capital humano e as reservas de conhecimento para a produ¢édo de novo conhecimento — capital e
trabalho ndo entram neste sector. O sector intermédio que utiliza 0 conhecimento produzido pelo sector
anterior para produzir todo o tipo de bens intermédios necessarios a producédo de bens finais. E o sector
final que utiliza o factor trabalho, capital humano e o conjunto de bens intermédios para produzir bens
finais.

Neste contexto, a funcdo de producédo resulta da conjugacédo do trabalho, do capital e do capital humano.
O factor tecnolégico é inserido no parametro capital através de uma infinidade de distintas conjugactes
de bens intermédios.

Aqui, desenvolvimentos tecnolégicos irdo determinar aumentos de produtividade do capital humano,
principalmente, no sector de investigacdo onde o mesmo é mais utilizado. Existem duas assumpcdes
importantes a realgar: (i) direccionar mais capital humano para a investigagdo conduzira a uma maior
taxa de crescimento tecnoldgico; e (ii) quanto maior for a reserva de tecnologia e conhecimento, maior
serd a produtividade do sector de investigacao.

Por outras palavras, “o conhecimento entra na produgao de duas formas distintas. Por um lado, o novo
conhecimento permite a producdo de novos bens. Por outro lado, o novo conhecimento aumenta a

reserva total de conhecimento acumulado o que, por sua vez, aumentara a produtividade do capital
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humano.” (Romer, 1990: S84). Ser& esta produtividade aumentada que trar4 acrescentos sucessivos de
produtividade aos sectores remanescentes de uma economia e, por fim, o aumento do crescimento
econdémico.

Assim sendo, quanto menor for o capital humano investido na investigacdo, menor sera o crescimento
econdmico. “O capital humano é uma variavel fundamental, neste modelo, pois é o factor mais
intensivamente utilizado na investigacdo” (Romer, 1990: S95).

Estabelecendo uma relagdo com as taxas de crescimento dos paises desenvolvidos, é evidente que sdo
estes 0s paises que maiores proporgfes de capital humano possuem. Por outro lado, a existéncia de
capital humano n&o é suficiente por si s6. E necessario um forte volume deste factor produtivo para que o
crescimento econémico seja incrementado e a ameaca da estagnacéo econémica seja ultrapassada.

Um outro efeito extraido do modelo prende-se com o facto dos aumentos de capital humano conduzirem
a aumentos de capital humano empregue no sector de investigacdo e, mais uma vez, o crescimento
econdmico sair beneficiado. Este efeito, sujeito a uma abertura internacional do comércio, tornar-se-a
exponencial. Ou seja, perante o estabelecimento de acordos de integracdo econdmica, 0s paises
abrangidos por tais acordos assistirdo a um impetuoso aumento da reserva de capital humano disponivel.
O acesso a tal massa deste tipo de factor produtivo, trard como consequéncia um maior desenvolvimento
tecnoldgico e, por fim, um aumento do crescimento econémico. No entanto, € necessério fazer sobressair
0 seguinte aspecto: “0 que € importante para o crescimento econdmico ndo é a integragdo com
economias possuidoras de grandes aglomerados populacionais, mas sim com grandes aglomerados de
capital humano” (Romer, 1990: S98).

Em sintese, qualquer que seja a abordagem teérica sobre o crescimento econdémico, nenhuma
contrariara a concepcao de David Ricardo: o processo de acumulacdo de capital tem uma intrinseca
tendéncia a estagnacgdo. Esta é uma constatacdo da maxima relevancia.

Tendo esta premissa constantemente presente, o que as teorias trouxeram de novo foi a forma como
essa mesma tendéncia podera ser recorrentemente invertida. O predominio de tais andlises é apenas o
reconhecimento de que a acumulacéo de capital padece da referida estagnacdo. E conclusdo geral que
esta inversdo s6 consegue vingar através do constante aumento da produtividade dos factores de
producdo. Quer seja através de uma maior formacdo/habilitacdo do factor de producéo trabalho, quer
seja através de fortes incrementos tecnolégicos que apetrecham de maior eficiéncia o processo
produtivo.

O comércio internacional surge entdo como a variavel potenciadora dessa mesma produtividade dos
factores de producéo. E através do comércio internacional que a massa de forca de trabalho é alargada,
assim como o stock de tecnologia e conhecimento disponiveis.

O comércio internacional desempenha para o crescimento econémico um alargar de “horizontes” no que
diz respeito a for¢a de trabalho e tecnologia disponiveis. Conforme a construcao de Lucas (1988), através
do comércio internacional os paises sdo impelidos a uma maior competitividade entre si e a uma

possibilidade de potenciar a produtividade dos seus factores de producdo para induzir incrementos
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sucessivos na acumulacdo de capital. E esta acumulacdo que, por fim, culminard no crescimento

econémico.
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Capitulo 3. - INDICADORES UTILIZADOS E BASE DE DADOS

Este capitulo terd como objectivo a enunciacédo das técnicas de andlise que irdo ser utilizadas e, por sua
vez, a apresentacdo dos dados que serdo trabalhados.

Comecando pelas técnicas de andlise e tendo como referéncia Crespo e Fontoura (2010), os quatro tipos
de indicadores de concentracdo que irei utilizar serdo: absolutos, relativos, de evolu¢do temporal e
topogréficos.

Em primeiro lugar, consideremos a matriz X, para cada ano, que contém o valor do total das exportacdes
de cada pais por sector de produc¢éo. A matriz X tem um elemento genérico X; que representa o valor das
exportacdes do sectorj(j=1,2,...,d)edopaisi(i=1,2, ..., ).

A partir daqui sera feito um célculo intermédio para a obtencdo dos indicadores de concentracéo
espacial. Este calculo resultou na matriz S, cujo elemento genérico S; = X; / X;, onde X; € o total do valor
das exportagdes no sector de produgéo j. Assim sendo, S; representa a proporgéo das exportagées do
pais i relativamente ao total das exportacdes efectuadas no sector de producao j.

3.1. - Indicadores de concentragcdo absolutos

O conceito de concentracdo absoluta tem em consideracéo a distribuicdo do sector de producéo j pelos
diferentes paises/regides consideradas. Assim sendo, o indicador de concentragéo absoluto do sector de
producdo j atingira o seu valor maximo (i.e. 1) quando este sector estiver totalmente concentrado num
Unico pais/regido. Por sua vez, atingira o seu valor minimo (i.e. 1/I, em que | é o nimero de paises)
quando o sector em considerac¢éo estiver distribuido de forma idéntica pelos diversos paises/regides.

De forma a analisar a concentra¢do absoluta de cada sector sera aplicado o indicador de concentragcdo
de Herfindahl (H;). A defini¢do deste indicador para o sector de produgédo j € dada por:

1
) 1
h=st e @
i=1
O indicador H; irda somar os quadrados das propor¢des das exportacdes de cada pais i relativamente ao
sector de producdo j. Daqui resultard um valor entre 1/l e 1 que indicard o nivel de concentracdo espacial
das exportagfes efectuadas no sector j. Este célculo, replicado para cada um dos sectores de producéo,

evidenciard a concentracdo espacial das exportacdes em cada um dos sectores analisados.

3.2. - Indicadores de concentracao relativos

Os indicadores de concentracéo relativos comparam a distribuicdo espacial de determinado sector de
producdo j com a distribuicdo de um outro sector tomado como referéncia. O mais usual é que a
distribuicdo da inddstria como um todo, ou seja, 0 somatério de todos os sectores de producdo seja

tomada como a referéncia comparativa.
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O indicador de concentragéo relativo que irei usar sera o de Krugman (Kj). A definicdo do indicador K;
para o sector de producéo j é dada por:

1S: = Sul 5 K € [0;2p] @)

K =B Y

1
i=1
Estabelecidas as proporcdes das exportaces de cada pais i relativamente ao sector de producao j e ao
sector de producdo de referéncia g, este indicador procede a soma das diferencas absolutas entre
aquelas duas proporgBes. As diferencas absolutas identificam as disparidades de distribuicdo das
exportacdes entre os dois sectores de producdo comparados. Assim, quanto maiores forem as diferencas
encontradas maiores serdo as disparidades de distribuicdo entre os dois sectores.

Considerando que B = %, K| ira variar entre 0 e 1. Se K; = 0, a distribuicdo espacial das exportagbes do
sector j € idéntica a distribuicéo espacial das exporta¢des do total da inddstria (q). K; aumentara a medida

que a disparidade entre as distribuicdes for maior.

3.3. - Indicadores de evolucéo temporal

Estes indicadores comparam a evolucdo da concentracdo espacial das exportacdes de determinado
pais/regido relativamente ao sector de producéo j ao longo do tempo. Ou seja, a semelhanc¢a da definicdo
do indicador de Krugman, os indicadores de evolugcdo temporal também procedem a uma comparagao,
sendo que agora esta é efectuada dentro do mesmo sector em dois periodos de tempo distintos.

O indicador de evolugdo temporal que irei usar sera o de Lawrence (L;). L; & determinado da seguinte
forma:

I
L = Z|5ji D=8 O] ; L € [0;1] ©
i=1

N| =

Tal como referido, L; tem uma definicdo muito idéntica ao K;. Neste caso, as diferengas absolutas
identificam as disparidades de concentra¢cdo, ao longo do tempo, das exportacbes de um mesmo sector
de producdo j. Quanto maiores forem as diferencas encontradas maiores serdo as disparidades de
distribuicdo do sector j nos dois periodos de tempo considerados.

Se L; = 0, a distribuicdo espacial das exportagdes do sector j € idéntica em ambos os periodos
considerados. L; aumentara a medida que a disparidade entre as distribui¢Ges for maior nos dois periodos

de tempo considerados.

3.4. - Indicadores de concentracdo topograficos

Considerando o conceito de concentragcdo absoluta, este encara todos os paises/regides como sendo

iguais. No que diz respeito aos indicadores de concentracdo relativos, o0s mesmos assumem que a
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dimenséao dos paises/regides tem relevancia economica consoante a semelhanca de distribuicdes entre a
actividade econdmica ai desenvolvida e a actividade econémica tomada como referéncia comparativa.
Ora, neste contexto a abordagem topografica vem complementar a andalise descrita com a introducao da
dimensédo espacial dos paises/regides sob analise. Esta dimenséo espacial de determinado pais/regido
podera ser mensurada de diversas formas. Tomando como exemplo a presente investigacao, para avaliar
o nivel de concentracdo topografica sera utilizada a area geografica, a populacdo e o PIB de cada um
dos paises em analise.
O calculo da referida concentracéo topografica ird basear-se na adaptagdo da definicdo dos indicadores
de concentragdo até aqui enunciados. Assim sendo, para cada uma das variaveis de medigdo da
dimenséao espacial (i.e. na presente investigacdo area geografica, populacdo e PIB) sera calculada a sua
proporcao relativamente ao seu valor total no conjunto de paises analisados. Definindo uma variavel de
medicdo da dimensdo espacial no pais/regido i como 5, a proporcdo dessa varidvel no total dos
paises/regides considerados sera:

Wi
;= S (4)
A semelhanca do indicador de concentracdo de Krugman em que B = %, o indicador de concentracio
topografico (TOP;) propriamente dito sera definido por:

I

1
TOP = 5 IS, — ¢l ; TOP € [0:1] ©)
i=1

Para cada pais/regido i seré feita a comparacéo entre a proporcdo das suas exportacdes totais (S;) e a
proporcao correspondente de cada uma das variaveis de medicdo da dimensdo espacial (¢;). O valor
minimo do TOP; correspondera a uma uniformidade entre a distribuicdo das exportacdes do pais/regido i
e a distribuicdo da variavel de medicdo espacial utilizada. Caso contrario, o TOP; assumird um valor
préximo de 1, ou seja, as exportacOes realizadas pelo total dos paises/regides ndo seguem a mesma

distribuicao que a variavel de medicédo espacial utilizada.

3.5. - Base de dados

Apresentados os indicadores de medi¢do da concentragdo espacial que irdo ser utilizados é chegada a
altura de caracterizar os dados alvo da presente investigacdo. O estudo empirico da tematica até aqui
teoricamente explorada ter4 como suporte fundamental a base de dados Comptes Harmonisés sur les

Echanges et L’Economie Mondiale™® (“CHELEM”). Esta base de dados € construida pelo centro de

¥ Em portugués poderd traduzir-se pelo Céalculo Harmonizado sobre o Comércio e a Economia Mundial.
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investigacdo francés Centre d'Etudes Prospectives et d'Informations Internationales™ (“CEPII”) que se
dedica ao estudo da economia internacional.

A base de dados CHELEM é composta por trés subconjuntos auténomos de informacdo: comércio
internacional, PIB e balanca de pagamentos. Na presente investigacdo serdo utilizados dois dos
subconjuntos referidos: comércio internacional e PIB.

Relativamente a informacdo sobre o comércio internacional, esta é composta pelos fluxos comerciais
bilaterais, desde 1967 até 2009, entre 94 zonas geogréficas distintas (paises e grupos de paises),
relativos a 71 sectores de producgdo diferentes (ver Anexos — Tabela Al), o que abarca um total de 97%
do comércio mundial. A unidade monetdria utilizada é o doélar americano. Os dados dos fluxos comerciais
entre as varias zonas geograficas estdo organizados por ano e por sector de producdo em matrizes
distintas. Perante tamanho universo e como forma de objectivar a presente investigacdo, a base de
dados das exportagbes foi limitada aos anos de 1972, 1981, 1990, 1999 e 2008, entre 0s 75 paises
independentes documentados na base de dados CHELEM (Ver Anexos — Tabela A2), relativas aos 71
sectores de producgdo enunciados. Para além disso, a apresentacdo dos 71 sectores foi organizada por
estadio do processo produtivo (ver Anexos — Tabela A3) - uma das sugestdes de organizagdo facultadas
pelo CEPII.

No que diz respeito a informacéo sobre o PIB, a mesma é constituida por uma série do produto interno
bruto desde 1960, para 94 zonas geogréficas e ainda para 204 paises independentes e territérios onde
este tipo de informacao esta acessivel. O PIB € expresso em ddlares americanos, a pre¢os constantes do
ano de 2005. Esta base de dados do PIB disponibiliza ainda uma série de dados relativos a populagéo
mundial total, igualmente desde 1960, para as zonas geograficas e paises enunciados. A unidade de
medida utilizada é o milhdo de habitantes.

Tendo em conta a limitag@o efectuada para a informag&o sobre o comércio internacional, as séries sobre
o PIB e a populagdo foram igualmente limitadas a informacgé&o relativa a 1972, 1981, 1990, 1999 e 2008
para os 75 paises descritos.

Uma vez que a base de dados CHELEM néo possui informacgéo sobre a &rea geogréfica de paises, para
a construcdo do indicador topogréafico que tivesse em consideracdo a area geogréafica dos paises em
estudo foi utilizada a base de dados on-line da ONU. Através deste recurso, foi construida a série das

areas geogréficas para os 75 paises em andlise. A unidade de medida utilizada € o km?.

YEm portugués, Centro de Estudos Prospectivos e de Informacgdes Internacionais.
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Capitulo 4. - EVIDENCIA EMPIRICA

Tendo em conta os indicadores enunciados, através do presente capitulo serdo apresentados os dados
relativos a concentracéo e localizagdo do comércio internacional mundial. Tal como ja referido, os
indicadores serdo aplicados ao conjunto das exportagfes, efectuadas entre 1972 e 2008, num universo
de 71 sectores de produgdo, segundo uma desagregacao espacial mundial em 75 paises que abarcam
os 5 continentes. A analise efectuada desenrolar-se-a a partir de uma perspectiva mais genérica para

uma perspectiva mais detalhada.

4.1. - Aplicacdo dos indicadores de concentracdo ao total dos paises

Este primeiro ponto consistira na aplicacdo dos quatro tipos de indicadores referidos ao conjunto dos 75
paises, sem qualquer tipo de agregacéo entre eles.

Os Graficos 7 e 8 evidenciam os resultados da aplicacao do indicador absoluto de Herfindahl ao total das
exportacdes em apreco. Este indicador revela que a concentragdo do Total das exportacdes, para além
de ser relativamente reduzida desde 1972 (indicador de Herfindahl < 0,08), tem ainda vindo a diminuir ao
longo do tempo. Analisando a aplicagdo deste mesmo indicador as exporta¢des de cada um dos sectores
de producéo, é notdrio o que se acaba de referir: a concentracdo do comércio a nivel mundial de grande
parte dos sectores produtivos ndo € determinantemente elevada e tem vindo a diminuir. Excepcao feita
aos sectores de Minérios Ferrosos, do Carvao, do Armamento, dos Curtumes, do Vestuario, das Malhas,
da Tapecaria e dos Artigos Manufacturados Variados que registam um certo crescendo da sua
concentracdo comercial ao longo do tempo.

Ainda que tanto no Total como em grande parte dos sectores produtivos a concentracdo comercial seja
relativamente reduzida e tenha vindo a diminuir, tal generalizacdo necessita de esclarecimento. Este
resultado dever-se-a a dois efeitos distintos. Por um lado, a especializagdo produtiva e, por outro lado, a
especializacdo por gamas de produtos.

Relativamente ao primeiro efeito, a divisdo internacional do trabalho conduziu a uma relativa
especializacao produtiva dos vérios paises/regides. Desta forma, a producdo e comercializagdo por uns,
daquilo que os outros ndo produzem nem comercializam tanto, resulta numa relativa compensacédo das
vérias participacbes comerciais. JA& no que diz respeito ao efeito de especializacdo por gamas de
produtos, 0 mesmo elucida que existem paises/regifes especializadas em determinadas gamas de um
mesmo produto e outros paises/regides especializadas noutras gamas do produto em causa. No entanto,
a producao e comercializagdo de determinado produto € desenvolvida, ainda que em proporcdes
diferentes, pelos varios paises/regioes.

A juncdo destes dois efeitos, conduzindo, na globalidade, a uma relativa reduzida concentragédo
comercial, ndo exclui a existéncia de uma superior concentracdo comercial em determinados poélos
regionais. Quer isto dizer que apesar de 0s varios paises/regides serem especializados na producéo e

comercializacdo de determinados segmentos e gamas de produtos e, por sua vez, isso contribuir para
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que na globalidade se assista a uma compensacdo do grau de concentragdo comercial, ndo exista uma
predominancia comercial de determinados poélos regionais. Esta sera uma analise aprofundada nos
pontos seguintes.

Analisando os sectores que apresentam, ao longo do periodo observado, os maiores niveis de
concentracdo comercial (indicador de Herfindahl que em algum dos anos tenha excedido os 0,16 e, ainda
que tenha diminuido, se mantenha préximo dos 0,12), destacam-se quatro padrdes de industria. Industria
primaria, nomeadamente, fontes de energia (sectores de Carvoes, de Petrdleo, de Gas Natural, de
Carvdo e de Cereais); produtos intermédios e bens de equipamento (sectores de Componentes
Electronicos, de Ferramentas Mecanicas, de Equipamento Agricola, de Maquinaria Especializada, de
Armamento, de Instrumentos de Precisdo, de Equipamento de Telecomunicacdes, de Equipamento de
Informatica e de Aerondutica); produtos que envolvem uma certa conjugacdo industrial (sectores de
Curtumes e de Electricidade); e bens de consumo (sectores de Relojoaria, de Optica, de Consumiveis
Electrénicos, de Automadveis e Motos e de Tabaco).

Para além do que se acaba de referir, de destacar ainda o comportamento peculiar de aumento enérgico
de concentracdo comercial, entre 1999 e 2008, nos sectores de Carvdo, de Equipamento de
Telecomunicagfes, de Equipamento de Informética, de Consumiveis Electrénicos, de Electrodomésticos,

de Curtumes, de Vestuario, de Malhas, de Tapecarias, de Relojoaria e de Optica.

57



Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

Grafico 7 - Evolucéo temporal do indicador de Herfindahl por sector de producéo (Indastria priméria, Industria de base e Produtos

intermédios).
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Grafico 8 - Evolucédo temporal do indicador de Herfindahl por sector de producéo (Bens de equipamento, Produtos que envolvem
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Os Gréficos 9 e 10 mostram-nos os resultados da aplicacdo do indicador relativo de Krugman. Tendo em
conta a construgéo deste indicador, foi tomado como sector de referéncia o valor Total das exportacdes e
feita a sua comparacdo com cada um dos sectores produtivos individualmente.

Analisando os Graficos 9 e 10, salvo poucas excepcdes, é de assinalar que nao fica expressa uma
tendéncia de aproximacao ou de afastamento da distribuicdo espacial do conjunto dos sectores face a
distribuicdo espacial da totalidade das exportacfes. Cada sector, salvaguardando maiores ou menores
oscilagdes ao longo do periodo temporal analisado, manteve, grosso modo, a estrutura distributiva das
suas exportacdes face a distribuicdo mundial. Assim sendo, os sectores produtivos que possuiam uma
distribuicdo espacial mais distante da distribuicdo de referéncia mantiveram-na. O mesmo se aplica aos
sectores produtivos com uma distribuicdo espacial das suas exportacdes mais idéntica ao Total das
exportacdes. Neste ponto, atencdo ao seguinte: 0 maior ou menor afastamento de uma distribuicdo
relativamente a distribuicdo de referéncia ndo significa nem uma maior nem uma menor uniformidade
distributiva ao longo do espaco, mas sim uma diferengca mais ou menos significativa relativamente a
referéncia constituida. E necessario captar o cariz distributivo do sector de referéncia para se retirar
qualquer concluséo.

Os sectores produtivos em que se registam um maior afastamento distributivo relativamente ao sector de
referéncia (indicador de Krugman > 0,5) e que com maior ou menor consisténcia 0 mantiveram ao longo
do tempo foram os sectores de Minérios Ferrosos, de Carvdes, de Petrdleo, de Gas Natural, de Cereais,
de Carvao, de Aeronautica, de Curtumes, de Electricidade, de Vestuario, de Malhas, de Relojoaria, de
Consumiveis Electrénicos, de Tabaco, de Joalharia e Obras de Arte e de Ouro N&o Monetério. A maior
parte destes sectores coincidem com aqueles que apresentaram os maiores niveis de concentragéao.
Relativamente aos sectores que apresentam uma maior semelhanca de distribuicdo espacial com o total
das exportacdes (indicador de Krugman = 0,20) sédo os de Vidro, de Produtos Quimicos Inorganicos, de
Produtos Quimicos Organicos, de Hardware Variado, de Motores, de Equipamento Eléctrico, de

Aparelhos Eléctricos e o de Artigos de Plastico.
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Grafico 9 - Evolucéo temporal do indicador de Krugman por sector de producdo (Industria priméria, Inddstria de base e Produtos

intermédios).
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Grafico 10 - Evolucédo temporal do indicador de Krugman por sector de producéo (Bens de equipamento, Produtos que envolvem

ficados).
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Relativamente ao indicador de evolugédo temporal de Lawrence, analisando os Graficos 11 e 12 pode
inferir-se que em termos genéricos grande parte dos sectores ndo apresenta variagcdes de distribuicéo
espacial assinalaveis. Ou seja, € comum que a estrutura espacial de um sector se mantenha
relativamente estavel ao longo do tempo. Ressalvam-se (indicador de Lawrence préximo de 0,3 no
decurso de algumas observacdes) os sectores de Cimento, de Carvdo, de Embarcacdes, de
Electricidade, de Consumiveis Electrénicos e de Ouro Nao Monetario. Estes sectores apresentam
variagdes de estrutura espacial um pouco mais acentuadas que a média dos sectores.

Os sectores que apresentam variacdes temporais mais baixas (indicador de Lawrence = 0,10) s&o os de
Papel, de Tintas, de Maquinaria Especializada, de Instrumentos de Precisdo, de Aeronautica, de Artigos
de Higiene Pessoal, de Farmacéutica e de Conservas de Fruta.

De destacar ainda que em grande parte dos sectores produtivos existe pelo menos um periodo temporal
em que se da uma alteracdo da sua distribuicdo espacial bastante mais acentuada que nos restantes
periodos de tempo analisados. Ndo existe um padrdo particular para o periodo de tempo em que estas

alteracdes acontecem. No entanto, as mesmas reflectem ajustes espaciais significativos em cada sector.
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Grafico 11 - Evolucédo temporal do indicador de Lawrence por sector de produc¢ao (Indudstria priméria, Indastria de base e Produtos

intermédios).
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Grafico 12 - Evolucéo temporal do indicador de Lawrence por sector de produc¢ao (Bens de equipamento, Produtos que envolvem

ficados).
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Grafico 13 — Evolucéao temporal do indicador topografico.
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Por fim, juntando ainda a analise o Gréfico 13, através do indicador topografico pode concluir-se que a
variavel espacial que revela uma maior semelhanca distributiva relativamente a distribuicdo do Total das
exportacdes é o PIB. Esta varidvel espacial apresenta uma distribuicdo bastante préxima da distribuicao
das exportacdes a nivel mundial - indicador topogréafico apresenta de média o valor de 0,26. Ou seja, nos
paises de maior PIB existe uma maior concentracdo de exportacdes, enquanto nos paises de menor PIB
0s niveis de exportacé@o séo igualmente inferiores. Esta é uma observacdo da maxima importancia, pois a
desigual distribuicdo mundial da riqueza apresenta grandes semelhancas com a distribuicdo do Total das
exportacdes. Aqui surgem indicios relativamente ao resultado levantado pelo indicador de Herfindahl no
sentido em que a relativa reduzida concentragdo comercial e o seu tendencial decréscimo, ndo excluem a
existéncia de concentracdo comercial em determinados paises/regides.

Relativamente as restantes variaveis espaciais utilizadas (Populacdo e Area) as mesmas assumem
valores do indicador topografico muito idénticos entre si e por volta de 0,61. Como tal, apesar de terem
sofrido uma aproximagdo a distribuicdo do Total das exportacdes desde 1990, ndo apresentam

semelhancgas distributivas a considerar.

4.2. - Aplicagcdo do indicador de concentragdo de Herfindahl ao total dos paises

agrupados por “6 continentes comerciais”

De forma a esclarecer as conclusdes enunciadas no capitulo anterior, passemos de seguida a uma
andlise mais detalhada da distribuicdo do comércio internacional. Esta segunda fase da analise é
composta pelo agrupamento do conjunto dos 75 paises analisados de acordo com o0s respectivos
continentes. Esta agregacdo deu origem ao que se denominara por “6 continentes comerciais”: Europa,

Asia, Africa, América do Norte, América do Sul e Oceania. A distribuicio das exportacdes, pelos 71
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sectores produtivos, dos paises de cada um dos 6 continentes foi aplicado o indicador de concentragdo
absoluto de Herfindahl.

Os resultados alcancados para cada ano em analise estdo espelhados nos Graficos A1 a A5 (ver
Anexos). Através da analise sequencial destes graficos é notdrio que, relativamente ao valor absoluto das
exportacdes, estdo predominantemente presentes as barras azul escura, vermelha e amarela
correspondentes as exportacdes desenvolvidas pela Europa, Asia e América do Norte respectivamente.
Cingindo a analise apenas a estes trés continentes, entre 1972 e 1990, destaca-se a Europa e a América
do Norte como as grandes poténcias exportadoras, sendo que a Europa assume uma larga superioridade
exportadora na generalidade dos sectores produtivos. Esta € uma superioridade que se mantém ao longo
dos anos, ao passo que, a partir de 1990 até 2008, a América do Norte perde progressivamente poder de
exportacdo para a Asia. Em 1999, a Asia ¢ ja a segunda poténcia exportadora mundial e em 2008, este
mesmo continente ultrapassa, na maioria dos sectores, as exportacdes desenvolvidas pela América do
Norte. Relativamente aos restantes continentes, os mesmos apresentam exportagdes completamente
diminutas no contexto global.

A andlise dos Graficos A1 a A5 (ver Anexos) permite ainda inferir que o continente asiatico é o que sofre
a maior transformacédo do seu perfil exportador ao longo do tempo analisado. O valor das exportacdes de
alguns destes sectores, em 2008, chega mesmo a ultrapassar o valor das exportacfes da Europa: sector
de Componentes Electrénicos, de Equipamento de Telecomunicacdes, de Equipamento de Informatica,
de Curtumes, de Vestuario, de Malhas, de Optica e de Consumiveis Electronicos.

Perante a descricdo enunciada, de referir ainda que apesar das disparidades entre o valor das
exportacdes da Europa e da América do Norte, os mesmos apresentam perfis de exportacdo bastante
idénticos. O continente asiético, ressalvando algumas especificidades, apresenta também bastantes
semelhangas com estes continentes. Semelhancas essas que se foram estendendo a mais sectores com
0 passar do tempo. As Tabelas 4 e 5 tracam o perfil exportador da Europa, da América do Norte e da
Asia. Por perfil exportador entende-se o conjunto de sectores em que determinado continente apresenta

0s maiores valores de exportacao.

Tabela 4 — Perfil exportador da Europa, da América do Norte e da Asia nos anos de 1972 a 2008.

Europa América do Norte Asia
Inddstria primaria
IB |Petroleo X X
JA |Cereais X
JB |Outros Produtos Agricolas Comestiveis X X X
JC [Produtos Agricolas Nao Comestiveis X X X
Industria de base
CA [Ferro e Ago X X
CC |Metais N&o Ferrosos X X
GA |Produtos Quimicos Inorganicos X
GC |Produtos Quimicos Orgéanicos X X
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Tabela 5 - Perfil exportador da Europa, da América do Norte e da Asia nos anos de 1972 a 2008
(Cont.).

Europa América do Norte Asia

Produtos intermédios

DA |Fiacao

EC |Papel

FB |Hardware Variado

FC |Motores

FL |Componentes Electrénicos
FS |Componentes de Veiculos X
Bens de equipamento
FE |Ferramentas Mecénicas X
FG |Magquinaria Especializada

Fl |Instrumentos de Precisdo

FN |Equipamento de Telecomunicagdes

FO |Equipamento de Informatica

FR |Aparelhos Eléctricos

FU |Veiculos Comerciais

FW |Aeronautica

Produtos que envolvem conjugacdo industrial
DE |Curtumes

GH |Artigos Plasticos

IH |Produtos Petroliferos Refinados

KC |Carne e Peixe

Bens de consumo

X | X [ XX

XX [X X |[X
X X [ X [X

x
x
x

x
x

X X X

X [ X [X|IX
X |IX [X |X

x

X | X [X X
x

DB |Vestuario

DC [Malhas

EE |Artigos Manufacturados Variados
FK |Optica

FM |Consumiveis electrénicos

FT [Automdweis e Motos X X
GF [Farmacéutica X

XXX [X XX

De forma genérica, o conjunto destes trés continentes tem uma predominéncia exportadora de acordo
com determinados padr@es industriais, tais como a inddstria primaria, nomeadamente, petrdleo e
produtos agricolas; industria de base, predominantemente ligada ao ferro e agco e aos produtos quimicos;
indUstria de produtos intermédios; e uma expressiva predominancia de indUstria de bens de
equipamento. Relativamente & indudstria de produtos que envolvem conjugacéo industrial a mesma é
também expressiva na Europa e na Asia. Neste Ultimo continente de destacar ainda um expressivo sector
de bens de consumo.

No que concerne as exportacdes dos continentes sul-americano e africano, as mesmas assumem uma
forte dissemelhanca com a Europa, América do Norte e Asia. De acordo com a Tabela 6, a América do
Sul tem como principais padrdes industriais as industrias primaria, nomeadamente, minérios, fontes de
energia e produtos agricolas comestiveis; e de produtos que envolvem conjugacao industrial,
predominantemente produtos alimentares. Africa cinge o seu perfil exportador aos produtos resultantes

da industria primaria, nomeadamente, fontes de energia e produtos agricolas comestiveis.
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Tabela 6 — Perfil exportador da América do Sul e de Africa nos anos de 1972 a 2008.

América do Sul Africa
Indlstria primaria
HA [Minérios Ferrosos X
HB |Minérios Ndo Ferrosos X
IB |Petréleo X X
IC |Gés Natural X
JB |Outros Produtos Agricolas Comestiveis X X
Industria de base
CC |Metais N&o Ferrosos X
Produtos que envolvem conjugacdo industrial
IH |Produtos Petroliferos Refinados X X
KC |Carne e Peixe X
KF |Aclcar X
KG |Alimentagdo Animal X

Relativamente ao indicador de concentragdo absoluto de Herfindahl aplicado a cada um dos anos em
apreco, como forma de facilitar a analise, decidi reunir no Grafico A6 (ver Anexos) apenas as
observagbes de trés anos: 1972, 1990 e 2008. A analise de tal grafico mostra-nos que em 1972 a
concentracdo espacial das exportacdes, em termos genéricos, era superior & de 2008. O grau de
concentracdo captado para o ano de 1990 situa-se algures entre os anos de 1972 e 2008. Ou seja, em
termos gerais existe uma tendéncia, desde 1972, para uma diminuigcdo mundial do grau de concentragéo
espacial do comércio.

Ainda assim, nos sectores de Outros Produtos Agricolas Comestiveis, de Produtos Agricolas N&o
Comestiveis, de Componentes Electronicos, de Equipamento Agricola, de Equipamento de
Telecomunicacdes, de Equipamento de Informatica, de Veiculos Comerciais, de Acucar, de Alimentagéo
Animal, de Artigos Manufacturados Variados, de Optica, de Farmacéutica, de Produtos Cerealiferos e de
Tabaco a concentracdo comercial sofreu um aumento entre 1972 e 2008.

Considerando que a amostra é agora de “6 continentes comerciais”, o valor para o indicador de
Herfindahl que proporcionalmente sera a referéncia de um elevado grau de concentracdo é 0,27. Através
da andlise do Grafico A6 (ver Anexos), a grande maioria dos sectores produtivos em andlise, apesar da
diminuicdo geral do grau de concentracdo enunciada, apresenta ainda um grau de concentracédo
comercial igual ou superior a 0,3. Ou seja, elevado. Esta observagdo vem acrescentar algo a conclusédo
alcancada no ponto 4.1, no sentido em que o relativo reduzido grau de concentracdo do comeércio
mundial ndo exclui a existéncia de concentragdo em determinados poélos regionais.

Os sectores de producdo que em 2008 apresentam uma maior concentracdo (indicador de Herfindahl =
0,45) sédo o de Papel, de Estruturas Metdlicas, de Componentes Electronicos, de Equipamento Agricola,
de Ferramentas Mecénicas, de Maquinaria Especializada, de Equipamento de Telecomunicacdes, de
Equipamento de Informética, de Veiculos Comerciais, de Curtumes, de Electricidade, de Relojoaria, de
Optica, de Farmacéutica, de Produtos Cerealiferos, de Bebidas e de Tabaco. Estes sdo resultados

bastante préximos daqueles que foram obtidos com a aplicacdo do indicador de Herfidahl ao conjunto
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dos 75 paises (ponto 4.1). Cerca de 70 % dos sectores aqui identificados coincidem com a andlise do
ponto 4.1. Os sectores de producdo que em 2008 apresentam os mais baixos valores de concentracdo
(indicador de Herfindahl < 0,26) sdo o de Minérios Ferrosos, de Minérios Ndo Ferrosos, de Petrdleo e o
de Outros Produtos Agricolas Comestiveis.

Conjugando os resultados alcancados do indicador de Herfindahl com a analise dos perfis de exportagao
de cada continente desenvolvida neste ponto, observa-se a existéncia de uma grande abrangéncia
sectorial no perfil exportador dos continentes europeu, asiatico e norte-americano. Estes sectores, em
grande medida, sofrem ainda de uma forte concentracdo nestes mesmos continentes. Contrariamente, as
exportacdes dos sectores de producdo predominantes na América do Sul e em Africa sdo mais restritas
e, de forma geral, atingem os mais baixos valores de concentracdo, ou seja, tém as suas distribuicdes

mais difusas pelo espaco.

4.3. - Aplicagdo isolada do indicador de Herfindahl aos paises de cada um dos “6

continentes comerciais”

O ponto anterior ja nos trouxe um certo aprofundamento de analise e especificidade dos comportamentos
econdémicos comerciais ao longo do globo. Ainda assim, a presente a investigacdo estende-se sobre o
grau de concentracdo do comércio dentro de cada continente. Para tal, foi aplicado isoladamente ao
conjunto de paises de cada continente o indicador de Herfindahl e aferido o respectivo grau de
concentracdo comercial. Esta analise esté4 espelhada nos Gréficos 14 a 23.

No que diz respeito & Europa, os Graficos 14 e 15 mostram que, entre 1972 e 2008, a tendéncia da
generalidade dos sectores é a de reducao da sua concentracdo comercial. Excepcéo feita aos sectores
de Carvdes, de Outros Produtos Agricolas Comestiveis, de Componentes Electrénicos e de Relojoaria
que viram a sua concentracdo aumentar. Apesar da tendéncia de redugdo da concentracdo comercial
entre os paises da Europa, grande parte dos sectores produtivos em 2008 tem um elevado grau de
concentracao (indicador de Herfindahl = 0,12).

A Tabela A4 (ver Anexos) espelha os sectores que, no ano de 2008, tém maior e menor concentragdo
comercial na Europa. De destacar que as industrias de bens de equipamento e de bens de consumo séo

as que revelam um maior nimero de sectores com elevado grau de concentracéo.
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Grafico 14 - Evolucéo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producao, aplicado aos paises da Europa (Industria priméria,

Indastria de base e Produtos intermédios).
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Grafico 15 - Evolucao temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producdao, aplicado aos paises da Europa (Bens de

equipamento, Produtos que envolvem conjugacéo industrial, Bens de consumo e Produtos ndo especificados).
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Grafico 16 - Evolucéo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producdao, aplicado aos paises da América do Norte (Industria

, IndUstria de base e Produtos intermédios).
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Grafico 17 - Evolucao temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producdo, aplicado aos paises da América do Norte (Bens de

equipamento, Produtos que envolvem conjugacéo industrial, Bens de consumo e Produtos néo especificados).

|yepulyisy Jopeaipul

2008

69



Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

A América do Norte (Gréaficos 16 e 17), sendo composta por apenas 3 paises, proporcionalmente tera
como referéncia de um elevado grau de concentragdo o valor igual ou superior 0,41 para o indicador de
Herfindahl. Entre 1972 e 2008, a maioria dos sectores reduziu a sua concentragdo comercial. Excepcao
feita aos sectores de Minérios Ferrosos, de Cereais, de Produtos Agricolas Ndo Comestiveis, de
Produtos Quimicos Inorganicos, de Carvao, de Artigos de Madeira, de Componentes Electrénicos, de
Plasticos, de Equipamento Agricola, de Armamento, de Curtumes, de Carne e Peixe, de Vestuario e de
Consumiveis Electronicos que aumentaram consideravelmente a sua concentragdo. Apesar de a maioria
das exportacdes dos sectores produtivos ter reduzido a sua concentracdo, praticamente todos eles tém
um elevado grau de concentracao comercial (indicador de Herfindahl > 0,41).

A Tabela A4 (ver Anexos) espelha os sectores que, no ano de 2008, tém maior e menor concentracdo
comercial nos paises da América do Norte. De destacar que as indUstrias de bens de equipamento e de
bens de consumo sédo as que revelam um maior nimero de sectores com elevado grau de concentragéo.
Relativamente a Asia, sendo esta composta por 16 paises, o seu consideravel grau de concentracio tera
proporcionalmente como referéncia o valor igual ou superior a 0,17 do indicador de Herfindahl. Os
Gréficos 18 e 19 revelam que, a semelhanca da Europa e da América do Norte, também a generalidade
dos sectores na Asia assistiram a uma reducdo da sua concentracdo comercial. Ainda neste ambito, de
destacar que no periodo considerado, a reducéo da concentra¢ido comercial no paises da Asia foi de uma
amplitude bastante elevada na generalidade dos sectores. Ainda assim, e tal como ficou patente nos
paises da Europa e da América do Norte, também aqui persiste um elevado grau de concentragao
comercial na generalidade dos sectores produtivos.

A Tabela 10 (ver Anexos) espelha os sectores que, no ano de 2008, tém maior e menor concentracao
comercial nos paises da Asia. De destacar que as industrias de base, de produtos que envolvem
conjugacao industrial e, predominantemente, de bens de consumo séo as que revelam um maior nimero

de sectores com elevado grau de concentragéo.
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Grafico 18 - Evolucédo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producéo, aplicado aos paises da Asia (Industria primaria,

Indastria de base e Produtos intermédios).
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Grafico 19 - Evolucédo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producéo, aplicado aos paises da Asia (Bens de equipamento,

Produtos que envolvem conjugacdo industrial, Bens de consumo e Produtos néo especificados).
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Grafico 20 - Evolucéo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producéao, aplicado aos paises da América do Sul (Industria
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No que diz respeito aos paises da América do Sul, sendo este “continente” composto por apenas 10
paises terd proporcionalmente como valor de referéncia de elevada concentragédo 0,21 do indicador de
Herfindahl. Os Graficos 20 e 21 revelam que para além do nivel de concentracdo comercial ser
consideravel em todos os sectores (indicador de Herfindahl = 0,21), existiu ainda um avultado numero de
sectores a aumentar a sua concentracdo entre 1972 e 2008. O Total das exportacdes revela mesmo um
pequeno aumento da sua concentracdo de 1972 para 2008.

A Tabela A5 (ver Anexos) espelha os sectores que, no ano de 2008, tém maior e menor concentracdo
comercial nos paises da América do Sul. De destacar que a industrias de bens de equipamento é a que
revela um maior nimero de sectores com elevado grau de concentragéo.

Por fim, relativamente a Africa, este € um continente composto igualmente por 10 paises pelo que o
indicador de Herfindahl assume os mesmos valores de referéncia da América do Sul. As tendéncias
acabadas de identificar para os paises da América do Sul, ainda que com especificidades proprias, sao
também visiveis nos paises africanos. Através dos Graficos 22 e 23 é possivel identificar que um nivel de
concentracdo comercial consideravel existe em praticamente todos os sectores. Para além disso,
também nos paises africanos, uma parte significativa de sectores viram a sua concentracdo comercial
aumentar.

A Tabela A5 (ver Anexos) espelha os sectores que, no ano de 2008, tém maior e menor concentragdo
comercial nos paises africanos. De destacar que a industria de bens de equipamento é a que revela um

maior nimero de sectores com elevado grau de concentracao.
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Grafico 22 - Evolucédo temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producéo, aplicado aos paises da Africa (Indastria priméria,
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equipamento, Produtos que envolvem conjugacéo industrial, Bens de consumo e Produtos néo especificados).

Grafico 23 - Evolucao temporal do indicador de Herfindahl, por sector de producéao, aplicado aos paises de Africa (Bens de
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Em concluséo sobre este Ultimo ponto 4.3, ha a assinalar que, entre 1972 e 2008, nos paises da Europa,
da América do Norte e da Asia a tendéncia da generalidade dos sectores é a de reducdo da sua
concentracdo comercial. Apesar desta tendéncia, nestes trés p6los mercantis grande parte dos sectores
produtivos em 2008 tem um significativo grau de concentracdo. Relativamente aos paises da América do
Sul e de Africa as tendéncias diferem, em parte, do que se acaba de referir. Os paises que compdem
estes dois continentes revelam que, & semelhanca do que acontece na Europa, América do Norte e Asia,
o nivel de concentragdo comercial é considerdvel em todos os sectores produtivos. No entanto, e
contrariamente ao que se regista para a Europa, a América do Norte e a Asia, os paises da América do
Sul e de Africa possuem um avultado nimero de sectores que aumentaram a sua concentracio entre
1972 e 2008. Neste mesmo periodo, o Total das exportacdes revela mesmo um aumento da
concentracao comercial tanto nos paises sul-americanos como nos africanos.

A analise da aplicacdo do indicador de Herfindahl no ponto 4.3 vem entdo trazer especificidade ao que
tinha sido alcancado com a aplicacdo deste mesmo indicador nos pontos 4.1 e 4.2. Uma vez que, entre
1972 e 2008, os maiores pdlos comerciais (Europa — América do Norte — Asia) assistiram a uma reducéo
da sua concentracdo comercial, tal influenciou o comportamento comercial médio e impeliu-nos a
generalizag8do de uma diminuigdo mundial do grau de concentracdo do comércio. O ponto 4.3 acrescenta
gue (i) a diminuicdo de concentracdo comercial aconteceu entre os paises da Europa, da América do
Norte e da Asia; enquanto (ii) os paises da América do Sul e de Africa assistiram a um comportamento
oposto do seu grau de concentragcdo comercial.

A semelhanca do que tinha sido concluido no ponto 4.2, qualquer um dos “continentes comerciais”
registou consideraveis niveis de concentracdo na generalidade dos sectores produtivos. Esta é uma
revelacdo suficiente para atestar que a conclusdo de que o reduzido grau de concentracdo comercial,
assinalado no ponto 4.1, em nada exclui a existéncia de elevados graus de concentracdo comercial em
determinados paises/regides.

Analisando o valor absoluto do Total de exportagBes do conjunto de paises de cada um dos “continentes

comerciais”, destacam-se como maiores e menores paises exportadores:

Tabela 7 - Maiores e menores exportadores por “continente comercial”’, no ano de 2008 (milhares

de dolares).

Europa |  América do Norte | Asia | América do Sul | Africa

maiores exportadores

Alemanha 1.283.553,80]| EUA 998.417,36]China 1.215.670,36|Brasil 169.707,16|Nigéria 82.340,23
Franca 493.616,17 Japéo 629.695,91|Venezuela 72.864,46] Algéria 67.780,04
ltalia 473.897,58 Coreia do Sul| 338.076,74]Argentina 63.399,31|Libia 60.609,33
menores exportadores

Bdsnia H. 3.577,73 |México 279.799,26|Paquistdo 13.633,65 |Bolivia 5.717,91|Gabao 6.379,78
Macedobnia 3.019,26 Sri Lanka 6.427,02 |Uruguai 5.344,51|Camardes 4.365,35
Albania 1.655,29 Quirguistéo 827,95 Paraguai 4.415,76|Quénia 2.384,35
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Como € visivel através da Tabela 7, em qualquer continente analisado, existem grandes disparidades no
valor total das exportagfes entre os paises de um mesmo continente. Esta observacdo vai ao encontro
do que ficou espelhado através do indicador de Herfindahl: o nivel de concentracdo comercial em
qualquer continente, na generalidade dos sectores produtivos, é consideravel. Ou seja, mesmo dentro de
cada continente existe um nudcleo de paises de dimensdo varidvel que concentram em si uma parte

consideravel do comércio internacional.

4.4. - Estimacdo do modelo Tobit

Feita a andlise aos resultados alcancados com os varios indicadores de concentragdo enunciados, este
ponto dedicar-se-a a uma vertente de investigacdo complementar. Sera feita a analise, tendo como
referéncia o ano de 2008, da influéncia que um conjunto de variaveis explicativas podera assumir sobre a
distribuicdo do comércio internacional. Essas varidveis serdo, por definicdo, a diferenca, entre paises,
das suas caracteristicas de estrutura sectorial, caracteristicas geograficas, dota¢bes de factores
produtivos, grau de integracdo comercial, nivel de infra-estruturas, governanca e nivel tecnolégico. E de
referir que a presente analise terA um cardcter comparativo bilateral, ou seja, para a afericdo das
diferencas mencionadas, os paises foram confrontados bilateralmente. Relativamente & recolha do
conjunto de variaveis, a inexisténcia da totalidade de registos para o conjunto dos 75 paises sob analise,
conduziu & supressao analitica da Libia, Gabao, Filipinas, BielorUssia e Lituania.

As divergéncias existentes no comércio internacional — variavel dependente - serdo retratadas através
das diferencas absolutas, entre paises, do peso que as exportagdes de cada pais assume no total das
exportacdes do conjunto de 70 paises, para 0 ano de 2008. Estes foram dados obtidos através da ja
referida base de dados CHELEM.
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No que concerne a base de dados das variaveis explicativas, a mesma foi construida com as seguintes

variaveis e respectivas fontes:

Tabela 8 — Variaveis Explicativas e respectiva fonte.

Ambito | Variavel Nome da variavel Descrigéo Fonte
PIB PIB - Diferenca em valor absoluto do Produto Centre d'Etudes Prospectives et
Interno Bruto entre paises, em milhdes d'Informations Internationales (CEPII),
de délares americanos, a pregos Base da dados CHELEM - 2008, URL:
© constantes do ano de 2005, 2008. https:/ichelem .bvdep.comversion-
g 201116/cgi/template.dli?product=111
§ SecPri  Peso do sector priméario  -Diferenca, entre paises, em valor Unnited Nations data (Undata), Base
= absoluto da respectiva percentagem do  de dados estatisticos - 2008, URL:
% PIB com origem no sector primario, 2008. http://data.un.org/
- SecTer Peso do sector terciario - Diferenga, entre paises, em valor Unnited Nations data (Undata), Base
absoluto da respectiva percentagem do  de dados estatisticos - 2008, URL:
PIB com origem no sector terciario, 2008. http://data.un.org/
Insul Insularidade - Variavel dummy relacionada com a
partilha da caracteristica de insularidade
entre paises. Toma o valor “1” caso R
apenas um dos paises sejainsulare o
valor “0” nos restantes casos.
CenGeo Centralidade geogréafica - Diferenca, entre paises, em valor Centre d'Etudes Prospectives et
absoluto das respectivas somas das d'Informations Internationales (CEPII),
) distancias de cada pais até aos restantes Base da dados CHELEM sobre
b= 69 paises, medida em km. distancias entre paises, URL:
§ http:/iwww.cepii.fr/anglaisgraph/bdd/di
& stances .htm
LCosta Extenséo da linha - Diferenca, entre paises, em valor NationMaster , URL:
costeira absoluto dos comprimentos das http://www.nationmaster.com/graph/ge
respectivas costas de cada pais medido 0_coa-geography-coastline
em km.
Paises Paises fronteira - Diferenga em valor absoluto do nimero
de paises com os quais cada pais faz R
fronteira.

ConEne Consumo de energia - Diferenca, entre paises, em valor International Energy Agency (IEA),
pela indastria absoluto dos respectivos consumos de  Base de dados estatisticos relativos
relativamente a area energia em Gwh pelo sector industrial, ao consumo de energia - 2008, URL:

-g por km2do respectivo pais, 2008. http://www.iea.org/stats/prodresult.asp
'E ?PRODUCT=Electricity/Heat

§ TEscol Taxa bruta de -Diferenca, entre paises, em valor The Travel & Tourism

é escolarizagdo no ensino  absoluto do total de matriculas no ensino Competitiveness Report 2011. World
g secundério secundario, independentemente da Economic Forum, URL:

g idade, expresso em percentagem da http:/Aww3.weforum.org/docs/WEF_Tr

populacdo em idade escolar oficial
correspondente a este nivel de educacéo,
2008.

avelTourismCompetitiveness_Report
2011.pdf
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Tabela 9 — Variaveis explicativas e respectiva fonte (cont.).

Ambito | Variavel Nome da variavel Descricao Fonte
IDE IDE em percentagem do - Diferenca, entre paises, em valor United Nations Conference on Trade
PIB absoluto dos fluxos de entrada de and Development stat (UNCTADstat),
investimento directo estrangeiro em cada Base de dados estatisticos - 2008,
pais e expresso em percentagem do PIB, URL:
2008. http://unctadstat.unctad.org/ReportFold
ers/reportFolders.aspx?sCS_referer=&
= sCS
' Chosenlang=en
[}
g Export N°de paises para os - Diferenca, entre paises, em valor Centre d'Etudes Prospectives et
S quais séo efectuadas absoluto do numero de paises para 0s d'Informations Internationales (CEPII),
o exportacdes acima de um quais se desenvolve um valor de Base da dados CHELEM - 2008, URL:
GE; terco da média de exportacdes superior a 1/3 da médiade  https://chelem.bvdep.com/version-
j= exportacao exportacdo de cada pais, 2008. 201116/cqiftemplate.dli?product=111
ALC Pertenca a acordo de livre - Variavel dummy relacionada com a
comércio partilha, entre paises, de um mesmo
acordo de livre comércio. Esta variavel
assume o valor "1" caso os paises .
pertencam a acordos diferentes e o valor
"0" nos restantes casos.
Sanea Saneamento - Diferenca, entre paises, em valor The Travel & Tourism
absoluto das percentagens de populacdo Competitiveness Report 2011. World
com acessibilidade a sistemas de Economic Forum, URL:
saneamento adequados, 2008. http:/wvww3.weforum.org/docs/WEF_Tr
g avelTourismCompetitiveness_Report
= 2011 .pdf
$ DenRod Densidade rodoviaria - Diferenca, entre paises, em valor The Travel & Tourism
..E absoluto das extensdes de estradas,em Competitiveness Report2011. World
- km, por cada 100 km? de terra, 2007. Economic Forum, URL:
http://iwww3.weforum.org/docs/WEF_Tr
avelTourismCompetitiveness_Report
2011.pdf
TrsGov  Acessibilidade/ - Variavel dummy que espelha a The Travel & Tourism
transparéncia das diferencga, entre paises, em valor absoluto Competitiveness Report 2011. World
politicas governamentais da facilidade de obtencéo de informagdo Economic Forum, URL:
sobre as respectivas alterages as http://iwww3.weforum.org/docs/WEF_Tr
politicas e regulamentagdes avelTourismCompetitiveness_Report
governamentais. Aescala assumida varia 2011.pdf
entre “1” — Nada acessiveis e “7" —
Completamente acessiveis, 2009.
- CusEmp Custos empresariais - Variavel dummy relativa a diferenca, The Travel & Tourism
§ advenientes da entre paises, em valor absoluto dos Competitiveness Report 2011. World
c criminalidade e violéncia respectivos custos empresarias Economic Forum, URL:
% impostos pela incidéncia de http://iwww3.weforum.org/docs/WEF_Tr
o criminalidade e violéncia. Assume avelTourismCompetitiveness_Report
valores entre “1” — Custos significativos e 2011.pdf
“7” — Sem custos, 2009-2010.
ProPri  Grau de defesa do direito - Variavel dummy relativa a diferenca, The Travel & Tourism
a propriedade privada entre paises, em valor absoluto da Competitiveness Report 2011. World
respectiva intensidade da proteccao do Economic Forum, URL:
direito a propriedade privada, incluindo http://wvww3.weforum.org/docs/WEF_Tr
activos financeiros. Assume valores entre avelTourismCompetitiveness_Report
“1” — Muito fraco e “7” — Muito forte, 2009. 2011.pdf
o AltTec  Percentagem de - Diferenca, entre paises, em valor United Nations data (Undata), Base de
% exportacdes de alta absoluto do peso das exportagBes de alta dados estatisticos - 2007, URL:
%’ tecnologia tecnologia nas respectivas exportacdes  http:/data.un.org/
§ industriais (i.e. "manufactured exports"),
= 2007.
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A base de dados apresentada foi aplicado um modelo de regressdo Tobit. A escolha deste método
prende-se com o facto de a variavel dependente estar limitada a valores superiores a 0 e inferiores a 1.

Os resultados obtidos com a aplicacéo deste modelo foram os seguintes:

Tabela 10 — Resultados do modelo de regresséo Tobit.

Coeficiente Desvio padrédo Estatistica-t P-value
PIB 6,86e-09 *** 1,09e-10 63,16 0,000
SecPri 0,0190602 *** 0,0046068 4,14 0,000
SecTer 0,0049683 ** 0,0023228 2,14 0,032
Insul -0,006617 *** 0,0006583 -10,05 0,000
CenGeo -7,65e-10 1,48e-09 -0,52 0,606
LCosta 4,45e-08 *** 7,30e-09 6,10 0,000
Paises 0,0033454 *** 0,0000928 36,03 0,000
ConEne 0,0102971 *** 0,0007204 14,29 0,000
TEscol -0,0058852 *** 0,0016178 -3,64 0,000
IDE -0,0071201 0,0065282 -1,09 0,275
Export 0,0002200 *** 0,0000475 4,63 0,000
ALC -0,0051507 *** 0,0007617 -6,76 0,000
Sanea 0,0033387 ** 0,0013735 2,43 0,015
DenRod 0,0000255 *** 3,60e-06 7,07 0,000
TrsGov 0,0006924 0,0005197 1,33 0,183
CusEmp -0,0004228 0,0003310 -1,28 0,202
ProPri 0,0008204 ** 0,0003772 2,17 0,030
AltTec 0,0119864 *** 0,0026970 4,44 0,000
Constante -0,0020819 0,0008485 -2,45 0,014
N° Observacbes 4830
Pseudo R2 -0,2108
Log likelihood 13075,31

Da andlise aos resultados obtidos, em termos genéricos, sera de referir que as diferentes caracteristicas
de estrutura sectorial, geogréfica, dotagbes factoriais, grau de integracdo comercial, nivel de infra-
estrutura e nivel tecnoldgico entre paises assumem papéis bastante influentes na distribuicdo comercial.
J& no que concerne as diferencas sentidas na vertente de governanga, as mesmas nao evidenciam um
papel determinante nas disparidades comerciais.

Relativamente a estrutura sectorial, as diferencas registadas nas varidveis utilizadas apresentam uma
relagdo bastante forte com as divergéncias de comércio internacional - i.e. todas as variaveis apresentam
um nivel de significAncia bastante elevado. Para além disso, as variaveis analisadas neste dmbito tém
uma relacéo positiva com as divergéncias comerciais internacionais, ou seja, a medida que aumentam as
diferencas absolutas, entre paises, do PIB, do Peso do sector priméario e do Peso do sector terciario,
aumentam também as divergéncias de comércio internacional. Complementando a andlise deste
resultado com o que foi explorado em capitulos anteriores, paises/regides com um maior PIB, um maior
de poder de compra e um maior mercado irdo atrair uma parte mais que proporcional das empresas, pois
estes representardo os locais mais densos, com superiores economias de escala e 0o mais eficiente
acesso aos consumidores, trabalhadores e restantes empresas a operar no mercado. Concretizando,

estas sdo regides que oferecem fortes beneficios comerciais. Assim e como ficou patente no ponto 4.1,
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0s paises de maior PIB possuirdo uma maior concentracdo de comércio, enquanto os paises de menor
PIB terdo niveis de comércio bem mais reduzidos. Ja no que diz respeito a estrutura sectorial produtiva
de cada pais, tal como foi analisado no ponto 4.2, as regiées mais pobres e que desenvolvem menor
comércio, tais como os paises que compdem a América do Sul e Africa, s&o os que tém o sector primario
como o seu principal padrao industrial. Por contraposicdo, os paises que compdem as regides mais ricas
e comercialmente mais presentes revelam um peso muito superior do sector secundario e,
predominantemente, do sector terciario. Estes sdo sectores responsaveis por uma superior dotacédo e
desenvolvimento tecnol6gicos que se repercutirdo numa superior produtividade dos factores de produgédo
e em superiores possibilidades de acumulagcdo de capital e crescimento econdémico. Tudo conjugado
amplia as possibilidades e poder de comércio. Para além do que se acaba de referir e ainda um outro
factor que ficou explicitado no ponto 1.2, o percurso histérico do GATT/OMC diz-nos que a abertura
comercial por si despoletada ocorreu predominantemente em produtos de interesse exportador para 0s
paises de maior poder econdmico e ndo em produtos que sdo de interesse para 0s paises em
desenvolvimento. Assim sendo, mais uma razdo pela qual as diferencas entre estruturas industriais
sejam um determinante das desigualdades sentidas no comércio internacional.

As divergéncias de condi¢Bes geograficas objecto de andlise assumem igualmente uma relacdo muito
importante com as diferencas de comércio internacional. A excepcéo da diversidade de Centralidade
geogréfica, que ndo apresentam qualquer relacdo com as divergéncias de comércio, todas as variaveis
analisadas neste ambito apresentam um nivel de significAncia superior a 99%. Reflectindo sobretudo
sobre as variaveis que evidenciaram relevancia, as diferencas de Extensdo da linha costeira e de
Ndimero de paises com os quais sdo partilhadas fronteiras apresentam uma relagdo positiva,
demonstrando que o aumento das suas diferencas absolutas contribui para o aumento das disparidades
de comércio internacional. A Extenséo da linha costeira evidencia a existéncia de mais uma possibilidade
de comunicagdo para além das vias terrestre e aérea. Ora, € evidente que quanto maior for a costa e a
instalacdo de portos navais em determinado pais, maiores serdo as possibilidades de concretizacao de
comércio. O mesmo raciocinio se aplica ao nimero de paises com os quais sdo partilhadas fronteiras.
Quanto maior for esse numero, mais possibilidades existirdo de concretizar algum tipo de comércio com
esses mesmos paises. Elucida-se o que se acaba de referir com o explorado conceito de parceiro natural
de comércio. Este conceito sugere que a criagdo de comércio ird ser tanto maior quanto maior for a
proximidade geogréafica entre paises. Ora, ndo existe maior proximidade geogréafica que a partilha de
fronteiras. O que se acaba de referir sdo algumas das caracteristicas advenientes da heterogeneidade do
espaco de que se falava no ponto 1.1.1 e que assumem um papel determinante na criagao de vantagens
ou desvantagens comparativas no comércio internacional. Semelhante intensidade de relacdo mas de
sinal negativo tem a Insularidade. Os valores alcancados por esta variavel assumem a seguinte
interpretacao. O facto de os paises em comparagcdo ndo partilharem a caracteristica de insularidade
relaciona-se com uma reduzida diferenca nos seus niveis de participagdo comercial. Por outras palavras,
ndo existem grandes disparidades no comércio desenvolvido entre paises insulares e paises

continentais. Esta pode ser vista como uma concluséo contraria a alcancada através da andlise das
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diferencas do nimero de paises com os quais sdo partilhadas fronteiras. Mas clarifiquemos: a partilha de
um numero superior de fronteiras vem facilitar e multiplicar as possibilidades de comércio. No entanto, o
facto de determinado territério se caracterizar pela insularidade e, no limite, ndo partilhar qualquer
fronteira tem de ser analisado de forma diferente, pois aqui entra em consideracdo a extensdo da sua
linha costeira e as possibilidades comerciais que essa caracteristica acarreta. Exemplo disso é
precisamente o Japdo, pais insular com uma das maiores linhas costeiras que se tornou uma das mais
importantes poténcias comerciais.

No que diz respeito as diferencas de dotacdes factoriais, nomeadamente, a diferenca registada na
gualidade da ma&o-de-obra entre paises, a mesma evidencia uma forte e negativa relagdo com as
diferencas de peso comercial dos diversos paises. Ora, daqui resulta que o aumento das disparidades de
formacao da mao-de-obra entre paises evidencia uma reduzida diferenca de participacdo comercial. Este
€ um resultado que nédo se coaduna com a andlise tedrica desenvolvida. Mas antes de avancgar, apenas
relembrar que esta varidvel se refere ao nivel de escolarizacdo secundéario. Este é um nivel de
escolarizacdo relativamente bésico que podera ndo trazer a analise uma diferenciacdo suficiente entre
paises. Pelos dados recolhidos, este € um nivel de escolarizacdo alcangado por 70% da populacdo em
cerca de 87% dos paises analisados. Conclui-se que as disparidades de formacdo de mé&o-de-obra, ao
nivel secundério, entre o pequeno ndcleo de paises que mais participa ho mercado mundial e a extenséo
de paises que tem quotas de mercado mais reduzidas ndo sdo suficientes para determinar disparidades
comerciais. Esta andlise devera ser enriquecida com dados da escolarizacdo da populagdo com ensino
terciario. Relativamente ao consumo de energia pela indUstria, esta € uma variavel que pretende
evidenciar a dotacé@o de capital fisico existente em cada pais. As suas diferengas tomam uma forte e
positiva relacdo com as divergéncias de comércio internacional. Por outras palavras, quanto maiores
forem as diferencas de capital fisico, entre paises, maiores serdo as suas disparidades de participagéo
no comércio internacional. O capital fisico estd na base produtiva de cada pais, na dimensdo dos
diferentes mercados, nas produtividades possiveis de alcancar e, como tal, nos beneficios econémicos
dai advenientes. Esta é uma analise idéntica a ja efectuada para o PIB.

As diferengas sentidas no nivel da integracao comercial medidas através do Numero de paises para os
guais sao efectuadas exporta¢gfes superiores a um ter¢co da média das exportacdes totais do pais e da
Pertenca a um acordo de livre comércio apresentam também uma forte relacdo com as diferencas de
comércio. Os resultados alcancados evidenciam ainda que os paises que registam uma maior diferenca
no nimero de paises para os quais efectuam significativas exportacdes, terdo uma superior disparidade
de participacdo no comércio internacional. Tal como ficou patente no ponto 1.2, os paises mais
integrados, liberalizados e envolvidos comercialmente assistiram a um aumento superior do seu comeércio
internacional. Pelo contrario, paises menos envolvidos nos processos de integragdo e liberalizacéo
econdémica ndo viram o seu comércio sofrer grandes alteracdes. De destacar novamente o papel de
integracao econdmica desempenhado pelo GATT/OMC que, através da sobreposi¢do dos interesses dos
paises mais desenvolvidos aos restantes interesses, resultou num processo de abertura comercial

desigual em favor dos paises desenvolvidos. Estes, regra geral, sdo 0s paises que mais comércio
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desenvolvem. No que diz respeito a variavel Pertenca a um acordo de livre comércio, evidenciando um
coeficiente negativo, esta variavel terd como interpretacdo: a ndo partilha de um mesmo acordo de livre
comércio, entre paises, evidencia uma relacdo com diminutas disparidades de comércio. Para explicar
este resultado vejamos a conclusdo alcancada no ponto 4.3: o nivel de concentracdo comercial em
qualquer um dos “6 continentes comerciais” analisados, na generalidade dos sectores produtivos, é
consideravel. Dentro de cada continente existe um reduzido nicleo de paises que concentra em si uma
parte consideravel do comércio internacional, enquanto a restante e maior parte dos paises sao
relegados, consoante a sua influéncia, a niveis de comércio gradualmente inferiores. Isto para destacar
um padrdo comportamental extrapolavel aos acordos de livre comércio. Ou seja, o facto de um conjunto
de paises pertencerem a acordos de livre comércio diferentes ndo implica uma disparidade abrupta de
participacdo comercial, pois grande parte dos paises serdo confinados a reduzidos niveis de comércio.
Este € um fendbmeno que generalizado por todos os acordos revela um grande nimero de paises com
niveis de comércio semelhantes. No que diz respeito a diferenca de fluxos internos de IDE, a mesma nao
apresenta qualquer relacdo com as divergéncias de comércio.

As diferencas do grau de infra-estrutura existente, medidas através da estrutura rodoviaria e do grau de
saneamento existente, sdo outra vertente a assinalar, pois revelam uma forte e positiva relacdo com as
divergéncias de comércio. Ou seja, quanto maior for a disparidade entre niveis de infra-estrutura dos
paises, mais relevantes serdo as disparidades entre os niveis de comércio internacional. A existéncia de
adequadas redes ferroviarias, rodoviarias, portos navais, aeroportos, redes de telecomunicacgdes, de
transportes publicos, acesso a formagdo escolar, salde, acesso ao crédito, a investigagdo, etc. criam
todo um conjunto de beneficios econdémicos e eficiéncias produtivas que ndo serdo alcancadas caso
estas estruturas ndo existam. A infra-estrutura € um dos determinantes da localizagdo das empresas e
como tal do comércio.

No que concerne as variaveis de governanca analisadas, apenas as diferencas no grau de defesa do
direito a propriedade privada revelam uma significativa e positiva relacdo com as diferencas de comércio
internacional. Por outras palavras, quanto maior for a diferenca do grau de defesa do direito a
propriedade privada entre paises, maiores serdo as disparidades de comércio. De acordo com a
exposicdo feita no ponto 1.3.2.3, um forte enraizamento do direito a propriedade privada traz uma
superior garantia relativamente ao risco de expropriacdo. Ora, esta € uma séria ameaca a qualquer
empresario, pelo que um mais fraco garante de tal direito é factor suficiente para o néo investimento, o
que culminara em niveis de comércio inferiores.

Por fim, de destacar ainda a forte importancia assumida pelas diferencas de niveis tecnolégicos, medidos
através do Peso das exportacdes de alta tecnologia nas exportacdes totais. Maiores diferengas entre
niveis tecnologicos tém uma forte relagdo com maiores disparidades nos niveis de comércio
internacional. A tecnologia assume uma importancia determinante no aumento da produtividade dos
factores de producéo. Os paises possuidores de elevados niveis tecnoldgicos aprofundam as aptidées do
seu capital humano, potenciam a sua produtividade e geram maiores taxas de lucro. Como consequéncia

temos uma maior acumulacéo de capital e superiores crescimentos econdmicos. As regiées com maiores

82



Sobre o conceito e medicdo da desigualdade comercial

perspectivas de crescimento econdmico serdo destino de maiores investimentos. Por conseguinte, estas

serdo as regifes onde o comércio internacional se ira localizar.
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Capitulo 5. - CoNcLUSAO

Através da presente investigacdo ambicionou-se a compreensdo das tendéncias econdmicas de
comeércio internacional, a avaliacdo das suas desigualdades e a andlise dos factores que as determinam.
Segundo a andlise efectuada, os paises/regides com uma maior dimensdo populacional, uma maior
capacidade de criacdo de riqueza, um maior nivel de poder de compra e um maior mercado irdo atrair
uma parte mais que proporcional das empresas. Estes locais representam o mais eficiente acesso aos
consumidores, aos trabalhadores e as restantes empresas a operar no mercado. Como tal, as
concentracbes de mercado revelam-se detentoras das maiores perspectivas de produtividade e
crescimento. A aplicagdo do indicador topografico vai ao encontro desta conclusdo: a desigual
distribuicAo mundial da riqueza apresenta grandes semelhancas com a distribuigo do total das
exportacoes.

Os resultados do indicador de Herfindahl vieram clarificar o que se acaba de expor. Numa primeira
andlise, a aplicacao deste indicador a totalidade das exportacdes, em termos globais, evidenciou dois
resultados importantes: a concentracdo mundial do comércio, para além de (i) ser relativamente reduzida
tem (ii) vindo a diminuir desde 1972. O primeiro resultado apontado é explicado pela especializagédo
produtiva e especializacdo por gamas de produtos, que resultam numa relativa compensacao comercial
em termos globais. No entanto, tal ndo exclui a existéncia de elevados niveis de concentragdo comercial
em determinados pélos regionais. Uma analise mais aprofundada veio precisar isto mesmo. A aplicagédo
do indicador de Herfindahl, primeiramente, ao total dos paises agrupados pelos “6 continentes
comerciais” e, seguidamente, de forma isolada ao conjunto de paises de cada um destes mesmos 6
continentes, evidenciou precisamente a existéncia de polos regionais com uma elevada concentragéo
comercial. Existe um elevado grau de concentracdo comercial global, predominantemente, na Europa,
América do Norte e, mais recentemente, na Asia. No que diz respeito ao segundo resultado acima
referido, ainda que o predominio comercial de determinados paises seja evidente, deu-se uma
diminuicdo da concentracdo comercial desde 1972 que é em grande parte explicada pelo surgimento de
novos polos comerciais entre paises em desenvolvimento. Ainda assim, o aprofundamento de analise
empirica traz também especificidades a conclusdo: no periodo considerado, existiu uma reducdo da
concentracdo comercial entre os paises do continente europeu, norte americano e asiatico, enquanto que
nos paises da América do Sul e Africa se assistiu a um aumento dessa concentracao.

Relativamente aos resultados obtidos sobre as diferentes estruturas produtivas e perfis de exportacdo
existentes, ressalvando algumas especificidades, os perfis de exportacdo da Europa, América do Norte e
Asia sdo bastante idénticos e sectorialmente abrangentes. Estes trés continentes evidenciam os valores
de exportacdo mais expressivos segundo a indUstria priméria, inddstria de base, industria de produtos
intermédios e industria de bens de equipamento. A América do Sul evidencia como principais padrdes de
exportacédo a industria primaria e a indlstria que envolve conjugacéo industrial. J4 a Africa cinge o seu
perfil exportador a indistria priméria. De destacar ainda que os sectores que marcam exclusivamente o

perfil exportador da Europa, América do Norte e Asia sofrem de uma forte concentracdo comercial.
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Inversamente, 0s sectores que determinam o padrdo de exportacdo da América do Sul e Africa, em
termos gerais, atingem 0s mais baixos valores de concentragdo. Como é possivel inferir, cada pais/regido
tem as suas proprias especializacdes produtivas e perfis de exportacdo. Uma forte tendéncia desta
especializacao produtiva e que foi teoricamente realcada, refere-se ao facto de a maior parte do comércio
internacional se centrar na troca de bens intermédios.

No que diz respeito aos processos de integracaol/liberalizacdo comercial, estes, sendo desenvolvidos
entre paises/regides com diferentes patamares de desenvolvimento, conduzem, em termos gerais, a uma
concentracdo de mercado nas regifes que apresentam maiores vantagens comerciais — maiores
produtividades e superiores perspectivas de crescimento. Exemplo disso s@8o 0s processos de
integracaol/liberalizacdo comercial desencadeados pelo GATT/OMC que resultaram em fortes assimetrias
comerciais a nivel mundial. Os paises desenvolvidos foram fortemente inseridos nos processos de
liberalizacdo dos seus mercados, enquanto os paises em desenvolvimento ficaram a margem de tais
processos. Como tal, 0 aumento comercial ocorreu em produtos de interesse exportador para os paises
desenvolvidos em face do constrangimento exportador dos produtos de interesse para os paises em
desenvolvimento.

Para além dos factores explicativos da desigualdade comercial ja enunciados, a aplicacdo do modelo de
regressdo Tobit vem reforcar e clarificar mais alguns pontos. Concluiu-se que as diferentes
caracteristicas de estrutura sectorial, geogréfica, dota¢gbes factoriais, grau de integragdo comercial, nivel
de infra-estrutura e nivel tecnoldgico entre paises assumem papéis bastante influentes na distribuigdo
comercial. Em termos gerais, maiores diferencas nestas caracteristicas, registadas para os diferentes
paises, estdo relacionadas com superiores desigualdades comerciais. Cada um destes factores esta
relacionado, directa ou indirectamente, com o aumento da produtividade dos factores de producgéo que,
por sua vez, irdo influenciar a acumulacdo de capital e o crescimento econémico. Assim sendo, maiores
diferencas entre estes factores representardo condigcbes de participagdo comercial superiormente
dispares. Estas s@o conclusGes que estdo de acordo com o que foi teoricamente explorado. No que
concerne as diferencas sentidas na vertente de governanca, as mesmas ndo evidenciam um papel
determinante nas disparidades comerciais. Tal como enunciado teoricamente, as caracteristicas do
mercado tém uma influéncia superior nas decisdes de investimento relativamente as forgas politicas.
Para finalizar, apenas deixar algumas sugestfes de investigacao futura. Uma andlise mais aprofundada
da forma como a especializagcdo por gama de produto influencia a compensac¢éo comercial sera relevante
para a continuidade do presente trabalho. Para além disso, a abrangéncia do presente trabalho néo
permitiu aprofundar uma investigagdo empirica mais pormenorizada de cada um dos temas teoricamente
abordados. Como tal, fica a sugestdo de cada um dos temas ser abordado empiricamente numa

perspectiva explicativa das desigualdades do comércio internacional.
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ANEXOS
Tabela A 1 - Conjunto dos 71 sectores e respectiva descricéo.
Cdédigo |Sector Descricéo
1 BA |Cimento Cimento e produtos derivados
2 BB |Ceramica Ceramica (incluindo produtos minerais manufacturados néo especificados)
3 BC |Vidro Vidro
4 CA __[Ferro e Aco Ferro e aco (incluindo ferro gusa e folha de aco)
5 CB__ [Tubos Tubos e produtos da primeira fase de transformagéo
6 CC__[Metais N&o Ferrosos Metais n&o ferrosos
7 DA _|Fiacédo Fios e tecidos
8 DB |Vestudrio Vestudrio (sendo o tecido a matéria-prima principal)
9 DC |Malhas Malhas (feitas directamente a partir de fios)
10 DD |Tapecaria Carpetes e téxtil lar
11 DE |Curtumes Couro, peles com pélo e calcado
12| EA |Artigos de Madeira Artigos de madeira
13 EB__|Mobiliario Mobilirio (feito de madeira ou outros materiais)
14| EC |Papel Papel e celulose
15[ ED_|Imprensa Imprensa e publicagcfes
16 EE |Artigos Manufacturados Variados Brinquedos, equipamento desportivo e produtos manufacturados variados
17| FA |Estruturas Metdlicas Grandes estruturas metélicas
18| FB__|Hardware Variado Hardware variado
19| FC |Motores Motores, turbinas e bombas
20| FD |Equipamento Agricola Equipamento agricola
21| FE [Ferramentas Mecanicas Ferramentas mecanicas
22| FF__|Equipamento de Construcéo Equipamento de construcéo e de obras publicas
23| FG |Maquinaria Especializada Magquinaria Especializada
24| FH_|Armamento Armas e material de guerra
25 Fl Instrumentos de Preciséo Instrumentos de precisdo
26 FJ __[Relojoaria Relojoaria
27| FK [Optica Optica, fotografia e equipamento cinematogréafico
28| FL |Componentes Electrénicos Componentes electrénicos
29 FM_[Consumiveis electrénicos Consumiveis electrénicos
30| FN_|Equipamento de Telecomunicacdes Equipamento de telecomunicacdes
31| FO |Equipamento de Informatica Equipamento de informética (incluindo material de escritério)
32| FP__|Electrodomésticos Electrodomésticos
33| FQ |Equipamento Eléctrico Equipamentos eléctricos industriais
34| FR _|Aparelhos Eléctricos Aparelhos eléctricos
35| FS |Componentes de Veiculos Componentes de veiculos
36 FT__|Automéweis e Motos Carros e motos
37| FU |Veiculos Comerciais Veiculos comerciais e equipamento de transporte (incluindo veiculos de trasporte publico e equipamento ferroviario)
38| FV_|Embarcacdes Embarcacdes (incluindo plataformas de petréleo)
39 FW [Aeronautica Aeronautica
40| GA |Produtos Quimicos Inorgéanicos Produtos quimicos inorganicos
41| GB__[Fertilizantes Fertilizantes
42| GC |Produtos Quimicos Organicos Produtos Quimicos Organicos
43| GD_|Tintas Tintas, corantes e produtos quimicos intermédios variados
44| GE |Artigos de Higiene Pessoal Artigos de higiene pessoal, sabdes e perfumes (incluindo preparacdes quimicas variadas)
45| GF _|Farmacéutica Farmacéutica
46| GG _[Plasticos Plasticos, fibras e resinas sintéticas
47| GH [Artigos Plasticos Artigos plasticos
48 Gl __|Artigos de Borracha Artigos de borracha (incluindo pneus)
49| HA |Minérios Ferrosos Minérios ferrosos e sucata
50 HB_[Minérios N&o Ferrosos Minérios ndo ferrosos e sucata
51| HC |Minerais Ndo Transformados Minerais ndo transformados
52 IA__|Canfes Canfes (incluindo lenhite e outros produtos de energia primaria)
53 IB__|Petrdleo Petréleo
54 IC__|Gés Natural Gas natural (incluindo todos os gases provenientes do petréleo)
55 IG__ [Cando Canéo
56 IH__|Produtos Petroliferos Refinados Produtos petroliferos refinados
57 1l Electricidade Electricidade
58| JA [Cereais Cereais
59| JB |Outros Produtos Agricolas Comestiveis |Outros produtos agricolas comestiveis
60 JC [Produtos Agricolas Ndo Comestiveis Produtos agricolas ndo comestiveis
61| KA [Produtos Cerealiferos Produtos cerealiferos
62| KB |Gorduras Gorduras (de origem animal ou vegetal)
63| KC |Camne e Peixe Carne e peixe
64| KD |Conservas Carne/Peixe Conservas de carne/peixe
65| KE |Conservas Fruta Conservas de fruta e vegetais
66 KF_[Aclcar Produtos de acUcar (incluindo chocolate)
67| KG__|Alimentacdo Animal Alimentacdo animal
68| KH |Bebidas Bebidas
69 KI__|Tabaco Tabaco
70| NA |Joalharia, Obras de Arte Pedras preciosas, joalharia, obras de arte
71 NB__ [Ouro Néo Monetério Ouro ndo monetério
72| NV __ |Produtos N&do Especificados Produtos néo especificados
73| TT | Total Total
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Tabela A 2 - Conjunto dos 75 paises.

Paises

Albania

Alemanha

Arabia Saudita

Argélia

Argentina

Australia

Austria

Bangladesh

Bielorrasia

Bolivia

Bdsnia Herzegovina

Brasil

Bulgéaria

Camardes

Canada

Cazaquistédo

Chile

Colémbia

Coreia do Sul

Costa do Marfim

Croécia

Dinamarca

Egipto

Equador

Eslovaquia

Eslovénia

Espanha

Esténia

EUA

Federacdo Russa

Filipinas

Finlandia

Franca

Gabéo

Grécia

Holanda

Hungria

india

Indonésia

Irlanda

Islandia

Israel

Italia

Japao

Let6nia

Libia

Lituania

Maceddnia

Malasia

Marrocos

México

Nigéria

Noruega

Nova Zelandia

Paquistao

Paraguai

Peru

Polénia

Portugal

Quénia

Quirguistéo

Reino Unido

Republica Checa

Republica Popular da China

Roménia

Sri Lanka

Suécia

Suica

Tailandia

Tunisia

Turquia

Tabela A 3 - Conjunto dos 71 sectores e

respectivos estadios do processo produtivo.

Industria primaria

HA

Minérios Ferrosos

HB

Minérios N&o Ferrosos

HC

Minerais N&o Transformados

1A

Canvbes

1B

Petréleo

IC

Gas Natural

JA

Cereais

JB

Outros Produtos Agricolas Comestiveis

JC

Produtos Agricolas Ndo Comestiveis

Industria de base

BA

Cimento

BB

Ceramica

BC

Vidro

CA

Ferro e Aco

C

Metais N&o Ferrosos

G

Produtos Quimicos Inorganicos

[elbd(e]

G

Produtos Quimicos Organicos

1G

Carnvdo

Produtos intermédios

CB

Tubos

DA

Fiacdo

EA

Artigos de Madeira

EC

Papel

FA

Estruturas Metélicas

FB

Hardware Variado

FC

Motores

F

L

Componentes Electrénicos

FS

Componentes de Veiculos

GB

Fertilizantes

GD

Tintas

GG

Plasticos

Gl

Artigos de Borracha

Bens de equipamento

FD

Equipamento Agricola

FE

Ferramentas Mecanicas

FF

Equipamento de Construgdo

FG

Maquinaria Especializada

FH

Armamento

F

Instrumentos de Preciséo

FN

Equipamento de TelecomunicacGes

FO

Equipamento de Informéatica

FQ

Equipamento Eléctrico

FR

Aparelhos Eléctricos

FU

Veiculos Comerciais

FV

Embarcacdes

FW

Aeronautica

Pro

dutos que envolvem conjugacgéo industrial

DE

Curtumes

El

@

Mobilidrio

ED

Imprensa

Gl

I

Artigos Plasticos

IH

Produtos Petroliferos Refinados

Electricidade

KB

Gorduras

KC

Carne e Peixe

KF

Acucar

KG

Alimentag&o Animal

Bens de consumo

DB

Vestudrio

DC

Malhas

DD

Tapecaria

EE

Artigos Manufacturados Variados

FJ

Relojoaria

FK

Optica

FM

Consumiweis electrénicos

FP

Electrodomésticos

FT

Automéweis e Motos

GE

Artigos de Higiene Pessoal

Gl

T

Farmacéutica

KA

Produtos Cerealiferos

KD

Consenvas Carne/Peixe

KE

Conservas Fruta

KH

Bebidas

K

Tabaco

Produtos néo especificados

NA

Joalharia, Obras de Arte

N

@

Ouro Ndo Monetério

NV

Produtos N&o Especificados

90



Grafico A 1 - Distribuicdo sectorial das exportagdes, do ano de 1972, por continente e respectivo indicador de Herfidahl.
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Grafico A 3 - Distribuicdo sectorial das exportagdes, do ano de 1990, por continente e respectivo indicador de Herfidahl.
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Grafico A 4 - Distribuicdo sectorial das exportagdes, do ano de 1999, por continente e respectivo indicador de Herfidahl.
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Grafico A 5 - Distribuicdo sectorial das exportagdes, do ano de 2008, por continente e respectivo indicador de Herfidahl.
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Tabela A 4 - Perfil exportador dos paises da Europa, da América do Norte e da Asia, no ano de
2008.

Europa América do Norte Asia
Mais Menos Mais Menos Mais Menos

Industria primaria
HB [Minérios N&o Ferrosos X
HC |Minerais N&o Transformados X
IA [Carvbes X X
IB [Petréleo X X
IC [Gés Natural X X
JC |Produtos Agricolas Nao Comestiveis X
Indlstria de base
BA |Cimento X X
BB |Ceramica X
CA |Ferro e Ago X X
GC |Produtos Quimicos Organicos X
IG [Canvdo X X X
Produtos intermédios
EA |Artigos de Madeira X
FA |Estruturas Metalicas X X
FL [Componentes Electrénicos X X
GD |Tintas X
GG |Plasticos
Bens de equipamento
FD [Equipamento Agricola
FE [Ferramentas Mecanicas X
FG [Maquinaria Especializada X
FH [Armamento
Fl |Instrumentos de Preciséo X
FN |Equipamento de Telecomunicacdes X
FO |Equipamento de Informética X X
FU |Veiculos Comerciais X
FV |Embarcacbes X
FW [Aeronautica X X
Produtos que envolvem conjugacéo industrial
DE [Curtumes X X
EB [Mobilidrio X
ED |Imprensa X
KC |Carne e Peixe X X
KF [Aclcar X X
KG |Alimentac&o Animal X
Bens de consumo

X | X

X IX | X |[X

DB [Vestuario
DC [Malhas
DD | Tapecaria
EE |Artigos Manufacturados Variados X
FJ [Relojoaria X
FK |Optica X X
FM |Consumiveis electrénicos X
FP |Electrodomésticos X
FT [Automoéweis e Motos X X X
GE |Artigos de Higiene Pessoal X X
GF |Farmacéutica X
KA [Produtos Cerealiferos X
KD [Conservas Carne/Peixe X
KE |Conservas Fruta X
KH |Bebidas X
Kl [Tabaco X X X
Produtos ndo especificados
NA |Joalharia, Obras de Arte X X

XX [ X |IX|X
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Tabela A 5 - Perfil exportador dos paises da América do Sul e de Africa, no ano de 2008.

América do Sul Africa
Mais Menos Mais Menos
IndUstria primaria
HA [Minérios Ferrosos X
IA [Canbes X
JA [Cereais X
JB |Outros Produtos Agricolas Comestiveis X
JC |Produtos Agricolas Ndo Comestiveis X X
IndUstria de base
GA |Produtos Quimicos Inorganicos X
IG [Canéo X X
Produtos intermédios
DA |Fiacéo X
EA [Artigos de Madeira X
FL |Componentes Electrénicos X X
GB |Fertilizantes X
Bens de equipamento
FD |Equipamento Agricola X
FE |Ferramentas Mecéanicas X
FF |Equipamento de Construgao X
FH [Armamento X X
FN [Equipamento de Telecomunicag¢des X X
FQ [Equipamento Eléctrico X
FW |Aeronautica X X
Produtos que envolvem conjugacéo industrial
Il [Electricidade X
KC [Carne e Peixe X
KF [Aclcar X
Bens de consumo
FJ |Relojoaria X
FM |Consumiveis electronicos X
KE |Conservas Fruta X
KH [Bebidas X
Kl |Tabaco X
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