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Introducao

Esta comunicacdo baseia-se em investigacdes que decorreram no ambito de dois
projectos realizados entre os anos de 1998 e 2003, junto de familias residentes nos bairros
de Mafalala, Polana Cani¢o A e Hulene B na periferia de Maputo?2. Estes bairros incluem
-se no conjunto dos sessenta e seis “bairros de canigo” que formam a periferia de
Maputo. A maioria destes bairros ndo sofreu qualquer processo significativo de
urbanizagdo planificado, os servigos de apoio social sdo escassos, as ruas asfaltadas
raras, o saneamento bésico praticamente inexistente e a maior parte das habitagdes nao
possui dgua canalizada nem energia eléctrica. Foi neste contexto social e espacial,
caracterizado por uma precariedade de infra-estruturas urbanas e de servigos sociais,
por indices elevados de ”pobreza3” e desemprego formal, que as investigacdes se
desenvolveram, centrando-se em familias maioritariamente origindrias das regides

rurais do Sul de Mogambique*.

Compreender as condicdes de vida de familias “pobres” na Africa Subsariana tem sido o

1 Artigo aceite para publicagdo na revista Studia Africana

Ana Bénard da Costa é bolseira de pés-doutoramento no Instituto Investigacdo Cientifica e
Tropical, antropéloga, com um doutoramento em Estudos Africanos Interdisciplinares em
Ciéncias Sociais (ISCTE, Lisboa).

2 Cf. Bénard da Costa 2003; Oppenheimar 2003)

3 Sobre a evolucdo do conceito de pobreza ver Oppenheimer e Raposo (2002: 43-45)

4 Foram entrevistadas 81 familias e inquiridas 1000 e foi realizado trabalho de terreno mais
aprofundado, utilizando a metodologia da observacdo participante e de histérias de vida e
histérias de familia, com seis familias do bairro Polana Canico A
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objectivo dos multiplos estudos que se desenvolveram na década de 905. No entanto, em
sua grande maioria, estes estudos, apesar de concluirem da importancia da articulacao
de fontes de rendimento na sobrevivéncia das familiasé, ndo se debrucam de forma
aprofundada sobre os processos internos através dos quais essa articulacdo se realiza.
Este artigo, ndo descurando a importancia do contexto social e econémico em que estas
familias se inserem, analisa as dindmicas intra-familiares considerando esta reflexdo
como essencial na compreensdo dos processos subjacentes ao desenvolvimento de
actividades geradoras de rendimentos e/ou produtos que os diferentes membros das

familias desenvolvem.

A importancia desta perspectiva analitica justifica-se pelas caracteristicas das estratégias
econdmicas em estudo: dispersdo dos membros da familia por diferentes sectores da
economia e, por vezes, por diferentes areas geogréficas e articulacdo dos recursos. S6
analisando as dindmicas internas as familias e as relacdes que se desenvolvem entre os

seus membros, poderemos compreender como este processo se organiza e é gerido.

A necessidade de ampliar o ambito da andlise deriva igualmente da constatacdo da
intima relacdo existente entre a sobrevivéncia e a reproducao social. As actividades que
os membros das familias desenvolvem no seu quotidiano e que tém como objectivo
garantir a sua subsisténcia fisica, social e cultural, ndo se podem dissociar das estratégias
que visam a manutencdo, renovagdo e transmissdao dos diferentes tipos de capital

(econémico, simbolico e social) entre as diferentes geracdes (Bordieu [1994] 2001: 99).

Partindo desta perspectiva analitica, este artigo procura compreender como se
processam os niveis de articulacdo e de coordenacdo no interior das familias que

possibilitam o desenvolvimento de estratégias econémicas, entendendo estas como o

5 Salientam-se os estudos realizados no ambito do programa Poverty Strategies Initiative (PSI)
das Nagoes Unidas (c.f. Gonzalez de la Rocha e Grinspun 2001), os estudos realizados no ambito
do programa Poverty Reduction Strategqy do Banco Munidal (cf. World Bank 1998 e 1999), e outros
estudos realizados a margem destas institui¢ées (cf. Livi-Bacci e Santis 1998, Oppenheimer 2002,
Sahn e Younger 2004).

6 A articulacao de fontes de rendimento diversificadas ndo é exclusiva das estratégias das familias
da periferia de Maputo, nem sequer das familias a residir em meios urbanos ou rurais da Africa
subsariana ou noutras regides ditas em “vias de desenvolvimento” (cf. Creed 2000) ou mesmo
“desenvolvidas” (cf. Barlett 1993, Lima 1992). Creed relaciona o desenvolvimento desta estratégia

nao apenas com situacdes de crise econémica, mas também com a flexibilidade da economia
global (2000:9).
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conjunto articulado de praticas através das quais os membros das familias obtém

rendimentos e/ou produtos.

Os olhos do negécio: o “informal” na cidade de Maputo

Perante uma situa¢do de aumento e intensificacdo populacional, pobreza generalizada e
escassez de emprego, como é que sobrevivem as familias da periferia de Maputo? Para
responder a esta questdo é necessario recuar no tempo e fazer uma breve referéncia a
evolucdo do chamado sector “informal”” da economia — é dentro deste sector que se
inserem grande parte das actividades econdémicas que as familias desenvolvem — desde
o periodo dominado por politicas econémicas socialistas até aos altimos anos do século
XX, altura em que imperam politicas econémicas liberalizantes. Este recuo temporal
permite contextualizar a andlise dentro de um processo marcado por sucessivas
mudancas de cariz econdémico que geraram respostas diferenciadas por parte da
populacdo. As estratégias econdémicas que as familias desenvolvem actualmente
resultam de um “saber” adquirido e de uma experiéncia que influencia e explica as

opgdes que actualmente fazem e que condicionam o seu futuro.

Até meados dos anos 80, o sector “informal” em Maputo era relativamente incipiente.
Conhecido como “mercado paralelo” ou “candonga”, “funcionava” de diversas formas,
como por exemplo: os artigos que o governo “disponibilizava” a pregos subsidiados
eram adquiridos ou desviados e acambarcados pela populacdo que os comercializava a
precos muito superiores; através de esquemas de contrabando introduziam-se na cidade
produtos dos paises vizinhos; a populagdo adquiria produtos produzidos localmente

para consumir e/ ou revender.

A partir de meados dos anos 80, com a introdugdo do PRE (Programa de Reabilitacao
Econdmica) e a implementagdo de uma “economia de mercado”, o comércio informal
desenvolveu-se exponencialmente. A populacdo de Maputo, atingida pela crise do
desemprego e pela reducdo dos saldrios reais no ambito das reformas econdémicas,
procura, desta forma, fontes alternativas de rendimentos. O rdpido crescimento do

sector informal explica-se, pelo menos parcialmente, pelas medidas econdémicas e

7 Existe uma extensa bibliografia sobre este assunto. Ver, por exemplo, Hugon 1980a, 1980b e
1999, Roberts 1994, Lautier, Miras e Morice 1991, Lautier 1991, 1994 e 1995, Grassi 2003
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financeiras que o PRE imp0s e que geraram desemprego, impostos mais elevados ao
comércio formal e taxas alfandegdrias acrescidas para os produtos importados. A
resposta da populacgdo incluiu, entre outras estratégias, as seguintes: desenvolvimento
de esquemas de angariacdo de rendimentos complementares aos saldrios (corrupgao,
subornos, desvios de produtos); desenvolvimento de actividades ilicitas (roubos, por
exemplo); criacdo de esquemas alternativos de escoamento de produtos (comércio
informal, vulgo “dumba-nengues”), o desenvolvimento de todo um sistema de mercado
que Carlos Lopes desigha como “intermediagdo comercial em cascata” (cf. Lopes e
outros 2002a) e uma intensificagdo crescente daquilo que em lingua inglesa é designado
como bargain (Trefon 2002:6)8. As formas de pagamento envolvidas neste tipo de
transacgdes sdo mdultiplas, ndo exclusivas entre si (dinheiro, servigos, bens, trocas de
favores...) e podem dilatar-se no tempo. Dependem daquilo que é transaccionado, dos

agentes envolvidos no processo e das relacdes que entre estes existem.

Data desta época o grande desenvolvimento dos mercados informais de rua, os “dumba-
nengues”. Desde o inicio dos anos 90 e até a viragem do século, este quadro sofreu
algumas alteragdes. Alguns dos “dumba-nengues” desapareceram e outros surgiram em
zonas menos centrais e a profusdo de vendedores de rua diminuiu no centro da cidade.
Ocorreu uma maior especializagdo dentro dos mercados (formais e informais), onde os
diferentes produtos se agrupam por zonas distintas, e certas actividades desenvolveram-
se muito (todas as que se relacionam com a construgdo civil) enquanto outras terao

diminuido.

Da mesma forma, a imaginagdo dos “agentes econdmicos” desenvolveu-se a medida que a
experiéncia se acumulou. Esta “imagina¢do”, caracterizada por uma grande versatilidade,
acompanha oportunidades de negécio momentéaneas, pressupoe multiplas articulagdes e o
desenvolvimento do sistema de bargain. Neste processo, as relagdes sociais e/ou
econdmicas entre os actores — o seu capital social — sdo um recurso e simultaneamente
um meio através do qual se captam outros recursos. Por isso, para se compreenderem as

estratégias econdmicas desenvolvidas por familias na periferia de Maputo é necessario ter

8 O campo semdantico a que se refere este termo, é em Mocambique muitas vezes evocado pela
palavra “desenrascar”, embora esta tenha neste pais um significado muito mais abrangente do
que o termo bargain tem em inglés.
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em consideracdo todos os recursos e relacdes sociais que podem ser mobilizados, bem
como as diferentes formas possiveis de acesso a esses recursos e de desenvolvimento
dessas relacdes. Nada disto € ilimitado, mas pressupde dindmicas complexas e a inclusao
de mdltiplos elementos (e combinacdes de elementos) que as andlises econémicas
convencionais ndo consideram e que muitas vezes desafiam as capacidades do mais
criativo dos investigadores. A posse de certos bens e conhecimentos pode ser ren-
tabilizada, assim como o acesso a lugares, sectores ou pessoas. As formas de rentabilizagao
dependem das relagdes sociais preexistentes entre as partes ou das relagdes que os actores
sociais querem (ou ndo) implementar. Sao estas relagdes sociais que muitas vezes
determinam o “valor” da transaccdo, as formas e os tempos de pagamento. Bens e
servigos, conhecimentos e posicdes de poder tém “precos” variaveis em fungdo quer das
relacdes existentes entre as partes envolvidas no “negécio” quer dos “interesses” res-
pectivos naquilo que esta a ser transaccionado ou que pode vir a ser transaccionado num

futuro préximo.

Resumindo, uma andlise das estratégias econdmicas das familias na periferia de Maputo
tem de ter em conta todos os recursos comercializaveis, os diferentes tipos de relacdes
sociais envolvidas nessas transac¢des, as diferentes formas possiveis de trabalho —
emprego formal, trabalho informal, trabalho ndo pago e produgdo de subsisténcia —, os
recursos relacionados com o chamado “capital humano” (satde, educacdo e
capacidades), com a estrutura familiar em que se inserem os actores e o seu grau de
coesdo, com o patriménio (entendendo este termo no sentido mais amplo possivel) de

que sao portadores e as redes sociais a que pertencem.

A vida ndo tem caminho para trabalhar: estratégias econémicas das familias

Compreender os processos através dos quais as familias da periferia de Maputo
conseguem garantir a sua subsisténcia ndo constitui tarefa simples. Os mecanismos
através dos quais se desenvolvem estas estratégias sdo complexos e os actores sociais

tém as “suas estratégias” face a quem os questiona sobre este assunto. Muitas vezes

? A necessidade de considerar as multiplas formas de trabalho possiveis na andlise das estratégias
de sobrevivéncia e reprodugdo social tem sido salientada por varios autores em diferentes partes
do mundo (cf. Rodrigues 2004, Trefon 2002, Grassi 2003).
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respondem com relutdncia a perguntas relacionadas com a proveniéncia e a gestdo
interna de rendimentos. As vezes consideram vantajoso apresentar uma situacdo mais
“miserabilista” do que é de facto. Algumas das fontes geradoras de rendimentos
directos ou indirectos ndo sao consideradas pelos préprios como tal ou por serem ilegais
ou socialmente condenaveis ndo as revelam. Por dltimo, os imponderaveis constituem a
norma e as pessoas muitas vezes ndo sabem, nem podem saber, quais os rendimentos
que auferem e qual o montante com que cada um dos membros contribui para o orga-
mento familiar. Tudo depende de varios factores: chega o irmao da Africa do Sul ou nao,
chove ou nao, vende-se ou nao. E impossivel fazer contas ou previsdes num contexto

onde praticamente tudo é imprevisivel.

Verificou-se no ambito das investigacdes realizadas que apenas cerca de 10% dos
membros das familias declararam que viviam somente de rendimentos provenientes de
trabalho no chamado sector formal da economia urbana. Todos os restantes membros
das familias que desenvolviam actividades geradoras de rendimentos enquadravam-se
no sector informal ou a classificacdo destas era imprecisa (cozinheiros, motoristas,

guardas, empregados domésticos).

Muitas das familias tinham membros emigrados na Africa do Sul (30,4% das familias em
Mafalala, 11% no Polana Canico A e 50% em Hulene B) que enviavam dinheiro para
ajudar a familia que vivia nos bairros e/ou quando vinham de visita traziam

“presentes”.

Da andlise dos dados ressalta a importancia da pluriactividade e da complementaridade
das actividades econdmicas desenvolvidas na familia para a sobrevivéncia desta
unidade social. Em praticamente todas as familias existem vdrias pessoas a trabalhar em
actividades geradoras de rendimentos ou de produtos. Grande parte destas actividades
realiza-se de modo “informal” e/ou destina-se ao auto-consumo, como é o caso da
producdo agricola nas machambas exploradas directamente por membros da familia
residentes na cidade ou por outros familiares que residem no campo (39% das familias

em Mafalala, 61% no Polana canigo A e 50% em Hulene B).

Muitas destas familias tém bancas de vendas dos mais variados produtos a porta de casa

ou vendem noutros locais: mercados do bairro, pequenos “bares” que fazem em casa, na
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estrada. Muitos dos membros das familias desenvolvem outros tipos de actividades
geradoras de rendimentos em casa: sdo curandeiros, tém pequenas oficinas, confeccio-

nam comida para venda.

A actividade agricola tem uma importancia significativa neste estudo® e essa
importancia ndo é apenas econémica, mas advém também do valor simbdlico atribuido
a “terra de origem”, que funciona como um dos elementos de coesao e de identidade do

grupo familiar.

As familias obtém muitos dos produtos agricolas através de trabalho directo ou por
troca de bens da “cidade”. Neste ultimo caso existe uma enorme variedade de situagoes,
que vao das trocas regulares e frequentes — e neste caso constituem uma importante
fonte de sustento e implicam “trabalho” (organizacdo das viagens, aquisicdo dos
“presentes” que se quer levar) e “investimento” por parte de quem as realiza — até as
trocas esporadicas e simbdlicas que se realizam apenas quando, por qualquer razao
extra-econémica, se realizam visitas aos parentes do campo ou estes se deslocam a

Maputo.

Verificaram-se diversos processos desenvolvidos pelas familias com vista a produgdo
agricola. Em alguns casos, as familias possuem terrenos na periferia na cidade (muitas
vezes de aquisicdo recente) e alguns dos membros, na sua maioria mulheres, deslocam-
se diariamente ao local para os trabalharem. Noutros casos, estes situam-se mais longe
da cidade, facto que obriga a deslocacdes que implicam estadias mais ou menos
prolongadas no local da machamba. Quando estas machambas se localizam na “terra de
origem”, o seu cultivo estd, na maior parte dos casos, a cargo de parentes proximos que
ai residem (a primeira ou segunda esposa, pais, tios, irmdos). Existem ainda casos em
que a familia usufrui de produtos agricolas provenientes de duas machambas — por
exemplo, a machamba que se situa na “terra de origem” e a machamba de outra regido
explorada por outros membros da familia. Estas diferentes situacdes obrigam a que
exista uma dispersdo espacial da familia. H4 membros da familia a residir em

permaneéncia no bairro, outros membros que residem na regido onde se situa a machamba

10 A importancia continuada da actividade agricola desenvolvida por mulheres em meios
urbanos mogambicanos foi plenamente demonstrada por Kathleen Sheldon (cf. 1999).
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e outros que sdo “itinerantes” e passam parte do seu tempo no bairro e parte do seu

tempo no campo.

Trabalhar a matemdtica na cabeca para sair esse dinheiro: gestao doméstica e

organizacao das actividades econémicas

Antes de iniciar esta parte importa salientar que os rendimentos ou produtos resultantes
das actividades econémicas podem ser imprevisiveis e, na maioria dos casos, ndo estdo
garantidos a priori. Muitas dessas actividades implicam “negécios”, um conhecimento da
“procura” e uma capacidade de antecipacdo e imaginacdo que garanta, face a
“concorréncia”, um minimo de possibilidades de sucesso. Outras actividades dependem
de relacdes sociais, de conhecimentos, de trocas de favores, onde o sistema de bargain esta
presente. Outras ainda, como a produgdo agricola, dependem do clima e baseiam-se em
conhecimentos ancestrais que incluem a consciéncia do risco e da inseguranga.!!
Consequentemente, a imprevisibilidade e a inseguranca que caracterizam o contexto
urbano ndo constitui uma inovacado. Pelo contrario, na cidade existe a possibilidade de

“jogar” em vérias frentes, sendo o leque de oportunidades potencialmente acrescido.

Todavia, as potencialidades s6 se concretizam na conjugacdo de diferentes actividades e
no desenvolvimento simultdneo das relagdes sociais que estas pressupdem. Por sua vez
nas relacdes sociais que desenvolvem, os actores exprimem comportamentos e valores
que, em fungdo de diferentes circunstancias e interesses, podem ser essencialmente

contraditdrios entre si.

Por conseguinte, sdo estas multiplas articulagdes e inter-relacdes entre diferentes
actividades geradoras de rendimentos ou produtos, diferentes tipos e niveis de relacdes
sociais e diferentes comportamentos regidos por valores as vezes contraditérios que

constituem as caracteristicas fundamentais do contexto em analise.

A conjugagdo destas atitudes, aparentemente dispares mas interdependentes, gera nos

actores contradigdes que sdo visiveis quando se comparam diferentes discursos onde estao

1 Esta inseguranca é atenuada desde ha mais de 100 anos por actividades complementares
desenvolvidas na Africa do Sul e em contextos urbanos; no entanto, nas memorias de muitos esta
a fome provocada por anos de seca ou de inundagoes.
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patentes representacdes de ideais normativos de distintos modelos culturais de referéncia
(muitas vezes em contradicdo com as praticas dos actores que os enunciam). As contra-
dicdes também transparecem quando se analisa a gestdo e a coordenacdo das actividades

geradoras de rendimentos e produtos que se processam no interior das familias.

Da mesma forma, este processo de pluralidade e mudanca normativa onde se articulam
diferentes cédigos culturais e praticas inovadoras nem sempre se desenvolve com
sucesso e tendo por vezes consequéncias tragicas (isolamento, loucura). Mas este “jogo”
. . . . “ . ”

pode também repetir-se num processo circular, dando origem a “grupos de interesse
efémeros e consequentemente a uma ainda maior inseguranca. E, talvez, a consciéncia
disso, mas reportando-se a um outro assunto, que leva um informante a referir o
seguinte:

Nunca pensei em mudar, mas a questdo nao é gostar do sitio, quando um ja esta no

mesmo sitio acha o sitio mais seguro e mais ideal para tudo, porque se muda é como

iniciar uma nova vida. Ha pessoas que fazem trocas e negécios com talhdes mas se

se habituam a este tipo de neg6cios correm o risco de ndo ficar em nenhum sitio,

porque a tendéncia é sempre continuar a trocar e fica-se em nenhum sitio, por isso

eu nunca gostei.

Nas restantes paginas deste artigo analisam-se duas familias de composi¢do e estrutura
diferente. A reflexdo incidira sobre as actividades geradoras de rendimentos e produtos
realizadas pelos diferentes membros. Partindo dai, procurar-se-d& compreender as
diferentes formas de gestdo e coordenagdo existentes e as relacdes de poder que deste

ponto de vista se podem apreender.
Familia de Josué

A familia de Josué é poligdmica e ele tem trés mulheres. Josué habita numa casa de
alvenaria com trés quartos de dormir — um para cada mulher —, sala/casa de jantar e
dois anexos exteriores. Num dos anexos fica um quarto (onde dormem as doze criancas
e a avo) e a casa de banho (com fossa) e no outro anexo existem duas divisdes semi-
acabadas, onde cozinham. Tém electricidade, frigorifico, duas televisdes, video, telefone
fixo, telemoéveis e aparelhagem de musica. Nesta casa residem em permanéncia e
teoricamente dezassete pessoas, sendo cinco adultos e doze criangas até aos 17 anos

(umas das criangas é sobrinha de Josué). Existe, no entanto, uma circulagdo permanente
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de outras pessoas: as mulheres vao para a machamba por temporadas, os sobrinhos vém
da Africa do Sul, as sobrinhas, cunhadas, irmas chegam e partem. Durante a pesquisa de
terreno foi possivel contactar com intimeros familiares residentes noutras casas e muitas
vezes havia filhos ausentes que tinham ido para casa de outros membros da familia. A
“logistica” desta circulagdio em relacdo ao espaco (onde dormiam) e refeicbes é
organizada, segundo disseram, da seguinte forma:

Depende, as vezes se vém a minha irmd e o meu cunhado libertamos um quarto, ou

se for crianca dorme com as criangas, se for um rapaz mais velho as meninas saem e

ele dorme s6 com os rapazes (Josué).

Se eu quiser como aqui [em casa do Josué], hda sempre comida, ndo preciso avisar,
nés ndo temos essa tradicdo. N6s somos machanganas, ndo cozinhamos pouca
comida, nds contamos com qualquer pessoa, se ndo chegar, comemos menos e

bebemos chéd ou vemos TV (sobrinha de Josué).

Os diferentes membros da familia tém uma certa autonomia nesta circulacao: a filha
mais velha vai por temporadas para casa das primas, as mulheres ficam mais ou menos
tempo na machamba e deslocam-se com frequéncia a casa de outros familiares, irmas
destas aparecem e permanecem para as ajudar ou substituir nas tarefas domésticas. Este
vaivém constante gera alguns conflitos e confusdes que contradizem os discursos nos
quais transparece um “ideal” hierdrquico e organizacional ao nivel das relacdes de

poder e distribuicao de tarefas que, na pratica, nem sempre se verifica.

Os rendimentos monetarios nesta casa sao essencialmente obtidos através do trabalho de
Josué, que é motorista. Josué tem o seu proprio automével, que rentabiliza de diversas

formas:

Trabalho numa empresa [...]. S6 quando eles tiverem trabalho é quando me
solicitam. Quando eles ndo tiverem nenhuma misséo eu fico em casa [...]. Nao ha
nenhuma coisa assinada [contrato]. [...] [ganha] tabela fixa, por dia, marca-se 50.000
[meticais]. E a partir das 8 horas até as 17.30. [Para além da empresa] tenho contrato
com pessoas particulares [...], através dos amigos, telefonam para acompanhar ali,
acola [...], s6 que sao poucos [...], nestes tltimos meses [...], este més ja tive ndo sei

quantos contactos.

Para além deste trabalho, também refere que faz trabalho de mecanica: “S6 que cobro

muito barato, porque ndo sou mecanico [...]. E uma forma de ajudar a pessoa a ndo ficar
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pendurada”.

O dinheiro que ganha, segundo afirmou, é irregular e insuficiente para sustentar a sua
familia, por isso o orcamento familiar é completado com outras actividades. A mais
importante é a producdo agricola. Numa primeira fase, os terrenos agricolas (a
machamba) situavam-se na terra de origem e eram cultivados pelas suas mulheres:
“Tamos por dois, trés meses, e voltivamos. Faziamos escala para uma ficar com as

criancas em Maputo”. A partir de 1998, através da sua irma mais velha, Josué soube que

havia a possibilidade de adquirir terras de cultivo perto de Boane.

A machamba de 12 hectares que possui perto de Boane é exclusivamente cultivada pelas
suas trés mulheres. Ele e os seus filhos ndo participam neste trabalho. Uma das suas
mulheres comentou: “O senhor Josué ndo gosta de ir a machamba, quando vai 14, so6 fica
em casa e ndo se mete nos trabalhos.” Outra acrescentou que achava “importante que as
filhas fossem a machamba aprender, mas o pai acha-as muito novas e quer que elas vao a
escola.” Em relacdo a filha mais velha (de 17 anos) que deixou de estudar, refere uma

das mulheres de Josué:

O pai ndo aceita que ela va a machamba [...], quer as criangas em casa, sendo ainda
comecam a ficar doentes 14. Foram uma vez a machamba com ela [a filha mais velha]
e ela quando voltou ficou quase dois meses de cama com malaria, o pai diz que nédo

vale a pena a Clara ir a machamba.

Os produtos que sdo produzidos na machamba (milho, mandioca, batata doce e outros)
destinam-se exclusivamente ao consumo doméstico (pelo menos assim foi mencionado)
e “sdo muito importantes, mas nem todos os anos a colheita é boa e ai temos de

comprar”.

As mulheres tém a exclusiva responsabilidade da gestao e organizagdo do trabalho na
machamba. Estas disseram que faziam “escalas”: duas vao a machamba e a outra fica em
casa a cuidar das criangas. Esta organizagao, pelo menos durante o tempo da investi-
gacdo de terreno, era mais “ideal” do que “prética”, pois nunca as “escalas” se passaram
de acordo com as previsdes. Em relacdo as decisdes de cultivo de produtos, referiu uma
delas: “Ninguém decide o que cultivar, quem tiver plantas de amendoim, mandioca,

traz e plantamos.”
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A machamba situa-se relativamente longe da cidade e quando vao cultivar dormem
numa palhota que entretanto ai construiram. Esta situacdo ndo parece desagradar-lhes
e permite-lhes um certo tempo livre das inimeras criangas e dos trabalhos domésticos

que tém de gerir. A propodsito destas estadias, uma das mulheres relatou o seguinte:

Um dia estdvamos as trés na machamba e o senhor Josué apareceu la a dizer que nédo
aguentava mais as criancas e que uma de nés tinha de voltar para casa, mas negamos e
ele saiu de la zangado. No dia seguinte foi 14 outra vez e disse: “uma de vocés tem de
voltar.” Disse que se ndo fossemos ja tinha feito as trouxas das criangas para as trazer
para a machamba. [...]. Gostamos muito de estar 14, conversamos muito e trabalhamos

entre nos.

Josué salientou que os rendimentos que auferia como motorista e mecanico, acrescidos
dos produtos produzidos nas machambas, eram insuficientes para cobrir todas as
despesas da casa. Devido a este facto, por vezes reinvestia parte do dinheiro na compra
de cabritos que criavam em casa e revendiam. Durante pouco tempo (trés meses) as
mulheres organizaram um “bar” em casa onde vendiam bebidas tradicionais por elas
confeccionadas. Este negocio acabou, segundo referiu Josué, porque “Era muita
confusdo, eu nao podia descansar, acabei por cancelar, os que vinham as vezes
roubavam”. Quando foi questionado sobre eventuais “negécios” que as suas mulheres
pudessem fazer, respondeu: “Tudo o que traz rendimento é bem-vindo, mas se eu
autorizasse uma a vender acabava por ter problemas, entdo ndo autorizei ninguém a

fazer ao contrario das outras, isso traz problema.”

Os problemas a que se refere podem estar relacionados com uma certa autonomia
financeira (e poder) que as mulheres poderiam conquistar se vendessem no mercado,
desequilibrando a relacdo hierdrquica familiar de cariz “tradicional” que parece existir
nesta familia, onde o homem é o tnico adulto que ganha dinheiro (a filha mais velha
“faz dinheiro a trancar, é dela, mas as vezes d4 um bocado a mae”). Esta situagdo
garante-lhe, simultaneamente, poder sobre as mulheres que economicamente estdo na
sua dependéncia e atenua os riscos de conflito resultantes de diferencas econémicas que
existiriam entre elas se estas se dedicassem a actividades geradoras de rendimentos
monetarios. Assim, Josué tenta manter os conflitos existentes dentro deste casamento

poligdmico (entre as mulheres e entre cada uma destas e o homem) dentro de certos
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limites e evitar situagdes de ruptura.’2 As alternativas de sobrevivéncia para estas
mulheres fora deste casamento sdo possiveis mas implicariam o desenvolvimento de
novas estratégias de sobrevivéncia e de outras relagdes sociais ou familiares, processo
esse que é dificil e de elevados custos materiais, sociais e afectivos (os filhos em principio

ficariam com o pai e o acesso a machamba ser-lhes-ia vedado).

A situacdo de poligamia em que vivem ndo é do seu agrado, pois todas disseram que
preferiam ter um marido s6 para elas, mas todas se consideram com sorte por o marido

que tém ser um bom marido, trabalhar e nao beber.

A situagdo de co-residéncia em que vivem as esposas de Josué nem sempre se verifica. Em
meios urbanos — em Maputo ou noutras cidades da Africa subsariana — a poligamia nao
implica necessariamente a co-residéncia das diferentes esposas (cf. Loforte 1996, Hasseling
e Lauras-Locoh 1997). Esta co-residéncia tem um significado diferente no meio rural, ja
que cada uma das mulheres possui a sua palhota e ndo tem de partilhar o mesmo espago
fisico de habitagdo com as outras (cf. Junod ([1912-13] 1996: 287). Na cidade, a exiguidade
da maior parte dos talhdes associa-se a um modelo “moderno” de construgdo que tende a
concentrar, cada vez mais, sob o mesmo tecto, as diversas “divisdes”’. Este modelo
“moderno” é visivel nas casas mais recentes e aparentemente mais “ricas” e contrapde-se a
um outro modelo em que as diferentes divisdes se distribuem pelo talhdo de forma

independente.

O modelo “moderno” e “urbano” de concentracdo espacial, aliado ao facto de muitas
casas terem poucos quartos, torna ainda mais problematica a poligamia. E, eventualmente,
a tendéncia para a dispersao residencial das diferentes esposas em meio urbano explica-se
mais por esta altima razdo do que por uma autonomia feminina previamente conquistada.
Esta dispersdo espacial pode ser um primeiro passo na conquista de outras formas de
independéncia e, por todas estas razoes, a terceira mulher de Josué refere: “Se pudesse

escolher, preferia que cada uma de noés tivesse a sua casa.”

12 Josué sobre este assunto acrescenta o seguinte: “Nao pode faltar confusdo, s6 [...] que ndo
chega nos meus ouvidos. Sempre tem havido confusdo [...]. Havia outra que pensava
abandonar, ir voltar a casa dos pais porque ja ndo estava a entender-se, mas nao foi. [...] as
pessoas sdo um bocado traicoeiras [...]. E digo que sdo traigoeiras porque ja vi tantos casos
deste tipo de natureza.”
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Nesta familia concreta, pelo menos ao nivel dos discursos, o papel “tradicional” da
mulher tsonga nado é questionado, da mesma forma que ndo é questionado o poder do
homem, ndo s6 face as suas mulheres e aos seus filhos, como face a sua mae, irmas e

sobrinhos(as).

Os rendimentos monetarios que esta familia aufere resultam das actividades que o
homem desenvolve. Segundo relataram, é ele que decide o montante que deve ser afec-
tado as despesas domésticas, sendo este montante gerido pelas mulheres.’? Esta situagao
confere a Josué um poder visivel e ele interfere em todos os assuntos, inclusive em areas
que, segundo mencionaram, ndo sao consideradas do foro masculino, como, por

exemplo, a decoracdo da casa.

O processo de gestao e distribuicdo dos rendimentos monetarios pelos diferentes ele-

mentos da familia e despesas foi descrito da seguinte forma pela primeira mulher:

O dinheiro que tenho é o senhor Josué que da. Da todos os dias para o mercado,
deixa na mesa e quem vai as compras leva. Quando tem mais dinheiro da-nos algum
para gastarmos. Se precisamos de alguma coisa [roupa, etc.] pedimos-lhe, mas nao
pedimos todas ao mesmo tempo, nem todos os meses. Uma parte do dinheiro fica

com ele e uma parte da para nés e serve também para as despesas das criangas.

Entre as mulheres had uma relagdo hierarquica, pelo menos formal, e a primeira mulher

exerce a sua autoridade sobre as outras. Diz a terceira mulher:

Obedeco a Gabriela porque obedecendo a ela estou a obedecer ao senhor Josué. Ela é
a mais velha, é a primeira esposa. [...] Nao acontece muito mandar-nos fazer coisas,

como todas ja temos filhos, as criancas fazem as coisas e trabalham em casa.

De facto, como se observou, as criangas (filhas, sobrinhas e cunhadas de Josué) realizam
a maior parte das tarefas domésticas, sobretudo as meninas que acartam agua, dao
banho e vestem os irmdos mais novos, pilam cereais, cozinham ou varrem. As Gnicas
actividades domésticas que, ao longo do trabalho de campo, foram observadas a seram

executadas pelas mulheres de Josué foi cozinhar, servir as refei¢des e ir as compras.

13 Josué: “Por dia dou 70 contos as senhoras [...] Esses 70 contos estou a contar com tudo: o caril,
dgua, carvdo, menos o sabao. Entdo, quando ndo tenho arroz, ndo ha milho, ndo tenho nada,
deixo sempre 70.000 por dia. Agora, se tiver a comida, eu deixo 50. Entdo, 50, ja estdo a reclamar.
S6 que, prontos, nunca dinheiro chegou.”
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Outra personagem feminina com, eventualmente, algum poder na esfera doméstica é a
mae de Josué (80 anos). No entanto, ndo se testemunhou nenhum acto de manifestagao

desse poder. Esta mulher referiu a propoésito deste assunto:

O meu tempo ja acabou, eu mandei e era chefe la na casa do meu marido que depois
[quando enviuvou] era minha, aqui ndo tenho nada a ver, é a casa do meu filho, ele é
que manda e as esposas, eu s6 estou aqui a ser servida. Mas respeitam-me e tratam-

me muito bem.

Josué é um “homem do mundo” circula no seu automoével pelo centro de Maputo, tem
clientes importantes (por exemplo, missdes da cooperagdo portuguesa), contactos e
conhecimentos diversos. Possui conta bancaria, cartdo multibanco e telemoveis. Projecta o
futuro dos filhos investindo substancialmente na sua educacdo escolar (todas as criancas
frequentam a escola com excepgdo de uma sobrinha e da filha mais velha).’* Tem uma
atitude ambigua em relacdo ao planeamento familiar, pois quando foi questionado sobre o
ntmero de filhos que tinha disse que o tltimo (filho da primeira mulher e bebé de meses)
ndo tinha sido planeado e que ja tinha avisado as mulheres que ndo queria mais, mas que
as criancas eram “sorte”. Faz alguns investimentos no seu bem-estar e no da sua familia, e
durante o trabalho de campo falou de diversos planos que tinha e que estava pronto a
concretizar: instalar dgua canalizada em casa, acabar a construgdo do anexo, fazer uma

casa de banho com “loi¢a” e trocar de carro.

As atitudes de Josué em relacdo as suas esposas e aos filhos sao opostas: eles tém de
estudar e elas tém de trabalhar na machamba. Trata as criangas com imensa ternura, traz-
lhes presentes e foi possivel observar que lhes compra alguma da roupa que vestem e,
por vezes, leva os mais pequenos a passear de automével. No entanto, as suas mulheres
s60 andam no seu automoével por necessidade e a mais nova (natural de Chibuto e
residente no Polana Canico A desde os doze anos) afirmou: “ Nunca vou passear ao
centro de Maputo, [...] ndo conheco, s6 saio para ir a machamba”. As mulheres de Josué
contradisseram algumas das afirmacdes deste, nomeadamente em relacdo a educagdo

dos filhos. Afirmaram que ele nunca estava em casa e nao podia saber o que os filhos

andavam a fazer. Disseram que eram elas que iam as reunides na escola e que

14 A filha mais velha de Josué chumbou e que, por ser repetente e ter 17 anos, s6 podia frequentar
o ensino nocturno. O pai ndo autorizou por considerar perigoso ela andar na rua até tdo tarde.
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acompanhavam as actividades escolares dos filhos. Josué tem uma opinido contraria

sobre este assunto que expressa da seguinte forma:

A educagdo das criangas, posso dizer que eu ocupo o lugar das préprias maes,
porque as mdes uma vez ou outra é que estdo em casa. Quem fica sempre com as
criangas sou eu. Digo: “Olha, isto ndo se faz porque é ‘feio’, ‘'ndo se pode’, ‘é
proibido’, ‘isto é que é bem’”. Eu sempre exijo das criangas. E as criangas gostam

muito mais do pai do que das mdes, porque nem sempre estdao com elas.

Pelo que se pdde observar, tal ndo acontece. Mas é revelador que, ao nivel do discurso,
Josué expresse essa intensidade de relacdo com os seus filhos. Afinal, e de acordo com os
costumes tsonga, eles “sdo seus” e ndo das maes respectivas. Seja como for, as auséncias
efectivas de Josué e/ou a autonomia que de facto as mulheres tém nesse campo
permitem que elas giram o seu tempo entre a machamba, as responsabilidades domés-
ticas, as intmeras visitas que tém de fazer a outros familiares e as frequentes idas a

igreja para rezar ou participar nas diferentes actividades que ai se organizam.

Quando as mulheres foram questionadas sobre o trabalho na machamba responderam
que gostavam de o fazer, mas quando falaram sobre o futuro das filhas expressaram o
desejo de que estas desenvolvessem outro tipo de actividades. Uma das mulheres

comentou sobre este assunto:

Desejava que as minhas filhas tivessem uma vida melhor do que a minha, na
vivéncia, mais condi¢des, mais dinheiro, gostava que elas tivessem uma profissdo,
[...] a coisa mais importante é a mulher ganhar dinheiro, ir ao servico em vez de
estar em casa a cuidar das criancas [...] se tivesse de escolher [qual é que devia
continuar a estudar], escolhia o rapaz porque a menina depois casa-se e vai ao lar. O

rapaz é que fica com todos os encargos.

Nesta frase espelham-se as contradi¢cdes existentes entre os modelos culturais que
coexistem neste contexto. Estas contradi¢gdes manifestam-se no dia-a-dia, através da
educacdo diferente que os filhos e as filhas recebem e que transmite, de forma complexa,
préticas, valores, ideais e representacdes que, embora articulados a alguns niveis, nem
sempre sdo coerentes entre si. Destas incoeréncias (e contradigdes) resulta certamente
uma maior liberdade face as normas ancestrais. Pode igualmente resultar uma
interiorizagdo diferente, por parte das criangas, das relacdes de género e dos diferentes

papéis que as mulheres e 0os homens devem assumir. Da mesma forma, e a medida que
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estas contradigdes se tornam cada vez mais patentes — por exemplo através do contacto
com o exterior,’> considerado pelas maes como factor destabilizador dos wvalores
transmitidos em casa —, estas criancas e estes jovens necessitam de as resolver
internamente e tém de ser capazes de proceder, pelo menos a alguns niveis, a algumas

articulagdes, sem as quais a sua vida se torna impossivel.

Por estas diferentes e complexas vias se processa a reproducdo social: transmitindo-se
contradi¢des entre discursos e entre discursos e préticas; demonstrando, através de
exemplos concretos, quotidianos e constantes, quais os instrumentos e mecanismos que
possibilitam as articulagdes e quais os que facultam as eventuais resolucdes de contra-
digdes, bem como quais os necessdrios para “evitar” confrontos, de forma a permitir a
coexisténcia relativamente pacifica de l6gicas diferentes nas praticas e nas estratégias de

vida de cada um. E aqui, porventura, privilegiam-se os siléncios e as omissoes.

As estratégias de sobrevivéncia e reproducdo social desta familia articulam, a nivel
interno (relacdes familiares) e externo (relagdo com o contexto social e o “mercado”),
padrdes opostos e complementares. Internamente, as relagdes familiares organizam-se
de acordo com o modelo “tradicional” tsonga (embora muitas das praticas o contra-
digam). Externamente, esta estrutura familiar depende, em grande medida, das
atitudes “modernas” e “empresariais” do homem da familia face ao mercado onde
exerce o seu trabalho. Estas mesmas atitudes transparecem na forma como Josué gere
os rendimentos de que dispde. Tal resulta de um acumular de experiéncias que tem
sabido aproveitar — desde que emigrou para a cidade percorreu um longo percurso —
e da forma como efectivamente gere as actividades que desenvolve. Tem um com-
portamento “profissional” e, como se observou, trabalha muitas horas, cumpre hora-
rios, respeita compromissos e demonstra seriedade. Esta postura possibilita-lhe a
obtencao de rendimentos vitais para o sustento (obviamente, dentro dos parametros
do contexto e certamente também com intmeras dificuldades) da estrutura familiar

que mantém. O facto de possuir um automoével constitui seguramente um capital.

15 As casas nos bairros da periferia ndo constituem espacos fechados e a socializagdo das criangas
ultrapassa os limites da familia. As criangas brincam na rua, entram em casa dos vizinhos, vdo
para a escola, visitam familiares por temporadas... Esta circulagdo continua acresce durante a
juventude. A disponibilidade dos jovens torna-os elos preferenciais de ligacdo entre os varios
nucleos familiares, para além de, como em qualquer parte do mundo, terem maltiplos amigos.
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Permite-lhe exercer a sua profissdo de maneira independente e confere-lhe, além disso,
outros rendimentos, status, prestigio social e poder ao nivel da familia e do bairro: ha
vizinhos que lhe solicitam favores (e o mais referido foi ajuda no transporte de doentes
para o hospital); ha familiares que necessitam de se deslocar e ele “disponibiliza” o
transporte. A forma de pagamento destes “favores” varia. Questionado sobre este
assunto, Josué disse que dependia, pois as vezes solicitava o pagamento da gasolina,

outras vezes ndo: “se vejo que a pessoa ndo tem...”

Da mesma forma, Josué, ao “manter” as mulheres na machamba, colocou-as sob sua
dependéncia directa, tentando, desta forma, evitar conflitos e “autonomias femininas”.
Josué desenvolve igualmente estratégias de poder face aos membros da familia que ndo
residem na sua casa mas com os quais mantém estreitas relagdes de reciprocidade. Estas
relacdes envolvem, da sua parte, responsabilidades e obrigacdes muito concretas e nas
quais despende alguns dos seus rendimentos e energias. Do cumprimento dessas
obrigagdes deriva, entre outras coisas, o prestigio que detém no seio da familia: ele é, de

facto, por todos, considerado o chefe.

Familia de Antonio

Claudia, a mulher de Anténio, reside na casa que foi (e é?) de ambos, construida em
alvenaria com quatro quartos de dormir, sala, electricidade, radio, arca congeladora e
fogdo eléctrico. Nesta casa residem nove pessoas: a mulher (ou ex-mulher de Anténio),
dois filhos de ambos, uma neta e um sobrinho adulto (cerca de 30 anos). Além disso, tém
dois quartos alugados, um a um casal com um bebé e outro a um homem solteiro. Para
além destas pessoas que residem na casa, foram, por diversas vezes, observados grupos
de homens no talhdo. Segundo disseram, eram amigos, colegas e familiares dos
héspedes ou do sobrinho. Como estes homens conversavam frequentemente com
Claudia, que lhes mostrava artigos que vendia supde-se que alguns “negociavam” com

Claudia.

Nesta familia o casal estd em conflito e o marido (Anténio) ndo reside com a mulher. No
entanto continua a considerar-se “dono” da casa. Claudia disse que Anténio nao

contribuia financeiramente para as despesas domésticas e este ndo a contradisse.
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Claudia acrescentou ainda: “sou pai e mae, dou de vestir, dou de comer”.

As estratégias que Cldudia desenvolve para sobreviver constituem um bom exemplo da
combinacdo de actividades geradoras de rendimentos e produtos. E passo a descrevé-
las: aluga quartos; aluga o espaco da arca frigorifica; no Verdo vende cervejas e
refrescos em casa (ou junto a vedacdo do talhdo) e “fruta gelo” (gelados) no mercado;
vende roupa e foi ainda possivel ver, um dia, em exposicdo, enormes vitrinas de loja
para revenda; possui (ou possuia) uma machamba nos arredores de Maputo. Esta
imprecisdo, que ressalta no discurso da propria, deve-se ao facto de a machamba ser
igualmente propriedade do marido (o processo de separagdo que vivem gerou uma série
de “mal--entendidos e contradigdes nos discursos); porém, por diversas vezes, Claudia
estava ausente e disseram que tinha ido para a machamba; Claudia refere: “O que tiro é
para comer. Mas nunca chega. Nao é machamba como a da terra [...], trabalho sozinha, as
criancas estd a negar, mas agora ja ndo tenho machamba”; por vezes aluga o espago
exterior da casa junto a vedacdo do talhdo. Esse espaco, designado “sombra” tém um
preco (2 mil meticais por dia ou 100 mil ao més) e é identificado da seguinte forma: “a
dona da casa varre esse sitio”; por vezes, Claudia utiliza esse espago e é ai que vende; na
fase final do trabalho de campo, arranjou emprego como mulher-a-dias, trés vezes por

semana.

Para além dos rendimentos e produtos provenientes destas actividades, o orcamento
familiar é completado (pelo menos) pelos rendimentos auferidos pelos outros membros
da familia que residem em sua casa e trabalham. O filho de 17 anos vende no mercado
— empregado de um “dono de banca” — e o sobrinho de trinta e poucos anos trabalha,
desde 1990, como guarda numa casa particular. Por motivos de gestdo interna de rendi-
mentos e por outros motivos, a mulher deste sobrinho foi residir com a familia dele na
terra de origem e, cada vez que ele visita a familia, traz da terra produtos agricolas que
ajudam a reduzir as despesas de consumo que esta familia tem. Como se relatou, a

relagdo entre tia e sobrinho nao é pacifica:

Quando o meu marido se foi embora, ele [0 sobrinho] ndo fez mais nada a ndo ser
mandar embora a mulher para Inhambane, porque ele ndo quer pagar as despesas,
mesmo agora que estd aqui sou eu que o sustento, ele ndo tira nem uma quinhenta para
comprar pdo. Mesmo se ele que diz que ajuda nas despesas é mentira [...]. S6 que para

mim é muito dificil dizer “saia, vai embora”; se ele chega, encontra-nos a mata-bichar,
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serd dificil ndo dar o mata-bicho. Mas se jda comemos ndo lhe damos, porque ele ndo
ha-de perguntar onde estd a comida [...]. 56 que o meu filho que estd a vender no
mercado disse “mae, ndo lhe pergunte mais nada, deixa, vamos continuar o que

estdvamos a fazer” — entdo continuamos, s6 que ele ndo da mais nada.

As actividades a que Claudia se dedica variaram ao longo do tempo. Em 99 vendia
carvao e petrdleo, era “machambeira” com o marido, posteriormente vendeu peixe e
arroz e fez bolinhos para vender. Claudia acrescentou ainda que “dantes” ela e o marido
criavam galinhas para vender, e também compravam carne de vaca em grande
quantidade, congelavam-na e posteriormente revendiam-na em doses pequenas.
Claudia, a dada altura da sua vida, trabalhou durante seis meses como empregada
doméstica, “mas os patrdes sairam para as suas terras...” Quando se perguntou as

razdes destas mudancas nos negdcios, afirmou:

Sempre fiz contas para saber se havia lucro e contava o tempo que demorava, foi por
isso que deixei de vender carvdo, porque ficava muito tempo a fazé-lo [...], ndo

podia subir o prego, tinha de ser universal, igual ao dos outros vendedores.

Numa casa onde existem vdrias familias a conviver num mesmo espaco, a gestdo dos
trabalhos domésticos ndo constitui tarefa simples. Cldudia descreveu o processo da

seguinte forma:

Eu fago a minha panela, os héspedes fazem a deles. As criangas [filho e neta] vao
buscar agua, a casa de uma pessoa |[...], fazem escala, um dia vai um, outro dia vai
outro [...], pago por dia [...]. Se tenho dinheiro vou eu para encher o tambor de 200
litros. Esta dgua ndo é para os hospedes, é s6 para a minha familia, as mulheres deles
é que vdo buscar a agua. [...]Pedro [filho mais novo, de 11 anos] cozinha quando eu
ndo estou. Se estiver, cozinho eu. Por dia fago uma vez cha com pao e salada e jantar
[...], depende do dinheiro, se tenho compro peixe ou carne, se ndo comemos
legumes. S6 milho e arroz é que compro ao més, o resto compro aos poucos e ai

gasto por dia quinze ou dez contos. [...] Compro carvao.

A casa onde Claadia reside pertence a ela e ao marido e ambos estao de acordo sobre
isso. Ele ainda considera que é o “chefe de quarteirdo” da zona onde se situa esta casa
(cargo que exerce ha alguns anos, mas comenta que esse cargo actualmente “ja nao fun-
ciona”). Residem neste talhdo desde 1970, mas ndo possuem nenhum documento.
Anténio comentou a propésito do assunto: “eu ndo sei como tratar do titulo, a zona nao

estd parcelada.” Receberam o talhdo gratuitamente porque a casa onde residiam
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anteriormente foi demolida quando abriram uma estrada no bairro. O processo de
edificagdo da casa actual foi longo e implicou investimentos: primeiro construiram uma
casa de canigo com um quarto e sala e, em 1980, comegaram a construir em blocos de
cimento e colocaram um telhado de zinco. Nessa altura edificaram trés quartos e uma
sala. Por fim, quando nasceu o ultimo filho, aumentaram a sala e fizeram mais um

quarto.

Durante essa época, Anténio trabalhava na Pescom, empresa em que esteve 18 anos. O
salario que obtinha na Pescom, acrescido dos eventuais “agradecimentos” que recebia
por ser chefe de quarteirdo, mais os produtos da machamba e os lucros provenientes dos
Vi o . e . .
negocios” que ele e a mulher realizavam permitiram-lhes uma vida relativamente
desafogada, testemunhada pela dimensdo da habitacdo e pelo ntimero de electrodo-

mésticos. Posteriormente, segundo referem, a situacao de ambos piorou.

Antoénio afirmou: “Tudo mudou e pronto, agora estou assim na pior, comemos muito
mal”. Antonio foi despedido, saiu de casa (ou ela mandou-o embora), trabalha como
guarda-nocturno numa casa particular e continua a explorar a machamba. Claudia
considera-se muito pobre e acrescenta: “A minha infancia foi de sofrimento, até hoje
parece um destino [...], tenho muita preocupagdo, muitos filhos, netos e tenho filhos que

nao voltam da Africa do Sul. S6 estou a emagrecer, pensamento de marido.”

A andlise da situacdo desta familia e do processo que atravessam tornou-se mais
complexa em virtude dos conflitos existentes entre os diferentes membros. Estes con-
flitos originam versoes contraditérias dos mesmos acontecimentos, mas, no entanto, a
analise destas mesmas contradi¢des permite a deteccdo de diferentes l6gicas, interesses e
afectos e, a0 mesmo tempo, possibilita a apreensao de articulagdes entre praticas

distintas.

De facto, todos os membros da familia contribuem (parcial e/ou irregularmente) para o
orcamento comum: segundo Claudia, o marido quando vai a casa partilha com eles as
refeigdes; Claudia cozinha para o sobrinho e este diz que contribui para as despesas
domésticas. Parte do orcamento desta familia provém dos rendimentos resultantes do
aluguer de quartos da habitacdo construida por Claudia e Anténio. Nessa habitacdo,

ambos investiram grande parte dos rendimentos que obtiveram durante a sua vida em
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comuim.

Através desta analise, pode verificar-se, igualmente, o cardcter essencialmente dindmico
e multidimensional de que se revestem os estatutos dos diferentes membros da familia.
Por exemplo, o marido (Anténio) é “formalmente” o chefe daquela casa, pelo menos
assim se auto-representa, e é assim que o designam os filhos que ai residem, os héspedes
e alguns vizinhos. No entanto, o préprio, os filhos e os outros tém consciéncia de que
esse estatuto foi esvaziado das funcdes e do poder que normalmente lhe estdo
associados. Da mesma forma, o sobrinho, filho de um irmdo mais velho de Anténio
(falecido), disse, numa primeira conversa, que era o “chefe”: “Ndo por eu ser o filho
mais velho, mas porque os outros ficam 14 muito longe e quem estd em casa sou eu”.
Posteriormente referiu que ali, naquela casa, era “contado como filho” e por dltimo
acrescentou: “aqui s6 estou de passagem, o meu munti é em Massinga e vou 14 de dois
em dois meses, s6 que desta vez vou acabar quase cinco meses sem ir”. Porém, a pessoa
responsavel pelo sustento da familia e que detém, como se constatou, poder sobre a casa

e sobre a maioria dos familiares que ai residem é a mulher.

A responsabilidade desta mulher face ao sustento da familia ndo constitui, como ja
referiu, algo de inovador. “Tradicionalmente”, as mulheres cultivam nas machambas os
alimentos que constituem a base da alimentacdo das suas familias e muitas continuam
em meio urbano a desenvolver actividades que lhes permitem desempenhar essa
funcado. Todavia, esta responsabilidade feminina, em meio urbano ou rural, ndo desafia a
supremacia da representacdo do poder familiar que constitui apandgio masculino: os
chefes das familias sdo homens e o trabalho que desenvolvem tem um valor simbdlico
muito diferente das actividades que as mulheres realizam, independentemente do

montante com que cada um contribui para o or¢camento familiar.

No caso da familia de Anténio, que se tem vindo a analisar, o facto de a mulher viver
efectivamente sem o marido e de ter assumido face a este uma posicdo de “forca”
alterou, parcialmente, a representacdo dos estatutos de cada um: ela ndo se limita a
desempenhar o papel de esposa, assumiu — de forma ambigua e sendo esse poder
contrabalangado pela presenca do sobrinho — as funcdes de “chefe de familia”. Assim,
Claudia detém um poder efectivo — sobre os filhos menores, sobre a casa, e sobre os

negdcios que gere — e o reconhecimento social desse poder comprova-se através da
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forma como transparece nos discursos/representacdes dos outros: o marido, os hoés-
. . . 2 " : /4 : :

pedes e os vizinhos referiram-se a ela como alguém que “dita leis”, inspira algum temor

e desconfianca (dai as conotagdes negativas/feiticaria?) e constitui, por isso, e de certa

forma, uma ameaca a norma social.

Da mesma forma, no discurso de Claudia também transparece uma certa ambiguidade:
tanto se (re)apresenta no papel da “vitima” como, implicitamente, nas suas palavras,
expressa o poder que detém. Neste tltimo caso, ndo reconhece que o seu poder de mu-
lher foi ampliado. Pelo contrério, considera que detém poderes que, na sua esséncia sao
masculinos: ndo é mais poderosa enquanto mulher, é mais poderosa porque concentra
em si fungbes simultaneamente femininas e masculinas. Por esta razdo, todas as
mulheres contactadas e que tinham, por uma razdo ou outra, um acréscimo de poder ou
de independéncia face a norma, referiram-se a si proprias como seres duplos e a frase

usual que traduzia essa duplicidade era: “eu sou (ou fui) pai e mae”.

Concluindo, os diferentes estatutos dos membros de uma familia, as relagdes de poder
que se criam e desenvolvem, os conflitos, as negociacdes e a cooperagdo existente
dependem quer de relacdes familiares bidimensionais, onde interesses e afectos sao
simultaneamente expressos, quer dos diferentes recursos disponiveis a familia e aos seus
membros individualmente quer ainda de um conjunto plural de normas culturais e
sociais nas quais essa familia se reconhece e através das quais se constitui. Da
multiplicidade de normas culturais presentes no contexto desta andlise, e do facto de
nenhuma destas ser “pura”, mas sim resultante de sincretismos e de mdltiplas
influéncias, resulta a possibilidade da coexisténcia de diferentes mas ndo ilimitadas

interpretacdes e manipulacdes dessas mesmas normas.

Nas familias estudadas, o poder que os diferentes membros da familia detém sobre os
rendimentos que auferem e sobre a gestdo e redistribuicdo dos rendimentos auferidos
pelos outros membros depende das diferentes interpretacdes que os sujeitos fazem das
normas culturais que constituem o seu quadro de referéncias no contexto social em andlise
e das relacBes existentes entre os diferentes membros de uma determinada familia. Nestas

relagdes articulam-se de forma dinamica afectos e conflitos, negociacdes e cooperacdes e
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expressam-se interesses individuais e colectivos, egoismos e altruismos.

A questdo estd em encontrar uma forma de reconhecer que a cooperacao e o conflito
coexistem na vida familiar (em graus que variam grandemente) e que os individuos
tém quer interesses competitivos quer um interesse comum (mesmo que desigual)
no bem-estar da casa. Para além disso, quando o modelo do sistema de bargain é
levado demasiado longe, esquece-se que nem todas as decisdes sdao alvo desse
processo, j& que muitas sdo tomadas com base em assumpgdes sobre o que é natural
e evidente (Agarwal 1992: 104), e perde-se de vista aquilo a que Folbre chamou o
“altruismo, que é uma das caracteristicas definidoras da vida familiar” (1986: 251)
(Creighton e Omari 1995: 5).
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